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W Grup/e Spedjalnie dla Was porozmawialismy m.in. z Jarostawem Stachurskim

(Prezesem Wilo Polska), Tomaszem Kobierskim (Wiceprezesem Miedzy-

SBS /ublm narodowych Targdéw Poznanskich), Tomaszem Borucem (Dyrektorem
y Zarzadzajacym Zwiazku SHI) czy Ryszardem Kowalskim (Prezesem

. 7 Zwigzku Pracodawcéw-Producentow Materiatéw dla Budownictwa).

rOzma W/UC Fachowych porad udzielili z kolei dr Dominik Lubasz (o waznych zmia-

nach w zarzadzaniu danymi osobowymi), ksiegowa Anna Buda (o tym,

D/a z—ego Z-eZ co trzeba wiedzie¢ zakfadajac wiasna firme) oraz Rafat Pariczyk — dyrektor
. Intralogistyki w Still Polska (o technice magazynowej).
w tym wydaniu
7 osobiscie podpytac wystawcow o ich najswiezsze, targowe wrazenia.
”Magazyn u Do tego dotozylismy informacje z zycia Grupy SBS (w tym te o rekor-
dyskusjljesz. cO dowych wynikach sprzedazy za ubiegty rok) oraz cata mase wiado-

mosci o najciekawszych produktach, ktére sg dostepne (lub dopiero

. . sie pojawiaja) na rynku. Z tego wszystkiego powstata — wierzymy w to

n /em /GIU Swiecie — bardzo bogata, réznorodna gazeta, ktora wiasnie oddajemy
w Panstwa rece.

Ale nam jeszcze byto mato! Na Targach Grupy SBS postanowilismy wiec

Ach, i jeszcze konkurs! Dla tych, ktorzy prawidtowo (i odpowiednio
szybko) odpowiedza na pytania umieszczone na koricu obecnego wy-
dania,Magazynu'’, wraz z dostawcami przygotowalismy cenne nagrody.
Zyczymy wiec powodzenia w zabawie ijuz teraz gratulujemy wygranym.

Redaktor Naczelny
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Na Targi Grupy SBS

przyjezdza cata instalacyjna Polska

PRZECIEKAJACE DACHY NAMIOTOW, ZAKOPUJACE SIE SAMOCHODY, BRODZENIE PO KOSTKI W BLOCIE,
PROTESTY GRUP AA, FIZJOTERAPEUCI BIJACY NA ALARM Z POWODU CIEZARU TOREB Z GADZETAMI,
KOLEJKI DO DENTYSTOW PO ZJEDZENIU KILOGRAMOW KROWEK, A DO TEGO PEKAJACE PASKI W SPODNIACH PO
WIELOGODZINNYCH WIZYTACH W STREFIE GASTRONOMICZNEJ — TAKI JEST NIEOFICJALNY BILANS SZOSTYCH
TARGOW GRUPY SBS, KTORE ODBYtY SIE W STRYKOWIE W DNIACH 25-26 KWIETNIA 2017 R.

podtoédzkim Strykowie, tam gdzie
przecinajg sie autostrady Al i A2,
pod koniec kwietnia skrzyzowaty

sie sciezki ekspertéw z branzy instalacyjnej,
sanitarnej, grzewczej i sieci zewnetrznych. Czas
ten wypetniony byt rozmowami, spotkaniami,
chwilami na relaks i zawieraniem nowych biz-
nesowych kontaktéw oraz pielegnowaniem
tych juz istniejacych.

To, co najciekawsze na Targach
Grupy SBS 2017

Rozbudowane stoiska, samochody szko-
leniowe, ekspozycje zewnetrzne, piekne ho-
stessy, oryginalne zbroje czy mierzenie sity
uderzen piesciami — kazdy z producentdw miat
swoj pomyst na ciekawe zaprezentowanie sie
podczas Targdw Grupy SBS 2017. Byto to tym
bardziej roznorodne, ze w tym roku wystawcow
pojawito sie rekordowo duzo. W jednym miej-
scu i czasie udato nam sie zebra¢ 106 marek
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reprezentujacych branze instalacyjno-sani-
tarno-grzewcza i sieci zewnetrznych. Licznie
odwiedzajacy Targi handlowcy, instalatorzy,
projektanci i uczniowie szkot technicznych
mieli wiec okazje zapoznac sie z petng oferta
tego, co dostepne jest na branzowym rynku.
W tym z ofertg Marek Wtasnych Grupy SBS:
Keller, Nanopanel i Delfin.

Nie zabrakto przy tym premier — wiele firm
Swoje nowe rozwiazania na Targach Grupy SBS
pokazywato klientom po raz pierwszy. A byty to
zaréwno drobne usprawnienia w istniejacych
produktach, jak i cate nowe urzadzenia czy
systemy. Kto wiec chciat pozna¢ wszystkie
najciekawsze rynkowe nowinki, moégt to zrobic¢
w tym jednym miejscu, w Strykowie.

Kazdy odwiedzajacy mégt liczy¢ na petng
uwage i doktadng prezentacje produktéw i tech-
nologii. Goscie takze niejednokrotnie wiasnie
w Strykowie umawiali sie na indywidualnie
spotkania i szkolenia juz po zakonczeniu Targow.

Instalacyjna Polska byta u nas
Przez dwa dni teren Targdw goscit ok. 3 500
0s0b. Byli to zaréwno przedstawiciele Hurtowni
Grupy SBS, jak i instalatorzy czy projektanci.
Docierali oni do nas z najdalszych zakamarkéw
Polski w ramach organizowanej w Hurtow-
niach Grupy SBS akcji autokarowej. Dzieki temu,
sprawnie i bezpiecznie, setki wykonawcow
mogto dotrze¢ na Targi, jak i bezpiecznie z nich
wroci¢. Niezmiernie po raz kolejny cieszy nas
takze liczny udziat uczniéw szkot technicznych,
ktorzy pojawili sie na Targach. Kolejne pokolenie
taknie wiedzy, a i dostawcy przyktadaja coraz
wieksza wage do szkolenia mtodych kadr.
Poza solidng dawka merytorycznych infor-
macji, na kazdego na stoiskach czekata takze
spora dawka rozrywki. Wystawcy organizowa-
li swoje zawody i konkursy dla uczestnikow
(mozna byto np. powymieniac sie podania-
mi z zawodnikami rugby!). Na terenie Targéw
rozstawione byly nawet lezaki — stoneczna
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pogoda zwiaszcza pierwszego dnia imprezy
sprzyjata wypoczynkowi w przerwach miedzy
wedrowkami po stoiskach. Nie zabrakto takze
strefy gastronomicznej, z ktorej kazdy mogt
bezptatnie skorzystac. Wszystko po to, by sit
do pracy i rozméw byto odpowiednio duzo.

Co mowia o Targach Grupy SBS?

O tym, jak istotne dla branzy instalacyjnej sa
Targi Grupy SBS, najlepiej swiadcza opinie uczest-
nikéw, ktdre zebralismy dla Was na kolejnej stronie.

Duze znaczenie Targoéw Grupy SBS pod-
kresla na pewno rosnaca z roku na rok liczba
wystawcow. Mozliwos¢ spotkania sie ze swoimi
klientami, rozmowy na luznej stopie, zacie-
$niania kontaktoéw — to aspekty, dla ktérych
w Strykowie warto by¢. Wie o tym takze prasa
branzowa, ktora licznie objeta patronatem
nasze wydarzenie i na biezaco je relacjonowata.

Na koniec chcielibysmy podziekowac wszyst-
kim — wystawcom oraz gosciom targowym
— za nadspodziewanie liczne przybycie na
Targi Grupy SBS 2017. Do zobaczenia za rok
w Poznaniu na Targach Instalacje, a za dwa
lata ponownie w Strykowie!

- Lista wystawcow ~
KELLER DK SYSTEM HONEYWELL NIBE-BIAWAR UPONOR
NANOPANEL DOSPEL HUTMEN NMC UST-M
DELFIN EFAR IBP NORSON VAILLANT SAUNIER DUVAL
AFRISO ELEKTROMET IDMAR ODLEWNIA ZELIWA ZAWIERCIE VALSIR
AGAFLEX ELTERM IMI OVENTROP VALVEX
ALCAPLAST ESBE IMMERGAS PERFEXIM VALVULAS ARCO
ALTER EUROSTER INSTAL-PROJEKT PRANDELLI VENTS GROUP
AQUAFORM FERNOX INTER-SANO PROFITOR VESBO
AQUATHERM FERRO KAN PURMO VIEGA
ARISTON FERROLI KEN REFLEX WOBET HYDRET
ARMATURA KRAKOW FITTING KISAN REGULUS VTS
BERETTA FLAMCO KOLO ROVESE WALRAVEN
BEVO FONDITAL KOSPEL RUMET WATTS INDUSTRIES
BISAN GEB KRZYS-POL SANTECH WAVIN
BMETERS GEBERIT LARS SCHELL WILO POLSKA
BRUGG GEBO LFP SECESPOL WINKIEL
BSH GORGIEL MAGNAPLAST SPIROFLEX ZEHNDER
COMAP GRAS MCALPINE STORA-DRAIN
DANFOSS GROHE MEIBES TERMET
DE DIETRICH GRUNDFOS MK ZARY TOPVAC
\ DEANTE HENKEL NIBCO TWEETOP /

3]
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TU TRZEBA BYC!

Wystawcy o Targach Grupy SBS

Damian Majer, dyrektor ds.
sprzedazy krajowej Ferro

Jest to jedna z wiekszych i wazniejszych imprez
w kalendarzu branzowym. Biorac pod uwage
nasza oferte, bliski kontakt z instalatorami jest
niezwykle dla nas istotny. Targi to jednak nie
tylko okazja, by zaprezentowac wspomniang
oferte, ale tez by zebrac informacje zwrotna
na temat zastosowania réznych produktéw
w instalacjach domowych. Jest to wyjatkowa
okazja, by spotkac sie z instalatorami, ktérzy
ttumnie odwiedzajq te Targi oraz z naszymi
partnerami, udzialowcami Grupy SBS.

Arkadiusz Typiak, szef regionu
Matopolska w Grupie Armatura

Tutaj trzeba by¢ zaréwno ze wzgledow wizerun-
kowych, jak tez po to, by miec okazje zapoznac
klientow z tym, co mamy nowego. Tu przyjez-
dza wielu klientow instalacyjnych. Jestesmy
firma, ktéra dziata na wielu polach, a naTargach
mamy okazje zaprezentowac segment rozwigzan
istotnych z punktu widzenia instalatora. W tym
m.in. nowe zawory czy nowy, oddolnie zasilany
grzejnik, ktory dostarczamy w ramach marki

Keller wytacznie dla Grupy SBS.

Waldemar Wojtaszek, menadzer
regionu f6dzkiego w firmie KAN

Tak jak wszyscy, chcemy pozyskiwac nowych
klientéw, a to jest przede wszystkim impreza
dla ludzi pracujacych z Hurtowniami Grupy
SBS. Udziat w tych Targach jest wiec okazja
do poszerzenia zasiegu rynkowego i pozy-
skaniem nowych klientow, ktérzy np. dopiero
niedawno zaczeli wspétprace z Hurtowniami
Grupy. W ofercie naszej firmy na przetomie
roku pojawia sie wiele nowosci, wiec to wio-
senne spotkanie to doskonata okazja, by je
komunikowac. Pokazujemy, ze z naszej strony
instalatorzy zawsze moga liczy¢ na wsparcie
przy poznawaniu nowych produktéw.

Andrzej Szewczuk, key account
manager w Grupie Rovese

Staramy sie uczestniczy¢ we wszystkich wydarze-
niach organizowanych przez Grupe SBS. Kluczowa
jest dla nas wspotpraca z firmami instalacyjnymi,
poniewaz nasz produkt do klienta koricowego
bardzo czesto dociera wtasnie poprzez decyzje
tego specjalisty. Wydarzenie takie jak Targi Grupy
SBS to miejsce, w ktérym mozemy spotkac sie
z naszym prawie konncowym odbiorcg, tym,
ktory ostatecznie z naszym produktem pracuje.

Tomasz Krawczyk, doradca
techniczny Magnaplast

Wystawiamy sie tu od lat i od lat z Grupa
SBS pracujemy. Wielka wartoscia Targow
jest przede wszystkim grono ludzi, ktérzy
je odwiedzaja. Skala odwiedzin i to, ze s to
naprawde specjalisci z branzy, wyréznia te
Targi na tle innych wydarzen. Niejednokrotnie
sg to ludzie nam juz znani, profesjonalisci,
z ktérymi rozmawiamy bardziej kolezenstwo
i merytorycznie niz handlowo.

Przemystaw Gatnicki, zastepca
dyrektora handlowego Deante

Wymiar handlowy, edukacyjny ale tez wize-
runkowych to aspekty, ktére decyduja o tym,
ze trzeba na Targach Grupy SBS sie pojawic. Tu
sie przyjezdza z ofertq dla konkretnej grupy
odbiorcéw. Dla nas jest to tez szansa na prze-

kazanie w ciaggu zaledwie dwéch dni nowych
informacji dla duzego grona instalatoréw. To
dobre miejsce, by zaznajomic instalatorow
z nowosciami - oni chetnie przychodza by
zobaczy¢ co$, czego jeszcze nie znaja. Taka
formuta Targow jest jak najbardziej trafiona.

Andrzej Zarebski, kierownik
ds. produktu budownictwo
mieszkaniowe Grundfos

Kontakt z tak szeroka i sprofilowana grupa
instalatorow, jaka trafia na te Targi, jest dla
nas bardzo wazny. Z jednej strony mozemy
pokazac nowosci i utatwienia, ktore podnosza
komfort pracy, z drugiej - dostac informacje
zwrotna na temat tych rozwiazan, ktore juz
sg w ofercie. Wydaje mi sie, ze te impreze
wyrdznia to, ze wielu instalatorow przyjezdza
ze swoimi opiekunami z Hurtowni, z tymi
ludZmi ktoérzy na co dzien z nimi wspétpra-
cuja. W zwigzku z tym relacje na miejscu s
bardzo bliskie i kolezenskie. Dla nas to jest
wielka szansa, by dowiedzie¢ sie jak mamy
pracowag, by jeszcze lepiej spetniac oczeki-
wania klientéw.

Sebastian Wozniak, dyrektor dziatu
techniki budowlanej w firmie Wilo

Firma Wilo od lat ktadzie nacisk na bezposredni
kontakt z klientem. Co roku organizujemy szko-
lenia w kilkunastu miastach Polski, w ktérych
biorg udziat tysigce instalatoréw. Targi SBS to
okazja do ponownego spotkania wielu z tych
0s6b, wymiany doswiadczen, przedstawienia
nowosci w ofercie produktowej albo po prostu
odswiezenia przyjaznych kontaktéw. To, co
wyréznia te impreze, to ttum instalatoréw! | to
jestich najwieksza zaleta, przeciez po to jest
tutaj wiekszos¢ dostawcow. Do tego cenna jest
mozliwos¢ spotkania sie z przedstawicielami
Hurtowni z catej Polski w jednym miejscu.
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NAJLEPSZE WYNIKI SPRZEDAZY W HISTORII, BARDZO
WYSOKI PRZYROST | JESZCZE LEPSZE PROGNOZY NA
2017 R.— MOWA O GRUPIE SBS, NAJWIEKSZEJ W POLSCE
SIECI SPRZEDAZY ARTYKULOW INSTALACYINYCH,
SANITARNYCH | GRZEWCZYCH. TAKIE WNIOSKI PLYNA
Z ANALIZY DZIALALNOSCI FIRMY W 2016 R.

Rok 2016 w Grupie SBS

W naszym kraju rok 2016 w szeroko pojetej branzy budowlanej
nie nalezat do najlepszych. Wedtug danych podanych przez Eurostat,
w odniesieniu do rekordowego 2013 r, rynek ten skurczyt sie w naj-
stabszym, IV kwartale 2016 1., 0 az 21%. Wptlynety na to m.in. opéznienia
w wykorzystaniu funduszy unijnych oraz zmiany prawne skutkujgce
pdzniejszym ogtoszeniem wielu przetargow.

Na tym tle bardzo dobrze wypadato budownictwo mieszkaniowe.
Jak podaje GUS, w okresie styczen-wrzesiers 2016 . oddano do uzytku
112 337 mieszkan, co jest wynikiem o 10,9% lepszym niz w analogicz-
nym okresie 2015 .

Mimo tych rynkowych wahan, po 4 kwartatach 2016 1. SBS Sp. z 0.0.
moze sie pochwali¢ rekordowym wynikiem jesli chodzi o przychody
ze sprzedazy. Za caty 2016 r. wyniosty one bowiem az 548 min zt netto.
W poréwnaniu do 2015 r, kiedy to przychody ze sprzedazy wynosity
499 min zt netto, jest to niebagatelny, ok. 10-procentowy wzrost.

Warto przy tym podkresli¢, ze przychody catej Grupy SBS w 2016 1.
wyniosty az 1,2 mld zt netto (w 2015 .- 1,1 mld zt netto).

~
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Sprzedaz ktorych produktow najbardziej wzrosta?

Dla tych, ktérzy maja dosc szarej, zasmogowanej aury, mamy dobrg
informacje: w 2016 r. sprzedaz kottéw gazowych marki Keller, bedacej
marka domowa Grupy SBS, wzrosta o az 158%. Widac z tego, ze odbiorcy
coraz chetniej rezygnuja z urzadzen opalanych weglem, co znaczaco
wplywa na ograniczenie emisji do srodowiska szkodliwych substandji.

Jak wynika z analiz Grupy SBS, Polacy coraz chetniej inwestuja takze
w zakup i montaz ogrzewania podfogowego, ktére jest jedng z naj-
zdrowszych metod ogrzewania pomieszczen. Przyrost sprzedazy w tej
grupie produktéw dla marki Keller w 2016 r. wynosit 67%.

Warty podkreslenia jest tez znaczny wzrost sprzedazy pomp ciepta
Keller. Z jednej strony jest on spowodowany wprowadzeniem do oferty
dwaoch nowych modeli tych urzadzen (Keller HP 255 i Keller HP 305),
z drugiej zas — coraz wiekszym skierowywaniem uwagi Polakéw na
ekologiczne, odnawialne Zrodta energii.

Perspektywy sprzedazy Grupy SBS na 2017r.

Wedtug ekspertow bioracych w udziat Ankiecie Makroekonomicznej Na-
rodowego Banku Polskiego, w biezgcym roku tempo wzrostu PKB w naszym
kraju bedzie wynosito w granicach 2,7-3/4%. Stopa bezrobocia zmaleje do
8%, a towarzyszyt jej bedzie takze wzrost wynagrodzen brutto 0 4,6%. Warto
przy tym podkresli¢, ze juz od poczatku stycznia 2017 r.wzrosta nie tylko pfaca
minimalna (do 2 tys. zt brutto), ale i stawka godzinowa dla 0séb pracujacych
na umowach-zleceniach, umowach o $wiadczenie ustug oraz samozatrud-
nionych, ktéra wynosi obecnie 13 zt brutto. Wszystko to z pewnoscig wpltynie
na poprawe jakosci zycia Polakdw oraz na zwiekszona liczbe remontéw.

Dodajmy do tego wzorowe zarzagdzanie procesem sprzedazy wy-
rozniajgce Grupe SBS, a otrzymamy twarde podstawy do tego, by
z optymizmem patrze¢ na 2017 r.

—Mimo to mamy swiadomos¢, ze poprawienie znakomitych wynikéw
sprzedazy osiggnietych w 2016 1. (az 548 min zt netto, wzrost o ok. 10%) stanowi
duze wyzwanie. Dlatego tez Grupa SBS w 2017 r. zamierza skoncentrowac
sie na rozszerzeniu oferty zaréwno o nowe produkty, jak i o wspdtprace
z nowymi producentami — mowi Prezes SBS, Stawomir Maciejewski.
- W 2017 r.dla Grupy SBS kluczowa bedzie réwniez wspétpraca z Insta-
latorami, firmami wykonawczymi oraz firmami handlowymi. Ich czynny
udziat w programie lojalnosciowym Integris+ oraz korzysci dostarczane
dzieki nagrodom w nim dostepnym, takze pomogq w osiqggnieciu jeszcze
lepszego wyniku sprzedazowego — dodaje.

(5]
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Fachowa wiedza
na szkoleniach dla Hurtowni Grupy SBS

W MARCU ODBYLA SIE SERIA SPECJALISTYCZNYCH SZKOLEN DLA PIONOW HANDLOWYCH | ZAKUPOWYCH
Z HURTOWNI GRUPY SBS, PROWADZONA PRZEZ MENADZEROW SBS. SPOTKANIA MIALY MIEJSCE W 6 LOKALIZACJACH:
BYDGOSZCZY, STRYKOWIE, LESZNIE, ZEGRZU, SANDOMIERZU | JASLE. t ACZNIE FACHOWA WIEDZE PRZEKAZANO

OKOLO 200 OSOBOM.
Z czego szkolono? ® grzejniki aluminiowe Keller z podtaczeniem
Gtéwnymi tematami szkoler dla pracownikdw dolnym
Grupy SBS byty: ® system Nanopanel PP-R
® komplety system zabudowy kotfowni marki ® zawory kulowe Keller Hard i Nanopanel
Keller - budowa i zalety ® weze antywibracyjne Keller
— kotty Keller Windsor S ® zfaczki mosiezne Keller Hard
— pompy ciepta Keller HP 255 i 305 ® tasmy teflonowe Keller
— stacje zmiekczajace Keller Family ® rekuperacja Keller
- ogrzewanie podtogowe Keller Floor ® naczynia wzbiorcze Keller
- grupy pompowe Keller ® pozostate nowosci produktowe w Markach
- pompy Keller PRO Eko Wiasnych Grupy SBS

® wsparcie marketingowe w Grupie SBS
® program lojalnosciowy Integris+ 2017
® portal wymiany danych WorkflowSBS

Nie zabrakto tez przedstawicieli Dostawcéw
Grupy SBS: firmy KAN i Alcaplast opowiadaty
przybylym o swoich najnowszych produktach
i technologiach.

Kazde szkolenie trwato okoto 3,5 h i zakoriczone
byto wspolnym lunchem. W spotkaniach wzieto
udziat okoto 200 osob.

Jakie plany szkoleniowe

ma Grupa SBS na dalsza

cze$€ 2017 r.?

Po serii szkolen dla pracownikéw Hurtowni,
chcielibysmy nadal réwnie solidnie szkolic¢
Instalatoréw. Dlatego tez wszystkie Hurtownie
Grupy SBS ktore chciatyby, by ich klienci zdobyli
fachowa wiedze o markach Keller, Nanopanel
i Delfin, zapraszamy do kontaktu celem ustalenia
szczegotowej tematyki oraz terminu.

~

TOMASZ TOMASSY

Menadzer Produktu - Marki Wkasne
tel.: 881 043 944

mail: t.tomassy@grupa-sbs.pl

PIOTR BLASZCZYK

Doradca Techniczno-Handlowy
tel.: 600 102 779

mail: p.blaszczyk@grupa-sbs.pl

Bydgoszcz 14.03.2017 - J Strykéw 22.03.2017
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AM LO}ALNOSCIOWY 2017

Integris+ 2017 Elg:2a=k

NAGROD DO ZDOBYCIA

: JESZCZE WIECE)
PIERWSZY KWARTAL 2017 ROKU JUZ ZA NAMI. CZAS WIEC NA

KROTKIE PODSUMOWANIE TEGO, CO ZADZIALO SIE W INTEGRIS+ 2017,
CZYLI PROGRAMIE LOJALNOSCIOWYM GRUPY SBS.

Najpopularniejsze nagrody
w Integris+ 2017

Partnerami Integris+ 2017 jest 41 waznych
branzowych producentéw. Instalatorzy i firmy
handlowe kupujac ich produkty w Hurtowniach
Grupy SBS otrzymuja punkty, za ktére na spotkaniach
organizowanych przez Hurtownie dostaja nagrody.

W minionym kwartale wérdd nagrod najwiek-
sz popularnoscia cieszyty sie elektronarzedzia
— toje najczesciej chcieli zdobywac uczestnicy.
Wynika to z jednej strony z faktu, ze urzadzenia
te potrzebne sg w codziennej pracy tak kazdemu
branzowemu fachowcowi, jak i osobie hob-
bystycznie zajmujacej sie remontami. Sg wiec
one niezmiernie praktyczng nagroda. Z drugiej
strony — elektronarzedzia nie naleza do rzeczy

tanich, ale za to postuza przez dtugi czas. S3 wiec i -é
bardzo wartosciowym, ciekawym prezentem. X 2
=

s O

Spotkania w ramach Integris+ 2017

Wiele Hurtowni, chcac jeszcze bardziej do-
ceni¢ wspdtpracujacych instalatoréw i firmy
handlowe, organizuje rozdania nagréd z pro-
gramu Integris+ w formie bardzo rozbudowa-
nej. Dla przykfadu: Hurtownia Jupro Taim Bis
z Stupcy ostatnio zaprosifa swoich klientéw na
niepowtarzalny, karnawatowy bal, a Hurtownia
Komfort z Leszna zabrata odbiorcéw na cie-
kawy, zimowy wyjazd w okolice Zakopanego.
Integris+ to wiec nie tylko same nagrody, ale
i integracja branzowego $rodowiska.

Fot. Jupro Taim Bis  Fot. Hydraulik

Partnerzy Programu Integris+ 2017
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Trzy Hurtownie Grupy SBS

,Gazelami Biznesu”

CIEZKA PRACA | DETERMINACJA W DZIALANIU TO COS, CO ZDECYDOWANIE
ZASLUGUJE NA WYROZNIENIE. ZA TAKIE WLASNIE CECHY 3 FIRMY GRUPY
SBS - APIS Z UJRZANOWA, AQUA Z ZIELONEJ GORY ORAZ KOLANKO
Z CHWASZCZYNA - OTRZYMALY TYTUL ,GAZELI BIZNESU", TYM SAMYM
ZOSTAJAC ZALICZONE DO GRONA NAJDYNAMICZNIEJ ROZWIJAJACYCH SIE

MALYCH | SREDNICH FIRM.

Wreczenie dyploméw potwierdza-
jacych uzyskanie tytutu odbyto sie
na uroczystej gali organizowanej
przez dziennik,Puls Biznesu’, ktora
odbyta sie 14.03.2017 r. w Warsza-
wie. Sam ranking,Gazele Biznesu”
stworzony zostat natomiast przez
wywiadownie gospodarczg Coface
Poland, weryfikujaca dane finanso-
we zgtoszonych przedsiebiorstw,
oraz przez wspomniane pismo .
ekonomiczne ,Puls Biznesu'” Fot. APIS

A
A

- APIS N

Nowy oddziat

Juz od czerwca 2016 r. firma APIS posiada nowy odziat, ktory miesci
sie w Garwolinie przy ul. Mazowieckiej 22. To bardzo nowoczesny
budynek o pow. 2 400 m?, na ktérych eksponowany jest szeroki wa-
chlarz produktéw z branzy wyposazenia tazienek i wnetrz. W swojej
ofercie salon posiada réwniez ustuge projektowania fazienek i kuchni.
Warto zaznaczy¢, ze jest to 1 z 8 oddziatow, ktore posiada firma APIS.

VI Targi Instalacyjno-Budowlane

W dniach 24-25.06.2017 r, w siedzibie firmy Apis w Ujrzanowie, od-
beda sie VI Targi Instalacyjno-Budowlane. W ich trakcie swoja oferte
beda prezentowac krajowi i zagraniczni producenci. Nie zabraknie
tez atrakcji dla catych rodzin, ktére przygotowane zostang w ramach
towarzyszacego targom Festynu Rodzinnego.

Fot. AQUA



JUPRO TAIM BIS
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Bal karnawatowy

10.02.2017 r. Hurtownia Jupro Taim Bis z Stupcy
zorganizowata dla swoich klientéw bal karnawa-
fowy. Odbyt sie on w domu wczasowym ,Pod
Strzechg"w Giewartowie. Impreza rozpoczeta sie
od minitargdw, by wieczorem przejs¢ w forme
balu i podsumowania programu lojalnosciowego
Integris+ 2016.

- EKOWODROL

Politechnika todzka
Katedra Zarzadzania

CERTYFIKAT

Firma

¢ Przyjazna
Nauce
dla

EkoWodrol Sp. z o.0.

ul. Stowiafiska 13, 75-846 Koszalin

za wspolprace z Politechnika Lodzka przy realizacji
migdzynarodowego projektu badawczego nt. zarzgdzania
innowacjami w matych i $rednich przedsigbiorstwach

Dr hab, inz.  Matejun

i ik pi u badawczego
NCN nr 20151 7/B/HS4/00988

todz, dnia 16.03.2017

Ketnces Eoemcomia. Wyed Orpeaacy | Tarmndomin, P
Tl £2 631 37 82, fux 42 634 28 4. ek k91 inko foedz o | e AR iRl | o SnEet ol
Pogekt

Z

Drian ing. Uarsk matsfundSin ok o | v, mateun 5 | s matehn som |

»~Firma Przyjazna Nauce”

Katedra Zarzadzania Politechniki t6dzkiej przyznata Hurtowni
Ekowodrol z Koszalina tytut,Firmy Przyjaznej Nauce”. Hurtownia
otrzymata go za wspotprace z Politechnika tddzka przy realizacji
miedzynarodowego projektu badawczego nt. zarzadzania inno-
wacjami w matych i $rednich przedsiebiorstwach.

Pod certyfikatem podpisat sie kierownik powyzszego projektu
—dr hab. inz. Marek Matejun z Katedry Zarzgdzania Wydziatu
\Organizacji i Zarzadzania Politechniki tédzkiej.

J

- GRAMBET ~N

»Diament Forbesa” i, Ztoty Ptatnik”

Grambet zostat wyrdzniony w prestizowym rankingu,Diamenty
Forbesa 2017"wsrdd firm o przychodach 5-50 min zt. Diamenty
Forbesa to ranking polskich przedsiebiorstw najszybciej zwiek-
szajgcych swojg wartos$¢ w ciggu ostatnich trzech lat dziatalnosci,
przygotowany we wspdtpracy z gwarantujgcym silng metodologie
Bisnode Polska.

Doceniajac terminowo$¢ w regulowaniu zobowiazan oraz zacho-
wanie najwyzszych standardow pfatniczych Grupa Euler Hermes
przyznata Grambetowi certyfikat, Ztoty Ptatnik 2015" Aby otrzymac
ten tytut Hurtownia musiata spetnic¢ wszystkie rygorystyczne
kryteria procesu weryfikacyjnego Programu Analiz Naleznosci,
uzyskujac wysoki Wskaznik Moralnosci Ptatniczej (PM), rating na
poziomie powyzej CCC oraz dokonywac wszystkich zobowiazan
ptatniczych rzetelnie i terminowo.

CERTYFIKAT
ZLOTY PLATNIK 2015

Proyaniey femie:

GRAMBET - GRUPA SBS SP.J.

W TTIzIIeL

Za achowearie sapwytsrych
angurdiw platricrysh w 1015 ok,

Frogeam Anair alsineid B peemes

.
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W ciagu ostatniej dekady
potroiliSmy sprzedaz

JAROSLAW STACHURSKI, PREZES ZARZADU WILO POLSKA SP. Z 0.0., ODPOWIADA NA PYTANIE, CZY
POLSKI KONSUMENT ORAZ INSTALATOR SA GOTOWI NA INNOWACYJNE PRODUKTY GRZEWCZE? OPROCZ
TEGO W WYWIADZIE M.IN.: OCENA RYNKU BRANZOWEGQO, PROBLEM SMOGU, SIECI DIY, MARKI Wt ASNE, SKLEPY
INTERNETOWE ORAZ NAJSWIEZSZE NOWOSCI WILO Z TEGOROCZNYCH TARGOW.

i ‘ Tl

Jarostaw Stachurski, Prezes Zarzadu Wilo Polska Sp. z 0.0.

SBS: Jestesmy juz po pierwszym kwartale 2017 r. Jak Pan ocenia
ten czas na rynku w odniesieniu do roku poprzedniego? Jak
radzita sobie Panstwa firma w tym czasie? Na czym skupiali
Panstwo swoja najwieksza uwage?

Jarostaw Stachurski: To byt w historii naszej Spotki absolutnie rekor-
dowy pierwszy kwartat. Ale ze pierwsze 3 miesigce to zazwyczaj ok.
20% catosci sprzedazy rocznej, nie formutowatbym na tej podstawie
zadnych prognoz dla catego roku. Z moich obserwacji wynika, ze popyt
staje sie coraz bardziej,chimeryczny’, a krétkie okresy przestaja byc ze
sobg poréwnywalne. W zwiazku z powyzszym, w naszej firmie skupiamy
sie na zmianie sposobu zarzadzania na taki, ktéry umozliwiatby szybkie
reagowanie na coraz dynamiczniej zmieniajacy sie popyt.

Panstwa produkty sa innowacyjne i ekologiczne - w jakiej mierze
polski rynek jest na nie gotowy?

Na polskim rynku jest ogromna grupa Klientow, ktérzy oczekuja inno-
wacyjnych produktow najwyzszej jakosci. Wsréd inwestorow i osta-

[10]

tecznych uzytkownikéw wyréznitbym jednak tych profesjonalnych,
instytucjonalnych oraz indywidualnych.

Zaryzykowatbym stwierdzenie, ze wsrdd tych pierwszych absolutna
wiekszo$¢ oczekuje produktdw klasy premium. Wsréd uzytkownikow
indywidualnych nie jest to juz takie oczywiste. Tu bardzo jeszcze czesto
podstawowym kryterium jest najnizsza cena.

Oferujac wylgcznie produkty premium, w ciggu ostatnich 10 lat
potroilismy sprzedaz, znacznie przekraczajgc 120 miliondw ztotych.

W naszym kraju aktualny jest problem zanieczyszczania powietrza
przez przestarzate systemy grzewcze. Rzad Niemiec dofinansowuje
gospodarstwa domowe i przedsiebiorcow decydujacych sie na
instalacje nowoczesnych systeméw, moéwi si¢ o wprowadzeniu
podobnej polityki u nas. Czy Pana zdaniem, tego typu zmiany
sa u nas w najblizszym czasie realne?

Jestem w tej kwestii bardzo sceptyczny. Obawiam sie, ze skoro wraz
zzima temat ucicht w mediach, to ustyszymy o nim dopiero w kolejnym
sezonie grzewczym, zastajac problem takim, jakim byt.

Smog rodzi sie z... biedy. U ludzi, ktérzy z trudem wigza koniec
7 koncem, ekologia zawsze bedzie na koncu listy priorytetéw. Ludzie
pala miatem weglowym, starymi meblami i wszystkim, co daje sie spali¢,
bo tak jest taniej i jest to dla nich czesto jedyna mozliwos¢ ogrzania sie.

Potrzebne sg wiec kompleksowe rozwigzania dziatajace na zasadzie
kija i marchewki. Z jednej strony — madre rozwigzania legislacyjne wpro-
wadzajace normy paliw statych dopuszczonych do obrotu i okreslajace
minimalne standardy kottdw oraz sankcje za nie przestrzeganie tych
regulacji. Z drugiej zas — wsparcie ekonomiczne dla tych, ktérych po
prostu nie sta¢ na bardziej ekologiczne ogrzewanie, przy czym powinno
ono znacznie wykracza¢ poza jednorazowg doptate do wymiany kotfa.
Wsparcie ekonomiczne zadziatatoby wtedy, gdyby dotyczyto kosztow
modernizadji catej instalacji i gdyby w dtugim okresie kompensowato
podwyzszone koszty eksploatacji (paliwo, serwisowanie).

Niestety, w przestrzeni publicznej dyskusja w takim duchu w ogodle
sie nie toczy. Pojedyncze inicjatywy samorzadow lokalnych nie zafatwia
sprawy i mam wrazenie, ze podejmowane sg troche na pokaz.

Na rynku niemieckim Instalator i dostawca systemow jest waznym
ogniwem w dystrybucji produktu: a jak jest u nas? Czy Instala-
torzy potrafig przekonywa¢ swych klientéw do nowoczesnych
systemoéw grzewczych?

Uwazam, Ze polscy Instalatorzy majg duzg wiedze o produktach i sg
bardzo dobrze przygotowani do merytorycznych rozméw ze swoimi
klientami-inwestorami.



Tym w czym producenci chyba mogliby bardziej wspomaoc Insta-
latorow, sg wszelkiego rodzaju szkolenia wykraczajace poza produkt
— zaréwno te dotyczace funkcjonowania catych systemow, jak i tzw.
szkolenia ,miekkie” na temat sposobu przedstawiania swojej oferty,
negocjacji z inwestorami itp.

Jak Wilo dociera do Instalatorow? Czy i jak ich szkoli?

Oczywiscie szkolenia pozostaja gtéwnga platforma naszego dialogu
z Instalatorami. Przy czym, zgodnie z tym co powiedziatem wczesniej,
staramy sie podczas tych szkolern coraz mniej mowi¢ o samym produk-
cie. Prowadzimy szkolenia na duzych modelach funkcyjnych (Scianki
szkoleniowe) pokazujace zasady dziatania catych instalacji, pokazujemy
aplikacje utatwiajace prace Instalatora (jak,Doradca Wilo', gdzie mozna
np. obliczy¢ opory instalacji), czy tez — jak to jest w module szkoleniowym
,Zlecenia z polecenia’ — wymieniamy sie do$wiadczeniami na temat
sposobdw pozyskiwania nowych zlecen.

Naczelng zasada jest tu wiec tworzenie rzeczywistej korzysci dla
Instalatora.

Co Pan mysli na temat Marek Wtasnych? Jakie miejsce widzi Pan
dla nich na rynku branzowym?

Marki wtasne dedykowane sg zazwyczaj do Klientow poszukujacych
produktow w Srednim segmencie cenowym. To stosunkowo nieduzy
segment rynku, ale na pewno jest i trzeba zaproponowac dla niego
stosowng oferte.

U podstaw marek wtasnych lezat pomyst, aby produkty znanych
i uznanych firm sprzedawac taniej ze wzgledu na brak koniecznosci
ponoszenia przez producentdw kosztéw reklamy i organizowania ka-
natow dystrybucji. W takim wypadku w marce wiasnej, z perspektywy
Klienta ,wszystko gra” (bardzo dobra jakos¢, a taniej).

Drugie podejscie to takie, kiedy produkty najtansze i nieznane, podno-
simy do nieco wyzszego segmentu cenowego. Wtedy jednak, zazwyczaj
Swiadomy tego faktu Klient, oczekuje dodania do takich produktéw jakiego$
pakietu korzysci. Gdy mu tego nie zaoferujemy, a jedynie oczekujemy za
produkt wyzszej kwoty, to Klient poczuje, ze cos jest nie tak.

Sieci DIY - jakie widzi Pan dla nich miejsce jesli chodzi o sprzedaz
tak specjalistycznych produktow jak Panstwa? Czy w najblizszym
czasie najwazniejszym ogniwem sprzedazy pozostang Hurtownie,
czy jednak wieksza sita przeniesie sie na DIY?

Z hipermarketami budowlanymi jest troche podobnie jak z markami
wiasnymi. Zawsze znajdg sie Instalatorzy chetni do zakupdw chocby
czesci asortymentu w tym kanale dystrybucji. Ale jestem przekonany,
ze bedzie to zdecydowana mniejszos¢.

Urzadzenia sg obecnie coraz bardziej skomplikowane, naszpiko-
wane elektronikg, przystosowane do pracy w systemach Smart Home
(inteligentny dom) i w zwigzku z tym ro$nie znaczenie wsparcia i do-
radztwa technicznego. A jego poziom zasadniczo odréznia te dwa
kanaty sprzedazy.

W DIY-ach Instalator moze kupi¢ produkt, w hurtowni instalacyjnej
powinien moc kupic¢ rozwigzanie — kompletny, skonsultowany tech-
nicznie system.

Jedli dodatkowo hurtownia zadba o skrécenie czasu poswieconego
przez Instalatora na zaopatrzenie, pomoze mu w zminimalizowaniu
ryzyka oraz w finansowaniu zakupu, to taki pakiet realnych korzysci
bedzie wystarczajaco przekonujacy, aby Instalator zaopatrywat sie
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w hurtowni wiasnie. Jestem wiec osobiscie spokojny o hurtownie.
Odpowiadajac na pozostatg czes¢ pytania, Wilo nie sprzedaje i nie
planuje sprzedazy swoich produktow do hipermarketéw budowlanych.

Sita Internetu - sprzedaz w tym kanale w naszej branzy bedzie
rosnac czy tez stacjonarne punkty sprzedazy nadal beda wyzej
cenione?

Obecnie Internet jest raczej kanatem konkurencyjnym dla hipermar-
ketdw budowlanych niz dla hurtowni instalacyjnych.

Hurtownie sa niechetne sprzedazy przez Internet. Uwazam, ze
niewfasciwie stawiaja problem, bo zamiast,czy to robi¢?” nalezatoby
sie skupi¢ na tym jak to robi¢?”, zeby zaprzac Internet do pracy dla
siebie i dla swoich Klientow-Instalatorow.

E-sklepy prowadzone przez renomowane hurtownie, z odpowiednia
strukturg cen, inng dla Instalatoréw, inng dla Klientéw koricowych, bytyby
w mojej opinii wsparciem dla Instalatorow i dobrg przeciwwaga dla sprzedazy
on-line prowadzonej przez mate sklepiki, w przedziwnych czasem cenach.

Dla wielu produktéw mozna by wprowadzic restrykcje: ,produkt
dostepny wytacznie u fachowego Instalatora” i kojarzy¢ inwestoréow
7 Instalatorami. Mozliwosci jest mnostwo i warto o nich pomyslec,
zanim zrobia to inni.

Jestesmy sSwiezo po Targach Grupy SBS i Targach ISH - jaka
role pelnia dla Panstwa imprezy targowe? Czy widza Panstwo
przysztos¢, czy raczej zmierzch podobnych imprez?

Wilo byto jednym z pierwszych producentéw, ktérzy zrezygnowali
z udziatu w ogdlnopolskich targach branzowych. Policzylismy, ze za
pienigdze przeznaczone na targi jestesmy w stanie pojechac do naszych
Klientéw zamiast oczekiwac, ze oni przyjada do nas na stoisko. W pierw-
szym roku, kiedy zrezygnowalismy z targéw w Poznaniu, pojechalismy
7 ekspozycja i szkoleniami do 16 wojewddztw i spotkalismy sie z ponad
3 tysigcami Instalatoréw i prawie 2 tysigcami projektantéw. Spedzilismy
7 kazdym z nich ponad 3 godziny. llos¢, dtugosc i jakosc tych spotkan
potwierdzita stuszno$¢ tamtej decyzji. Poza tym taki sposob dziatania
lepiej odzwierciedla to, jak my w Wilo myslimy: chcemy robic to, co jest
wygodniejsze dla naszych Klientow.

Zupefnie innego rodzaju spotkaniem sg targi organizowane przez
hurtownie, jak Targi Grupy SBS. To gwarantowane odwiedziny ponad
3 tysiecy nieprzypadkowych gosci, gtéwnie Instalatorow, i okazja prze-
konania ich do swojej oferty dostepnej w konkretnej sieci dystrybudji,
czesto zakoriczona konkretnym zamowieniem.

Jakie innowacje Wilo pokazato na Targach ISH i Targach Grupy SBS.
Czy te zaprezentowane na ISH beda dostepne réwniez w Polsce?

Wilo znane jest z przetomowych innowacji w technice pompowe},
ktére tworza zupetnie nowe kategorie produktéw. Przypomne pierwsza
w swiecie pompe sterowang elektronicznie (Wilo-Star E), péZniej pompe
Wilo-Stratos, ktéra ustanowita nowy standard pomp High Efficiency
(0 najwyzszej sprawnosci). Nowoscig pokazang na ISH jest Stratos
Maxo — pierwsza w swiecie pompa typu SMART. W Polsce pompa ta
wejdzie do sprzedazy w sezonie grzewczym 2017/2018.

Na targach SBS pokazaliémy natomiast nieco mniej znang twarz
Wilo, a mianowicie urzadzenia do wody zimnej i $ciekdw, faczac te
prezentacje z ciekawg oferta handlowg dla odwiedzajacych nas Klientow.

Dziekujemy za rozmowe.
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Formuta targow
musi by¢ dostosowana
do potrzeb branzy

CZY IDEATARGOWA UMIERA? JAK ROZWIJAJA SIE TARGI DLA BRANZY BUDOWLANEJ I INSTALACYJNEJ? JAK
DOBRZE PRZYGOTOWAC SIE DO IMPREZY TARGOWEJ? W KTORA STRONE ZMIERZAJA TARGI BUDMA | INSTALACJE?
NA TE | WIELE INNYCH PYTAN ODPOWIADA TOMASZ KOBIERSKI, WICEPREZES ZARZADU MIEDZYNARODOWYCH

TARGOW POZNANSKICH.

Tomasz Kobierski, Wiceprezes Zarzagdu Miedzynarodowych
Targéw Poznanskich

SBS: Przez wiele lat po rynku krazyly gtosy o $mierci idei targo-
wej. Ostatnie lata wydaja sie jednak pokazywag, iz tego typu
spotkania maja racje bytu, ale tylko pod warunkiem znalezienia
odpowiedniej ich formuty. A Pana zdaniem, czy w Polsce jest dzi$
miejsce i odpowiedni klimat na tworzenie duzych, branzowych
spotkan targowych?

Tomasz Kobierski: Targi poznanskie sg najlepszym przyktadem, ze
idea spotkan biznesowych przezywa w ostatnim czasie pewnego
rodzaju odrodzenie. Bezposrednie spotkania z drugim cztowiekiem
stanowig bowiem przeciwwage dla réznych form komunikacji wirtualnej,
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a wspomniany trend osobistych spotkan biznesowych jest doskonale
widoczny w liczbie targowych gosci kazdego roku odwiedzajacych
targi poznariskie. Mam tu na mysli chociazby targi Motor Show, ktérych
ostatnia edycje przyciaggneta do Poznania ponad 135 tysiecy oséb, targi
Polagra/Taropak (63 tysigce profesjonalistéw), czy targi INSTALACJE (30
tysiecy profesjonalistow). Co roku MTP organizuja ponad 80 wydarzen
targowych, z ktorych kazde ma swojg formute dostosowang do potrzeb
wystawcow i zwiedzajacych, jak rowniez specyfiki rynku. Organizujac
targi INSTALACJE staramy sie tworzy¢ najlepszy klimat do rozmow
i spotkan biznesowych. Chcemy, aby te kilka targowych dni byto praw-
dziwym swietem catej branzy instalacyjnej. | wiasnie tej idei sprzyjaja
podejmowane wspdlnie inicjatywy, takie jak wspdttworzony z Grupa
SBS Klub Instalatora. Ostatnia edycja targdw INSTALACJE pokazata, ze
najlepsze efekty przyniosto jednoczesne zaangazowanie wystawcow,
partneréw, cztonkow SHI, izb i stowarzyszer oraz wsparcie ze strony
medidw branzowych. Sadze, Ze jest to kierunek, w ktorym powinnismy
i$¢ organizujac kolejne edycje.

Jak w tym kontekscie wyglada temat targow dla branzy budow-
lanej i instalacyjnej? Jakie kierunki rozwoju imprez targowych
trzeba obra¢, by branza uwazata je za atrakcyjne?

Formuta targéw o charakterze B2B powinna by¢ jak najlepiej dosto-
sowana do potrzeb danej branzy, poniewaz sg one skierowane sa
do konkretnych, wyselekcjonowanych grup zwiedzajacych. Warto
spojrze¢ na niemiecki rynek targowy, gdzie targi budowlane, réwniez
s3 rozdzielone w zaleznosci od branzy. Podobny model stosujemy na
targach poznanskich. Oferte targow BUDMA kierujemy do wykonawcow
-, budowlancow’, inwestorow, architektow i projektantdw dziatajacych
w branzy budowlanej. Natomiast oferta targdw INSTALACJE skierowana
jest do instalatorow, inwestorow i projektantéw instalacji, ktorzy niejako
,wchodza na budowe”w nastepnej kolejnosci. Z naszych doswiadczen
wynika, ze targi tylko wtedy sg atrakcyjne dla branzy, kiedy odpowiadaja
na jej potrzeby, a ich charakter i program wydarzen towarzyszacych jest
dostosowany do konkretnych grup zwiedzajacych. Nie zapominajmy
0 jeszcze jednym czynniku — de facto najwazniejszym — mianowicie
efektywnosci udziatu w targach, zaréwno z punktu widzenia wystawcy
(maja do niego dotrze¢ obecni i potencjalni klienci), jak i zwiedzajacego,
ktory w ograniczonym czasie chce zapoznac sie z interesujgca go oferta,
mozliwie wielu firm z danej branzy. Do tego dochodzg jeszcze inne



czynniki. Targi powinny stwarzac okazje do zaprezentowania nowosci
i premier produktowych, a takze stanowi¢ miejsce dyskusji o biezacych
problemach branzy. Temu stuzy¢ majg tematyczne konferencje branzowe,
warsztaty i panele dyskusyjne, a takze rozmowy kuluarowe. Dodatkowo
wydarzenia targowe moga takze integrowac branze poprzez zabawe. | tu
dobrym przyktadem sg Mistrzostwa Polski Instalatorow (MPI), ktérych
kolejny finat odbedzie sie podczas targow INSTALACJE 2018. Natomiast
eliminacje do tych mistrzostw -,Instalacje On Tour”zostang rozegrane,
jeszcze w tym roku, w 15-stu miastach Polski.

Jak Miedzynarodowe Targi Poznanskie starajq si¢ te kierunki
wdrazac?

W przypadku targow INSTALACJE nieocenionymi sprzymierzericami
w realizacji zatozonych celdw sg nasi partnerzy. Poczynajac od patrona
honorowego — Ministerstwa Infrastruktury i Budownictwa — poprzez
partnera strategicznego — Polski Zwigzek Pracodawcédw Hurtowni Branzy
Grzewczej, Sanitarnej, Instalacyjnej, Klimatyzacji i Wentylacji SHI - oraz
partnerow branzowych, wsrdd ktorych mamy szczescie wspotpracowac
m.in. z Krajowym Forum Chtodnictwa, Stowarzyszeniem Producentow
i Importeréw Urzadzen Grzewczych, Stowarzyszeniem Branzy Fotowol-
taicznej, Polskim Stowarzyszeniem Instalatoréw Pomp Ciepta, Polska
Organizacja Rozwoju Technologii Pomp Ciepta, Polska 1zba Biomasy,
Stowarzyszeniem Polska Armatura Przemystowa, 1zbg Gospodarcza
Gazownictwa, Wielkopolska Okregowa Izba Inzynieréw Budownictwa,
czy Europejskim Instytutem Miedzi. Prowadzimy dziatania zmierzajace
do pozyskania profesjonalnych zwiedzajgcych: przedstawicieli firm
i hurtowni instalacyjnych, sieci handlowych i sklepéw detalicznych,
generalnych wykonawcow oraz przedstawicieli elektrocieptowni i ga-
zowni. Przyktadem naszych dziatan skierowanych do zwiedzajacych
jest takze, organizowana wspodlnie z hurtowniami instalacyjnymi, ak-
Cja autokarowa, ktorej celem jest pozyskanie zorganizowanych grup
targowych gosci. Cieszy nas, ze takie akcje przynoszg efekty. Podczas
ostatniej edycji INSTALACII na targi przyjechato ponad sto autokarow
z instalatorami z catej Polski.

Wielkie znaczenie ma to, jak sami wystawcy do targowego wy-
darzenia sie przygotowuja. Czy uwaza Pan, ze polskie firmy
odrobity lekcje z marketingu targowego i potrafig wykorzystac
targi do realizacji swoich celow?

Polskie firmy, szczegdlnie te, ktére prezentuja swoja oferte nie tylko na
targach w Polsce, ale takze za granica, doskonale zdajg sobie sprawe,
jakie mozliwosci promodji daje narzedzie marketingowe jakim sg tragi.
Wiedzg, ze do targdw trzeba sie przygotowac, zaplanowac sposob
prezentacji produktu czy ustugi, a takze zaprosic statych klientow oraz
sformutowac oferte dla nowych, potencjalnych. Wtedy catosciowy efekt
udziatu w targach jest satysfakcjonujacy. Polscy wystawcy wykazuija sie
spora kreatywnoscia, a do tego bardzo szybko sie ucza, co pozwala mi
zaryzykowac stwierdzenie, ze rynek targowy w Polsce staje sie coraz
bardziej dojrzaty.

W naszej ocenie wiele firm wystawiajac sie na targach bardzo
zachowawczo podchodzi do stosowania nowinek technologicz-
nych na swoich stoiskach, a przygotowujac sie do wydarzenia
nie siega do poglebionych badan rynku. Wydaje sie, ze firmy
wola opiera¢ sie na intuicyjnej wiedzy o rynku i na wtasnym
doswiadczeniu, niz na badaniach konsumenckich czy big data.
Spytamy wiec prowokacyjnie: czy w branzy budowlanej jest to
zle podejscie?
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Targi INSTALACJE 2016

Dobrym przykfadem sg zmiany, jakie zaszty w branzy instalacyjnej.
Koniecznos¢ dostosowania sie do nowych przepiséw Unii Europejskiej
w zakresie kottow spowodowata, ze czes¢ firm musiata zmodyfikowac
wczesdniejszy proces produkgji. Prawo rynku jest twarde i trudno z nim
dyskutowac. Intuicja w biznesie na pewno pomaga, ale orientacja
w sytuacji panujacej w branzy w Polsce i na $wiecie jest takze bardzo
wazna. Dlatego wizyta na targach jest doskonatg okazja, aby zoriento-
wac sie w sytuadji, porozmawiac z innymi wystawcami i zwiedzajacymi
lub wzig¢ udziat w konferencjach i panelach dyskusyjnych na przykfad
na temat planowanych zmian w przepisach i regulacjach prawnych.

Targi Instalacje juz za rok - czego mozemy sie spodziewac na
tym wydarzeniu? Jak te dwie imprezy - Targi Grupy SBS i Targi
Instalacje - sie uzupetniaja i jaka relacje tworzg?

Znamy juz date przysztorocznych targow INSTALACJE. Odbeda sie
one w terminie 23-26 kwietnia 2018. Bedzie to ich 12. edycja, podczas
ktérej zapowiada sie szeroka prezentacja licznych nowosci i premier
rynkowych. W zatozeniu targi INSTALACJE, organizowane co dwa lata,
maja skupiac caty rynek instalacyjny: hurtownie instalacyjne, instala-
toréw, przedstawicieli handlu, generalnych wykonawcow, jak rowniez
projektantdw instalacji. Natomiast Targi Grupy SBS skupiajg dostawcow
tej Grupy, wiec oddziatywaja w mniejszym zakresie, ale za to doskonale
uzupetniaja targowy cykl wystawienniczy.

Dziekujemy za rozmowe.
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Odwroécony VAT: ryzyko,
ktore moze sie optacic

OD POCZATKU BR.W USTAWODAWSTWIE POLSKIM ZASZtY KOLEJNE ZMIANY ZWIAZANE Z PODATKIEM
VAT. MECHANIZM ODWROTNEGO OBCIAZENIA OBJAL TERAZ TAKZE USLUGI BUDOWLANE. O TYM,
JAKI REALNY WPEYW ZMIANY TE MAJA NA BRANZE BUDOWLANA, KTO MOZE NA NICH ZYSKAC, A KTO STRACIC
NAJWIECEJ, ROZMAWIAMY Z RYSZARDEM KOWALSKIM, PREZESEM ZWIAZKU PRACODAWCOW-PRODUCENTOW

MATERIAtOW DLA BUDOWNICTWA.

beirn; W Protwas #olR16E}

Ryszard Kowalski, prezes Zwigzku Pracodawcéw-Producentéw Materiatéw dla Budownictwa

SBS: Czemu ma stuzy¢ mechanizm odwréconego VAT-u, ktory
wraz z poczatkiem 2017 roku zaczat dotyczy¢ takze branzy
budowlanej?

Ryszard Kowalski: Zacznijmy od tego, ze wsrdd instrumentdw podat-
kowych VAT jest podatkiem, z ktérym wigze sie najwiecej oszustw. Z wielu
powodow — chociazby z samej istoty tego mechanizmu, w dodatku
pogtebianych przez istnienie roznych stawek tego podatku. Nie mozna
dziwic sie rzadowi, ze szuka sposobdw aby ograniczy¢ te oszustwa. | ten cel
rzadu trzeba wspierac, bo po pierwsze nie nalezy tolerowac nieuczciwosci,
a po drugie, za ten niezaptacony albo pobrany nienalezny VAT ptacimy
wszyscy. Mam czasem wrazenie, ze wiekszo$¢ obywateli nie zauwaza, ze
finansuja oszustow. Przychody budzetowe, potrzeba zebrania okreslonej
ilosci pieniedzy sg okreslone. W danym roku sa constans — jezeli ktos
poprzez oszustwa podatkowe nie zaptaci, to i tak te srodki musza znalez¢
sie w budzecie. | wtedy rozwigzania sg dwa: podniesienie podatkow (np.
poprzez likwidacje ulg, nizszych stawek, itp.) albo zwiekszenie dtugu
publicznego, za ktéry tez zaptacimy. Prosze réwniez nie bagatelizowac
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wielkosci dtugu publicznego, ktéry juz dzisiaj jest niebezpiecznie wielki.
Dlatego nie dziwie sie i generalnie popieram wprowadzenie odwrotnego
VAT-u. Ale prawda jest taka, ze ten instrument ma tez swoja cene.

Jaka?

Polega to na tym, ze de facto odwrdcony VAT oznacza, ze przedsie-
biorca czasowo kredytuje budzet, w dodatku ten kredyt jest bez odsetek.
Czyli swoje srodki zamraza. A przypomne jak byto dotad i jak jest nadal
tam, gdzie odwrécony VAT nie obowigzuje. Na przyktad: podwykonawca
kupowat u producenta materiaty budowlane. Ptacit pewng cene, na ktéra
sktadat sie takze podatek VAT. Potem na zlecenie gtownego (generalne-
go) wykonawcy wykonywat okreslone prace, wykorzystujac zakupione
materiaty. | za te ustuge wystawiat wykonawcy fakture. | wykonawca
pfacit, cho¢ czasem niestety nie — ale to juz inny problem. W efekcie
podwykonawca kupujac (materiaty) zaptacit VAT, a sprzedajac (swoja
ustuge) otrzymat (w zaptacie) od wykonawcy VAT, ktérym zwracat sobie
zaptacony VAT, a roznice rozliczat z Urzedem Skarbowym.



Dzisiaj w przypadkach, w ktérych obowigzuje odwrdécony VAT, sytuacja
sie zmienita. Tzn. podwykonawca — uzywajac dalej tego przyktadu —
kupit ten materiat, zapfacit takze VAT, ale wykonawcy wystawia fakture
7 ceng netto, czyli bez VAT-u. | mimo Ze otrzymuje zaptate, nie ma
srodkéw na sfinansowanie zaptaconego VAT-u. A przeciez VAT z istoty
ma by¢ neutralny dla przedsiebiorcy. Wiec co dalej? Na podstawie
faktur (kupna i sprzedazy) wystepuje z wnioskiem do Urzedu Skar-
bowego o zwrot VAT-u zaptaconego. To rzeczywiscie dziata w sposob
ograniczajacy mozliwos¢ oszustwa. Ale co to oznacza dla tego naszego
przyktadowego podwykonawcy? Mianowicie to, ze on te pienigdze
odzyska dopiero po 60 dniach. I to przy zatozeniu, ze wniosek i zatgczniki
zostaty prawidtowo wypetnione i organy skarbowe nie beda miaty do
nich zastrzezen. Czesto wiec bywa, ze okres ten trwa dtuzej, bo trzeba
cos poprawi¢, bo administracja skarbowa ma uwagi itd. Czyli przez
minimum dwa miesigce podwykonawca nie ma tych srodkéw. On, tak
jak powiedziatem, w tym czasie kredytuje budzet panstwa. W efekcie
pogarsza swojg ptynnosc finansowa. A przeciez mégtby te pienigdze
znowu zainwestowac, a nie moze, bo ich po prostu nie ma. | na tym
polega istota problemu.

Czy mechanizm odwrdconego VAT-u obejmuje zaréwno sprzedaz
materiatow, jak i Swiadczong przez firme ustuge?

Dopiero teraz zacznie sie powoli wyjasnia¢, czy to dotyczy samych
ustug, czy takze ustugi, w ktérag wchodzi kupno materiatéw. To sie dopiero
okaze w praktyce, ustawodawca tego jednoznacznie nie zapisat. W do-
datku nie jestem pewien, czy odwrécony VAT zlikwiduje jedng z coraz
powszechniejszych nieuczciwych praktyk. Mianowicie, jezeli sprzedaje
sie klientowi okno to, zgodnie z przepisami, to okno jest obcigzone 23%
stawka VAT. Ale jezeli sprzedamy mu to okno w ramach ustugi (wraz
z montazem), to zgodnie z przepisami, jest ona obcigzona stawka 8%
VAT. Tylko doszto do takiej patologii, ze formalnie sprzedaje sie to z ustuga
(montaz za 1 zh), ale sprzedawca nie zamierza wykonywac¢ montazu tego
okna. Mimo to klient jest zachwycony, bo zaptacit 8% VAT-u, a nie 23%.
A potem albo za montaz zaptaci bez faktury (i bez podatku) albo zdziwi
sie, ze fakture za ustuge montazu (juz tego realnego) zakwestionuje
organ skarbowy. Bo to okno, zgodnie z wczesniejszg faktura, zostato
przeciez juz zamontowane. | to jest przykfad, ktéry pokazuje, ze ten
system genetycznie prowadzi do oszustw. Oczywiscie mozna mowic,
ze jakbysmy byli spoteczenstwem uczciwym, to by tego nie byto. No
ale niestety nie jestesmy...

Kogo najbardziej moga zabole¢ zmiany w rozliczeniu VAT-u?

De facto moze sie okaza¢, Zze ten problem bedzie najbardziej dotkli-
wy dla matych firm budowlanych, moze i dla $rednich. Poniewaz one
maja maty kapitat, maty wolumen obrotéw i dla nich kazde kilkanascie
czy kilkadziesiat tysiecy nieodzyskanego bezzwtocznie VAT-u moze
by¢ kluczowe dla dalszego funkcjonowania. Ale powiem tak, jako
ekonomista: odwrocony VAT jest probg zmniejszenia ryzyka oszustw.
W gospodarce, tak jak w zyciu, zmniejszenie ryzyka po prostu kosztuje.
Wiec za nieuczciwos¢ jednych, pfaca uczciwi.

Jakie sankcje groza firmom za nieprawidlowe rozliczenie od-
wréconego VAT-u?

Takie jak zawsze, za wszystkie nieprawidtowosci w rozliczeniach
podatku. Te sankcje zostaty podniesione, cho¢ wedle mnie przesadnie.
Ale jest jeden problem, ktérego nie nalezy bagatelizowac. Musi byc
zdolnos¢ organdw skarbowych do odréznienia btedu wynikajacego
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7 niewiedzy, niedostatecznej kompetencji itd. To oczywiscie nikogo
nie usprawiedliwia. Ale jednak jest réznica pomiedzy kims, kto to zrobit
bez intencji zwiagzanych z dodatkowymi, nieuprawnionymi korzyscia-
mi, a tym kto robi to z petng swiadomoscia, zeby nas wszystkich, czyli
podatnikéw oszukad. Tylko sprawa polega na tym, ze tu nie ma ostrej
granicy. To wymagatoby wiec od fiskusa bardzo wnikliwego dziatania.
Rownoczesnie jednak prosze pamietad, ze z uwagi na sytuacje budzetu,
na narastajacy w ekspresowym tempie dtug publiczny, administracja
skarbowa bedzie robi¢ wszystko, aby sciaggnac jak najwiecej pieniedzy,
jak najmniej z tytutu zwrotu wypfaci¢. Wiec podejrzewam, ze polityka
fiskusa bedzie raczej szfa w kierunku zaostrzania oceny i naktadania sankcji.

Podobno coraz czesciej zdarza sig, ze w zwigzku z wprowadze-
niem odwréconego VAT-u polskie firmy budowlane robiag zakupy
w krajach osciennych...

Nie dziwie sie, to jest legalne. To jest dostawa wewnatrzunijna. Wtedy
oczywiscie jest zupetnie inna sytuacja z VAT-em. Ale popatrzmy na fakt
robienia zakupdw za granica z punktu widzenia naszego wspdlnego
interesu. To tam komus ro$nie sprzedaz, komus rosnie produkcja, rosna
obroty, rosng podatki i popyt na prace — tam, a u nas nie. Mimo ze te
produkty mozna wytworzy¢ w kraju i méwiac potocznie dac zarobic
przedsiebiorcom, pracownikom. Wydaje mi sie, ze po roku funkcjonowania
mechanizmu odwréconego VAT-u w branzy budowlanej, potrzebna bedzie
taka prawdziwa analiza, ktéra powie nam, jaka jest skala tego typu zjawisk.
Nie mozemy wprowadzi¢ zakazu importu, zwfaszcza wewnatrzunijnego.
Musimy na to popatrze¢ w sensie naszego dobra wspdlnego. Bo mozna
powiedzie¢, ze jesli tutaj spada produkdja, to zmniejsza sie tez liczba
miejsc pracy. Potem bedziemy musieli komus ze srodkéw publicznych
wyptacac zasitki, udziela¢ wsparcia itd. Czyli wydawac pienigdze. Ale to
jest w tej chwili tylko teoria. To nalezy po prostu sprawdzi¢, zobaczyc,
jaka jest skala zjawiska. Czy my moéwimy o rzeczach marginalnych, bo
liczba oszustw w sposéb znaczacy zmalata, a te koszty dodatkowe nie
sg grozne. Dlatego, w moim przekonaniu taka analiza jest konieczna.

Mowit Pan o tym, ze odwrdécony VAT moze mie¢ wpltyw na ptynnos¢
finansowa niektorych firm budowlanych. Czyli tak naprawde
poglebic jeszcze ich problemy zwigzane z zatorami platniczymi.

Cate polskie budownictwo ma od lat problemy z tzw. zatorami
pfatniczymi. Przy czym kiedys myslano, ze wynikaja one z tego, ze
system bankowy jest niewydolny, Ze przetrzymuje pienigdze, dtugo
przelewa itd. Dzisiaj wiemy, ze to jest bzdura. Problem polega na tym,
ze tych pieniedzy nie ma. W budownictwie bardzo czestym zjawiskiem
jest wchodzenie w kontrakty z partnerami, ktérych wyptacalnos¢ jest
ograniczona. Wiadomo, czes¢ z tych firm robi to z petng Swiadomoscia.
Ale czes¢ jest w fancuszku — zeby mogty zaptaci¢, ktos im tez musi za-
pfacic. Skala obrotéw albo skala popytu jest nadmierna w stosunku do
mozliwosci finansowych sektora budowlanego i inwestoréw. Czasami
te ptynnos¢ ratuje sie kredytami, ale nie zawsze, bo kredyt nie jest rzecza
automatyczna i musi wigzac sie z wiarygodnoscia kredytowa firmy. Zatory
ptatnicze to podstawowy problem finansowy w budownictwie, ktory
teraz dostaje dodatkowy negatywny bodziec w postaci odwrdéconego
VAT-u. Firmy budowlane musza zacza¢ powaznie analizowac komu
sprzedajg, jaka jest pozycja danej firmy. Teraz beda wprowadzane zmia-
ny w ustawie dotyczacej Krajowego Rejestru Dtuznikow — to pomoze.
Jednak nie mozna liczy¢ wytacznie na regulacje prawne. Z zatorami
ptatniczymi sektor budowlany musi sobie sam poradzic.

Dziekujemy za rozmowe.
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SHI powotalismy
z potrzeby lepszej

komunikacji

OTYM, JAKINTEGROWAC BRANZE INSTALACYJNA, O 2. KONWENCJI RYNKU GRZEWCZEGO, INSTALACYJNEGO
I SANITARNEGO, O RZECZACH, KTORE NIE DAJA SPAC HURTOWNIKOM, O BRAKU ZAUFANIA W BRANZY
ORAZ O TYM, W CZYM NASZ BRANZOWY RYNEK ROZNI SIE OD RYNKU FINSKIEGO, MOWI TOMASZ BORUC -
DYREKTOR ZARZADZAJACY POLSKIEGO ZWIAZKU PRACODAWCOW HURTOWNI BRANZY GRZEWCZEJ, SANITARNEJ,

INSTALACYJNEJ, KLIMATYZACJI TWENTYLACJI (SHI).

‘

Tomasz Borug, Dyrektor Zarzadzajacy Polskiego Zwigzku Pracodawcédw Hur-
towni Branzy Grzewczej, Sanitarnej, Instalacyjnej, Klimatyzacji i Wentylacji (SHI)

SBS: Jak z perspektywy SHI wygladat rok 2016 w polskiej branzy
instalacyjnej? Byt to dobry czas?

Tomasz Boruc: Zyjemy w ciekawych czasach. Wiele tradycyjnych
modeli biznesowych jest kwestionowanych, bardzo szybko sie zmienia.
Branza reprezentowana przez cztonkéw Zwigzku SHI poradzita sobie
catkiem dobrze w obiektywnie trudnym okresie. Wydaje mi sie réwniez,
ze ubiegty rok uswiadomit wielu uczestnikom rynku, ze warto podej-
mowac dziatania na rzecz poprawiania standardéw funkcjonowania
w branzy, bo jest to korzystne dla wszystkich, nie tylko w dtuzszej
perspektywie czasowe).
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SHI powstato m.in. po to, by integrowac branze instalacyjna. Czy
po dwoéch latach Waszej dziatalnosci mozna juz mowic o sukce-
sach na tym polu?

Powotalismy Zwiazek SHI z potrzeby lepszej komunikacji w obliczu
wyzwan, przed jakimi staje branza profesjonalnego hurtu materiatéw
technicznych. Zaczelismy o tym rozmawiac i widzimy ze, niezaleznie
od codziennego funkcjonowania na bardzo konkurencyjnym rynku,
mamy tematy wspdlne, ktérych rozwiazanie pomogtoby wszystkim.
2. Konwencja Rynku Grzewczego, Instalacyjnego i Sanitarnego, liczne
rozmowy i gorace dyskusji o wyzwaniach w branzy podczas niej pro-
wadzone pokazuja, ze osiggnelismy postep w integracji srodowiska.

Jakie jeszcze wnioski ptyna ze wspomnianej Konwencji?

Branza potrzebuje takich spotkan. Osobiscie mam dobre doswiadczenie
zbranzy elektrycznej w ktorej podobne Konwencje odbywaja sie od wielu
lat i staty sie juz statym i oczekiwanym wydarzeniem. Firmy dystrybucyjne
Znatury rzeczy s powotane do taczenia i integrowania: dostaw produk-
téw, informadji, standardow. Jak wida¢, mamy kilka obszardw, w ktorych
mozemy tworzy¢ warunki dla lepszego funkcjonowania catej branzy.

Na Konwencji prezentowali Panstwo stworzony na potrzeby
Zwiazku raport“Szanse i zagrozenia: co nie daje spac hurtowni-
kowi?”. Duzo jest tych kwestii spedzajacych nam sen z powiek?

Badanie miato za zadanie zobiektywizowanie niektérych obiegowych
opinii. Wykazato ono zbiezno$¢ opinii producentow i dystrybutorow
co do roli dystrybucji.

Pokazato takze kilka réznic: na przyktad producenci wyzej niz dystry-
butorzy postrzegaja role dystrybudji w przekazywaniu informacji o rynku
lub prezentowaniu produktow. Takie réznice w postrzeganiu sg znaczace
i moga by¢ podstawa do dyskusji pomiedzy producentami i dystrybutorami.

W rozmowach z mediami przedstawiciele SHI podkreslali czesto
brak danych opisujacych i raportujacych stan faktyczny polskiego
rynku instalacyjnego. Czy przedstawione badanie to kolejny
krok do jego porzadkowania?



Konwencja Rynku
o, Instalacyjnego

Tomasz Boruc
ZWIAZEK SHI

2. Konwencja Rynku Grzewczego, Instalacyjnego i Sanitarnego

Badanie samo z siebie nie porzadkuje niczego. Moze by¢ jednak podstawa
do dyskusji i podejmowania dziatart porzadkujgcych. Natomiast kolejnym
zadaniem dla Zwiazku SHI jest zbieranie informadji statystycznych o rynku.
Na razie jestesmy na etapie gromadzenia bardzo ogélnych informacji
ale mam nadzieje, ze osiggniemy w tym spory postep juz w tym roku.

W wywiadzie udzielonym w 2011 roku méwit Pan: Nasz rynek
potrzebuje tego samego co cata gospodarka i spoteczeristwo -
sprawnego zarzqdzania, rozsqdnego prawa, dobrego systemu
finansowania, sprawnego arbitrazu. Co nam jeszcze przeszkadza? Co
najmniej jeszcze jeden aspekt jest wart wspomnienia i nadal daleki
od ideatu - brak zaufania. Co$ sie zmienito w naszej branzy od czasu
wspomnianych stow? Jesli tak - w ktorg strone poszty zmiany?

Bezposrednie, osobiste spotkania miedzy firmami sg dobrg okazjg do
budowania zaufania. | tu osiggamy postep. Nie mozemy takze zapominac,
ze w relacjach biznesowych oprécz zaufania osobistego bardzo wazne
jest tez zaufanie do instytucji albo szerzej: do systemu egzekugji prawa.
Naduzycie zaufania w relacjach osobistych moze je zakonczyc. Z kolei
naduzycie zaufania lub tamanie zasad (prawa) w relacjach biznesowych
powinno by¢ pietnowane nie tylko w $rodowisku, ale rowniez egzekwo-
wane przez system prawny. A z tym wszyscy mamy od wielu lat problem.

Przez szereg lat, jako prezes duzej branzowej sieci handlowej,
stykat sie Pan zaréwno z rynkiem polskim, jak i finskim. Czego
mozemy nauczyc sie od Findw, a w czym jesteSmy od nich lepsi?

Polski rynek jest bardziej rozdrobniony i bardziej konkurencyjny niz firski.
Przez to z jednej strony jest on mniej wydajny — koszty transakcyjne
przeliczane na jedna operacje sg wyzsze, choc raczej procentowo niz
w wartosciach bezwzglednych — ale z drugiej strony poziom serwisu,
doradztwa, spetniania niestandardowych oczekiwan klientow jest moim
zdaniem u nas wyzszy niz w wielu innych krajach.
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Natomiast tak duze rozdrobnienie powoduje, ze dystrybucja zara-
bia za mato, zeby inwestowac w rozwdj rozumiany na rozne sposoby.
Technologia pomaga, ale tez nie jest darmowa — czesto nie zdajemy
sobie sprawy jak duzo kosztuje to, co z pozoru jest tylko drobnym
usprawnieniem komunikadji.

Czy mozemy sie uczy¢ czegos od Findw? Jedna z kilku cech, ktére
u Finéw cenig, jest determinacja w dazeniu do celu. Majg oni na to
swoje stowo ,sisu”. Z drugiej strony, jesli cos sie nie udaje, to Finowie
nie wpadaja w panike ale mowia: usigdzmy, zastanéwmy sie co robic
dalej. A, poza tym, po blizszym poznaniu, okazuje sie, ze do$¢ podobnie
podchodzimy do zycia. To bardzo sympatyczni i rozsadni ludzie.

Czy widzi Pan potrzebe rozwijania idei targow dla branzy insta-
lacyjnej, takich jak Targi Instalacje czy Targi Grupy SBS?

Kazde osobiste spotkanie uczestnikow rynku przynosi korzysc¢. Wydaje
mi sie rowniez, ze rynek w Polsce potrzebuje duzej imprezy targowej
w naszej branzy. Targi Instalacje w Poznaniu po okresie stagnacji odzy-
waja i jako Zwiagzek SHI chcemy to ozywienie przyspieszyc.

Jak przy okazji takich wydarzen planuja Panstwo rozwija¢ stra-
tegie marki SHI?

Zamierzamy budowac¢ marke SHI poprzez konkretne dziatania. Zwigzek
ma kilka gtéwnych zadan: budowanie relacji w srodowisku, reagowanie
na zmiany na rynku, dziatania na rzecz obnizania kosztow transakcyjnych
w branzy, wdrozenie standardu klasyfikacji wyrobow ETIM, powiekszenie
zakresu elektronicznej wymiany danych EDI czy wspieranie Targow Instalacje.

Jesli te zadania bedg realizowane przez SHI to nasza marka, marka
dystrybucji, bedzie mocna — przypomne poczatek dtugiej nazwy SHI:
Zwiazek Pracodawcow Hurtowni Branzy....

Dziekujemy za rozmowe.
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Grzejniki Keller

Innowacyjny wymiar ogrzewania

KELLER

aArmaturl

GRUPA ARMATURA

SZYBKA | WYGODNA WYMIANA GRZEJNIKOW BEZ KONIECZNOSCI KOSZTOWNEGO INGEROWANIA
W KONSTRUKCJE INSTALACJI? NIGDY WCZESNIEJ NIE BY£O TO TAK PROSTE! INNOWACYJNY MODEL KELLER
Z OFERTY PRODUCENTA ARMATURA KRAKOW — DOSTEPNY WYLACZNIE W SIECI SPRZEDAZY SBS - WYROZNIA SIE
UNIWERSALNYM, DOLNYM PODtACZENIEM.
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enowacja systemu c.0,, polegajaca na
Rzastqpieniu nieefektywnych energetycznie

grzejnikow starej generadji, wykonanych
z zeliwa lub stali, nowoczesnymi modelami
aluminiowymi, nie musi pociggac za soba kosz-
townych prac remontowych i koniecznosci
zmiany podtaczenia instalacji.

Projektanci Armatury Krakéw stworzyli
nowoczesne rozwigzanie z wyposazeniem
kompatybilnym ze standardowymi instalacjami
wystepujacymi w naszym kraju, znaczaco uta-
twiajac modernizacje domowego ogrzewania.

- O wprowadzeniu takiej technologii do oferty
w gtdwnej mierze zadecydowato zapotrzebowanie
rynku instalacyjnego na nowoczesne, estetyczne
iuniwersalne podiqczenia grzejnikow aluminiowych
do instalacji grzewczej, wyprowadzonej z podtogi
lub od strony sciany — thumaczy Marek Tolinski,
technolog Armatury Krakéw. — Dolne podiqczenie
nawiqzuje réwniez do ogdlnej tendencji rozwiqzari
projektowych i technicznych sieci grzewczych,
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stosowanych w nowym budownictwie. Grzej-
nik zasilany od dotu przez przytqcza krzyzowe
proste (z podtogi) i krzyzowe kqtowe (od Sciany)
wyglqda nowoczesnie, wpisujqc sie tym samym
we wspdtczesne trendy wnetrzarskie, bazujqce na
minimalistycznym wzornictwie. Podczas montazu
nalezy zwrdci¢ uwage na to, ktdry kréciec podtq-
czenia dolnego jest zasilajqcy, a ktory powrotny.
Jest to istotne ze wzgledu na uktad rur instalacji
c.o.— dodaje Marek Toliriski.

Jakosc i estetyka

Grzejniki Keller wykonane sg z wysokiej
jakosci aluminium, cechujacego sie lekkoscia
i trwatoscia. Nowoscig producenta Armatury
Krakow jest cisnienie na poziomie 1,6 MPa
oraz moc grzewcza dla jednego cztonu na
poziomie 110 W (AT=50 (75 °/65°/20°C)) i 141 W
(AT=60 (90 °/70°/20°C). Model jest wyposazony
w zawor regulacyjny przystosowany do wspotpracy
z gtowicami termostatycznymi, utatwiajgcymi

aArmaturl

GRUPA ARMATURA
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ZAWOR REGULACYINY PRZYSTOSOWANY
DO WSPOLPRACY Z GLOWICAMI TERMOSTATYCZNYMI

ZAWOR PRIZYLACZENIOWY [50x50]
MONTAZ ZGODNY Z OBOWIAZUJACYMI STANDARDAMI

sterowanie temperaturg w domowej przestrzeni,
a takze w wyprofilowane wloty i wyloty powietrza,
intensyfikujace proces oddawania ciepfa przez
konwekgcje. Grzejnik aluminiowy Keller moze
by¢ montowany zaréwno w samodzielnych
systemach zamknietych, zabezpieczonych
przeponowym naczyniem wzbiorczym, jak
i w centralnych instalacjach grzewczych. Co
istotne, jest on dostosowany do pracy w sieciach
wykonanych z réznych materiatow: zaréwno
ze stali i tworzyw sztucznych, jak i z miedzi
oraz jej stopow.

Istotna zaletg grzejnika Keller s3 takze wzgledy
estetyczne. Dzieki mozliwosci dolnego pod-
faczenia, widoczno$¢ wszelkich elementow
instalacyjnych, ktére negatywnie wptywaja na
wizualng atrakcyjnos¢ wnetrza, zostaje ogra-
niczona do minimum. Doskonale realizuje on
wiec zatozenia oszczednego wzornictwa, wedle
ktorego o elegancji wystroju decyduje prostota
formy wyposazenia.
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Precyzja w requlacji
instalacji grzewczych

poznaj nowe zawory mieszajgce HERZ

W ODPOWIEDZI NA ROSNACE WYMAGANIA RYNKU, FIRMA HERZ POSZERZYtA SWOJA OFERTE O NOWA
GENERACJE ZAWOROW MIESZAJACYCH: 3-DROGOWYCH (2137) ORAZ 4-DROGOWYCH (2138).

irma Herz nalezy do absolutnych prekur-
F sorow polskiego rynku zaawansowanych

technologii instalacyjnych. Od 27 lat
systematycznie wprowadza na rynek polski
szeroki asortyment nowoczesnej armatury
regulacyjnej zapewniajacej racjonalne, a wiec
oszczedne gospodarowanie energia. Warto
zaznaczy¢, ze wszystkie produkty marki Herz
wytwarzane sg wytacznie na terenie Europy.

Dla bezpieczenstwa

Przystosowane do wspotpracy z nape-
dami recznymi i sitownikami elektryczny-
mi, zawory 3- i 4-drogowe (DN 15 do DN
50) zostaty zaprojektowane do stosowania
w instalacjach grzewczych oraz chtodzacych
(tzw. wody lodowe)), do statej kontroli lub re-

Podstawowe zalety
zaworow HERZ 2137i2138:

® cisnienie nominalne: 10 bar,

® temperatura pracy: -10+110°C,

® maksymalna, chwilowa temperatura
pracy: 120°C,

©® moment obrotowy: < 5 Nm,

® kat obrotu elementu zamykajacego:
0+90°,

©® medium: woda, wodny roztwér glikolu
o stezeniu do 50%.

Zastosowanie: regulacja strumienia

czynnika grzewczego, chtodzacego,

instalacje kottowe.

Parametry pracy napedu
elektrycznego:

® moment obrotowy: 5 Nm,

® kat obrotu elementu zamykajacego:
0+90°,

® czas pelnego otwarcia: 140 s,

® napiecie sterujace: 230V, 50 Hz,

® rodzaj regulacji: 3-punktowa

. J

gulacji temperatury czynnika grzewczego lub
chtodzacego.

Zawory moga pracowac jako zawory mie-
szajace lub rozdzielajace i najczesciej znajduja
zastosowanie w obiegach hydraulicznych, ko-
ttowych jako zabezpieczenie przed tzw. zimnym
powrotem czynnika grzewczego.

Korpusy zawordéw wykonane sg z kutego
mosigdzu CW602N. Odlewany metoda kokilowa
z mosigdzu CC754582 element zamykajacy
obrabiany jest mechanicznie dla nadania mu
odpowiedniego ksztattu - idealng gtadkos¢
uzyskuje sie poprzez szlifowanie i polerowanie.
Do uszczelnienia zawordw stuza o-ringi wykonane
ztworzywa sztucznego EPDM. Trzpienie oraz
tuleje wykonano z mosiagdzu CW614N, a krdcce
posiadaja przytacza gwintowane z gwintem
wewnetrznym zgodnie z norma 1SO 7-1.

Prosta niezawodnos¢

Zawory mieszajgce HERZ serii 213712138
posiadaja specjalnie drazone zawieradto, (w
postaci walca) dla uzyskania wiasciwej cha-
rakterystyki hydraulicznej, istotnej w trakcie
regulagji.

Zawory moga wspotpracowac z napedami
recznymi lub napedami elektrycznymi, obro-
towymi w standardzie regulacji 3-punktowe).
Oferowane zawory stanowig jedno z najnowo-
czesniejszych rozwigzan firmy Herz w zakresie
armatury regulacyjnej.

Zawory regulacyjne serii 213712138 cha-
rakteryzuja sie duza niezawodnoscig pracy,
prostota budowy i zabudowy oraz minimalnymi
wymiarami geometrycznymi. Technologia ich
wykonywania pozwala na automatyzacje pro-
dukgji, co oprécz wysokiej jakosci wykonania
pozwala uzyskac¢ wysokg powtarzalno$c. Efek-
tem koricowym sg zawory o bardzo dobrych
walorach uzytkowych, dostepne w bardzo
atrakcyjnych cenach.

Zawor trzydrogowy HERZ 2137

Zawor czterodrogowy HERZ 2138

Naped elektryczny do zaworéw
trzy- i czterodrogowych HERZ
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URZADZENIA MOBILNETOWARZYSZA NAM NIEMAL
PRZEZ CALY CZAS. KORZYSTANIE ZE SMARTFONA CZY
TABLETU STALO SIE NAWYKIEM. UZYWAMY ICH NIE
TYLKO W CELACH ROZRYWKOWYCH, ALE ROWNIEZ
DO ZAtATWIANIA BIEZACYCH SPRAW, POCZAWSZY
OD ZAKUPOW, PRZEZ PLATNOSCI RACHUNKOW, PO
ORGANIZACJE ZYCIA DOMOWEGO.

rozwigzan, ktére utatwig nam codzienne funkcjonowanie oraz
pomogg szybko i sprawnie koordynowac wiele rzeczy w tym
samym czasie.

W zwigzku z tym zmieniaja sie rowniez wymagania i oczekiwania
konsumentéw. Wychodzac naprzeciw potrzebom swoich uzytkowni-
koéw, Immergas wprowadzit na rynek mobilng aplikacje do zdalnego
zarzadzania systemem grzewczym - Dominus.

Zabiegani i obcigzeni wieloma obowiazkami, szukamy prostych

Komfort, oszczednos¢ i bezpieczenstwo

Teraz za posrednictwem smartfona czy tabletu, mozna regulowac
ogrzewanie wedtug aktualnych potrzeb. Prosta i intuicyjna aplikacja
pozwala na elastyczne dopasowanie ogrzewania do indywidualnego
rytmu dnia czy nagtej zmiany planéw. Dominus to idealne rozwigzanie
dla 0séb, ktére duzo czasu spedzajg poza domem, a ich tryb zycia jest
nieregularny. Z nowa aplikacjag mobilna firmy Immergas mozna dowolnie
modyfikowac temperature w mieszkaniu czy domu, w kazdej chwili
i zdowolnego miejsca na swiecie.

Uzytkownicy urzadzert domowych sa réwniez coraz bardziej $wia-
domi korzysci ptynacych z proekologicznych i energooszczednych
rozwiazan, ktére sg nie tylko przyjazne dla srodowiska, ale réwniez
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dla rodzinnego budzetu. Z badan wynika, ze kazdy stopien wiecej
na termometrach to wzrost wydatkéw za energie cieplng o ok. 5%.
Tradycyjne sposoby ogrzewania domu czesto przyczyniaja sie do strat
energii, wynikajacych ze zbednego przegrzewania pomieszczen lub
tez do dyskomfortu z powodu ich niedogrzania. W obecnych czasach
wiekszo$¢ z nas zyje w pospiechu, bez $cisle okreslonego rytmu dnia.
Ustawianie z wyprzedzeniem dedykowanej temperatury dla poszcze-
godlnych pomieszczert moze by¢ czasochfonne i problematyczne, na
przyktad w sytuacji nagtego wyjazdu w delegacje. Aplikacja Dominus
zapewnia staty dostep do ustawiert parametrow systemu i mozliwos¢
ptynnej regulacji temperatury wedtug potrzeb. Taki rodzaj sterowania
instalacja grzewczg poprawia jej wydajnosc i ekonomicznos¢, dzieki
czemu jest energooszczednym rozwigzaniem przyjaznym srodowisku.

Aby z dowolnego miejsca zarzgdza¢ domowsg instalacja grzewcza,
wystarczy smartfon lub tablet, potgczenie z Internetem i Modem Wi-Fi
DOMINUS (faczy sie z kazda domowa siecia bezprzewodowa i wspot-
pracuje z wiekszoscia kottdw kondensacyjnych z oferty Immergas oraz
z dowolnym termostatem typu ON/OFF lub sterownikiem CAR V2).

(o e N
Dominus to nowe mozliwosci:

® odczyt i zmiana aktualnego trybu pracy kotta

® sterowanie temperaturag w pomieszczeniach

® sterowanie temperatura cieptej wody uzytkowej
® sterowanie temperaturg zasilania instalacji c.o.
® automatyczne powiadomienia o usterkach

Korzysci:

® komfort uzytkowania i bezpieczenstwo

® prosta, intuicyjna obstuga, w catosci w jezyku polskim
® petna kontrola pracy systemu grzewczego

® wieksza oszczednosc kosztéw uzytkowania
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DO SPRZEDAZY WELASNIE TRAFILA NOWA GENERACJA KONDENSACYJNYCH
KOTLOW GAZOWYCH KELLER WINDSOR - TO MODELE KELLER WINDSOR S.

Czym wyrozniaja sie kotly

Keller Windsor S?

Keller Windsor S od swoich poprzednikéw
roznia sie one przede wszystkim:
1.zwiekszong o 5 kW mocga na podgrzanie

cw.u. (w kottach dwufunkeyjnych);

2. mozliwoscia sterowania przez Internet (dzieki
zastosowaniu pakietow z regulatorem Round);

3. wieksza wydajnoscig pompy obiegowej —
do 0,7 bar;

4. zwiekszonym przeptywem c.w.u. dla At =30°C,
co w potaczeniu ze zwiekszong mocg daje
duzo wiekszy komfort cw.u,;

5.zmniejszonymi gabarytami — urzgdzenia
sg ptytsze, maja tylko 288 mm (poprzednia
wersja — 334 mm).

Jakie sa zalety uzytkowo-
-techniczne kottow Keller
Windsor S?

Ale to nie koniec zalet, jakie posiadaja nowe
kondensacyjne kotty gazowe Keller Windsor S.
Wsréd nich znajdziemy takze te ponizsze.
® Najnowszej generacji wymiennik cieptfa

w postaci pojedynczej, spiralnie skreconej
wezownicy wykonanej ze stali nierdzewnej
zmniejszajacy ryzyko odkfadania sie kamienia
i innych zanieczyszczen, co pozwala na diugo-
letnig, bezawaryjna eksploatacje urzadzenia.

® Palnik cylindryczny wykonany ze stali nie-
rdzewnej, pozwalajacy na osiggniecie bardzo
szerokiego zakresu modulacji (od 12% mocy
maksymalnej), dzieki czemu kociot idealnie
nadaje sie zarowno do domoéw jednorodzin-
nych, jak i do matych mieszkan czy obiektéw
niskoenergetycznych.

® Nowoczesna konstrukcja palnika zapewnia-
jaca niskie zuzycie gazu oraz niskg emisje
zanieczyszczen — klasa NOx-5.

® W kottach jednofunkcyjnych mozliwos¢
wspotpracy z zasobnikami c.w.u. dzieki
whbudowanemu zaworowi trojdrogowemu.

® Mozliwos¢ dostosowania do réznego ro-
dzaju gazu wylacznie za pomoca parame-
tréw serwisowych, bez fizycznej ingerengji
w urzadzenie.

® Bardzo cicha praca urzadzenia dzieki dodat-
kowej izolacji dZwiekochtonne).

® Sterowany elektronicznie wentylator z ptynna
regulacjg obrotow oraz wysokoefektywna
pompa obiegowa z automatycznym odpo-
wietrznikiem gwarantujace oszczednos¢ energii.

® Kompletny system zabezpieczer pozwalajacy
na komfortowe korzystanie z urzgdzenia.

® Wbudowany adapter z kré¢cami pomiaro-
wymi o srednicy 60/ 100 mm.

® Wysoki komfort cw.u. (produkcja do 25%
wiecej cw.u. w stosunku do kottéw ana-

EELLER

logicznej mocy) — nawet do 19 I/ min dla
wersji 35 kW.

® Nowoczesny, fatwy w obstudze panel stero-
wania z wyswietlaczem LCD i petng autodia-
gnostyka pozwalajacy na sprawna kontrole
pracy urzadzenia.

® Protokot komunikacji Open-Therm umozli-
wiajacy dwustronng komunikacje miedzy
urzgdzeniem a regulatorem pokojowym.
W przypadku umieszczenia urzadzenia
w kottowni badz w piwnicy — uzytkownik
bedzie mogt odczytac informacje o stanie
awarii czy kodzie btedu na regulatorze, bez
koniecznosci podchodzenia do kotta.

® Mozliwos¢ wspotpracy ze sterownikiem stref
grzewczych EvoHome, ktéry pozwala na
optymalizacje pracy catego systemu grzew-
czego przy pomocy smartfonu czy tabletu.

® /abezpieczenie przed przekroczeniem gornej
temperatury spalin (115°C) umozliwiajace
zastosowanie przewoddw powietrzno-spali-
nowych wykonanych z tworzywa sztucznego.
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SZCZEGOLOWE DANE TECHNICZNE KOTLOW KELLER WINDSOR S

KELLER WINDSOR S KELLER WINDSOR S
AL A SEERESTRE JEDNOFUNKCYINY DWUFUNKCYINY

OBIEG C.0.

s e S aohc kW 2.7+200 3.9+240 41:347 274200 3.9+240 41+:347

Obciazenie cieplne kw 2.8+204 4,0-24,6 4.2 +35.6 2.8+204 4,0-24,6 4.2 +35.6
Sprawnos¢ uzyteczna kotta przy

nomlnaln?lm obagzenlu i Sredniej temp. % 97.6 98.0 98.0 97.6 98.0 98.0
wody kotfowej 70°C

Sprawnos¢ uzyteczna kotta dla

czesciowego obaqzenla i temp. Wody % 107.9 108.7 109.0 107.9 108.7 109.0
powrotnej 30°C

Zakres modulacji % 13-100 16-100 12-100 13-100 16-100 12-100
Sezonowa efektywnos¢ energetyczna % 91 92 92 91 92 92

ogrzewan ia pomieszczen ns

Klasa sezonowej efektywnosci

energetycznej ogrzewania pomieszczen : B

Wytworzone ciepto uzytkowe:

- przy znamionowej mocy cieplnej P4 kw 20.0 24.0 347 20.0 24.0 34.7
- przy 30% mocy znamionowe;j P1 kw 6.0 7.2 10.4 6.0 7.2 10.4

Nominalne kinetyczne C|sn|en|e rzed
kottem dla gazu: 2E-G20, 2H-G2 MPa (bar) 2000 (20); 2500 (25); 2000 (20); 1300 (13); 2800 - 3000 (28 - 30); 3000 (30); 3700 (37); 5000 (50)
2Lw-G27; 2[s-G2.350; 3B/P G30, 3P G31

Maksymalne cisnienie wody MPa (bar) 0,3(3)
Max temperatura pracy c.o. °C 95
Temperatura nastawiana standardowa °C 40-80
Temperatura nastawiana zredukowana °C 25-55
Wysokos¢ podnoszenia przy przeptywie 0 kPa (bar) 70(0,7)
Moc cieplna kotta przy temp. 80/60°C kw = 2,7-25,0 3,9-30,0 4,1-40,0
Obciazenie cieplne kw - 2,8-256 4,0-30,7 4,2-41,0
Bl i - A A A
Profil obciazenia - L XL XL
Cisnienie wody bar - 0,1-6,0
Minimalne ci$nienie wody I/min - 2.0
maz)é &l;,z‘sﬂtyw wody (ogranicznik I/min - - - -
Zakres regulacji temp. wody °C 30-60
Przeptyw wody uzytkowej dla At = 30K I/min = 12.0 14.0 19.0
Pojemnos¢ naczynia wzbiorczego dm3 6
Cisnienie w naczyniu wzbiorczym MPa (bar) 0.08+0.02 (0.8+0.2)
Podtaczenie do przew. kominowego mm Koncentryczne f60/100, Koncentryczne f80/125 lub 2 x pojedyncze f80 x f80
Przytacze wody grzewczej c.o. i gazu cale G3/4
Przytacze wody uzytkowej cale G3/4 G1/2
Wymiary gabarytowe mm 777 x 400 x 288
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Rewolucja w standardzie
zawory termostatyczne ECLIPSE

REWOLUCYJNA TECHNOLOGIA AUTOMATYCZNEJ REGULACJI PRZEPLYWOW JEST JUZ DOSTEPNA
W STANDARDOWYCH KONSTRUKCJACH ZAWOROW TERMOSTATYCZNYCH ECLIPSE.

ierwszy raz nowa generacje zaworow
Ptermostatycznych z automatyczna re-

gulacjg przeptywu firma IMI Hydronic
Engineering zaprezentowata na targach ISH
2015 we Frankfurcie.

Ze wzgledu na znaczne zmniejszenie wielkosci
wktady zaworowe, produkowane wg opaten-
towanej technologii automatycznej regulacji
przeptywu (AFC) pod marka IMI Heimeier, sg
juz dostepne dla wszystkich standardowych
wymiarow zaworow.

Na kazda inwestycje

W wyniku tego IMI oferuje obecnie najmniejsze
na rynku termostatyczne zawory grzejnikowe
7 automatyczna regulacja przeptywu. Mozna je
stosowac zarowno w przypadku modernizacji
budynkdw, jak i w nowym budownictwie - bez
koniecznosci stosowania skomplikowanych
obliczen czy korzystania z regulatorow réz-
nicy cisnien.

Nowe termostatyczne zawory przeznaczone
s do stosowania w instalacjach z podwojnym
orurowaniem i pompa oraz stuzacych do ogrze-
wania cieptej wody do temperatury 120°C. Jesli
korpus zaworu jest zainstalowany na kazdym
urzadzeniu grzewczym, to rbwnowazenie hy-
drauliczne odbywa sie w catym systemie.

Podstawowe zalety
— zaworow Eclipse: T\

® najmniejszy automatyczny zawér
termostatyczny na rynku,

® dostepny dla wszystkich standardo-
wych konstrukgcji i wymiaréw zaworéw,

® mozliwos¢ bezposredniej instalacji w
grzejnikach jako wktadka zaworowa,

® doskonaty do grzejnikéw tazienkowych

i dekoracyjnych,

® moze by¢ zainstalowany jako podwéjna
armatura przytaczeniowa na grzejnikach
z wbudowanymi zaworami,

® zastosowanie takich zaworéw zapewnia
niezawodne, automatyczne réwnowa-

zenie hydrauliczne instalacji.
k Zenie J

Nowy produkt zostat przetestowany oraz
certyfikowany zgodnie znorma EN 215 i zapewnia
zachowanie maksymalnego przeptywu, nawet
przy czesciowym obcigzeniu — niezaleznie od
roéznicy cisnien.

Dziata od reki

Znajomos¢ schematu rurociggdw ani obli-
Czenia przeptywowe w celu nastawy zaworu nie
sg potrzebne. Nastawe mozna tatwo i szybko

I TANIEJ!|

Automatyczny zawor
termostatyczny prosty
lub katowy Eclipse

A | Hydronic
@ § Engineering

Glowica
termostatyczna S

zmienia¢, obracajac nasadke z podziatkg na
wkfadzie zaworowym.

Ten innowacyjny produkt zaprojektowany jest
do ustawiania przeptywu od 10 (ustawienie 1) do
150 (ustawienie 15) I/h. Zawdr zapewnia cicha
prace przy réznicy cisnier do 60 kPa, zater mozna
unikng¢ stosowania regulatoréw réznicy cisnien,
nawet w systemach znacznie rozgatezionych.

Wiecej na www.imi-hydronic.pl

lub katowy Calypso Exact
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Wiosenne promocgje

STIEBEL ELTRON

WRAZ Z NASTANIEM WIOSNY STIEBEL ELTRON PROPONUJE SWOIM
KLIENTOM WYJATKOWE PROMOCJE. OBJETE NIA ZOSTALY OGRZEWACZE
POJEMNOSCIOWE SERII PSH ORAZ OGRZEWACZE PRZEPLYWOWE SERII

JUBILEUSZOWE.

Ogrzewacze pojemnosciowe
serii PSH

To dwa modele: PSH Universal EL oraz PSH
Classic, przeznaczone do jednego lub kilku
punktow poboru wody. Dostepne w szerokim
wachlarzu pojemnosci od 30 do 200 litréw, do
montazu w pionie lub w poziomie. Ze wzgledu
na estetyke, idealnie sprawdzg sie na dziatkach,
w domach, w obiektach publicznych. Kolejne
dwa modele: PSHWE L/R i PSH WE-H s3 do-
datkowo wyposazone w wymiennik ciepta do
wspotpracy z kominkami, kottami c.o,, kottami
na pelet, ekogroszek, z solarami. Wszystkie
ogrzewacze serii PSH posiadaja zbiorniki dwu-

stronnie emaliowane syntetycznym szkliwem
o specjalnym sktadzie CoPro.

Ogrzewacze przeplywowe
serii jubileuszowej

W promocji sg 4 modele elektroniczne:
PER, PEO, PEY i PEG oraz hydrauliczny PHB.
Elektroniczne ogrzewacze nowej generacji
oferujg wybor przetaczalnej mocy grzewczej
18, 21 lub 24 kW w jednym urzadzeniu. S
przystosowane do bezposredniego podta-
czenia do instalacji z PCV, posiadaja niezbed-
ne zabezpieczenia oraz 3-letnig gwarancje.
Ale to nie koniec. 3 kwietnia wystartowata

Nna

STIEBEL ELTRON

URZADZENIA PEELNE ENERGII!

W TERMINIE 01.04.-31.10.2017 r. PART-
NERZY GRUPY SBS MOGA SKORZYSTAC
ZE SPECJALNEJ PROMOCJI CENOWEJ
NA OGRZEWACZE POJEMNOSCIOWE
| PRZEPLYWOWE.

wyjatkowa akcja: EkoPremia do pomp ciepfa
i rekuperacji. Zyskaj do 11.000 ztotych. Szcze-
goty na www.stiebel-eltron.pl.

LAT

STIEBEL ELTRON

do pomp ciepta 1 ‘r'ekuper'ac;n.
Lyskaj do 11 000 zt.

- Nl

POMP CIEPLA
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KLUCZOWA DECYZJA PRZY BUDOWIE DOMU LUB
JEGO MODERNIZACJI - JESTWYBOR ODPOWIEDNIEGO
OGRZEWANIA.WIAZE SIETO Z ZAKUPEM URZADZENIA
MAJACEGO StUZYC W DOMOWEJ INSTALACJI PRZEZ
DLUGIE LATA. ROZWAZAJAC ZATEM ZAKUP NOWEGO
ZRODEA CIEPLA WARTO UWZGLEDNIC KILKA ISTOTNYCH
CZYNNIKOW.

ciepta np. do sieci gazowniczej, celem unikniecia dodatkowych

kosztéw zwigzanych z transportem czy tez magazynowania opatu,
kierujac sie przy tym ceng nosnika energii. W ostatnim czasie istotna
stata sie mozliwosc uzyskania dofinansowania (np. z Urzedu Miasta lub
zWojewddzkiego Funduszu Ochrony Srodowiska | Gospodarki Wodnej)
na zakup urzadzenia, czy tez modernizacje instalacji grzewczej.

Przede wszystkim nalezy sprawdzi¢ dostep do lokalnych zrédet

Witasciwa moc

Kiedy zdecydujemy sie juz na konkretny no$nik energii, wowczas konieczne
jest ustalenie odpowiedniej mocy urzadzenia — wynika ona z zapotrzebo-
wania na ciepto. Kociot powinien zapewniac¢ komfort nie tylko w warunkach
ekstremalnej zimy, ale rowniez w okresach przejsciowych (jesier, wiosna).
Dlatego istotny jest zakres moduladji kotta. Im wiekszy jest zakres mocy, tym
tatwiej urzadzenie dopasuje sie do aktualnego zapotrzebowania na ciepto.

Do mieszkan i domow

Nalezy jednak pamieta¢, ze urzadzenie ma nie tylko zapewnic cie-
pto, ale réwniez w szybkim czasie dostarczyc ciepta wode. Wazny jest
wiec sposéb przygotowywania cieptej wody uzytkowej. W domach

jednorodzinnych najlepiej sprawdza sie uktad z zasobnikiem c.w.u. np.
jednofunkcyjny gazowy kociot kondensacyjny ECOCONDENS GOLD
PLUS, czy tez ECOCONDENS CRYSTAL, natomiast w mieszkaniach wy-
starczajacy moze by¢ kociot dwufunkcyjny, ogrzewajgcy wode w sposob
przeptywowy np. dwufunkcyjny kociot kondensacyjny ECOCONDENS
SILVER. Dobrym rozwiagzaniem w miejscach o duzym zapotrzebowaniu
na ciepta wode moga byc¢ tez urzadzenia z wbudowanym zasobni-
kiem np. gazowy kociot kondensacyjny ECOCONDENS INTEGRA lub
ECOCONDENS SOLID.

Warto tez przyjrzec sie etykietom energetycznym, na ktérych umiesz-
czony jest wazny parametr - efektywnos¢ energetyczna urzadzen. Dla
przyktadu wszystkie gazowe kotly kondensacyjne firmy TERMET S.A.
nalezg sie do klasy energetycznej A.

Dobrze wzig¢ pod uwage rowniez ponizsze kryteria:
® podfgczenie do przewodu kominowego,

® warunki gwarancji,

® dostepnosc serwisu oraz czesci zamiennych.

Jakie korzysci
— daje nam szeroki zakres modulagji?

1. Dostosowanie mocy grzewczej urzadzenia do aktualnie pa-
nujacych warunkoéw, co pozwala na obnizenie w znacznym
stopniu kosztéw ogrzewania.

2. Wyeliminowanie efektu ,taktowania” - czyli ciagtego wylaczania
i wiaczania sie kotta, co ma wptyw na wyzszy komfort ciepta.

3. Ptynna prace, ktéra zapewnia dtuzsza zywotnosc¢ urzadzenia.

4. Mozliwos¢ pracy w matych mieszkaniach lub w obiektach o ni-
skim zapotrzebowaniu na ciepto, bez generowania strat ciepta.

. J
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Najwyzsza wydajnos¢
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always the
best climate

| rozwigzania systemowe
dzieki Zelhnder Comfosystems

CENTRALE WENTYLACYJNE ZEHNDER COMFOAIR Q UZYSKUJA LICZNE
WYROZNIENIA DZIEKI BARDZO DOBREJWYDAJNOSCI ORAZ LATWEMU
MONTAZOWI | OBSLUDZE. DO ZtOTEGO MEDALU MIEDZYNARODOWYCH
TARGOW POZNANSKICH 2016, LIDERA INSTALACJI 2016, OSTATNIO DOt ACZYEA

NAGRODA IF DESIGN AWARD 2017.

A Montaz systemowego wymiennika gliko-
lowego dla podniesienia sprawnosci uktadu
latemizima.

entrale potaczone z glikolowym gruntowym
‘ wymiennikiem ciepta ComfoFond-L Q

zyskuja zabezpieczenie zréwnowazonej
wentylacji mechanicznej réwniez przy nizszych
wartosciach temperatury zewnetrznej. Do bu-
dynku doprowadzane jest $wieze powietrze
o wstepnie uregulowanej temperaturze. Ogra-
nicza to w znaczny sposob pobdr energii na
jego ogrzewanie lub schtadzanie. Modut GWC
wyposazony jest w wydajng i energooszczedng
pompe obiegowa oraz czujnik temperatury
zewnetrznej NTC.

Higiena i energooszczednos¢
Kompaktowa budowa i nowoczesny design
to walory przyciagajace wzrok. 5 lat gwarandji
i wysoki poziom higieny, dzieki zamknietemu,
szczelnemu uktadowi wymiennika, s bardzo
istotne dla bezposredniego uzytkownika. Na-
tomiast instalatora ucieszy, ze montaz mozliwy

[26]
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A Uktadanie rur Zehnder Onfloor na wylewce.

A Integrowanie rur Zehnder Onfloor w suficie
podwieszanym.

jest na scianie lub podstawie tuz przy centrali
wentylacyjnej. Kluczowym walorem systemu
wentylacji jest to, ze zapewnia maksymalng
energooszczednos¢ i wydajnosc.

Ukfad ten sprawdza sie w domach jedno-
i dwurodzinnych, jako rozsadne i korzystne
uzupetnienie systemu wentylacyjnego, kto-
re umozliwia maksimum komfortu i energo-
oszczednosci.

Opisany system warto uzupetni¢ kanata-
mi Zehnder ComfoPipe Plus, ktére posiadajg
wysokie wiasciwosci termoizolacyjne (klasa
szczelnosci do D). Prostota instalacji i lekki,
paroszczelny materiat zachecajg do wykorzy-
stania. Tym bardziej, ze trojstopniowe, szczelne
potaczenia eliminuja koniecznos¢ oklejania
i sklejania taczonych elementdw. System skfada
sie zkanatu, mufy pofgczeniowej oraz kolana
45°. W razie potrzeby mozna wykorzysta¢ ada-
ptery do szybkiego i szczelnego podtgczenia.

A Najwyzsza efektywnosc energetyczna central
Zehnder ComfoAir Q.

A Rury Zehnder ComfoFresh posadowione
w wylewce betonowe;j.

P Kompletny
system rekupe-
racji z ttumiko-
rozdzielaczami.

Zehnder Comfosystems dostarczy swieze
powietrze w sposéb sprawny i energo-
oszczedny. Zapraszamy do wysytania

zapytan na adres technika@zehnder.pl
oraz do kontaktu z naszymi hurtowniami
partnerskimi sieci SBS!
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Japon

aquatherm-Polska

blue & green pipe

nowosé w duzych Srednicach

SYSTEMY INSTALACYJNE OFEROWANE PRZEZ AQUATHERM-POLSKA
ULEGAJA CIAGLEMU ROZWOJOWI. WRAZ Z NIM ZMIENIAJA SIE ROWNIEZ
OBSZARY, W KTORYCH PRODUKTY ZNAJDUJA NOWE ZASTOSOWANIE.

zieki innowacjom aquatherm-Polska
technologie zespolonych systemow
polipropylenowych mogga by¢ stosowane

w instalacjach wymagajacych zapewnienia
duzych przeptywow. Projektanci i wykonawcy

mogaq teraz korzystac z rur i ksztattek o Sred-
nicach 160 - 630 mm.

Wsrod oferowanych rur duzych $rednic
na uwage zastuguja jedyne w swoim rodzaju,
szczelne dyfuzyjnie, stabilizowane wioknem

2
<

OV |[w[N|—

Nazwa artykutu
Blue pipe @ 250 SDR 11 MF
Zaslepka @ 250

Siodetko @ 250-90

Ziaczka @ 90x 3" GZ

Blue pipe @ 90 SDR 11 MF
Siodetko @ 250-110

Kolano 90° @ 110

Blue pipe @ 110 SDR 11 MF
Trojnik @ 110/90/110
Ziaczka @ 110x 4" GZ

\ Siodetko @ 200-250 1/2" GW

==

Rury tak duzych srednic znajduja zasto-
sowanie w instalacjach wymagajacych
zapewnienia duzych przeptywéw, do
ktorych naleza instalacje np.: chtod-

nicze (woda lodowa) w klimatyzacji,
coraz powszechniej wystepujacej

w budynkach biurowych, hotelowych, J
stanowigcych tez serce instalacyjne
chtodni czy serwerowni.

szklanym rury aquatherm blue pipe MF OT
(oxygen tight), obejmujace swoim zakresem
réwniez $rednice 160 - 250 mm.

Rury te z uwagi na bariere antydyfuzyjna (wg
DIN 4726) dedykowane sg do instalacji ciepta
technologicznego i centralnego ogrzewania.

»Na wymiar”

Omaodwione powyzej rury duzych $rednic
— aquatherm blue & green pipe to réwniez
podstawa budowy rozdzielaczy instalacyjnych.

Wiele przyczyn nie pozwala na etapie projektu
okresli¢ szczegotow wymiarowych i konstruk-
cyjnych skomplikowanych elementéw instalacji.

Przyktadem niech bedzie rozdzielacz srednicy
np. 250 mm. Dla wykonawcy budowa takiego
elementu stanowi wyzwanie ujete w ramy
czasowe oraz logistyczne. Niezbedne jest
tu zastosowanie specjalistycznych narzedzi.
Z pomoca przychodzi nowoczesna technologia.

Firma aquatherm oferuje teraz swoim klien-
tom efektywne rozwigzania majace na celu
utatwienie i przy$pieszenie wykonania systemu
w zakresie duzych srednic. Po dostarczeniu
specyfikacji przez wykonawce, fabryka aqu-
atherm zbuduje kompletny element instalacji
lub rozdzielacz.

Przygotowanie elementéw w trudnych
warunkach budowy to juz przesztos¢. Przy
kolejnej inwestycji, polecamy Panstwu
sprawdzenie systemoéw aquatherm-Polska.
Doswiadczeni pracownicy, wykorzystujac
profesjonalne narzedzia, wykonajg dla Pan-
stwa zgodny z rygorem technologicznym
niezbedny element instalacji, ktéry zostanie
dostarczony we wiasciwe miejsce.



Wiecej na
www.agaflex.pl
<http://www.agaflex.pl>

..lepsze, bo polskie

AGAFLEX SP. Z 0.0.

ul. 1 Maja 57, 26-200 Konskie
tel. +48 41 345 29 05, faks +48 41 375 35 29
e-mail: biuro@agaflex.pl
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Stawiamy na
bezpieczenstwo

w instalacji!

NAJWIEKSZA WARTOSC DOBRYCH INSTALACJITKWIW NIEZAWODNOSCI
DANEGO ROZWIAZANIA ORAZ ZAPEWNIENIU MAKSYMALNEGO
POZIOMU BEZPIECZENSTWA. FIRMA GEBO ZDOBYtA JUZ UZNANIE
BRANZY DZIEKI SWOIM ROZWIAZANIOM.

aufanie wérdd instalatoréw Gebo zbu-
Z dowato dzieki facznikom, wyposazonym

w opatentowany ponad 80 lat temu
mechanizm stalowych pierscieni zaciskowych,
ktory w potaczeniu z pierécieniem uszczelnia-
jacym umozliwia wykonanie potaczenia rur
stalowych w prosty i ekonomiczny sposéb.

Atestowane rozwigzania
Podstawowym celem kazdej wykonywa-
nej instalacji jest bezpieczenstwo i trwato$c
potgczen. Co warto podkresli¢, firma Gebo
posiada dopuszczenie do stosowania ztaczek
zaciskowych Gebo Special w systemach prze-
ciwpozarowych, co potwierdza certyfikat VdS.
Cecha wszystkich produktow marki Gebo jest
wysoka jakos¢ ich wykonania — szczegdlnie
istotng zaletg jest dopuszczenie do stosowania
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specjalistycznych ztaczek i flansz na cisnienie
wody PN16.

Poza certyfikatem VdS, zigczki Gebo Special
posiadajg atest higieniczny PZH oraz certyfikat
DVGW. Ztaczki produkowane sg w naszym
zaktadzie, posiadajgcym certyfikat ISO 9001,
zgodnie z Aprobata Techniczng wydang przez
[TB. Sa sygnowane znakiem Gebo, kazda wypo-
sazona jest w instrukcje montazu oraz etykiete
znumerem katalogowym i kodem EAN.

Ztaczki spetniaja wszystkie normy i wytyczne
europejskie, podlegaja statej, jednostkowej
kontroli jakosci, a ich zgodnos¢ z wymoga-
mi bezpieczenstwa budowlanego jest stale
weryfikowana.

Szerokie zastosowanie

Grupe specjalistycznych ztaczek zaciskowych
Gebo Special wykonanych z Zeliwa ciagliwego,
cynkowanego ogniowo i galwanicznie, stosuje
sie w celu naprawy istniejgcych rurociggow oraz
w nowo budowanych instalacjach wodnych, ze
sprezonym powietrzem lub olejem, instalacjach
wody pitnej, rurociggach przeciwpozarowych,
instalacjach grzewczych. Zastosowane elementy
uszczelniajagce moga pracowac w temperatu-
rze do 80°C i s3 przeznaczone do eksploatadji
Ciggtej, tworzg potaczenia sztywne, s rowniez
odporne na rozcigganie i $ciskanie. Nie wyma-
gaja gwintowania i spawania, a ztgczki duzych
rozmiaréw dla utatwienia montazu i zaciskania
wyposazone zostaty w kotnierz flanszowy. Wy-
stepuja w rozmiarach od 3/8"do 4",

Po wiecej informacji zapraszamy na strone
internetowg www.gebo.com.pl oraz do kontaktu
z naszymi pracownikami. Numery telefonow
znajda Panstwo na stronie internetowej w za-
ktadce Kontakt.

- 0 GEBO SPECIAL —

Dostepne typy facznikow zaciskowych:

® Typy podstawowe: A, |, O, T, na zamé-
wienie dostepne rowniez kolana, korki,
przedtuzki, redukcje, rozmiary: 3/8” - 2"

® W swojej ofercie firma Gebo posiada
réwniez ztaczki do potaczen rurowych
o niestandardowych srednicach takich
jak 44,5 mm, 45 mm oraz 46 mm.

2%"-4"

Media: woda, sprezone powietrze.
Temperatura: woda pitna 25°C; woda
grzewcza: do 80°C.

Cisnienie robocze: woda PN16, sprezone

powietrze PN10
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Grupy pompowe
PrimoTherm i RTA

do instalacji c.o.

NOWOCZESNA INSTALACJA C.O0. SKLADA SIE ZWIELU PODZESPOLOW.
WYKONUJAC TAKA INSTALACIE, BAZUJAC NA GRUPACH POMPOWYCH
PRIMOTHERM, OGRANICZAMY LICZBE ODDZIELNYCH ELEMENTOW, A TAKZE
SKRACAMY CZAS ORAZ POZIOM SKOMPLIKOWANIA MONTAZU. UZYSKUJEMY
PRZY TYM GWARANCJE SZCZELNOSCI | NIEZAWODNOSCI.

AFRISO

instalacje pod kontrolg

rupy pompowe przeznaczone s do
G pompowania medium w instalacjach
grzewczych. Grupy PrimoTherm 180-1
WypOsazono w zintegrowane termometry oraz
zabezpieczenia przed przeptywem zwrotnym.

W wersji PrimoTherm 180-2 dodatkowo zasto-
sowano zawor mieszajacy do regulacji tempe-

Zalety grup pompowych
PrimoTherm

® wyposazone w pompe o wysokiej
sprawnosci wraz z wtyczka elektryczna
(w wersji z pompa);

® mozliwo$¢ zamiany stron zasilania
i powrotu;

® zintegrowane kieszenie na czujniki
temperatury;

® zabezpieczaja instalacje przed powro-
tem zimnej wody do kotta (PrimoTherm
180-3 lub RTA).

ratury zasilania instalacji. Jest to 3-drogowy
obrotowy zawor mieszajacy, ktéry moze zostac
doposazony w sitownik elektryczny ARM lub
regulator statotemperaturowy ACT. Pozwalajg
one na automatyczna regulacje temperatury
medium ptyngcego do instalacji.

Grupy pompowe PrimoTherm 180-3
przeznaczone s3 do zabezpieczenia kotta
na paliwo state lub kotta dwupaliwowego.
Zostaty wyposazone w zawdr temperaturowy
do zabezpieczenia minimalnej temperatury
medium do powrotu kotta lub tadowania
zbiornika akumulacyjnego.

Wystarcza 2 lub 3 grupy pompowe Pri-
moTherm, pofagczone rozdzielaczem KSV, aby
zrealizowac¢ wszystkie funkcje instalacji c.o. +
cw.u. Dzieki temu rozwigzaniu w szybki spo-
s6b uzyskamy np. zasilanie instalacji c.w.u.,
grzejnikowej i podtogowej wraz z regulacja,
przy jednoczesnym uproszczeniu instalagji
i poprawieniu waloréw estetycznych samej
kottowni.

Rozdzielacze KSV

W razie koniecznosci zastosowania kilku grup
pompowych PrimoTherm w jednej instalacji,
mozna je podtaczy¢ za pomoca rozdzielacza KSV
w wersji ze sprzegtem hydraulicznym lub bez.

Rozdzielacze KSV umozliwiaja szybkie i tatwe
podfaczenie dwoch, trzech lub czterech grup
pompowych PrimoTherm do jednego zrédta
ciepfa. Rozdzielaja strumiert wody grzewcze)j,
w instalacji zgodnej z norma PN — EN 12828.

Rozdzielacze KSV sktadaja sie z 2, 3 lub 4 par
przytaczy zasilajacych i powrotnych obiegdw
pompowych. Catos¢ znajduije sie w zdejmowanej
izolacji termicznej. Wersje rozdzielaczy KSV HW
wyposazone sg dodatkowo w sprzegto hydrau-
liczne, do rozdzielania obiegéw oraz 2 przytacza
do zamontowania zawordw spustowych lub
czujnikow temperatury. W zestawie z kazdym
rozdzielaczem dotgczony jest réwniez zestaw
uchwytéw sciennych do montazu rozdzielacza.
Colistotne, przy uzyciu rozdzielaczy KSV nie ma
potrzeby mocowania do sciany kottowni samych
grup pompowych PrimoTherm. Zdecydowanie
utatwia i przyspiesza to montaz instalacji.

Zastosowanie grup
pompowych PrimoTherm

® 180-1 - montowana gdy nie ma po-
trzeby zadnej regulacji na instalacji
(montaz grzejnikow lub zbiornika na
ciepta wode uzytkowa);

® 180-2 - montowana kiedy konieczna
jest regulacja temperatury (np. ogrze-
wanie podtogowe);

© 180-3 oraz RTA - montowane gdy musimy
zabezpieczyc¢ powrét do kotta przed
zbyt niska temperaturg powracajaca,
badz w instalacji wyposazonej w bufor
ciepfa.
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GRUNDFOS

Nowy hydrofor
Grundfos SCALA2

Idealne cisnienie dla Twoich potrzeb

WPROWADZAJACNA RYNEK SCALA2 FIRMA GRUNDFOS OTWIERA NOWY ROZDZIAL W DOMOWYCH W PELNI
ZINTEGROWANYCH URZADZENIACH DO PODNOSZENIA CISNIENIA.

poboru, a takze zmienna temperatura cieptej wody na wylocie

z kranu wywotuija stres i uczucie dyskomfortu u uzytkownika.
Okazuje sie, ze powyzszy problem dotyczy 80% wtascicieli domow!
Spowodowane jest to pogarszajacymi sie parametrami hydrauliczny-
mi instalacji w trakcie eksploatadji, jak réwniez zmiennym cisnieniem
wody zasilajacej.

N iedostatecznie wysokie cisnienie wody zmieniajace sie w trakcie

Staly komfort

SCALA2 zapewnia zgodnie z oczekiwaniami odbiorcy cisnienie we
wszystkich kranach o kazdej porze dnia i nocy. Wystarczy tylko ustawic¢
na panelu sterowniczym zadane cis$nienie ttoczenia zgodnie z aktual-
nymi potrzebami uzytkownika. Punktem odniesienia jest najbardziej
wrazliwy odbiornik wody (zazwyczaj prysznic), a zakres regulacji cisnienia
ttoczenia jest requlowany od 1,5 do 5,5 bar.

Poziom hatasu emitowanego w czasie pracy na poziomie 47dB, kom-
paktowa i zwarta budowa, i niewielkie rozmiary sprawiaja, ze SCALA2
moze by¢ zamontowana w dowolnym miejscu w domu.

Atuty
SCALA2 posiada szereg dodatkowych waznych dla uzytkownika

funkcji a najbardziej istotne to:

® /Zabezpieczenie przed suchobiegiem — szczegdlnie wazne podczas
awarii instalacji lub podczas pracy SCALA2 jako pompa samozasysajaca
ze studni. Pompa wytgcza sie gdy jest brak wody w korpusie pompy.

® Blokada cyklu — podczas niekontrolowanego, statego matego wyciek,
np. cieknacy kran, nieszczelnosci urzadzen, w ustalonych odstepach
czasu WC SCALA2 wytacza sie zmniejszajac ryzyko szybszego zuzy-
wania sie czesci pompy.

® Zabezpieczenie przed znacznym wzrostem lub spadkiem napiecia
zasilania — pompa wytacza sie po przekroczeniu 300V lub spadku

——— Dane techniczne:
M

aks. temperatura otoczenia - 55°C
Maks. Temperatura cieczy — 45°C
Maks. cisnienie instalacji — 10 bar.
Maks. ci$nienie wlotowe - 6 bar
Maks. wysokos¢ podnoszenia - 45 m
Stopien ochrony X4D
Ttoczona ciecz - czysta woda
Poziom ci$nienia akustycznego < 47 dB(A)
Maks. moc wejsciowa (P1) - 550 W
Masa - 10 kg

)

N
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napiecia ponizej 150 V. W zakresie od 180 do 260 V pompa pracuje
na petnej wydajnosci.

Stopien ochrony IPX4 i rodzaj obudowy (typ 3) sprawiaja, ze SCALA2
moze by¢ montowana rowniez na zewnatrz.

SCALA2 posiada bardzo dobra zdolno$¢ do zasysania wody — mak-
symalna wysoko$¢ ssania ze studni do 8m. Produkt jest produkowany
zgodnie z odpowiednimi certyfikatami dotyczacymi zdrowia, bezpie-
czenstwa i produkdji.

ZAKRES
STOSOWANIA

Maks. 3 pietra
Maks. 8 kranéw

-
T




Honeywell

THE POWER OF CONNECTED

Napetnianie
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i uzupetnianie ztadu
propozycja firmy Honeywell

ZAWORY NAPELNIAJACEW ZAMKNIETYCH INSTALACJACH
GRZEWCZYCH SA OBECNE W KAZDEJ INSTALACIJI.
SPEENIAJA NIE TYLKO FUNKCJE NAPEENIANIA INSTALACI,
ALE StUZA ROWNIEZ DO DOPEENIANIA Zt ADU, TAM
GDZIE POWSTAJA NIESZCZELNOSCI INSTALACJI.

fasnosci uzytkowe zawordw napetniajacych wynikaja z ich
Wbudovvy. Kazdy zawdr posiada zabudowane elementy, kté-

re spetniajg rézne funkcje tj. odciecie (zawdr odcinajacy),
regulacje (regulator cisnienia) oraz zabezpieczenie antyskazeniowe
(zawdr zwrotny). Najistotniejszym zadaniem zawordéw napetniajacych
jest kontrola ci$nienia podczas napetniania i uzupetnia ztadu. Redukcja
cisnienia wlotowego do zadanej wielkosci pozwala unikna¢ uszkodzen
w instalacji, mogacych powstawac wskutek nadmiernego wzrostu
cisnienia podczas napetniania. Ponadto zawor redukcyjny utrzymuje
stafe cisnienie po stronie instalacji niezaleznie od zmiennego cisnienia
wlotowego.

Kolejna istotna funkcja zawordw jest odciecie przeptywu w momencie
osiggniecia zadanego cisnienia w instalacji napetnianej. W instalacjach
grzewczych moze byc¢ stosowana woda z réznymi dodatkami popra-
wiajacymi jej jakos¢, ale to powoduje koniecznos¢ doboru takiego
zaworu napetniajacego, ktéry bedzie spetniat wymagania odnosnie
zabezpieczenia przed zanieczyszczeniem instalacji wodociggowej.

Ponizej prezentujemy krotka charakterystyke i zalecenia stosowania
réznych typdw zawordw napetniajacych. Do wyboru mozna zastosowac
trzy rozwigzania:

@ instalacja wypetniona medium z 2 klasg zanieczyszczenia; w takich
przypadkach zfad nalezy zasila¢ poprzez zawor napetniajacy przy
uzyciu weza gietkiego i okresowo uruchamiac¢ zaworem odcinajacym
zabudowanym w zaworze napetniajgcym. Zgodnie z regulacjami
nie nalezy stosowac tzw. automatycznego dopetniania zaworem,
montujac na sztywno zawdr podtaczony do instalacji wodociggowej.
Stosowany czesto tego typu montaz nie jest poprawny;

® w przypadku instalacji grzewczych wypetnianych medium z 3 ka-
tegorii ptynodw nalezy zastosowac zawory z zabezpieczeniem klasy
CA, spetniajace zalecenia normy PN-EN1717. W takich instalacjach
dopuszczalne jest stosowanie zaworu napetniajgcego w tzw. trybie
automatycznego dopetniania;

@ dlainstalacji z medium wzbogaconym inhibitorami powodujacymi,
7e kategoria ptyndw wzrasta do 4, nalezy stosowac zawory z zabez-
pieczeniem klasy BA.

Z oferty firmy Honeywell mozemy zaproponowac kilka modeli, ktére
dostosowane sg do wyzej wskazanych mozliwosci.

[

A Zawor napetniajacy VF06

A Zespot napetniajacy NK300S

-

Zawory napetniajace VF06 i VF04

Zawory te przy réznicy w wykonaniu modelu posiadaja podobne dane
techniczne tj.:

Temperatura pracy: maks. 40°C zgodnie z DIN EN1567, chwilowo do 70°C
Cisnienie wejsciowe: maks. 16 bar

Cisnienie wyjsciowe: 0,5 do 3 bar (wersja VF06) lub 1,5 do 6 bar (VF04)
Przytacze wejsciowe R1/2"wewn./ R3/4" zewn.

Zespot napetniajacy NK295S

Zespot zawiera: zabezpieczenie typu CA (3 kategoria), regulator ci$nienia
oraz dwa zawory odcinajace.

Medium: woda bez inhibitorow, cisnienie wejsciowe: min. 1,0 bar,
maks.10 bar, cisnienie wyjsciowe: 1,5 do 6 bar

Zespot napetniajacy NK300S

Zespot napetniajacy sktada sie z: zawordw odcinajacych na wejsciu
i wyjsciu, izolatora przeptywu typ BA ze spustem, wbudowanego filtra
z siatka filtracyjna 0,2 mm na wlocie oraz zaworu zwrotnego, komplet-
nego reduktora cisnienia.

Medium: woda z inhibitorami, cisnienie wejsciowe: min. 2,0 bar, maks.10 bar,
cisnienie wyjsciowe: 1,5 do 4 bar
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Niklowane ztaczki
w instalacjach
wody pitnej

zagrozenie dla zdrowia

CHCIALBYM ZWROCIC PANSTWA UWAGE NA TEMAT, KTORY W POLSCE JEST W TECHNICE SANITARNE)J
PRZEMILCZANY | LEKCEWAZONY. SPRAWA DOTYCZY NIKLOWANIA Zt ACZEK MOSIEZNYCH, STOSOWANYCH
W INSTALACJACH WODY PITNEJ.

ikiel jest dla organizmu cztowieka pierwiastkiem $ladowym, miaru sg przede wszystkim alergie — na nikiel uczulone jest w Polsce
N niezbednym w niewielkiej ilosci. Dzienne zapotrzebowanie dla 17% dorostych i 8% dzieci.

os6b dorostych wynosi okoto 0,3 mg i jest pokrywane przez Nie ma zadnej metody leczenia alergii na nikiel, jedynym zaleceniem
ten pierwiastek zawarty w réznych produktach zywnosciowych. Grozny ~ jest jego unikanie.

w skutkach jest jego nadmiar, powstajacy podczas spozywania wody, @ Inne niekorzystne skutki dziatania niklu:
czerpanej z instalacji ze ztaczkami niklowanymi. Skutkiem tego nad- @ powoduje uszkodzenie bton sluzowych,
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® powoduje zmiany w chromosomach i szpiku kostnym,

® moze przyczyniac sie do rozwoju komorek nowotworowych,

® alergia na nikiel moze powodowac odrzucanie implantéw stomato-
logicznych i ortopedycznych,

® wplywa niekorzystnie na proporcje innych pierwiastkéow — obniza
poziom magnezu i cynku.

Gajwyisze dopuszczalne stezenie niklu w wodzie pitnej okreéla\
Rozporzadzenie Ministra Zdrowia z dnia 13.11.2015 r. (Dz. U. poz.
1989), bedaca wdrozeniem dyrektywy unijnej 98/83/WE z dnia
3.11.1998 r. w sprawie jakosci wody przeznaczonej do spozycia
przez ludzi. Stezenie to wynosi maksimum 20 pg/Il, co sytuuje
nikiel w grupie najbardziej toksycznych metali (dla poréwnania
jednoznacznie kojarzace sie z zagrozeniem dla zdrowia otéw

\iarsen to maks. 10 pg/l). J

Systemy instalacyjne ze zlgczkami niklowanymi

Niklowanie ztgczek w instalacjach wodociggowych dotyczy zwtasz-
cza czesci systemow rur wielowarstwowych (zfaczki zaprasowywane
i skrecane) oraz polipropylenowych (ztaczki z gwintami). Ztaczki w tych
systemach tez posiadajg Atesty Higieniczne, dopuszczajace do mon-
tazu w instalacjach stuzacych do przesytania wody przeznaczonej do
spozycia przez ludzi. Atest podaje, ze produkt zawiera mosigdz (bez
informacji o niklu).

Dziatania firmy KAN w sprawie niklowania zlgczek

Firma KAN stosuje w swoich systemach instalacyjnych KAN-therm
Push, Press i PP ztaczki z tworzywa PPSU (catkowicie neutralnego dla
wody pitnej) oraz z mosigdzu odpornego na odcynkowanie, bez do-

| MAGAZYN GRUPY SBS [

Fot. Pixabay.com

datkowych powtok, ktéry réwniez moze by¢ bezpiecznie stosowany
w instalacjach wodociggowych.
W celu wyjasnienia sprawy niklowania zfaczek podjelismy korespon-
dencje zNarodowym Instytutem Zdrowia Publicznego — Panstwowym
Zaktadem Higieny, ktéry wydaje Atesty Higieniczne.
W pismie zdnia 16.01.2017 PZH podaje konkretne dane dotyczace
skutkow niklowania ztaczek oraz planowane dziatania w celu wyelimi-
nowania tego procederu. PZH stwierdza, ze:
® we wszelkich urzadzeniach kontaktujacych sie zwodg do picia powtoki
niklowe i niklowo-chromowe mogga by¢ stosowane wytacznie na
powierzchniach zewnetrznych, ktére nie wchodza w bezposrednia
stycznos¢ z woda.

® kontakt powtok niklowych z woda powoduje, Zze nikiel osigga w
wodzie bardzo wysokie stezenia. Testy migracji niklu wykazaty, ze
stezenie to osigga od 200 do 350 ug/l, co 10-15 razy przekracza
normatyw (20 ug/l).

® dotychczasowe Atesty Higieniczne nie zawieraty zastrzezenia, ze
powtoka niklowa moze by¢ tylko na zewnatrz, gdyz uwazano to za
oczywiste.

® PZH deklaruje, ze stosowny zapis w Atestach Higienicznych bedzie
brzmiat,mosiadz z zewnetrzng powtoka niklowa".

W tej sprawie wazne moze sie okaza¢ wzrost swiadomosci zagro-
zen u uzytkownikow instalacji, tak jak ostatnio wzrasta swiadomos¢
szkodliwosci smogu. W kazdym razie Inwestorom powinno da¢ do
myslenia, czy wystarczy tylko formalne potwierdzenie mozliwosci
stosowania produktu w postaci Atestu Higienicznego, jesli zostat
on wydany na podstawie niepetnych danych i wbrew intencjom
Ustawodawcy.

Mgr inz. Wtodzimierz Mroczek
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Perfekcyjne Systemy

Zestawy przytaczeniowe
Ballorex

profesjonalne podtaczenie

ZESTAWY PRZYLACZENIOWE BALLOREX TO PRODUKT ZAPEWNIAJACY SZCZELNE | SZYBKIE PODLACZENIE
ODBIORNIKOW CIEPLA | CHLODU DO INSTALACJI ORAZ REGULACJE PRZEPLYWU. ZESTAWY PRZYtACZENIOWE
BALLOREX UMOZLIWIAJA SPRAWNY MONTAZ ZA POMOCA ELASTYCZNYCH POtACZEN, NP.W OPLOCIE ZE STALI
NIERDZEWNEJ. NIE JEST TO JEDNAK ICH JEDYNA ZALETA.

potaczenie elastyczne

powrot

pofaczenie elastyczne

zasilanie

&zne zestawy Ballorex tacza w sobie
Rfunkcje regulacji przeptywow, odwod-

nienia, odpowietrzenia elastycznego
przyfaczenia, odciecia przeptywu oraz wspot-
pracy z systemem zarzadzania budynkiem BMS.
Regulacja przeptywu czynnika odbywa sie na
zaworze regulacyjnym typu Ballorex Dynamic,
Ballorex Venturi FODRV lub Ballorex DRV. Zawory
regulacyjne Ballorex zapewniaja doktadnos¢
przeptywu +3%. Kolejng z zalet produktu jest
mozliwos¢ zamodwienia roznych wariantow
zestawow pod konkretne wymagania projektu
technicznego. Zestawy moga by¢ dostarczone
z wykonana fabrycznie odpowiedniag nastawa
wstepna. Oszczednos¢ czasu i prosty montaz to
najwazniejsze z korzysci zestawdw - Instalator
montujacy zestaw przytaczeniowy Ballorex, nie
traci czasu na dobdr poszczegdlnych kompo-
nentow potrzebnych do wykonania przytaczenia
i zamontowania zaworu regulacyjnego. Otrzy-
muje skompletowany, sprawdzony cisnieniowo
produkt, co pozwala wykluczy¢ mozliwosc
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Zastosowanie zestawow przytaczeniowych Ballorex

komercyjnego czy przemystowego;

regulacji przeptywu;

Industrie, VTS Euroheat;

-

® zestawy przylaczeniowe Ballorex przeznaczone sa do sprawnego podtaczenia urzadzen
wentylacyjnych, klimatyzacyjnych oraz grzewczych;

® zestawy majq zastosowanie w typowych instalacjach centralnego ogrzewania i wody
lodowej w budynkach mieszkalnych jak i w zaawansowanych instalacjach budownictwa

® zestawy znajdujq zastosowanie w elementach instalacji takich jak: nagrzewnice wodne,
wodne kurtyny powietrzne, klimakonwektory w instalacjach wody lodowej, centrale
wentylacyjne, wytwornice wody lodowej, pompy ciepta, inne urzadzenia wymagajace

® zestawy podtaczeniowe sa kompatybilne z urzadzeniami renomowanych producentéw:
- nagrzewnice wodne i kurtyny powietrzne: Blowair, COSMO, Flowair, Sonniger, Veture

- klimakonwektory: VTS Euroheat, Viessman, Verano, Systemair, Swegon, Sinclair, Sabina,
Purmo, Panasonic, Midea, Fonko, Galletti, Action, Clima, Airwell, Nabilation Ventclima,
Vema, Daikin, Atisa-Scrol, Buderus-BOSCH, Abatroni.

powstania niekontrolowanych przeciekdw.
Zestawy przyfaczeniowe sprawiaja takze, ze
sam proces instalacji staje sie bezpieczniejszy.
Podfaczane urzadzenia s czesto usytuowane
wysoko w miejscach, ktére ograniczaja pole

manewru. Dlatego zmniejszenie liczby elemen-
tow wymagajacych dokrecenia, nastawienia
i uszczelnienia, pozwala zaoszczedzi¢ czas,
ktory instalatorzy musza spedzi¢ na miejscu
budowy oraz gwarantuje szczelnos¢ potaczen.
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tym, jaki produkt otrzyma wyrdznienie ,System Instalacyjny
Roku 2016", decydowaty wytacznie gtosy czytelnikdw magazynu
,Systemy Instalacyjne”.

Jak gtosowano?

By oddac gtos, kazdy z nich musiat wypeMic specjalny druk-karte pocz-
towa, ktéry nastepnie wystat tradycyjng poczta. Wiemy, ze kosztowato
to sporo wysitku, wiec tym bardziej doceniamy, ze az 396 osobom
chciato sie go podja¢, oddajac gtos wiasnie na elektroniczne pompy
obiegowe do c.o. Keller Pro Eko.

O laureacie

Pompy obiegowe Keller PRO Eko dostepne sg w dwdch wersjach: 25-
401801 25-60 180. Dzieki specjalnej konstrukgji ich silnika zapewniona
jest cicha praca oraz doptyw odpowiedniej ilosci energii cieplnej do
instalacji c.o., zarébwno w dzien jak i w nocy, w zaleznosci od parame-
tréow panujacych w instalacji. Zastosowanie nowoczesnej technologii
pozwala dostosowac zakres pracy urzadzenia do indywidualnych wy-
mogow uzytkownika przy optymalnym zuzyciu energii. UmoZzliwia to
jego stosowanie:

® do systemow ogrzewania podtogowego (w trybie pracy CP1 lub CP2),
® w jednorurowych instalacjach grzewczych (w trybie pracy PP2),

® w dwururowych instalacjach grzewczych (w trybie pracy PP1 lub PP2).

| MAGAZYN GRUPY SBS [

ompy Keller
Pro Eko

Systemem
instalacyjnym
roku 2016!

ELEKTRONICZNE POMPY OBIEGOWE DO C.O.
KELLER PRO EKO ZDOBYLY TYTUL ,,SYSTEM
INSTALACYJNY ROKU 2016"” W KATEGORII POMPY!
WYROZNIENIE ZOSTALO PRZYZNANE PRZEZ CZYTELNIKOW
MAGAZYNU,SYSTEMY INSTALACYJNE", KTORZY NA
PRODUKT MARKI KELLER ODDALI AZ 396 GtOSOW
(75% WSZYSTKICH ODDANYCH W TEJ KATEGORII).

e Dane techmczne.

KELLER PRO ECO KELLER PRO ECO
25-40-180 25-60-180

Maksymalny przeptyw

Maksymalna wysokos¢
podnoszenia

Napiecie zasilania
Czestotliwos¢ zasilania
Moc

Maksymalne cisnienie
Klasa ochrony
Temperatura cieczy

Rozstaw / wymiary
przytaczy

Klasa bezpieczenstwa

Wspoétczynnik efektyw-

nosci energetycznej

2,5 m3 3,3m?

max.4 m max.6 m

220240V
50/60 Hz
25w 45 W
10 bar
IP 42

min. +2°C max. +110°C

180 mm/11/2”

Klasa |

EEI < 0,2
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KELLER

Stacje zmiekczajace wode

poznaj rozwigzania

Keller Family

STACJE ZMIEKCZAJACE KELLER FAMILY PRZEZNACZONE
SA DO ZMIEKCZANIA ZAROWNO WODY PITNEJ, JAK
I UZYTKOWEJ. Z ICH POMOCA MOZNA ZAPEWNIC ODPO-
WIEDNIA TWARDOSC WODY M.IN. W KOTEOWNIACH WODNYCH,

OBIEGACH CHEODNICZYCH, INSTALACJACH DOMOWYCH
| PRZEMYStOWYCH CZY W OBIEKTACH UStUGOWYCH.

sprzedazy znajduja sie dwa modele stacji zmiekczajacych Keller:
Family 20 o wydajnosci szczytowe] przeptywu wynoszacej 1,7 m*/h

oraz Family 25 z wydajnoscig szczytowa dla prze-
ptywu na poziomie 2,3 m*/h.

Bardzo wazng cecha obu omawianych urzadzen jest
to, ze ich praca kontrolowana jest przez gtowice sterujaca
pozwalajacg na proste ustawienie parametrow pracy,
dostosowanie ich do konkretnych warunkdw.

Istotne cechy tych produktow to takze:
® prosta obstuga i bezawaryjna praca,
® niskie koszty eksploatacyjne,
® |ogiczne sterowanie objetosciowo-czasowe,
® stata kontrola parametréw pracy urzadzenia,
® wysokowydajna zywica jonowymienna,
® gwarancja 10 lat na obudowe zewnetrzng, 5 lat na butle

ze ztozem, 4 lata na gfowice.

NOWC

Stacje Keller Family wyposazone
s3 w nowa, niezwykle intuicyjna
w obstudze Glowice Keller 760
zmenu w jezyku polskim.

5
m
fn
~

L-ERAEY |

A Stacje zmigkczajace wode Keller Family

( Parametry techniczne \ ' ™\
FAMILY 20 FAMILY 25 V Stacja , ;

zawartos¢ ztoza (1) 20 25 Zmiekczajaca —

wode 9
typ obudowy kompaktowa KELLER =

FAMILY 20 2
pojemnos¢ zbiornika ztoza (1) 30 35 KEL 160020 =
wymiary zbiornika na ztoze, r. / wys. (cm) 8/35 10/35
pojemnos¢ zbiornika na sél (1) 50 75 / 7 | 1320 mm
zasilanie (V / Hz) 220 - 240 / 50-60 L r

=]
napiecie / natezenie pracy (V/ mA 12/1 000 > /
pie e pracy ( ) g 440 mm
pobdér mocy (W) 5 S prr—:
temperatura pracy (°C) 2-49 1110 mm A Stagja
cisnienie robocze (bar) 1,8-6 zmiekczajaca
wod
Srednie zuzycie soli na regeneracje (kg) 3-3,5 4-4,5 | KELLeER
kontrola regeneracji wolumetryczno-czasowa 440mm - FAMILY 20
oo KEL 160020
wydajnos¢ szczytowa (m?/ h) 1,7 23
N AN J

40]
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Nowosci marki Keller

OFERTA MARKI KELLER ZOSTALA
OSTATNIO POSZERZONA O DWA WAZNE
PRODUKTY. SA NIMI NACZYNIA KELLER
DO C.O. I CW.U. ORAZ TASMY TEFLONOWE
KELLER DO USZCZELNIANIA GWINTOW. JAKIE
SA ICH SZCZEGOFOWE CECHY?

Naczynia Keller do c.o. i c.w.u.

Naczynia Keller do c.o.i cw.u. to urzagdzenia niezbedne
w kazdej instalacji grzewczej, chfodniczej oraz wody uzyt-
kowej. Skfadaja sie ze stalowego zbiornika, ktéry z jednej
strony posiada przytacze do instalacji, a z drugiej strony
zawor do napetniania lub upuszczania gazu. Fabrycznie
naczynia napetniane sg azotem do okre$lonego cisnienia
wstepnego (jest ono zalezne od przeznaczenia). I tak - dla
C.0. jest to zazwyczaj 1,5 bar, dla cw.u. - 3,5 bar. Wewnatrz
zbiornika znajduje sie membrana oddzielajgca czes¢ gazowg
od medium znajdujacego sie w instalacji.

Zbiorniki do uktadow grzewczych posiadaja membrane z gumy
EPDM (kauczuk etylenowo-propylenowy) o odpornosci na temperatury
do 120°C i ciggtej temperaturze roboczej do 70°C. Naczynia do wody
uzytkowej posiadajg membrane z EPDM (kauczuk etylenowo-pro-
pylenowy) z dopuszczeniem do kontaktu z wodg przeznaczong do
spozycia i wytrzymatoscia na temperatury do 99°C.

Tasmy teflonowe Keller
do uszczelniania gwintéw

Tasmy uszczelniajace Keller do potaczen gwintowanych wykonane
sq ze 100-procentowego PTFE — materiatu niezwykle odpornego na
skrajne warunki. PTFE jest trwaty, nie ulega erozji, nie uwalnia do insta-
lacji produktéw rozkfadu nawet w obecnosci silnych kwasow, zasad
i rozpuszczalnikéw. Wytrzymuje temperatury od -200°C do +260°C
i cisnienia do 30 bar. Dostepne jest 5 rodzajow tasm teflonowych Keller,
ktorych parametry przedstawione sg w tabeli ponizej.

UWAGA: Tasm teflonowych Keller nie nalezy stosowac w instalacjach
zawierajacych zwiazki fluoru oraz roztopione metale alkaliczne.

\abma PTEg
KELLER

-

A

\ 2

KOD

KATALOGOWY

121

KEL717595  Naczyniedo 6 bar
c.o. Keller
KEL717601  Naczyniedo 191 6 bar
c.o. Keller
KEL717618 ~ Naczyniedo 241 6 bar
c.o. Keller
KEL717625  Naczyniedo 351 6 bar
c.o. Keller
AEs | ek 8l 10 bar
c.w.u. Keller
KEL717649  Naczyniedo 121 10 bar
c.w.u. Keller
KEL717656  Naczyniedo 181 10 bar
c.w.u. Keller
A | MEEReeh 241 10 bar
c.w.u. Keller

-

KOD SREDNICA

TOWARU

ZAKRES
NAZWA TOWARU

Tasma teflonowa KELLER

KEL501501 12mx12mmx0,075mm  do 3/4" +210 3032
(0,35 g/cm?)

Tasma teflonowa KELLER -200 do

KEL 501502 12mx12mmx0,1T mm do1" £120°C
(0,35 g/cm?)

Tasma teflonowa KELLER . -200 do

KEL501504 12mx12mmx0,1mm do11/4 +180°C
(0,70 g/cm?)

Tasma teflonowa KELLER od 3/4" -200 do

KEL 501503 10mx 19 mm x 0,2 mm do21/2" +160°C
(0,60 g/cm?)

Tasma teflonowa KELLER od 3/4" -200 do

KEL501505 15mx19mmx0,2 mm do21/2" +160°C
(0,60 g/cm?)

W zaleznosci od wymogoéw instalacji, nalezy stosowac
odpowiednig tasme Keller:

KOD INSTALACJE | INSTALACJE INSTALACJE
SPREZONEGO
TOWARU GAZOWE WODNE
POWIETRZA
KEL 501501 X X
KEL 501502 X X X
KEL 501504 X X X X
KEL 501503 X X X X
KEL 501505 X X X X

MAX.

GWINTU | TEMPERATUR | CISNIENIE

20 bar

20 bar

30 bar

30 bar

30 bar




SYSTENM KAN-therm C

Innowacyjne instalacje

wodne | grzewcze SYSTEM
KAN-therm

AUTOMATYKE

SVVIART
22 3D Z retto

DO LATWEJ
KONFIGURACJI
SYSTEMU

automatyki SIMART dzieki aplikaci
SIMART Control i routerowi TRP-Link!

—_—ywwWW.kan-therm.com _
1ISO 9001



' ROWNOWAZENIE :
| REGULACJA mﬂhﬁ
Ballorex
ZESTAWY PRZYtACZENIOWE

www.meibes.pl

potaczenia
elastyczne

powrot

potfaczenia
elastyczne

zasilanie

e ]

.

B Zestawy przytaczeniowe Ballorex przeznaczone
sg do sprawnego podtgczenia urzgdzen wenty-
lacyjnych, klimatyzacyjnych oraz grzewczych.

B Regulacja przeptywu czynnika odbywa sie
na zaworze regulacyjnym typu Ballorex Dy-
namic, Ballorex Venturii FODRV lub Ballorex
DRV. Na zworach Ballorex Dynamic i Ballorex
Venturii FODRYV istnieje mozliwos¢ pomiaru
i ustawienia przeptywu z doktadnoscig +/- 3%.

B Zestawy taczg w sobie funkcije regulaciji przepty-
wow w odbiornikach (nagrzewnicach, kurtynach
powietrznych, klimakonwektorach itp.), funkcje
odciecia przeptywu, odwodnienia, odpowietrze-
nia elastycznego przytaczenia oraz wspotpracy
z systemem zarzadzania budynku BMS.

Istnieje mozliwos¢ swobodnej konfiguracji zesta-
wow oraz doboru pod konkretne urzadzenie.

PUZ MEIBES Sp. z o0.0., ul. Gronowska 8, 64-100 Leszno, tel. 65 529 49 89, fax 65 529 59 69, www.meibes.pl
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taczniki marki EE

EE

1886

ODLEWNIA ZELIWA
ZAWIERCIE

www.eeodlewnia.pl

doskonate w kazdym calu

ODLEWNIA ZELIWA S.A.W ZAWIERCIU PRODUKUJE £LACZNIKI Z ZELIWA CIAGLIWEGO BIALEGO MARKI EE.
PONAD 600 TYPOWYMIAROW £ ACZNIKOW Z PRZEZNACZENIEM DO STOSOWANIA W INSTALACJACH WODNYCH,
CENTRALNEGO OGRZEWANIA, PAROWYCH, PPOZ | INSTALACJACH GAZOWYCH.

ZEAL

taczniki z zeliwa ciggliwego biatego
Produkowane przez Odlewnie Zeliwa w Zawierciu faczniki z zeliwa
ciagliwego biatego marki EE spetniaja wymagania norm: PN-EN 10242
i1SO 49. Przeznaczone s do pracy przy najwyzszych dopuszczalnych
cisnieniach roboczych i zakresach temperatur. Zakres wymiarowy tacz-
nikdw: ¥4 - 4. Cechuje je wysoki standard jakosciowy, czyli odpowiednia
gtadkos¢ powierzchni, stabilno$¢ wymiarowa, odpowiednia twardos¢,
plastycznosc i wytrzymatos¢, odpornosc na uszkodzenia mechaniczne,
na zmiany cisnienia temperatury. Posiadajg mozliwos¢ stosowania w in-
stalacjach wewnatrz i na zewnatrz budynkoéw, tatwos¢ dokonywania
przerdbek instalacji i nieniszczgcego demontazu.

Dzieki zastosowaniu zeliwa ciggliwego biatego oraz wysokiej jakosci
wykonania odbiorca otrzymuje niezwykle trwaty i solidny produkt.

Komplety do potaczen pomp

Oprocz standardowych facznikéw Odlewnia Zeliwa produkuje spe-
cjalistyczne faczniki zeliwne m.in. komplety (potsrubunki) marki EE
z zeliwa ciggliwego biatego do potaczers pomp.

Komplety nr 615 przeznaczone sa do potaczer pomp obiegowych
i cyrkulacyjnych oraz innych urzadzen hydraulicznych wymagajacych
demontazu.

Stosowane sg w przemystowych instalacjach cieplnych, wodnych
instalacjach grzewczych, cyrkulacyjnych, wentylacyjnych, klimatyzacyjnych,
chtodzacych oraz do pompowania wody w instalacjach przemystowych,
w gospodarstwach domowych, ogrodowych itp.

44]

Jeden komplet sktada sie z:

@ dwoch koricowek nakretnych nr 51or/3720r z gwintem wg PN-ISO 7-1

® dwoch nakretek kapturowych nr52/374  z gwintem G wg PN-ISO 228-1
Kazdy komplet zapakowany jest w woreczek foliowy i kartonowe

pudetko, oznakowany etykieta.

Oznaczanie:np.: 615-1x1%

(br kompletu — gwint koncowki x gwint nakretki)

KONCOWKA NAKRETKA DO ZASTOSOWANIA
51or/3720r 52/374 ZUSZCZELKAMI
GWINT Rp GWINT G D ZEWN./D WEWN.
615-%x1% Rp % G1% 38/27
615-1x1"% Rp1 G1% 44/32
615-1%x2 Rp1% G2 55/42

Dobdr grubosci i materiatow na uszczelki zalezy od zastosowania
(przesytany czynnik, temperatura). Zaréwno uszczelki jak i inne srodki
uszczelniajace do gwintéw powinny spetnia¢ wymagania przepisow
i norm odpowiednich do typdw instalacji.

Montaz

PéKrubunek nakreci¢ na gwint zewnetrzny instalacji z uszczelnie-
niem (potaczenie: tacznik — gwint instalacji), nastepnie potaczy¢ go
z kré¢cem pompy obiegowej z uszczelnieniem uszczelka (pofgczenie:
nakretka - krociec pompy z gwintem zewnetrznym).

Zalety potsrubunkéw do pomp marki EE:

@ wysoki standard jakosciowy (odpowiednia gtadkos¢ powierzchni,
stabilnos¢ wymiarowa),

® odpowiednia twardos¢, plastycznose, wytrzymatose,

@ odpornos¢ na uszkodzenia mechaniczne, na zmiany cisnienia i temperatury,
® bezinwazyjny montaz i demontaz za pomoca podstawowych na-
rzedzi monterskich.
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ROTAMETR MAGNETYCZNY

o zawsze czyste szkietko, odizolowane od wszelkich ptynéw

o W razie uszkodzenia szkietka, nie wystepuje zagrozenie zalania pomieszczenia

o mozliwos¢ napetniania instalacji mieszankami glikolowymi

o dopuszczalna temperatura pracy nawet powyzej 90°C

o rozwigzanie chronione w Urzedzie Patentowym

e SYSTEMY INSTALACJI SANITARNYCH Z TWORZYW SZTUCZNYCH -

 OGRZEWANIE PODLOGOWE < ROZDZIELACZE -
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System
centralnego
odkurzania

Hide-A-Hose

Central Vacuum Systems

waz dostepny
na wyciaggniecie reki!

FIRMA TOP VAC, KTORA MA PRZYJEMNOSC ZAPREZENTOWAC
PANSTWU TO REWELACYJNE ROZWIAZANIE, DYSPONUJE SZEROKIM
WYBOREM JEDNOSTEK CENTRALNYCH KANADYJSKIEGO PRODUCENTA
NUERA AIR, DEDYKOWANYCH DLA TEGO RODZAJU SYSTEMU.

ysokiej jakosci kanadyjskie odku-
rzacze Saniflo oraz wtasnej marki
GREENIline w potaczeniu z kom-

pletnymi zestawami materiatow instalacyj-
nych renomowanej marki Vaculine dostepne
sg w atrakcyjnych pakietach promocyjnych
w sieciach sprzedazy hurtowni SBS!

Nowoczesne gniazdo HAH
juz w sprzedazy!

Obecnie dostepne gniazdo zostato poprawione
stosunku do pierwotnego modelu pod wzgledem
ergonomii oraz szczelnosci. Dzieki udoskonaleniu
nowe gniazdo HAH jest mniejsze od poprzedniego
az 0 38%. Wyrdznia sie nowoczesnym designem
oraz solidna konstrukcjg, a przy tym jest tatwe
i wygodne w uzyciu. Wystarczy jedynie podnies¢

~

( )

N

GREENIincQ#

ODKURZACZE CENTRALNE

System HAH - wygoda
~~ maogromne znaczenie ™\

® Swoboda w przemieszczaniu sie podczas
sprzatania bez koniecznosci noszenia
weza standardowego.

® Dostepne weze o réznej dlugosci 9 m
- 18m mogace obstuzy¢ powierzchnie
nawet do 200 m’.

® Wystarczy przytkac dionia koncowke
weza zeby automatycznie schowat sie
z powrotem do gniazda.

® Jedno gniazdo HAH jest w stanie zastapi¢
kilka gniazd tradycyjnych.

® Oszczednosc miejsca wynikajaca z braku
potrzeby zwijania i odktadania trady-
cyjnego weza.

® Na wyposazeniu znajduje sie takze
materiatowy pokrowiec na waz HAH
zabezpieczajacy przed uszkodzeniem

mebli oraz podtog.
N\ J

klapke, wyciagna¢ pozadang dtugosc weza, za-
blokowac go, nastepnie podtaczyc rekojesc z rurg
i uruchomic przyciskiem jednostke.

Niezawodna i prosta
w montazu instalacja

Montaz instalacji Hide a Hose polega
w gtéwnym stopniu na odejsciu od gniazda
petlg instalacyjng, utworzona maksymalnie z 4
specjalnych, tagodnych tukéw HAH 90°. Petla
w razie potrzeby moze zawierac tuki 45° lub
22°. Powinna by¢ ona dtuzsza o 10% niz sam

waz, aby mégt sie on w catoéci swobodnie do
tej petli schowac.

Informacje na temat promocji jednostek cen-
tralnych Saniflo oraz proponowanego systemu
znajda Panstwo w Programie Partneréw SBS.

W sprawach montazu systemu HAH mozna
kontaktowac sie z naszg infolinig TopVac pod

numerem 61 8177 043.

www.topvac.pl, www.saniflo.pl
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pokieruj woda

Armatura g

N

Armatura czasowa - oszczedne rozwigzanie
do tazienek publicznych

7 ™
r
. e  gtowice z zamknieciem
czasowym
N _ e  fatwe do utrzymania czystosci
- e  ProECO
Bateria pisuarowa Bateria natryskowa Bateria umywalkowa
podtynkowa
o klasa przeplywu 1.51  mozliwosc regulacji czasu o regulacja czasu wyptywu wody
e mozliwosc¢ regulacji czasu wypty wyptywu wody w zakresie w zakresie 15s +6
wu wody w zakresie 5-8s 30s +8 e aerator z zabezpieczeniem
e mozliwosc¢ regulacji strumienia antykradziezowym
wody e mozliwosc regulacji strumienia ( l\
wody I} I 7

° bezdotykowa obstuga sprawia,
ze na korpusie nie osadzaja sie
brud, bakterie i zarazki

. ProECO

Mieszacz termostatyczny Bateria sensorowa

centralny

e regulacja temperatury w
zakresie 30-65° C

« mozliwos¢ podtaczenia do:
* 4 baterii natryskowych
* 6 baterii umywalkowych

« regulacja temperatury na korpusie
e napowietrzenie strumienia wody
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BELFIN

Nowosci marki Delfin

PRODUKTY DELFIN SA STALE UDOSKONALANE. W OSTATNIM CZASIE SPORE ZMIANY WPROWADZILISMY M.IN.
W ZESTAWACH PODTYNKOWYCH DO WC DELFIN A101. POSZERZAMY TEZ OFERTE LINII DELFIN RIVIA O BATERIE

UMYWALKOWE DELFIN RIVIA Z OBROTOWA WYLEWKA.

ZESTAWY PODTYNKOWE DO WC DELFIN A101

Zmiany w zestawach podtynkowych do WC Delfin A101 dotycza
przede wszystkim ramy montazowej, rekawa, uchwytu kolana odpty-
wowego, mechanizmu sptukujgcego, ramki przycisku oraz kolorystyki
ramy. Sprawdz, co doktadnie sie zmienito.

® Ramka montazowa i rekaw. W ramce rekawa zostato zmienione
jego mocowanie do zbiornika. Montaz odbywa sie poprzez zatrzasniecie
w otworach, co znacznie przyspiesza czas instalacji. Ramki dostepne
w zestawie umozliwig montaz systemu Delfin A101 w zabudowie ciezkiej
i lekkiej z ptyt kartonowo-gipsowych.

® Przesuwny uchwyt kolana odplywowego. Nowa konstrukcja
uchwytu kolana odptywowego utatwia jego montaz. Kolano mozna
przesuwac w poziomie i ustawiac jego gtebokos¢ w stosunku do ramy
w o$miu potozeniach do 93 mm. Jest o wiele tatwiejsze do podtgczenia
roznych rodzajow muszli klozetowych, ktére wymagatyby bardziej
ztozonych dziatar podczas instalacji.

© Nowy mechanizm splukujacy. Nowa seria modutéw wyposazona
jest w przeprojektowany mechanizm sptukujacy montowany pomiedzy
zaworem spustowym a przyciskiem. Dzieki pomystowemu systemowi
mechanizm jest stabilnie zamocowany w zbiorniku. W celu zminima-
lizowania hatasu przycisku podczas sptukiwania, sruby stykajace sie
z przyciskiem wyposazono w miekki kotnierz, ktory absorbuje wstrzasy
generowane przez nacisniecie przycisku.

@ Innowacje ramki przycisku. Przycisk i jego system mocowania do
zbiornika przeszty znaczaca modernizacje. Wszystko jest tak skonstru-
owane, ze instalacja jest szybsza i prostsza bez uzycia narzedzi. Dzieki
poszczegdlnym elementom ttumigcym przycisk pracuje cicho i jest
lepiej zamocowany do $ciany.

® Kolor ramy montazowej — czarny.

BATERIE UMYWALKOWE DELFIN RIVIA

Rivia to najbogatsza seria tazienkowa dostepna w marce Delfin
(7 rodzajéw baterii + dwie deszczownie). Ale nam caly czas mato! Dla-
tego poszerzamy oferte linii Delfin Rivia o baterie umywalkowe Delfin
Rivia z obrotowa wylewka. Ich klasyczny styl, ponadczasowy design
oraz miekka linia sprawiajg, ze doskonale odnajda sie one w zardwno
klasycznych, jak i nowoczesnych fazienkach.

48]

Cechy baterii umywalkowych
Delfin Rivia z obrotowa wylewka

Dzieki wysokiej jakosci surowcow oraz bezwzglednie przestrzeganym
standardom produkgji baterie umywalkowe Delfin Rivia z obrotowg
wylewka daja gwarancje dtugiego, bezawaryjnego uzytkowania.

Pozostate cechy wyrdzniajace opisywane produkty to:
@ wykonczenie: chrom

® gfowica ceramiczna: 35 mm

® typ baterii: stojaca

® typ mieszacza: jednouchwytowy

@ zasieg wylewki: 151 mm

® wysokos¢ korpusu: 115 mm

@ klasa przeptywu: A

® grupa akustyczna: |

@ wezyki przytaczeniowe: M10 x 3/8"; 35 cm dtugosci

® gwarandja: 5 lat

@ Produkty nie sg wyposazone w korek automatyczny.

Opis wszystkich produktéow
z serii Delfin Rivia znajduje sie na stronie:
www.grupa-sbs.pl/delfin/baterie/delfin-rivia.



I(O I;O | MAGAZYN GRUPY SES [l

Grupa Geberit

Rimfree

REWOLUCYJNE, ORYGINALNE,

) hs ’# = CZYSTE | EKOLOGICZNE. BEZ RAN-

b TU, BEZ KOLNIERZA, BEZ SCIE-

: b MY. ODKRYJ GENIALNE RIMFREE®

et 13122 Aot K13020 e ELIMINUJACE NA ZAWSZE PROBLEM

BRUDU GROMADZACEGO SIE POD
KOLNIERZEM MISKI.

e N

N
/

TRAFFIC MODO STYLE

-
- N

e rrien e J \nr R / alezaca od stycznia 2016 roku do Grupy
Geberit, marka KOO jako pierwsza na
K C 0 K \ N rynku opatentowata i wprowadzita
& - do swojej oferty bezkotnierzowg miske WC
\ \ i_.__ produkowang w technologii Rimfree®.
a;v N Sekret technologii tkwi w szczegdlnym
' . - uksztattowaniu miski. Wmontowany w nig
vowrto S NOVAPROSEZATER | ystem spikucy efekywnie Jt OpIUKu
K J \C 4 K j pozostawiajgc idealnie czysta. Kazdy frag-
ment wnetrza ceramiki jest tatwo dostepny,
a N = a przez co utrzymanie misek WC w czystosci
\ jest bardzo proste.
\ = . Dzieki technologii Rimfree® mozemy za-
d "—; WWW°r|mfree'p| pomnie¢ o uzywaniu silnych detergentow
. do czyszczenia toalety.

:ﬁ:ﬁ ;2?220 z:zzfugozo Wystarczy delikatne przetarcie muszli, aby

\Z NS S zachowac odpowiedni poziom higieny.
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FERRO® EEIgé%ZOWNIE
ALGEO TRINITY

DESZCZOWNIA Z NATRYSKIEM DESZCZOWNIA Z NATRYSKIEM
| BATERIA | BATERIA TERMOSTATYCZNA

> l
Py i:¢

CONTROL

38°C

TAL/
l I crqugAHI

§

= Safe Stop 38°C
* podtaczenie - blokada goracej
natrysku G1/2 wody

- wyjscie gorne

a o

s regulator
ceramiczny

= Safe Touch System
- korpus nie
nagrzewa sie

FERRO S.A. = 32-050/Skawina, ul. Przemystowa 7, tel.: +48 12 25 62 100
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mozliwos

WANNA CZY KABINA? PRZED TAKIM DYLEMATEM NAJCZESCIEJ STAJA WLASCICIELE MALYCH LAZIENEK,
W KTORYCH NIE SPOSOB ZMIESCIC OBU SPRZETOW. DECYZJA JESTTRUDNA | ZALEZY OD INDYWIDUALNYCH
UPODOBAN, A TAKZE MOZLIWOSCI ARANZACYJNYCH KONKRETNEGO POMIESZCZENIA.

potrafi zrezygnowac z przyjemnosci zazywania dtugich, gora-

cych kapieli. Wanna przydaje sie takze rodzicom matych dzieci.
Jesli chcesz pojs¢ na kompromis, mozesz wybra¢ model z parawanem
i potaczy¢ obie funkdje.

Zalety prysznica to oszczednos¢ wody i czasu. Nie kazdy jednak

Komfort i funkcjonalnos¢

Mimo wszystko chciatbys wanne funkcjonalng niczym kabina?
Rano wybierasz szybki prysznic, a wieczorem dtuga kapiel? Wanna
z parawanem nawannowym bedzie $wietnym rozwigzaniem. Podczas
szybkiego prysznica woda nie bedzie wylewata sie za wanne, a podczas
kapieli parawan doda intymnosci, a takze sprawi, ze ciepto nie bedzie
uciekac znad strefy wanny. Dodatkowo jest to rozwigzanie duzo bardziej
estetyczne niz niehigieniczne zastony kapielowe. Parawan Easy marki
Cersanit pokryty jest powtoka CleaPro — niewidzialng, tatwo zmywalng
powtoka, ktdra stworzona zostata przy uzyciu zaawansowanych techno-
logii, wykorzystujacych wiasciwosci fluoropolimeréw. Jej zastosowanie
organiczna osadzanie sie kamienia i brudu.

Jaka wanna do mojej tazienki?

Mafa, duza, narozna? Zabudowana czy wolnostojaca? Wiele zalezy
od miejsca jakim dysponujesz w fazience. Wybierajac wanne, warto
jednak zwrdci¢ uwage rowniez na jej jakos¢ — im wyzsza, tym wiekszy
komfort uzytkowania. Jaki ksztatt wybra¢? Klasyczny model wanny pro-
stokatnej doskonale sprawdzi sie jesli w tazience masz do zabudowania

wneke. Dtuzszy frontowy bok najlepiej zamaskowac wtedy ptytkami
lub ozdobnymi szklanymi mozaikami. Narozny typ wanny pozwala
na wieksze mozliwosci aranzacyjne, co dodaje wnetrzu charakteru.
Wersja z asymetrycznymi bokami polecana jest do matych tazienek,
gdyz zajmuje zazwyczaj mniej miejsca niz wanny narozne symetryczne.
Dodatkowo wanny narozne czesto posiadaja wyprofilowane wnetrze
nie tylko zwiekszajace wygode kapieli, jak strefa oparcia dla plecow czy
podtokietniki, ale takze specjalne siedzisko. Dzieki temu korzystanie
zwanny jest nie tylko jeszcze bardziej komfortowe, ale takze bezpieczne.

-~ Jak wybra¢?

Przy zakupie wanny zwré¢ uwage na jej jakos¢.
Elementy wyposazenia sanitarnego nie daja sie
tak tatwo wymienic - czasem wymiana jednego
elementu moze sie wigzac z kuciem catej tazienki.
Warto wiec juz na etapie wyboru szukaé produktow,
ktore spetniaja jak najwyzsze standardy jakosci.
Jesli nie wiesz na co zwréci¢ uwage - spdjrz na
gwarancje producenta - im wyzsza, tym lepiej.
Wazny tej jest materiat, z ktérego jest wykonana
- wysokiej jakosci akryl zapewni komfort kapieli
i uzytkowania. Podwéjne wzmocnienie wanny
gwarantuje trwatos¢, komfort i bezpieczenstwo

uzytkowania.

-

Fot. Materiaty prasowe Cersanit
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Najlepsze systemy
uzdatniania wody
przeznaczonej do spozycia

PRZEGOTOWANIE WODY PRZED SPOZYCIEM ELIMINUJE BAKTERIE
I WIRUSY, ALE NIE ZMIENIA POZIOMU JEJ ZANIECZYSZCZENIA. JESLI
ZATEM CHCEMY UZDATNIC WODE, USUNAC Z NIEJ NIEBEZPIECZNE DLA
ZDROWIA ZWIAZKI CHEMICZNE, CHLOR, ZELAZO, OSADY ORAZ POPRAWIC
JEJ SMAK'| ZAPACH — DOBIERZMY ODPOWIEDNI FILTR.

Trafi¢ w sedno

Wode do picia i przyrzagdzania potraw mo-
zemy uzdatnic tatwymi w montazu i obstudze
filtrami uznanego, polskiego producenta, fir-
my UST-M. Najczesciej wybierane sg zestawy
podwajne albo potrdjne. Pozwalajg one tak
konfigurowac wkiady filtrujace, aby trafiaty
w sedno problemu. Jesli woda jest zanieczysz-
czona mechanicznie, powinnismy zastosowac
przynajmniej jeden wkiad sedymentacyjny np.
sznurkowy lub piankowy, dziatajacy na zasadzie
doktadnego sita. Zestawy typu FS2 czy FS3
montowane s3 najczesciej w szafce pod zle-
wozmywakiem i podtaczane do przewodow
zimnej wody. Filtry te pozwalajg zapobiegac
okamienianiu kranu oraz urzadzen kuchennych,
a takze oczyszczajg wode z chloru, szkodliwych
zwiazkdw i innych zanieczyszczen. Urzadzenia
te dajg staty dostep do wody filtrowanej dzieki
zastosowaniu odrebnego, niewielkiego kranu,

Tabela doboru wktadéw filtracyjnych

tzw. wylewki. Filtry tego typu rekomendowane
sg do uzdatniania wody dla celéw spozyw-
czych nie tylko w domu czy w biurze, ale sg
takze doskonatym rozwigzaniem oczyszczania
wody w restauracjach, kawiarniach lub innych
punktach gastronomicznych.

Odwrécona Osmoza

Jedng z najbardziej zaawansowanych metod
oczyszczania wody w warunkach domowych jest
obecnie system Odwréconej Osmozy (RO),
usuwajacy z niej do 98% zanieczyszczen. Elimi-
nuje nie tylko zanieczyszczenia mechaniczne,
zwigzki metali ciezkich, ale takze bakterie i wirusy.
Membrana osmotyczna zatrzymuje wystepujace
w wodzie sktadniki draznigce skore oraz alergeny.
Tak oczyszczona woda doskonale nadaje sie takze
do mycia warzyw i owocdw, gotowania zupy czy
herbaty. Warto zestaw RO wyposazy¢ w minerali-
zator, ktéry uzupetni sktad wody o cenne elementy

A2 USTM

Technologia
pracuje dla Ciebie

np. wapr, magnez, sod, potas, selen, zelazo i wiele
innych np. liniowy wkfad mineralizujaco-alkalizu-
jgco-jonizujacy L-YOUNG, skuteczny zarbwno
w systemach osmotycznych, jaki przeptywowych.
System RO firmy UST-M oprécz wysokiej wydajnosci
jest takze prosty w serwisowaniu dzieki systemowi
szybkoztaczek i kontroli cisnieniowej.

W przypadku twardej wody rozwigzaniem
bedzie dodatkowy wktad zmiekczajacy z zywica
jonowymienna. Chloru pozbedziemy sie przy
pomocy wktadu z wegla aktywowanego. Duzy
sprzet AGD przed twardg woda ochroni np.
prosty filtr lodéwkowy z nanosrebrem czy
filtr do pralek i zmywarek, eliminujacy kamien,
zacieki i osady. O miekka skore i piekne wiosy
zadba filtr prysznicowy, ktory wyeliminuje
z wody zwigzki chloru.

G’OMOCNA LINIA h

Masz pytania? Zadzwon.

Q 4471111 19*

od poniedziatku do pigtku w godz. 6.00-18.00
w soboty w godz. 9.00-15.00

*optata zgodna z cennikiem operatora

J

Wktady sedymentacyjne i uzdatniajgce

biate osady, rdzawe zacie-

System
podzlewozmywakowy

Filtr do pralek
i zmywarek

Problem AT S (R e kamiefina ki, metalicz- eleminacialzanieczliszy chroni pral-
mut, rdza i inne osady zty smak ; ] 2y ke, zmywarke
armaturze ny posmak czen statych, redukcja chlo- !
N . przed skutka-
hlor, zwigzki chloropo twarda zelazo o mﬁprzgjer;ﬁ(negodzapa- mi osadzania
. . chlor, a g chu i smaku wody o P
Przyczyna zanieczyszczenia state chodne i organiczne woda mangan sie kamienia
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WLASNA FIRMA -TO BRZMI DUMNIE, ALE OD POMYStU NAWEASNY BIZNES
| SAMEGO ZAtOZENIA FIRMY DO OSIAGANIA Z NIEJ SATYSFAKCJONUJACYCH
DOCHODOW CZASAMI JEST DROGA DALEKA. SAMO ZAtOZENIE DZIAt ALNOSCI
NIE JEST TRUDNE PROBLEMY MOGA POJAWIC SIE POZNIEJ.

Podatki
Planujac uruchomienie dziatalnosci go-
spodarczej w formie indywidualnej dziatal-
nosci gospodarczej lub jako spoétka cywilna
przedsiebiorca powinien przeanalizowac skale
przychoddw i wybrac najkorzystniejszy sposéb
rozliczenia sie z Urzedem Skarbowym.
Formy opodatkowania podatkiem docho-
dowym to:
® zasady ogdlne - wg skali podatkowej stawka
18% i32% lub podatek liniowy stawka 19%
® karta podatkowa
® ryczatt od przychoddw ewidencjonowanych
Mamy mozliwos¢ wyboru zarejestrowania
sie jako czynny podatnik VAT lub korzystac ze
zwolnienia. Obecny limit zwolnienia podmioto-
wego z podatku VAT wynosi 200 tys. zt obrotu.

~

Najlepiej przed wykonaniem pierwszej
czynnosci zosta¢ podatnikiem VAT do-
konujac rejestracji formularzem VAT-R.

PAMIETAJ!

Dokonujac dostawy towardéw lub swiad-
czenia ustug na rzecz oséb fizycznych nie-
prowadzacych dziatalnosci limit zwolnie-
nia z obowiazku posiadania kasy fiskalnej
wynosi 20 tys. zt. j

Przedsiebiorca moze wybrac¢ rozliczanie
podatku dochodowego co miesigc lub kwar-

talnie. Zaleta systemu kwartalnego jest to, ze
przedsiebiorca ma do dyspozycji gotowke, ktdra
przy rozliczeniu miesiecznym musiatby wptaci¢
do urzedu skarbowego. Moze jg wykorzystac
w dowolny sposéb.

Optfacajac podatki co kwartat fatwiej jest
utrzymac ptynnos$¢ finansowa w sytuadji, w ktorej
kontrahenci spdZniaja sie z ptatnosciami. Mozna
klientom oferowac dtuzsze terminy pfatnosci,
mozna dokonac np. zakupu dodatkowego towaru,
materiatdw, sprzetu firmowego. W najprostszej
sytuacji zas, pienigdze przeznaczone na podatki
mozna ulokowac na koncie oszczednosciowym.

Jednorazowe zyski nie beda zapewne
wysokie, ale w kontekscie catego roku mogg
okazac sie znaczace. Ponadto, kwartalne roz-
liczanie podatkéw moze stanowic utatwienie
dla przedsiebiorcow, ktorych przychody i koszty
rozkfadaja sie w poszczegdlnych miesigcach
nieréwnomiernie. Przedsiebiorca ma bowiem
wiecej czasu, aby zgromadzic faktury kosztowe
(ma na to caty kwartat), dzieki czemu tatwiej
zachowac réwnowage finansowa.

Zobowigzania

Dla nowo powstatych firm prawo do preferen-
cyjnego ZUS przystuguije przez okres 24-miesiecy,
ktéry jest liczony od poczatku kolejnego miesiaca.
Dlatego warto zatozy¢ firme 2 dnia miesigca,
aby prawo do,matego ZUS"przystugiwato przez
25 miesiecy bez jednego dnia.

| MAGAZYN GRUPY SBS [

PAMIETAJ!

W razie kryzysu mozna maksymalnie na dwa
lata zawiesi¢ dziatalnos¢ bez obowigzku
optacania sktadek ZUS w tym czasie.

Obowiazki wobec fiskusa sg coraz wieksze.
Kilka lat temu wystarczyto rozlicza¢ PIT, VAT-
7, lub CIT i VAT. Obecnie oprécz tego doszty
miedzy innymiinformacje VAT-27, VAT-UE, JPK.
Dochodza tez obowigzki sprawozdawcze do
GUS. Gdy firma zatrudnia pracownikéw docho-
dza obowiazki kadro-ptacowe, wymagajace
réwniez specjalistycznej wiedzy.

Ksiegowos¢
Dlatego warto pomysle¢ o podpisaniu umo-
wy o $wiadczenie ustug ksiegowych z biurem
rachunkowym, ktére powinno :
® sktadac¢ deklaracje podatkowe za klienta
® informowac o kwotach podatkow do zapfaty
oraz o terminach dopetnienia obowiazkéw
podatkowych,
® Swiadczy¢ ustugi dodatkowe, np. rozliczanie
kadr i ptac, sporzadzanie umow,
Wybierz ksiegowos¢ w biurze rachunkowym
i korzystaj z pomocy ksiegowych, aby skupic¢
sie na prowadzeniu biznesu i mie¢ z gtowy
formalnosci.
Anna Buda

Porad udziela: ANNA BUDA - Prezes Zarzadu
Biura Rachunkowego ,Doradca” Sp. z o.o.
(tel. 604 195 611)
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KANCELARIA RADCOW PRAWNYCH

Dane osobowe
w dziatalnosci
przedsiebiorcy

Jakie zmiany nadchodzg?

DO 25.05.2018 R. ADMINISTRATORZY | PODMIOTY PRZETWARZAJACE DANE, W SZCZEGOLNOSCI
PRZEDSIEBIORCY, MAJA CZAS NA DOSTOSOWANIE SIE DO NOWEJ UNIJNEJ REGULACJI DOTYCZACE)J
OCHRONY DANYCH OSOBOWYCH. OD TEGO DNIA ZACZNIE OBOWIAZYWAC OGOLNE ROZPORZADZENIE O OCHRONIE
DANYCH, KTORE ZASTAPILO DOTYCHCZAS OBOWIAZUJACA DYREKTYWE 95/46/WE, AW KONSEKWENCJI ROWNIEZ

POLSKA USTAWE O OCHRONIE DANYCH OSOBOWYCH.
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w catej Unii Europejskiej co oznacza, ze polski ustawodawca,

poza pewnymi aspektami, nie bedzie musiat uchwala¢, tak jak
byto dotychczas, aktu implementujacego rozporzadzenie do polskiego
porzadku prawnego. Podmioty zobowigzane do stosowania rozpo-
rzadzenia, przede wszystkim przedsiebiorcy, beda musiaty korzystac
bezposrednio z unijnego aktu prawnego w celu ustalenia zakresu
swoich praw i obowigzkdw.

Rozporzqdzenie to bedzie stosowane jednolicie i bezposrednio

Nowoczesnie i jednolicie

Celem rozporzadzenia ogdlnego jest przede wszystkim unowo-
czesnienie i doprowadzenie do zapewnienia wysokiego i spdjnego
poziomu ochrony danych oséb fizycznych, a takze ujednolicenie po-
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ziomu ochrony w Unii Europejskiej. Konsekwencjg tego jest szereg
bardzo istotnych zmian wptywajacych na sytuacje prawnga i obowiazki
administratoréw danych majacych siedzibe zaréwno w Unii Europejskiej,
jak i pod pewnymi warunkami, rowniez poza Uniag. Nowe przepisy maja
zapewnic¢ zwiekszenie ochrony praw oséb fizycznych przy jednocze-
snym poszerzeniu mozliwosci biznesowych, w szczegdlnosci poprzez
utatwienie przeptywu danych osobowych na jednolitym rynku cyfrowym.
Utatwienia w stosunku do dotychczasowej regulacji polegajg m.in.
na uelastycznieniu sztywnych obowigzkéw dokumentacyjnych czy
wrecz, w pewnych okolicznosciach, na braku obowiazku sporzadzania
dokumentacji dla przedsiebiorcow zatrudniajacych mniej niz 250 osob.
Pojawiaja sie uprawnienia do przekazywania danych w ramach grup
przedsiebiorstw w UE w ramach tzw. prawnie uzasadnionego interesu,



a zatem bez koniecznosci uzyskiwania zgody. Dopuszczono wreszcie
wyraznie sytuacje wspdtadministrowania danymi przez wiecej niz jednego
administratora, ktérzy wspdlnie ustalajg cele i sposoby przetwarzania.

Zabezpieczenie danych

Podstawowym z kolei obowigzkiem administratora staje sie obowia-
zek podjecia odpowiednich srodkéw technicznych i organizacyjnych,
w celu zagwarantowania spetnienia wymogow rozporzadzenia, a zatem
w istocie przede wszystkim odpowiedniego zabezpieczenia danych.
Obowiazkowi temu towarzysza nowe rozwiazania, do ktorych przede
wszystkim zaliczy¢ nalezy konieczno$¢ ochrony danych juz w fazie
projektowania (privacy by design) oraz w drodze realizacji zasady do-
myslnej ochrony danych (privacy by default). Pierwsze z nich nakazuje
takie projektowanie rozwigzan technicznych (np. aplikacji), czy tez
organizowanie dziatalnosci np. marketingowej, by ochrona danych
byta zagwarantowana juz na etapie tworzenia rozwiazania np. poprzez
minimalizacje ilosci danych, ich pseudonimizacje czy implementacje
odpowiednich zabezpieczen. Drugie zas ma zagwarantowac, poprzez
ustawienia np. aplikacji lub strony internetowej, by domyslnie dane
osobowe nie byty udostepniane bez ingerencji uzytkownika.

Zreformowano takze w istotny sposéb obowiazek prowadzenia
dokumentacji. Dotyczyt on bedzie kazdej operacji przetwarzania
i bedzie skorelowany z uprawnieniem organu nadzorczego oraz
do udostepniania mu, na zadanie, dokumentacji tak, by mogta
ona stuzy¢ do monitorowania tych operacji przetwarzania. R6zne
obowiazki w tym zakresie, cho¢ z pewnymi wyjatkami, obcigzaty
beda jednak administratoréw tzw. duzych i matych tj. zgodnie
zrozporzadzeniem zatrudniajgcych mniej niz 250 pracownikéw,
ktorzy beda mogli opisanej dokumentacji nie prowadzic. J

Ocena ryzyka...

Nowy obowigzek administratora zwigzany jest z utrzymaniem bez-
pieczenstwa i zapobiegania naruszaniu przepisdw rozporzadzenia
i sprowadza sie do koniecznosci dokonywania oceny ryzyka zwiazanego
7 przetwarzaniem i stosownie do tej oceny wdrozenia srodkéw majacych
na celu ograniczenie tego ryzyka (privacy risk assessment). Administra-
tor musi zatem dokonac oceny ryzyka, podja¢ decyzje i zastosowac
adekwatne do oceny ryzyka srodki, ktére zapewni¢ majg odpowiedni
poziom bezpieczenstwa, uwzgledniajgc stan wiedzy naukowej oraz
koszty wdrozenia $rodkéw w odniesieniu do ryzyka oraz charakteru
danych osobowych podlegajacych ochronie. Jako przykfad podaje sie
m.in. szyfrowanie czy backup danych.

Rownoczesnie administrator danych zobowigzany zostat do poin-
formowania organu nadzorczego, dzisiejszego GIODO, o incydentach
dotyczacych naruszer danych osobowych. Zgtoszenia takiego bedzie
trzeba dokonac o ile to mozliwe niezwtocznie, ale nie podzniej niz termi-
nie 72 godzin od stwierdzenia naruszenia. W pewnych okoliczno$ciach
administrator bedzie musiat takze zawiadomic o naruszeniu osobe,
ktorej dane dotycza.

... i skutkéw

Kolejnym nowym rozwigzaniem prawnym jest instytucja dokonywania
oceny skutkow w zakresie ochrony danych (privacy impact assessment).
Polega ona na analizie skutkéw konkretnego przedsiewziecia dla prywat-
nosci, ochrony danych uzytkownikéw, klientow ustug itp. Administrator
dokonuje takiej oceny przed rozpoczeciem przetwarzania danych jesli
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dany rodzaj operacji ze wzgledu na swoj charakter, zakres, kontekst
i cele moze nies¢ duze zagrozenie dla praw i wolnosci oséb fizycznych.
Privacy impact assessment skorelowany zostat z obowigzkiem uprzed-
niej konsultacji planowanych przedsiewzie¢ z organem nadzorczym,
w szczegolnosci w przypadku, gdy ocena ryzyka prowadzi do wniosku,
Ze przetwarzanie danych moze powodowac istotne zagrozenia dla
praw i wolnosci podmiotéw danych.

Pomocne rozwigzania

Nowe obowigzki mogg sprawiac istotne trudnosci dla przedsie-
biorcow zwtaszcza, ze obecne przepisy bardzo wyraznie regulowaty
co musza oni uczynic¢ by by¢ zgodnym z regulacja w zakresie ochrony
danych osobowych. W zmienionym stanie prawnym to administratorzy,
w tym przedsiebiorcy, beda musieli podja¢ decyzje dotyczace srodkow
bezpieczeristwa jakie powinni wdrozy¢, mechanizmdw ochronnych:
tak formalnych, i organizacyjnych, jak i informatycznych. Aby pomadc
w stosowaniu nowych przepisow, w szczegdInosci wiasnie we wdrozeniu
odpowiednich srodkdw i rozwiagzan organizacyjnych lub technicznych,
opracowywane jednak beda systemy certyfikacji oraz wytycznych, a takze
promowane jest takze opracowywanie przez zrzeszenia przedsiebiorcow
kodekséw postepowania zatwierdzanych przez organy nadzoru. Roz-
wigzania te maja byc¢ wzorcami dla administratorow co powinni oni
uczyni¢, zaznaczyc jednak nalezy, ze nie beda one najprawdopodobniej
miaty charakteru kompleksowego.

Z powyzszych wzgleddw dobrze jest rozwazyc powotanie Inspektora
Ochrony Danych, ktéry ma zastapi¢ dotychczasowego Administratora
Bezpieczenistwa Informacji (ABI). Jest to bowiem osoba, ktora ma czuwac
nad przestrzeganiem przepiséw ochrony danych osobowych u przed-
siebiorcy. Jego powotanie co do zasady jest dobrowolne, a jedynie
w trzech przypadkach wskazanych w rozporzadzeniu obowigzkowe,
w tym gdy gtéwna dziatalnos¢ administratora polega na operacjach
przetwarzania danych. Jednego inspektora, co tez jest nowoscia, mozna
powota¢ dla kilku przedsiebiorcow wchodzacych w sktad grupy firm
powiazanych ze sobg w sposdb okreslony w rozporzadzeniu. Petnienie
funkgcji inspektora bedzie mozna, tak jak dotychczas, zleci¢ firmie ze-
wnetrznej, specjalizujacej sie w ochronie danych osobowych.

Na koniec warto podkresli¢, ze na przedsiebiorcéw, réwniez tych
dziatajacych lokalnie, a tamiacych przepisy, moga byc¢ naktadane kary
finansowe do 4 proc. ich catkowitego rocznego obrotu z poprzedniego
roku obrotowego.

Dr Dominik Lubasz

Dr Dominik Lubasz, radca
prawny Lubasz i Wspélnicy -
Kancelaria Radcow Prawnych

Specjalizuje sie¢ w prawie nowych technologii,
e-commerce, wiasnosci intelektualnej,
ochronie danych osobowych oraz w prawie
gospodarczym, w tym europejskim prawie
gospodarczym. Autor licznych publikacji z zakresu ochrony danych

osobowych oraz handlu elektronicznego, w tym komentarzy do
ustaw, a takze cyklicznych artykutéw na portalach tematycznych
www.PortalPrawalT.com i www.PortalODO.com prowadzonych
przez ekspertéw Kancelarii Lubasz i Wspélnicy. Ekspert Stowarzy-
szenia Konsumentoéw Polskich ds. handlu elektronicznego oraz
I1zby Gospodarki Elektronicznej ds. ochrony danych osobowych.
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Elektryczne wozki widlowe
— optacalna inwestycja

ODPOWIEDNIO DOBRANE DO SPECYFIKI FUNKCJONOWANIA HURTOWNI URZADZENIA TECHNIKI MA-
GAZYNOWEJ | WOZKI WIDLOWE, NIE TYLKO POZWALAJA SPROSTAC WYMOGOM Z ZAKRESU BEZPIE-
CZENSTWA | HIGIENY PRACY, ALE TAKZE ZWIEKSZAJA WYDAJINOSC WYKONYWANIA ZADAN, PRZYCZYNIAJAC
SIE DO OSZCZEDNOSCI CZASU | PIENIEDZY.

przez jednego pracownika nie moze przekraczac 30 kg — przy

pracy stateji 50 kg - przy pracy dorywczej. Niedopuszczalny jest
réwniez reczny transport przedmiotéw o masie powyzej 30 kg na wy-
sokos¢ powyzej 4 m lub na odlegtos¢ wiekszg niz 25 m. W hurtowniach
i placéwkach handlowych konieczne jest wiec korzystanie z urzgdzen
transportu wewnetrznego. Jakiego rodzaju wyposazenie wybra¢?

Z godnie z przepisami, masa towaréw podnoszonych i przenoszonych

Sita réznorodnosci

W niewielkich sklepach wystarczajagcym rozwigzaniem sg czesto
reczne wozki paletowe. Jesli jednak dystans transportu przekracza
200 m, masa towaru jest wieksza niz 450 kg lub na trasie wystepujg
pochylenia powierzchni wieksze niz 8%, konieczne jest uzycie urzadzen
jezdniowych z napedem silnikowym. W zaleznosci od liczby poziomodw,
na ktorych sktaduje sie okreslone towary oraz od wysokosci poszczegol-
nych kondygnadji, zastosowanie znajdujg prowadzone recznie wozki
unoszace oraz podnosnikowe.

- ECU 16, sztandarowe rozwigzanie STILL Polska do poziomego trans-
portu palet w hurtowniach i sklepach wielkopowierzchniowych, pozwala
na przewdz tadunkow do 1,6 t z predkosciq do 6 km/h. Wyrdznia sie jed-
noczesnie wygodnym sterowaniem przy pomocy ergonomicznego dyszla
oraz trwatq konstrukcjq. Kosztuje przy tym zaledwie 13 990 zt - méwi Rafat
Panczyk, Dyrektor Dziatu Intralogistyki STILL Polska. — W przypadkach,
gdy w obiekcie przewidziane jest spietrzanie towardw lub wykorzystanie
wielokondygnacyjnych regatdéw, doskonatym uzupetnieniem ECU jest
prowadzony recznie wézek podnosnikowy typoszerequ EXV. Tego rodzaju
urzqdzenia, z udzwigiem nominalnym do 1 200 kg, pozwalajq umieszczac
tadunki na wysokosci do 4,386 m. Mozliwos¢ wyposazenia w wydajnq
baterie litowo-jonowq najnowszej generacji gwarantuje efektywnq prace
—zjednym tadowaniem na catq zmiane — ttumaczy ekspert STILL Polska.

Nowoczesny roztadunek

Na rynku dostepne sa takze dziatajgce w tej technologii czotowe
wozki widtowe, Cho¢ sg one drozsze niz konwencjonalne rozwigzania,
krotki czas zwrotu z inwestycji w petni uzasadnia ich kupno.

— Catkowity koszt uzytkowania elektrycznych urzqdzen transportowych
Jjest znacznie nizszy niz w przypadku wézkdw spalinowych. Maszyny aku-
mulatorowe — jak na przyktad STILL RX 20 - précz dtugofalowych korzysci
ekonomicznych, gwarantujq niski poziom hatasu. A dzieki niezwykle szybkiemu
procesowi tadowania baterii réwniez duzq wygode i ptynnosc pracy — mowi
Rafat Parczyk. — Nie emitujg dwutlenku wegla aniinnych zanieczyszczen,
mozna wiec bezpiecznie stosowac je w zamknietych pomieszczeniach oraz
w obiektach, gdzie znajduje sie zywnos¢ i inne wrazliwe produkty — dodaje
Dyrektor Dziatu Intralogistyki STILL Polska.
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DEANTE
zlewozmywak stalowy 1-komorowy
z krétkim ociekaczem

KOLO
walizka marki Puccini

IMMERGAS
torba na ramie,
powerbank

100 metréw rury Blue

obiegowa Floor do ogrzewania
Keller Pro Eko podfogowego
25-40 180
=
1
2
3
4
SBS

stréj roboczy
(bluza + ogrodniczki)
i koszulka Keller

|

TERMET
bluza softshell,
koszulka

TOPVAC
separator popiotu
i gruzu, z filtrem

UWAGA
KONKURS!

Cenne nagrody do wygrania!

P c—

ALARM

EWAKUACJA

O\

__1@)

Insre
| o |

-

Destikior tonky wigla XC1000

HONEYWELL
detektor tlenku wegla XC100D

CO TRZEBA ZROBIC, ZEBY JE ZDOBYC?

Przeczyta¢ ,Magazyn Grupy SBS”.

Odpowiedzie¢ na zamieszczone ponizej pytania
(podpowiedzi znajduja sie w biezacym wydaniu
Magazynu”).

Przesta¢ odpowiedzi na adres: marketing@grupa-sbs.pl,
w tytule wpisujac: Konkurs z ,Magazynu Grupy SBS”

Nagrody otrzyma 10 pierwszych oséb, ktére poprawnie
odpowiedzg na wszystkie pytania.

Regulamin konkursu znajduje sig na stronie
www.grupa-sbs.pl, w zaktadce DO POBRANIA.

A OTO PYTANIA:
. Jaki jest zakres regulacji czasu wyptywu wody w baterii

umywalkowej typu press BCH 028L marki Deante?

. Jak nazywa sie technologia wprowadzona na rynek przez

marke Koto, ktéra eliminuje kotnierz w miskach WC?

. Jakie jest najistotniejsze zadanie zaworéw napetniajgcych

marki Honeywell?

. Jakie mozliwosci oferuje aplikacja Dominus stworzona

przez firme Immergas?

. Jak nazywa sie maobilna aplikacja do sterowania

Systemem KAN-therm SMART?

. W jakich rodzajach instalacji mozna stosowaé

elektroniczne pompy obiegowe Keller Pro Eko?

. lle marek prezentowato swoja oferte na Targach Grupy

SBS 20177

. Jaka klasa energetyczng charakteryzuja sie kotly

kondensacyjne marki Termet?

. Maksymalnie, ile metrow kwadratowych powierzchni

mozna posprzatac korzystajac z jednego gniazda Hide
A Hose marki TopVac?

10. Jaka nazwe ma liniowy wktad mineralizujaco-

alkalizujgco-jonizujacy firmy UST-M?

UST-M
dwustopniowy filtr
podzlewozmywakowy
FS2



KELLER

EELLER

Keller Windsor S e

Nowa generacja gazowych kottdw kondensacyjnych

PRACA PALNIK BLUEJET OPTYMALIZACJA DWUSTRONNA ODCZYT DO DOMOW
bardzo niskie zuzycie SYSTEMU KOMUNIKACJA WYBRANYCH JEDNORODZINNYCH
cicha gazu i emisja grzewczego przy miedzy kottem INFORMACJI oraz matych
zanieczyszczen pomocy smartfona a regulatorem Z poziomu mieszkan i obiektéw
(wspodtpraca ze pokojowym regulatora niskoenergetycznych
sterownikiem (protokét komunikaciji
EvoHome) Open-Therm)

WIECEJ NA WWW.GRUPA-SBS.PL
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