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Dominika Ciurzynska, redaktor naczelna

Nowy rok — nowe wyzwania!

Nowe wyzwania potrafig by¢ tak samo trudne, jak i inspirujgce. W Grupie SBS nie ma dla nas rze-
czy niemozliwych. Dlatego podejmujemy wazne tematy oraz wyzwania, ktére czesto za nimi ida.
Pierwsze miesigce roku beda uptywac nam pod znakiem szkoleri handlowych, Targéw Grupy SBS
oraz plebiscytu,Polecane Przez Polskich Instalatorow”. Ale to oczywiscie nie wszystko!

Przetom lutego i marca w Grupie SBS to niezmiennie okres szkoler dla handlowcéw naszych
Hurtowni Partnerskich.,Akademia Efektywnej Sprzedazy”w tej edycji bedzie przygotowana przez
Mariusza Prokopczuka z firmy Proguest, z ktérym rozmowe przeczytacie na stronach 20-21.
To przedsmak tego, co nas czeka na szkoleniach (na drugg cze$¢ rozmowy zapraszam juz w nastep-
nym numerze). Z wywiadu dowiecie sie, dlaczego warto regularnie sie szkoli¢ oraz w jaki sposob
trener przygotowuije sie na spotkanie z naszymi handlowcami.

W ,Magazynie” dbamy takze, aby wita¢ w branzy nowe osoby i pozyskiwac swieze spojrzenie
na nasz rynek. W ubiegtym roku Dyrektorem Generalnym Zehnder Polska zostat Radostaw Pal-
mowski. W wywiadzie na stronach 16 —17 zdradza nam, jakimi wartosciami kieruje sie w swojej
pracy oraz w jaki sposéb chce rozwija¢ marke Zehnder.

Nie zapominamy o waznych wydarzeniach. 25-26 kwietnia to termin spotkania z naszymi Part-
nerami i Instalatorami na Targach Grupy SBS. Na stronach 6—7 dowiecie sie wiecej o tym waz-
nym punkcie branzowego kalendarza. Podpowiadamy tez, jak na targi dotrze¢. Nadchodzace
spotkanie nabiera takze nowego znaczenia dzieki plebiscytowi,Polecane Przez Polskich Instala-
toréw’”. Gala wreczenia nagrod bedzie miafa miejsce wiasnie w Strykowie.

Ostatnie miesigce to rowniez powrot do dyskusji o smogu. Szczyt Klimatyczny w Katowicach,
proces Grazyny Wolszczak — to jedne z tematdw, ktore poruszytam w rozmowie z Poset Gabrielg
Lenartowicz (str. 18—-19).

Poniewaz to juz trzeci nasz wspolny rok — postanowilismy nieco odswiezy¢ wyglad ,Magazynu
Grupy SBS”. Mamy nadzieje, ze nasz nowoczesniejszy wizerunek przypadnie Wam do gustu

i sprawi, Ze tresci tego numeru stang sie jeszcze bardziej przystepne.

Zachecamy do lektury i do zobaczenia na Targach Grupy SBS!
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Kolejny rok szkolen z produktow
marek domowych przed nami

STWORZENIE KOMPLEKSOWEJ, STARANNIE DOBRANEJ OFERTY PRODUKTOW W MARKACH DOMOWYCH
GRUPY SBS TO DLA NAS PRIORYTET. ROWNIE WAZNE JEST INFORMOWANIE O NOWOSCIACH | SZKOLENIA
PRODUKTOWE W NASZYCH HURTOWYCH PARTNERSKICH.

5

AESSA grupo SB5

Szkolenie w hurtowni AES Jasto 8 lutego 2018 z grup pompowych KELLER cieszyto sie ogromnym zainteresowaniem.

tym roku planujemy kontynuacje dotychczasowych dziatan

\/\/oraz spotkania dotyczgce kolejnych nowych produktow.
Bedziemy niebawem informowac o terminach spotkan.

Zapotrzebowanie na szkolenia mozecie Panstwo przekazywac

takze do naszych Hurtowni Partnerskich lub Doradcy Techniczno-
-Handlowego.

DOTYCHCZASOWE TEMATY SZKOLEN - STACJE
ZMIEKCZAJACE | GRUPY POMPOWE

W poprzednich latach duzym zainteresowaniem cieszyty sie szkolenia
ze stacji zmiekczajacych. KELLER Family to zmiekczacze wody kontrolo-
wane przez mikrokomputer, ktéry umozliwia ustawienie parametrow
pracy systemu uzdatniania wody dostosowanych do konkretnych
warunkéw. Dzieki temu mozna uzytkowac urzadzenie w sposéb ekono-
miczny, a regeneracja odbywac sie bedzie automatycznie, co pozwoli
zaoszczedzi¢ czas i pienigdze.

Kolejnym produktem ktéremu poswiecilismy duzo czasu i cieszy
sie zainteresowaniem sg grupy pompowe. Rodzina produktéw KELLER
w tej kategorii produktowej jest przez nas stale poszerzana. W naszej
ofercie posiadamy:
® grupe pompowa KELLER z termostatycznym zaworem mieszajagcym

(20-45°C) z pompa KELLER PRO EKO 25-60,
® grupa pompowa KELLER z mieszaczem z pompga KELLER PRO EKO

25-60 i z sitownikiem KELO6,

(4]

® grupa pompowa KELLER z mieszaczem, sitownikiem KELO6, bez
pompy,

® grupa pompowa KELLER bez mieszacza z pompa KELLER PRO EKO
25-60,

® NOWOSC: grupa pompowa KELLER DN 25 z separatorem zanie-
czyszczen z magnesem (wiecej 0 naszej nowosci na s. 34).

KOLEJNE NOWOSCI

W najblizszych tygodniach swoje premiery bedg miaty kolejne, nowe
produkty, o ktérych na biezaco informujemy na naszej stronie interne-
towej, w ,Magazynie Grupy SBS", a przede wszystkim w Hurtowniach
Partnerskich Grupy SBS na terenie catego kraju.

Przypominamy takze, ze wszystkie produkty marek domowych SBS:
KELLER, NANOPANEL i DELFIN znajdziecie na naszej stronie internetowej:
https://www.grupa-sbs.pl/produkty/marki-wlasne-grupy-sbs.

PIOTR BLASZCZYK
Doradca Techniczno-Handlowy

‘2600102779
>4 p.blaszczyk@grupa-sbs.pl
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W Grupie SBS dbamy
o naszych klientow

SZKOLENIA PRODUKTOWE, COROCZNE ATRAKCJE W KLUBIE INSTALATORA, ELASTYCZNY PROGRAM
LOJALNOSCIOWY INTEGRIS+... TO JEDNE Z WAZNIEJSZYCH DZIAtAN JAKIE PODEJMUJEMY NA CO DZIEN, ZEBY
BYC FIRMA PRZYJAZNA INSTALATOROM. JUZ NIEBAWEM RUSZA GtOSOWANIE W PLEBISCYCIE POLECANE PRZEZ
POLSKICH INSTALATOROW. GRUPA SBS RUSZA PO LAUR ZWYCIESTWA W TEJ KATEGORII. LICZYMY NA WASZE GtOSY!

\NSTALATOROM

EDYCJA

2019

Polecane Przez
Polskich Instalatorow

REGULARNE SPOTKANIA

Spotkania z instalatorami sg dla nas bardzo
wazne, dlatego dbamy by atmosfera podczas
nich byfa niepowtarzalna. Kazdego roku gosci-
my Parfstwa w ramach Klubu Instalatora. Jest
to przestrzen, ktéra kreujemy podczas Targow
Grupy SBS w Strykowie pod todzig i Targow
Instalacje w Poznaniu. Kazda kolejna edycja
Klubu Instalatora to gwarancja dobrej zabawy
i atrakcyjnych nagrod. Juz teraz zapraszamy
na Targi Grupy SBS w Strykowie, ktore odbeda
sie w dniach 25-26 kwietnia 2019!

Kazdemu Klubowi Instalatora towarzyszy
Akcja Autokarowa, ktéra ma na celu uspraw-
ni¢ dotarcie sympatyzujgcych z naszg marka
instalatorow ze wszystkich zakatkdw Polski. Juz
teraz zachecamy do zgtaszania sie do akgji. Petna
lista hurtowni, z ktorymi mozecie przyjechac
do Strykowa znajduje sie pod linkiem: https://
www.grupa-sbs.pl/hurtownie

ELASTYCZNY INTEGRIS+

Ponad dziewie¢ lat temu przyjelismy wy-
zwanie, aby stworzy¢ elastyczny program, ktory
bedzie dopasowany do potrzeb instalatora.
W kazdej z minionych osmiu edydji staralismy
sie dodawac nowe nagrody, ktére przydadza sie
w pracy klientom Hurtowni Grupy SBS. Wiecej
o INTEGRIS+przeczytacie na stronach 9-10.

KOMPLEKSOWE MARKI DOMOWE
GRUPY SBS

KELLER — marka dla profesjonalistow,
NANOPANEL — mistrz dobrych cen, DELFIN —
systemy sanitarne dla twojej kuchni i fazienki.
To trzy marki domowe Grupy SBS. Tworzac
je kierujemy sie stworzeniem kompleksowej
oferty, wysokiej jakosci produktéw. Dbamy
takze, by instalatorzy posiadali jak najwieksza
wiedze o naszych produktach. Informujemy
o nich na biezaco w naszych newsletterach,
kwartalniku,Magazyn Grupy SBS', jak rowniez
organizujac szkolenia produktowe w naszych
Hurtowniach Partnerskich na terenie catego kraju.

Wiecej o naszych produktach dowiesz sie
pod adresem: https://www.grupa-sbs.pl/
produkty/marki-wlasne-grupy-sbs

CIAGLE INWESTUJEMY W JESZCZE
LEPSZA JAKOSC OBSLUGI

Jako Grupa SBS organizujemy corocznie
szkolenia z cyklu,Akademia Efektywnej Sprze-
dazy” Sa one skierowane do handlowcéw
z naszych Hurtowni Partnerskich. W kazdym
roku szkolimy ponad dwustu pracownikéw
z catej Polski. Szkolenia maja miedzy innymi
na celu podniesienie jakosci obstugi klienta
i zwiekszenie wydajnosci pracy.

Chcemy utatwic tez instalatorowi pozyskanie
produktow - stuzyc temu bedzie platforma B2B
Grupy SBS, ktéra niebawem ujrzy $wiatto dzien-
ne. Chcemy aby instalator mégt zaoszczedzi¢
czas i w sposob wygodny z dowolnego miejsca
mogt dokonywac zamowien przez 24 godziny
na dobe, 7 dni w tygodniu. Ponadto instalator

bedzie mogt szybko stworzy¢ z poziomu apli-
kacji oferte dla swojego klienta, dzieki czemu
Platforma B2B moze stac sie jednym z gtéwnych
narzedzi pracy specjalisty z jego klientami.

DZIALAMY DLA RYNKU
I INSTALATOROW

Firma Przyjazna Instalatorom i rynkowi — tak
chcemy by¢ postrzegani, nad tym pracuje-
my. Dlatego wspoétpracujemy z Ogdlnopol-
skim Stowarzyszeniem Firm Instalacyjnych
i Serwisowych, aby ksztattowac i reagowac
na potrzeby instalatoréw. Grupa SBS to takze
jeden z zatozycieli Stowarzyszenia ZHI, ktore
ma za zadanie wspierac rozwdj branzy i pro-
fesjonalizacji handlu oraz pracy instalatoréw.
Popieramy i angazujemy sie w dziatanie bran-
zowych organizacji i mediow — dzieki temu
dziatamy na rzecz lepszej, wspélnej przysztosci.
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TARGI GRUPY SBS W 2019 ROKU TO WYDARZENIE NA KTORYM SPOTKA SIE CALA INSTALACYJNA POLSKA.
JESTESMY NATO PRZYGOTOWANI | Z RADOSCIA WYCZEKUJEMY 25 | 26 KWIETNIA! NATARGACH CZEKAC NA PANSTWA
BEDZIE JAK ZWYKLE WIELE ATRAKCJI I WIELU NOWYCH DOSTAWCOW!

pojawiaja sie natamach ,Magazynu Grupy SBS" podczas 7. edycji

targow spotkamy kilku nowych dostawcow, z ktérymi niedawno
nawigzalismy wspotprace. Beda to miedzy innymi: CALEFFI Hydronic
Solutions, ENBRA, FireAngel, FOX Fittings, Judo Uzdatnianie wody.

O procz marek z ktérymi stale wspotpracujemy i ktérych produkty

POLECANE PRZEZ POLSKICH INSTALATOROW

Targi Grupy SBS w Strykowie bedg wazne jeszcze z jednego powodu.
To wiasnie tam bedzie miat miejsce finat pierwszej edycji plebiscytu
Polecane Przez Polskich Instalatoréw, ktérego Organizatorem jest Ogoél-
nopolskie Stowarzyszenie Firm Instalacyjnych i Serwisowych OSFIS. Grupa

SBS jest Partnerem Strategicznym tego wydarzenia, a nasz,Magazyn”

jest statym nosnikiem informaciji o tej akgji.

AKCJA AUTOKAROWA

Jak zawsze zapraszamy Paristwa réwniez do udziatu w Akcji Autokarowe;]
z Hurtowniami Partnerskimi Grupy SBS. Instalatoréw zainteresowanych
przyjazdem z hurtowniami prosimy o bezpos$rednie kontaktowanie sie
zich przedstawicielami. Petna liste wszystkich hurtowni znajda Paristwo
na naszej stronie www pod linkiem: https://www.grupa-sbs.pl/hurtownie.

Jesli chca Panstwo by¢ na biezaco z tym co dziac sie bedzie
na Targach Grupy SBS w Strykowie w dniach 25 - 26 kwietnia
2019 zapraszamy na nasza strone: https://www.grupa-sbs.pl/
targi - tam informujemy o wszystkim, co zwigzane z wydarzeniem.

TARGI

® GRUPY SBS

technicznych.

DLACZEGO WARTO PRZYJECHAC NA TARGI GRUPY SBS?

e Dwa dni targowe - 25 26.04.2019r.

e Ponad 100 wystawcéw z branzy instalacyjno-sanitarno-grzewczej i sieci zewnetrznych.

o Wszystkie nowosci produktowe zebrane w jednym miejscu.

e Okoto 3.500 targowych gosci.

Przestrzen fachowych rozmdw i wymiany informacji techniczno-handlowych pomiedzy
Stykéw k. o instalatorami, pracownikami hurtowni, projektantami i przedstawicielami szkét oraz uczelni

Strefa gastronomiczna - bezptatny poczestunek grillowy dla wszystkich targowych gosci.
Konkursy targowe — organizowane przez SBS i pozostatych wystawcow.

Akcja Autokarowa - zapewnienie bezptatnego dojazdu busami i autobusami dla wszystkich
0s6b wspdtpracujacych z Hurtowniami Grupy SBS.
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SZUKAMY NAJLEPSZYCH

+~POLECANE PRZEZ POLSKICH INSTALATOROW” TO PIERWSZA | ZARAZEM JEDYNA INICJATYWA TEJ
RANGI PROMUJACA NAJLEPSZYCH PRODUCENTOW BRANZY INSTALACYJNO-SERWISOWEJ. ZAPRASZAMY

DO GEOSOWANIA.

inicjuje plebiscyt, za posrednictwem ktérego instalatorzy docenig
firmy wnoszace nie tylko znaczacy wktad w rozwdj branzy, ale
wspierajgce i szanujgce prace instalatorow.

Wyréznione zostang podmioty, ktére s3 odpowiedzialne spotecznie,
a dazac do statego wzrosty, stajg sie wzorem solidnosci, jakosci i inno-
wacyjnosci. Plebiscyt nie bytby mozliwy bez wsparcia i zaangazowania
ze strony partnera strategicznego jakim jest Grupa SBS.

Doswiadczenie, wiedza, ogromny wkiad intelektualny wptywa na ja-
kos¢, wielko$¢ i range tego przedsiewziecia. W takiej formule plebiscyt
sprzyja¢ bedzie promodji, prezentadji i upowszechnianiu dziatar pro-
wadzacych do osiagniecia sukcesu na rynku instalacyjnym.

Promocja wybitnych producentéw zwiekszy nie tylko ich rozpo-
znawalnos¢, ale takze stworzy atmosfere sprzyjajaca budowaniu relagji
miedzy producentami a instalatorami.

Zdobycie tytutu ,Polecane Przez Polskich Instalatoréw” to wyraz
uznania oraz potwierdzenie wysokiej pozycji rynkowej firmy. Znak
plebiscytu na produkcie i rekomendacja fachowcéw to silny argument
za wyborem konkretnej marki.

O gdlnopolskie Stowarzyszenie Firm Instalacyjnych i Serwisowych

KTO ORGANIZUJE PLEBISCYT?
Ogdlnopolskie Stowarzyszenie Firm Instalacyjnych i Serwisowych
(OSFiS). Powstato z mysla wplyniecia na rozwdj branzy instalacyjnej

(8]

i by dbac o interesy samych zainteresowanych, czyli wiascicieli matych
firm instalacyjnych i serwisowych. Jest to mozliwe poprzez integracje
i komunikowanie sie wspdlnym gtosem w dyskusji z producentami
i handlowcami. OSFIS zostat powotany do zycia zima 2017 roku przez
wiascicieli firm instalacyjnych. Kazda droga zaczyna sie od pierwszego
kroku. Takim krokiem byfa najpierw nasza znajomo$¢ w grupie Czas
Na Hydraulika, a pdZniej decyzja o zarejestrowaniu pierwszego w Polsce
takiego stowarzyszenia. Dzi$ tworzymy coraz wiekszg spotecznos¢
i mamy ambicje wytyczac¢ nowe standardy w branzy.
Naszym celem jest:
® dbatos¢ o uwzglednienie potrzeb i oczekiwar Cztonkow OSFIS, jak
réwniez pozostatych firm z branzy,
® wypracowanie nowego, lepszego modelu wspdtpracy z producen-
tami i handlowcami,
upowszechnianie wiedzy,
promocja dobrych praktyk branzy instalacyjno-serwisowe;j,
wspieranie wymiany doswiadczen miedzy profesjonalistami,
podnoszenie kwalifikacji zawodowych wptywajgce na profesjona-
lizacje catej branzy,
® inicjowanie oraz wspieranie inicjatyw osob, firm, organizacji oraz
$rodowisk akademickich.
OSFIS to takze sposdb na wytworzenie innowacji, ktére w realny
sposob wplyna na funkcjonowanie firm.
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GLOSUJEMY!

JAK GLOSOWAC?

Glosowanie startuje z poczatkiem marca.
Swoich faworytéw mozecie wskazywac na
stronie http://plebiscyt.osfis.pl

Kategoria:

DEBIUT ROKU
Udziat w rozwoju branzy wymaga $wiezego spojrzenia, nie-
ustannego wprowadzania zmian w odpowiedzi na dynamiczne
procesy zachodzace w swiecie, poszukiwania nowych rozwigzan
i dostarczania kolejnych generacji produktéw. To kategoria dla
produktéw, ktére maja szanse stac sie hitem rynkowym lub juz
w chwili wprowadzenia staty sie popularne wérod klientdw.

KANDYDACI:

0 AFRISO: Zestawy hydrauliczne PrimoBox w szafkach

O  Ferro: Dwufunkcyjna grupa mieszajgca do ogrzewania pod-
togowego z pompa elektroniczng GPAII

Grundfos: Pompa obiegowa Grundfos ALPHA3

KAN: System KAN-therm Groove

Spiroflex: Odwodnienie AQUA STEEL

Top Therm Polska: Separator zanieczyszczen c.o. z filtrem
magnetycznym i obejsciem — model T3

Valvex: Zestaw mieszajacy z zaworem trzydrogowym CON-
TROLMIX i sitownikiem V-MIX ST 10/230

oooao

O

Kategoria:

FIRMA PRZYJAZNA INSTALATOROM
Utrzymywanie pozytywnych i trwatych relacji partnerskich stanowi
dzi$ standard funkcjonowania kazdej liczacej sie na rynku firmy.
O pozytywnym odbiorze przez instalatoréow decyduje szereg
czynnikoéw, od wysokiego poziomu obstugi, poprzez mozliwo$c¢
skorzystania z programu szkolen, dostepnosci serwisu, na polityce
rabatowej kornczac. Wszystko to procentuje z kolei lojalnoscia
wobec marki. Wyrdznienie w tej kategorii przypadnie firmie, ktora
w centrum swojej dziatalnosci stawia instalatora.

KANDYDACI:

BMETRES Polska Sp. z 0.0.

Grupa SBS Sp.zo.0.

Immergas Polska Sp.z o.0.
McAlpine Polska Krysiak SP. J.
Prandelli Polska Sp. z o0.0.

Uponor Sp.z 0.0.

Wilo Polska Sp. z o.0.

Wolf Technika Grzewcza Sp. z 0.0.

OooooOooOooono

Kategoria:

PRODUKT ROKU
W tej kategorii nagrodzimy produkt charakteryzujacy sie wysoka
jakoscia, dobra ceng, niezawodnoscig dziatania, zgodnoscia z obo-
wigzujacymi normami oraz nowatorskimi rozwigzaniami. Produkt roku
to takze produkt z przyjazna instalatorom politykg dystrybucyjna.

KANDYDACI:

0 Agam: AGASLIDE Srodek poslizgowy do rur kanalizacyjnych

O Armatura Krakéw: Grzejniki aluminiowe G500F/D z dolnym
podtaczeniem

[0 FERRO: Rozdzielacz ze stali nierdzewnej z zaworami termosta-

tycznymi i przeptywomierzami — typ SN-RZP

Gebo Technika International: System Gebo Super Vario z rurg

karbowang ze stali nierdzewnej AISI316L

KAN: Zespot Rozdzielaczy Mieszkaniowych (ZRM)

KELLER FLOOR System ogrzewania podtogowego

Kospel: SWKTermo Top — zasobnik c.w.u.

Milawukee: Akumulatorowy przepychacz do rur ze sprezyng

T0MM

Uponor: System Uponor MLC

VALVEX: Zawory kulowe do gazu ORION

Ooooo 0O

oo

Kategoria:

PRZEDSIEBIORCZA HURTOWNIA ROKU
Jedyna kategoria, ktéra jest podzielona na dwie osobne podkate-
gorie: Sieciowa Hurtownia Roku oraz Samodzielna Hurtownia Roku.
Zwyciestwo przypadnie w kazdej z podkategorii tej hurtowni, ktéra
zdobedzie najwiecej gtosdw wirdd firm instalacyjnych, ktére ob-
stuguje i wspiera kazdego dnia. UWAGA: Kazda hurtownia moze
zgtosi¢ swoja kandydature w tej kategorii jeszcze do konca
marca 2019 roku.

KANDYDACI:

[0 ASPO - KORNER (Podkategoria: Samodzielna Hurtownia Roku)
O AQUATEAM (Podkategoria: Sieciowa Hurtownia Roku)

O ISKO (Podkategoria: Sieciowa Hurtownia Roku)

O HAP Armatura (Podkategoria: Sieciowa Hurtownia Roku)

Kategoria:

WIZERUNEK | KAMPANIA MARKETINGOWA
O sile i atrakcyjnosci firmy Swiadczg nieszablonowe i koncepcyjne
kampanie marketingowe. Statuetke w tej kategorii przyznamy firmie,
ktéra przeprowadzita szczegdinie wyrdzniajace sie dziatania promo-
cyjne, korzystajac w sposdb innowacyjny i kreatywny z mozliwosci,
jakie daja dzisiejsze kanaty marketingowe.

KANDYDACI:

O Odlewnia Zawiercie S.A. za rebranding marki

[0 Rettig Heating (Purmo) za kampanie reklamujaca systemy rurowe
CleverfFit pt.,Sztuka wyboru — Ferrari czy Ferrari?”
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Przystap do nowej edycji
wyjatkowego programu

W GRUPIE SBS RUSZYLA KOLEJNA, JUZ 9. EDYCJA PROGRAMU LOJALNOSCIOWEGO INTEGRIS+. TO WYJATKOWA
FORMA WSPIERANIA INSTALATOROW ORAZ PROMOWANIA NAJLEPSZEJ JAKOSCI PRODUKTOW | ROZWIAZAN.

Wszystkie znaczace marki producenckie i kazdy dziatajacy na rynku

dystrybutor posiadaja swoj program lojalnosciowy. Czy wobec
tego w tym gaszczu mozliwosci mozna sie wyrdzni¢? Program Grupy
SBS INTEGRIS+ od lat udowadnia, ze tak! Przyjelismy wyzwanie, aby
stworzy¢ elastyczny program, ktéry bedzie dopasowany do potrzeb
Instalatora. | to ambitne zadanie udato sie nam zrealizowac. Najlepszym
tego dowodem jest juz kolejny rok funkcjonowania INTEGRIS+.

B udowanie relacji to podstawa sukcesu kazdego przedsiewziecia.

ELASTYCZNOSC JEST NAJWAZNIEJSZA

Tegoroczna edycja jest juz dziewigtg! W kazdej z minionych o$miu
edydji staralismy sie dodawac nowe nagrody, ktére przydadza sie w pracy
Klientom Hurtowni Grupy SBS. Dlatego tez w ofercie znalez¢ mozna
petng game narzedzi recznych, elektronarzedzi, strojéw roboczych,
samochod osobowy, bony na zakup sprzetu RTV i AGD, minikoparke
JCB, vouchery na przezycia z Katalogu Marzen czy bony SODEXO.

Warto tez nadmieni¢, ze kazda ze stron, zaréwno przedstawiciel
Hurtowni, jak i jej Klient mogg zgtosi¢ zapotrzebowanie na inny pro-
dukt, ktérego dotychczas nie byto w katalogu nagréd. Dzieki temu jest
szansa, ze otrzymaja go przy najblizszej okazji.

PRAWDZIWE SPOTKANIA

INTEGRIS+ to jednak nie tylko nagrody za zakupy. Oprocz premiowania
Klientdw kazda z Hurtowni Partnerskich uczestniczacych w Programie
organizuje spotkania integrisowe. Ideg takiego wydarzenia jest stworzenie
szansy na spotkanie zaréwno handlowcéw hurtowni, przedstawicieli

[10]

firm producenckich i instalatoréw. To bardzo wazny element programu,
dzieki ktoremu dochodzi do budowania relacji, wymiany informacji
branzowych, podtrzymania kontaktu i — co wzbudza najwiecej emodiji
- przekazania nagréd.

Lokalne dziatania w ramach INTEGRIS+ cieszg sie w naszej Grupie
wielkim zainteresowaniem i wzbudzajg sympatie uczestnikow. Warto
tez podkresli¢, ze cze$¢ imprez tworzonych w ramach Programu przez
naszych Partneréw wpisata sie na state w branzowy kalendarz wydarzen.

SILtA PRODUCENTA

W catym programie niebagatelne znacznie maja producenci, ktérzy
sg Partnerami Programu. Sa to marki znane i cenione przez Instalato-
row. Ich produkty stanowia znaczacg czes¢ sprzedazy w Grupie SBS.
Uczestnictwo w Programie INTEGRIS+ powoduje, Ze Instalatorzy tym
chetniej wybierajg produkty Partneréw — przede wszystkim ze wzgledu
na gwarancje jakosci, ale réwniez ze wzgledu na punkty, ktére mozna
zebra¢ wybierajac wiasnie ich produkty.

W JAKI SPOSOB DOLACZYC DO AKCJI?

Aby wzig¢ udziat w Programie, wystarczy kupowac produkty Part-
neréw Programu. W zamian za wykonany obrét otrzymuje sie punkty,
ktére mozna wymienic¢ na nagrody. Wiecej informacji oraz Regulamin
Programu znajda Panstwo na www.integrisplus.pl oraz w Hurtowniach
Grupy SBS biorgcych udziat w Programie.

Prezentacje Partneréw Programu znajdziecie na stronach 49-51.
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JAKWZIAC UDZIAL W PROGRAMIE?

KROK'1 KROK 2 KROK 3
Kupujesz w Hurtowniach Bierzesz udziat Odbierasz wczesniej
Grupy SBS produkty W evencie organizowanym wybrana nagrode
Partneréw Programu. przez Hurtownie. z nowego katalogu.

~— PARTNERZY PROGRAMU
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N Grupa SBS jest peria

PERLY POLSKIE
COSPODARKI o nuimerem 8!

GRUPA SBS PO RAZ KOLEJNY ZNALAZtA SIE W RANKINGU ,,PERLY POLSKIEJ GOSPODARKI". GRUPA SKOCZYtA
O PIEC LOKAT W GORE Z 13. POZYCJI NA 8.1 ZNAJDUJE SIE JUZ W PIERWSZEJ DZIESIATCE PRZEDSIEBIORSTW
W KATEGORII PERLY DUZE.

ito nam poinformowac ze Grupa SBS zgodnie z przewidywa- wydarzen gospodarczych w kraju i co roku gromadzi elity srodowisk
I\/\ niami zamkneta rok 2018 z duzymi wzrostami. Miato to takze politycznych, biznesowych, naukowych oraz przedstawicieli swiata
przetozenie na wysokie pozycje w najwazniejszych rankingach kultury. Ranking przygotowywany jest wedtug scistych kryteriow
prowadzonych przez najbardziej cenione redakcje w kraju. ekonomicznych i nie wigze sie z zadnymi zobowigzaniami finan-
Jedna z nich jest redakcja magazynu ,Polish market” anglojezycz- sowymi dla firm biorgcych w nim udziat.
nego miesiecznika, promujacego polska gospodarke, kulture oraz Ponizej pierwsza dziesigtka firm w kategorii Perty Duze:

nauke w kraju i poza jego granicami. Redakcja w corocznie wydanym
rankingu ,Perty Polskiej Gospodarki” umiescita Grupe SBS na 8. pozycji
w kategorii Perty Duze. W badaniu rankingowym brato udziat ponad m

2000 firm, ktérych przychody z catoksztattu dziatalnosci gospodarczej

1 ZARZAD MORSKIEGO PORTU GDYNIA S.A.
w okresie roku wyniosty: dla Peret Duzych co najmniej 100 milionéw 2 PETRAX TRADE S.A.
ztotych, natomiast w kategorii Perty Wielkie powyzej 1 miliarda ztotych. 3 ACSA.
Wartym podkreslenia jest takze fakt, ze o pozycji firmy w rankingu nie e ASSECUENEANITAS
) ) o . . 5 MURAPOL SA

decyd(?vva"fo kryterium przychoddw, a efektywnosc¢ i dynamika rozwoju g R
przedsiebiorstwa. 7 DRUTEX S.A.

Ranking Peret Polskiej Gospodarki opracowany jest przez naukow- 8 SBS SP.Z 0.0.
cow ze Szkoty Gtownej Handlowej w Warszawie, algorytm szereguje 9 DECORA S.A.

rzedsiebiorstwa postugujac sie miedzynarodowymi wskaznikami audy- . AARAS

P ¢ POSILGUIAC sle miccizy 4 4 10 AFORTI HOLDING (GRUPA)

torskimi. Ogtoszenie wynikoéw rankingu jest jednym z najwazniejszych

GRAMBET

. GazeleiOrly dla
Grambetu

Takze poznanska hurtownia Grambet
zdobywa wyréznienia. W tym roku firma
po raz kolejny otrzymata tytut Gazeli Biznesu
N | przyznawany przez Puls Biznesu. Co wiece]

firma jest takze ortem. A doktadniej: Ortem

Hurtownictwa 2018. Tytut jest przyznawany

na bazie ocen z portali spoteczno$ciowych

i branzowych zawierajacych oceny. Z nich

jest wyliczana $rednia wazona, a tytut dostaja

oy firmy, ktérych ocena wynosi co najmniej 8

na 10 punktéw. Grambet w tym rankingu
zdobyt 9,1 pkt! Gratulujemy!

Firma takze stawia na zaciesnianie
wspotpracy z najlepszymi klientami. Juz
W czerwcu zaprosi ich na wspolny wyjazd
zagraniczny. Zdamy Wam relacje z tej wy-
prawy na naszych tamach.
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APiS znowu Gazelg!

Z przyjemnoscia informujemy, ze firma APiS
Sp.z0.0. Grupa SBS po raz piaty z rzedu zdobyfa
tytut Gazeli Biznesu i jest jedna z najdynamiczniej
rozwijajacych sie firm w Polsce, wedtug presti-
zowego magazynu Puls Biznesu. Firmy ktére
znalazty sie w rankingu musza m.in wykazac
coroczny wzrost przychoddw. Dlatego tym
bardziej cieszy fakt, ze wyniki finansowe na-

szego partnera ponownie pozwolity znalez¢
sie mu w gronie laureatéw.

— To ogromne wyrdznienie i motywacja
do stawiania sobie coraz ambitniejszych ce-
Iéw. Nasz sukces to przede wszystkim sukces
naszych klientéw ktérym pragniemy gorgco
podziekowac za obdarzenie nas zaufaniem
i jednoczesnie zapewnic, ze zrobimy wszystko
by sprostac Paristwa oczekiwaniom. Oczywiscie

aby 2019 rok byt dla nas réwnie owocny, nie
spoczywamy na laurach, zakasalismy rekawy
ijuz od 2-go stycznia ciezko pracujemy na ko-
lejng Gazele — zgodnie mowia pracownicy
Hurtowni Apis.

EKOWODROL

HYDRA|
Spotkanie INTEGRIS+

12 stycznia hurtownia HYDRA-Grupa SBS zorganizowata spotkanie
dla swoich klientow z wojewddztwa tédzkiego w ramach programu
lojalnosciowego Integris+. Celem spotkania byto podsumowanie mi-
nionego roku oraz przekazanie nagréd dla firm instalatorskich wspot-
pracujacych i bioracych udziat w programie.

Zaproszeni instalatorzy mieli rowniez mozliwo$¢ pogtebienia wiedzy
na temat najnowszych rozwiazan jakie proponuje branza. Wszystko
to byto mozliwe dzieki uprzejmosci naszych czotowych dostawcow,
ktorzy przyjeli zaproszenie i zgodzili sie wzig¢ udziat w spotkaniu.

Integris+ Bal

26 stycznia Hurtownia Eko-
Wodrol zorganizowata w ra-
mach Programu INTEGRIS+ bal
dla klientow firmy. Hurtownia
goscita tego wieczoru az 90
gosci! Zgodnie ze zwyczajem
najpierw przeprowadzono
ceremonie nagradzania naj-
lepszych klientow — wyréznie-
nia przyznano na bazie rankingu TOP 5 klientéw roku 2018. Nagrody
specjalne zostaty przyznane réwniez Dziatom Wykonawczym z firmy
EkoWodrol. Punktem cieszacym sie najwiekszym zainteresowaniem
byt konkurs, w ktérym nagroda gtéwna byt telewizor. Zabawa orazw
integracja trwaty przez cata noc.

HAP ARMATURA

HAB - =

Nowy oddziat w Lubaczowie

Od 1 lutego w Lubaczowie oficjalnie dziata nowy punkt hurtowni
HAP Armatura Grupa SBS. Zostat on zlokalizowany przy ul. Mickiewicza
105. Na odwiedzajgcych hurtownie w dniu otwarcia czekato wiele nie-
spodzianek. Firma HAP Armatura dziata preznie blisko 30 lat na rynku
lubelskim. Sie¢ ma punkty w Lublinie, Chetmie, Zamosciu, Putawach,
Biatej Podlaskiej, Rzeszowie i Stalowej Woli.

[13]




Instal Partner to program lojalnosciowy
przynoszacy korzysci najlepszym instalatorom
nagrzewnic VOLCANO i kurtyn powietrznych
WING. Teraz, polecajac program znajomym

z branzy, TY i polecony przez Ciebie instalator
otrzymacie dodatkowe srodki na konto.

Wciagnij kumpli do gry
na instalpartner.vtsgroup.com

ARTNER

Must have Instalatora
Co kazdy instalator miec powinien

N\ - A <
TASMA NOWEJ GENERACJI
BEZ przektadki, narzedzi, problemu...

h

Aluminio 371 . .
Producent: ANTICOR /4 lumini)

Bezprzektadkowa tasma aluminiowa wzmacniana folig PET, ktéra posiada Polytex 118 P@ tex
wysokiej jakosci klej akrylowy. Ma zastosowanie w klimatyzacji, wentylagji Producent: ANTICOR y—
i technice cieplnej. Stuzy do faczenia, uszczelniania oraz maskowania na

zewnatrz oraz wewnatrz. Doskonata do napraw w przemysle chfodniczym, Profesjonalna tasma PE wzmacniana tkaning, ktéra ma zastosowanie
np. mocowania rur miedzianych. Sprawdzi sie w faczeniu elementéw w mocowaniu, zabezpieczaniu, fgczeniu, naprawianiu, wigzkowaniu,
odblaskowych w systemach solarnych. oplataniu, pakowaniu i maskowaniu. Jest stosowana do znakowania tras

komunikacyjnych, stref bezpieczenstwa, itp. Sprawdza sie w faczeniu
i uszczelnianiu izolacji termicznych, uszczelnianiu przewoddw, wentyla-
cyjnych i klimatyzacyjnych.

Cechy i zalety:
e tasma bez przekfadki utatwia prace,
e laminat o wysokiej odpornosci na uszkodzenia oraz zerwanie,

 zapewnia doskonate odbicie zaréwno ciepta jak i Swiatta, Cechy i zalety:

° wysoka przyczepnosc kleju, * wysoka wytrzymatosé na rozciaganie,

e dobra odpornos¢ na starzenie, * bardzo dobra przyczepnos¢ do réznych powierzchni,

e bardzo niska paroprzepuszczalnos¢, ¢ wodoodporna,

e nie odkleja sie w niskich temperaturach, * fatwa w uzyciu, nie skreca sie podczas stosowania,

* dobrze dopasowuje sie do nieréwnych powierzchni. * nie wymaga stosowania przyboréw tnacych.

Wiecej informacji na: www.anticor.pl Wiecej informacji na: www.anticor.pl

. J N\ J
[14]
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oventrop

Termostat grzejnikowy Uni LHB
Producent: Oventrop

Uni LHB to termostat przeznaczony specjalnie do montazu na grzejnikach
ulokowanych na klatkach schodowych budynkéw mieszkalnych, w szko-
tach, urzedach, budynkach biurowych, itp. Wyréznia sie podwyzszong
odpornoscia na wandalizm i ingerencje oséb postronnych.

Podstawowe cechy termostatu Uni LHB:

* zintegrowane zabezpieczenie antykradziezowe,

* bardzo wysoka wytrzymatos¢ na zginanie — do 100 kg obciazenia,

e ustawianie temperatury przy uzyciu specjalnego klucza nastawnego;
proba regulacji temperatury przez obracanie termostatu nie powoduje
zmiany ustawienia,

e gwint nakretki M 30 x 1,5.

Indeks producenta 1011410

J

.

Przewody rurowe ze stali
nierdzewnej marki gebo
Producent: Gebo

o

Karbowane rury nierdzewne ze stali AlSI 316L marki Gebo to produkty
stworzone po to, aby uprosci¢ instalatorom prace zwiazane z przytacze-
niami urzadzen do instalacji. Stal AISI 316 L z ktérego zbudowana jest
rura jest odporna na korozje, dziatanie glikolu i agresywne srodowisko.
Ten rodzaj materiatu znajduje zastosowanie réwniez wszedzie tam gdzie
wymagana jest wyzsza od standardowej odporno$¢ chemiczna, bardzo
czesto jest to jedyne, mozliwe do zastosowania rozwigzanie dla instalacji
przemystowych. Dzieki swej sprezystosci rura karbowana jest bardzo do-
brze formowalna co utatwia montaz podczas podtgczenia kottow, piecdw,
kolektorow stonecznych, klimatyzacji, a takze podczas montazu w tzw.
,trudnych warunkach”

Catos¢ systemu Gebo Super Vario uzupetniaja produkty do potaczen: mo-
siezne nakretki z uszczelkami i pierscieniami oraz nyple z mosigdzu. Tylko
zastosowanie oryginalnych produktéw Gebo zapewnia szczelno$¢ wy-
konywanych instalacji.

Wiecej informacji na www.gebo.com.pl

J
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INSTALACJE SANITARNE

Systemy wielowarstwowe VPremiu@
Producent: VESBO POLAND

Systemy wielowarstwowe PERT/AL/PERT to idealne rozwiazanie
odpowiednie zar6wno w przypadku instalacji cieptej i zimnej
wody uzytkowej oraz ogrzewania (centralnego i podtogowego),
jak i systemu solarnego.

W ofercie VESBO POLAND Sp. z 0.0. znajduja sie wielowarstwowe rury
VPremium PERT/AL/PERT i OXY Pex oraz ztaczki.

System charakteryzuje odpornos¢ mechaniczna, elastycznos¢, dtuga zy-
wotnos¢, odpornos¢ na rdze oraz niezawodno$c i tatwos¢ montazu.

W ofercie VESBO POLAND Sp. z 0.0. mozna znalez¢ ksztattki w postacitacz-
nikow z korcodwkami zaprasowywanymi i skrecanymi dostepnych w réz-
nych typoszeregach wymiarowych. Potaczenia rur i ztaczek sg niezawod-
ne, a gwarancja tego, ze nie beda przeciekac, s dwa uszczelnienia typu
O-ring wykonane z EPDM.

Rury VESBO mozna uzytkowa¢ nawet przez 50 lat bez konieczno-
Sci konserwacji. Maksymalna wartos¢ ci$nienia eksploatacyjnego
wynosi 10 bar, a maksymalna temperatura wody to 95°C.

Wiecej informacji: www.vesbopoland.pl

-

:
PRANDELLY g

Zestaw pompowy Colmix PG
Producent: Prandelli

Zestaw stuzy do podfaczenia petli ogrzewania podtogowego i zasilania
grzejnikdw w jednym elemencie i w jednej szafce. Podmieszanie wody
do ogrzewania podtogowego realizuje pompa oraz zawor 3-drogowy
zregulowang temperaturg zasilania 20-60°C. Zestaw posiada wkiadki ter-
mostatyczne do zamontowania sitownikdw termoelektrycznych. Rozdzie-
lacz ogrzewania podtogowego wyposazony jest w innowacyjne rotame-
try magnetyczne. Dzieki zastosowaniu zaworu mieszajagcego Colmix-PG
moze byc¢ przeznaczony do wspotpracy nie tylko z kottami o wysokich
parametrach wody zasilajacej ale takze z kottami kondensacyjnymi o ni-
skich parametrach pracy.

Wiecej informacji na: www.prandelli.pl

EmE
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Zehnder: Zmiany beda,
ale ewolucyjne

NASZA STRATEGIA NA 2019 ROK ZAKLADA DALSZE UMOCNIENIE MARKI ZEHNDER W SEGMENCIE GRZEWCZYM
I WENTYLACYJNYM. STAWIAMY TEZ NA UTRZYMANIE WZOROWEGO WSPARCIA TECHNICZNEGO, INTENSYFIKACJE
DZIAYAN ZWIAZANYCH Z EDUKACJA INSTALATOROW | ROZWOJ WSPOYPRACY Z PARTNERAMI HANDLOWYMI —

MOWI RADOSt AW PALMOWSKI, DYREKTOR GENERALNY ZEHNDER POLSKA.

Radostaw Palmowski, Dyrektor Generalny
Zehnder Polska

Za Panem pierwsze miesigce wspoétpracy
z Zehnder Polska na stanowisku Dyrektora
Generalnego. Sa to tez pierwsze Panskie
tygodnie w branzy grzewczej. Jak Pan
ocenia nowe warunki rynkowe w ktérych
Pan zaistnial?

Radostaw Palmowski, Zehnder Polska:
Pierwsze tygodnie w branzy grzewczej spe-
dzitem na intensywnych podrézach, aby jak
najszybciej poznac organizacje, fabryki i na-
szych klientdw. Pierwsze wnioski sg dla mnie
bardzo zachecajace. Rynek budowlany wcigz
ro$nie, dominuja pozytywne nastroje — mimo
widocznego na horyzoncie spadku stopy in-
westycji i dokuczliwego braku rak do pracy.
Zaangazowanie i wysoki poziom profesjona-
lizmu naszych partneréw handlowych dopin-
guje do intensywnej pracy w rynku. Cieszy
systematyczny wzrost swiadomosci i potrzeb
zwigzanych ze zdrowym klimatem wewnatrz
budynkéw, jak i tendencja do inwestowania
w coraz lepszej jakosci rozwigzania zaréwno
w zakresie wentylacji, grzejnikéw dekoracyj-
nych czy promiennikéw sufitowych.
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Na swoim poprzednim stanowisku, jako
Dyrektor Sprzedazy w PPG Deco Polska, byt
Pan odpowiedzialny za strategie komercyjna,
wyniki biznesowe i ponad 200-osobowy
zespot handlowy dziatajacy pod bardzo
rozpoznawalnymi markami takimi jak:
Dekoral, Bondex, czy Drewnochron. Jak
pracuje sie na tak rozlegltym polu?

PPG to duza organizacja z rocznymi przy-
chodami blisko 15 mld dolaréw, $wiatowy
ekspert w dziedzinie farb i powtok lakierni-
czych dla budownictwa, a takze dla przemy-
stu samochodowego, lotniczego, morskiego,
opakowaniowego.

W branzy budowlanej w Polsce firma kie-
ruje swoja oferte zardbwno do odbiorcéw pro-
fesjonalnych czyli wykonawcdw, architektéw,
inwestoréw, jak i klientéw indywidualnych
remontujacych swoje domy czy mieszkania.
Za tym podaza szeroka dystrybucja produk-
téw prowadzona poprzez sklepy i hurtow-
nie farbiarskie, markety budowlane, centra
serwisowe dla wykonawcow, jak i sieci DIY.
Wykonawcy i inwestorzy wysoko oceniaja
wspotprace z PPG, co przektada sie na popu-
larnos¢ stosowania produktow i technolo-
gii firmy. Nic nie motywuje lepiej do ciezkiej
pracy jak widok kolejnego dzieta architekto-
nicznego — nowego lub wyremontowanego

OD POCZATKU TEGO ROKU
WZMACNIAMY NASZ
ZESPOL DEDYKOWANY DO
SYSTEMOW OCZYSZCZANIA
POWIETRZA W HALACH
PRODUKCYJNYCH

| MAGAZYNOWYCH, ABY
PRZYSPIESZYC WZROST

W TYM SEGMENCIE.

przy zastosowaniu bliskich sercu produktéw.
Upiekszanie otoczenia to fajne zajecie, a po-
nadto przekréj wielu branz i praca z réoznymi
grupami klientéw jak i w duzym zespole roz-
wijajg i dajg mase satysfakgji.

Jak podsumowuje Pan rok 2018 w marce
Zehnder i jakie dziatania chce Pan zreali-
zowac w 2019? Czy czekajq firme duze
zmiany?

Mielismy bardzo dobry rok. Zanotowali-
$my istotny wzrost sprzedazy zaréwno w ka-
tegorii wentylacji, jak i ogrzewania. Mamy
bardzo pozytywny feedback od partneréw
handlowych w zakresie naszego wsparcia
technicznego i pracy w rynku.

Zmiany beda, ale ewolucyjne. Uspraw-
nimy kilka proceséw wewnetrznych, ktére
posrednio przetoza sie na dalszg poprawe
satysfakcji klientéw. Nasza strategia na 2019
rok zaktada dalsze umocnienie marki Zehn-
der w segmencie grzewczym i wentylacyj-
nym, utrzymanie wzorowego wsparcia tech-
nicznego, intensyfikacje dziatan zwigzanych
z edukacja instalatoréw i rozwdéj wspdtpracy
z Partnerami Handlowymi. Od poczatku tego
roku wzmacniamy tez nasz zespot dedyko-
wany do Clean Air Solutions, czyli systemoéw
oczyszczania powietrza w halach produk-
cyjnych i magazynowych, aby przyspieszyc
wzrost w tym segmencie.

Czy widzi Pan podobienstwa miedzy
poprzednia branza, w ktérej Pan dziatat
a branza grzewcza?

Branza grzewcza jest nieco bardziej skon-
solidowana, zmniejszym udziatem kanatu DIY.
Instalator ma wiekszy udziat w procesie decy-
zyjnym od malarza, podobnie jak projektant
branzowy. Klient indywidualny rzadziej podej-
muje sie prac instalacyjnych, niz wykoncze-
niowych. Poza tymi réznicami branza dziata
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Laureaci konkursu IDEALNY PROJEKT na najpiekniejsza tazienke z urzagdzeniem Zehnder Zenia.

bardzo podobnie, a sam proces sprzedazy,
niemal identycznie.

Obie branze cierpig na rosnacy problem
sukcesji i braku rak do pracy. Analogii jest zde-
cydowanie wiecej niz réznic, co powoduje, ze
szybko ucze sie branzy grzewczej, a jednocze-
$nie doswiadczenie zdobyte w PPG staje sie
bardzo wartosciowe.

Sprzedaz w internecie takze w naszej
branzy zyskuje na znaczeniu. Jak ocenia
Pan ten kanat dystrybucji w kontekscie
produktéw marki Zehnder?

Mysle, ze internet w naszej branzy istot-
nie usprawni proces sprzedazy i unowocze-
$ni dostep do informacji. Nie spodziewam sie
rewolucji i zmiany dzisiejszych rél w procesie
sprzedazy, tak jak sie to stato w innych bran-
7ach, takich jak RTV, oponiarskiej czy mediach.
Nasi Partnerzy Handlowi znakomicie odczy-
tuja trendy w tym segmencie rynku i buduja
profesjonalne platformy internetowe wspo-
magajace obstuge klientéw. Nasza role widze
we wspieraniu takich inicjatyw od strony in-
formacji produktowych oraz udostepnianiu
naszych zasobow internetowych.

Jak Pan ocenia wspoétprace marki Zehnder
zgrupami handlowymi? Czy jest ona w pelni

wykorzystana i czy planujecie Panstwo
poszerzy¢ kanat dystrybucji o sieci DIY?

Zehnder jest w Polsce marka mtoda i wcigz
w fazie silnego rozwoju. Pracujemy z wiekszo-
$cig grup handlowych w Polsce, wysoko oce-
niamy te wspotprace i widzimy tam jeszcze
olbrzymi potencjat do wykorzystania. Zalezy
nam na budowaniu $wiadomosci zdrowego
klimatu, jak i na dostarczaniu grzejnikéw
upiekszajacych nasze wnetrza. Misje te w obu
aspektach chcemy realizowac z naszymi Part-
nerami Handlowymi, a zrobimy to szybciej
wspotpracujac z tymi zrzeszonymi w grupach.

Kanat DIY ma relatywnie niski udziat w seg-
mentach gdzie obecny jest Zehnder. Obser-
wujemy z uwaga to co sie dzieje w sieciach
DIY i dopasowujemy naszg strategie do rynku.

Marka Zehnder bardzo duza wage przy-
wigzuje nie tylko do jakosci produktow
ale takze ich wygladu. Przyktadem moze
by¢ tu grzejnik Zenia, ktora otrzymat na-
grode Red Dot Design Award 2018. Co jest
wazne dla marki Zehnder przy tworzeniu
nowych produktow?

Korzenie marki Zehnder to rodzinna firma
budowana od podstaw w Szwajcarii - z pasja,
najwyzszg dbatoscia o szczegoty, pracowicie,

skromnie, z szacunkiem do otoczenia. Teraz
produkujemy w nowoczesnych fabrykach
rozsianych na catym swiecie, ale te wartosci
pozostaty niezmienione. Nasza intencja przy
tworzeniu nowych produktéw jest to, aby od-
biorca mogt cieszyc sie ta wyjatkowoscia i aby
mogt dostrzec naszg pasje.

12 pazdziernika ubiegtego roku odbyta
sie ceremonia rozdania nagréod w konkur-
sie IDEALNY PROJEKT na najpiekniejsza
tazienke z urzadzeniem Zehnder Zenia.
Laureatami zostali Dmytro Mesaksudi
i Agnieszka Wyrwas. Dlaczego tego typu
dzialania sa wazne dla marki?

Jak juz wczedniej wspomniatem, wie-
rzymy, ze nasz grzejnik obok swojej funkcjo-
nalnosci moze by¢ znakomitym elementem
wystroju wnetrza lub dostarczyc zupetnie no-
wych i unikalnych benefitow uzytkownikowi,
tak jak np. Zehnder Zenia. Widzimy tu wcigz
olbrzymi potencjat i budujemy $wiadomosg,
zZwracajac uwage architektéw na walory de-
koracyjne naszych produktow. Jako wiodacy
producent w tym segmencie czujemy sie
za to odpowiedzialni.

Dziekuje za rozmowe.
Rozmawiata Dominika Ciurzynska.
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Smog to nasze

wspolne wyzwanie

CZY JESTESMY GOTOWI NA WALKE ZE SMOGIEM? MIMO CORAZ GLOSNIEJSZYCH ROZMOW O NIM, WYDAJE
SIE ZE REALNE DZIALANIA PODEJMOWANE PRZEZ WLADZE | OBYWATELI NIE DAJA NADZIEI NA SZYBKIE
ROZWIAZANIE PROBLEMU. O WYZWANIACH | DROGACH ROZWOJU MOWI NAM POStANKA GABRIELA LENARTOWICZ,
EKSPERTKA OD FINANSOWANIA INWESTYCJI INFRASTRUKTURALNYCH | EKOLOGICZNYCH ORAZ ZARZADZANIA

FUNDUSZAMI EUROPEJSKIMI.

71710 S

Postanka Gabriela Lenartowicz

Coraz wiecej os6b sygnalizuje jak duzym
problemem jest smog. Nadal jednak zda-
rzaja sie bardzo niefortunne wypowiedzi
politykow, ktorzy otwarcie przyznaja, ze
nie rozumieja jak duzy wptyw ma dzia-
tanie cztowieka na globalne ocieplenie
izanieczyszczenie powietrza. Pojawia sie
takze coraz wiecej informacji na temat
nieprzyznania Polsce przez Unie Europej-
ska dofinansowania na walke ze smogiem
w nadchodzacej perspektywie finansowej.
Jak Pani ocenia te sytuacje? Czy wizja
Polski z czystym powietrzem oddala sig?

Gabriela Lenartowicz: Zacznijmy od
problemu unijnego finansowania walki ze
smogiem. Po pierwsze: nie ma jeszcze decy-
zji o przysztym budzecie UE. Po drugie: co do
istoty bedzie wspierana poprawa jakosci po-
wietrza i klimatu, a nie utrzymywanie poli-
tyki energetycznej opartej na weglu. Te do-
niesienia pochodzgce od przedstawicieli
rzadu, to niestety dymna, by nie powiedzie¢
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smogowa, zastona dla braku dobrej polityki
energetycznej. Takze w zakresie energetyki
obywatelskiej. A wizja Polski z czystym po-
wietrzem to wiasnie pochodna takiej dobrej,
nowoczesnej polityki.

Najwiekszy natomiast problem ze smo-
giem to lekcewazenie zagrozenia i brak zrozu-
mienia dla istoty sprawy. Dotyczy to zaréwno
rzadzacych jaki obywateli. Jedno i drugie de-
cyduje o skutecznosci walki z tym zjawiskiem.
Gdy obywatele ponosza dramatyczne konse-
kwencje, to na rzgdzacych spoczywa odpo-
wiedzialnos¢ za ten stan rzeczy.

Kiedy zyskalismy Swiadomos¢ problemu
jakim jest smog w Polsce?

Cho¢ problem smogu narastat od lat,
to jednak nie do konca uswiadamialismy so-
bie skale zagrozenia. Do opinii publicznej pro-
blem zaczat sie przebija¢ wraz zimplementa-
Cja do polskiego prawa Dyrektywy 2008/50/
WE Parlamentu Europejskiego i Rady z dnia
21 maja 2008 r. w sprawie jakosci powietrza
i czystszego powietrza dla Europy. W konse-
kwencji wdrazania przepisow dyrektywy, po-
tocznie nazywanej CAFE. zaczelismy mierzyc
jakos¢ powietrza w standardach umozliwia-
jacych poréwnywanie tych pomiaréw z nor-
mami europejskimi, przez organizacje mie-
dzynarodowe oraz publikowanie tych danych
szerokiej opinii publicznej. Wtedy tez mogli-
$my zobaczy¢, ze nalezymy do niechlubnej
czotowki krajow, jesli chodzi o skazenie po-
wietrza. Odkrylismy, Zze jego Zrédtem nie jest
przemyst, ale ogrzewanie domoéw odpadami
weglowymi.

Tylko czy cos ta wiedza zmienita?
Wprawdzie od tego czasu przygotowano

wiele reguladji i skierowano znaczace srodki
na ten cel, ale mimo to, wysitki okazaty sie

niewystarczajgce. W 2017 roku wobec zanie-
chan obecnego rzadu przygotowalismy pro-
jekt ustawy, nazwany roboczo ,0 czystym
powietrzu”. Niestety przepadt bez dyskusji
w Sejmie. Jednak wobec porazki rozwigzan
wprowadzanych przez rzad ztozylismy go po-
nownie. Liczymy na racjonalne, pozaideolo-
giczne podejscie wiekszosci sejmowe;.

Co przewiduje projekt ustawy?

Zaktadamy, ze 0,5% Produktu Krajowego
Brutto rocznie (dzis to prawie 10 mld) péjdzie
na realizacje Krajowego Programu Ochrony
Powietrza. To obejmuje dotacje do zrodet cie-
pta (wymiana kottéw, wykonanie podtaczen
do sieci, OZE) i termomodernizacje, pomoc
socjalng i ulgi podatkowe dla zamozniejszych,
na udziat wtasny w ocieplaniu domoéw i mon-
tazu ekologicznego ogrzewania oraz na wy-
zsze rachunki za ekologiczne ciepto. Bierzemy
tez pod uwage zdrowe normy dla paliw i pie-
cédw oraz powszechng informacje i edukacje
obywateli 0 zagrozeniu smogiem.

Za dofinansowania skierowane do obywa-
teli odpowiadajg bezposrednio gminy, ktére
tworzg lokalne plany i zgodnie z nimi przeka-
zUjg pienigdze mieszkarncom.

Skad wzigc na to pieniadze?

Srodki publiczne w wysokosci 0,5% PKB
rocznie na walke ze smogiem beda pocho-
dzi¢ z dotychczasowych zrodet (m.in. fun-
dusze ochrony srodowiska, srodki UE). Ale
przede wszystkim z ETS (Europejskiego Sys-
temu Handlu Emisjami), z ktérego to mecha-
nizmu do budzetu panstwa poptyng zwiek-
szone kwoty. Eksperci szacuja je na ok 100
mld zt w najblizszych latach.

Natomiast Program Czyste Powietrze, kto-
rym chwali sie rzad, to tzw. program priory-
tetowy Narodowego Funduszu Ochrony



Srodowiska i Gospodarki Wodnej, ktéry wdra-
7a¢ maja fundusze wojewddzkie. Program be-
dzie realizowany przez 10 lat, tj. w latach 2018
- 2029, a taczne srodki przewidziane na do-
finansowanie przedsiewzie¢ objetych pro-
gramem to 103 mld zt. W formie bezzwrot-
nej (dotacje) bedzie to 63,3 mld zt, a w formie
zwrotnej (pozyczki) 39,7 mid zt.

Jak pewne jest, ze te srodki beda?

Program nie ma zrédet finansowania ani
umocowania prawnego, np. ustawowego,
jak to ma miejsce np. dla Funduszu Drog Sa-
morzadowych albo Funduszu Termomoder-
nizacji. Takze $rodkéw na Program nie ma ani
w projekcie budzetu paristwa na 2019 rok, ani
w planie finansowym NFOSIGW. Na przyktad
na 2019 rok przewidziano catkowity poziom
finansowania bezzwrotnego na 1,7 mid zt!
A z tego przeciez ustawowo 1,4 mlid zt juz
przeznaczone zostato na Fundusz Drég Sa-
morzadowych! Jednak gdy przyjrze¢ sie wa-
runkom Programu, to okazuije sie, ze mato kto
de facto bedzie mogt z nich skorzystac. Albo
zwyczajnie nie bedzie sie to optacato.

Dlaczego?

Ze skomplikowanych dokumentéw Pro-
gramu wytania sie jasna reguta: maksymalna
dotacja (46,8 tys. zt) jest dedykowana najbied-
niejszym (z dochodem ponizej 600 zt mie-
siecznie na osobe). Ale tylko wtedy, gdy wy-
dadza znacznie wiecej, niz 53 tys. zt. A przy
tym dochodzie ich nie sta¢ nawet na utrzy-
manie domu! Jesli ograniczg sie do wymiany
pieca — dostana najwyzej 9 tys. zt, ale beda
najpierw sptacac reszte tzw. niekwalifikowa-
nych kosztow, a potem jeszcze beda musieli
ptaci¢ drozej za ekologiczne paliwo.

Tzw. zwykli Polacy (zarabiajacy 1,6 tys. zt
miesiecznie na osobe) mogg dostaé najwy-
7ej 159 tys zt. 1to pod warunkiem, ze wydadza
wielokrotnie wiecej! Przy wydaniu 53 tys. 71,
ktdre stanowig maksymalny poziom kosztow
kwalifikowanych do obliczania dotadji, otrzy-
mamy zwrot 30% inwestycji.

Na jakim poziomie ocenia sie przecietny
koszt termomodernizacji w naszym kraju?

Dla petnej, prawdziwej termomoderni-
zacji standardowego domu sprzed 30 lat
— a tych jest w Polsce najwiecej — potrzeba
co najmniej 50 tys. zt. By unikna¢ smogu
trzeba zmodernizowac instalacje i np. za-
montowac pompe ciepta. To kolejne 50 tys.
zt. By nie ptaci¢ zbyt wiele za prad zasila-
jacy te pompe, trzeba zainstalowac ogniwa

fotowoltaiczne. Dodajemy ponad 30 tys. zt.
Razem mamy co najmniej 130 tys. zt a jeszcze
konieczne sg audyty i dokumentacje tech-
niczne. No i nowe instalacje, bez ktérych ca-
toé¢ nie bedzie efektywna. Fachowcy licza,
ze aby miato to sens ekonomiczny i ekolo-
giczny, to musimy wydac¢ ponad 150 tys. zi!
Zatem maksymalne 15,9 tys. zt dotacji to rap-
tem 10% przedsiewziecia.

W kazdym z tych przypadkéw mozna
sie ograniczyc¢ tylko do wymiany pieca albo
montazu pompy ciepta. Koszty inwestycji
i wkiadu wiasnego beda wprawdzie nizsze
(dotacja tez), ale biezace koszty ekologicz-
nego ogrzewania i cieptej wody bedg znacz-
nie wyzsze. Trzeba tez pamietac o jeszcze
dwoch putapkach: solary i fotowoltanika nie
moga by¢ finansowane dotacjg. Reasumujac,
nie jest przypadkiem, ze pieniedzy na pro-
gram nie ma, bo i by¢ nie musi. Moze nie by¢
chetnych do skorzystania z dofinansowania
na tych warunkach.

Jak Pani ocenia to, co rzeczywiscie dziato
sie na COP24? Jak odebrano naszg prezy-
denture na forum miedzynarodowym?

Chciatam, by potrzeba regulacji doty-
czacych wiaczenia obywateli do polityki kli-
matycznej znalazta sie wsréd tez zawartych
w rezolucji koncowej posiedzenia Unii Mie-
dzyparlamentarnej towarzyszacego COP24.
Niestety, mimo ze bytam cztonkiem polskiej
delegadiji, takiej mozliwosci nie byto. Tym nie-
mniej z takim apelem zwrécitam sie na spo-
tkaniu delegadji parlamentarzystéw z catego
Swiata zebranych w Krakowie. Wazne jest,
by parlamenty krajowe wprowadzity regula-
cje tworzace przestrzen dla aktywnosci oby-
wateli i ich indywidualnego udziatu w trans-
formacji nakierowanej na ochrone klimatu.

Jak wiaczac obywateli w ten proces?

Wigczenie obywateli w polityke klima-
tyczng powinno odbywac sie nie tylko
na poziomie dostepu do informacji i wptywu
na decyzje polityczne, ale i w realnym za-
rzadzaniu wiasna konsumpcja. Jako przyktad
wskazatam konieczna transformacje energe-
tyczng. Obywatel musi nie tylko wiedzie¢
jakie sg elementy rachunkéw za energie,
by moc nig inteligentnie zarzadza¢ i ogra-
niczy¢ zuzycie oraz koszty. Musi mie¢ tez
miec prawo nie tylko do wyboru dostawcy,
ale tez realnego wyboru Zrédfa wytwarza-
nia tej energii. Wazne jest, by obywatel mogt
uczestniczy¢ w transformacji energetycz-
nej poprzez energetyke obywatelskg, pro-
sumencka.

| MAGAZYN GRUPY siS [

Do tego potrzebne s3 jednak odpowied-
nie warunki i prawo realnie wspierajace do-
bry dla klimatu wybor. Taka filozofia powinna
przyswiecac takze regulacjom dotyczacym
innych decyzji konsumenckich, tam gdzie
identyfikowany jest wptyw na klimat. A to jest
rola parlamentéw. Moja propozycja spotkata
sie z duzym zainteresowaniem zebranych,
a zwilaszcza prawnikdw srodowiskowych ONZ
tworzacych tzw. skrzynke narzedziowa, czyli
katalog rekomendowanych krajom rozwigzan
prawnych dla klimatu.

Kolejnag wiadomoscia z ostatnich tygodni
jest wygrana sprawa sagdowa Grazyny
Wolszczak przeciwko Skarbowi Panstwa
w kontekscie smogu. Sprawe uznano
za precedensowa. To jednak nie koniec.
W internecie mozna dopisac sie do pozwu
zbiorowego o podobnym charakterze.
Czy takie dziatania maja jakichs wiekszy
wymiar niz jedynie wizerunkowy?

To bardzo wazny precedens. Z dwadch
powoddw: pokazuje realny wptyw obywa-
teli na funkcjonowanie panstwa oraz dowo-
dzi, ze prawo do czystego powietrza jest pra-
wem podmiotowym obywateli. | to prawem,
ktérego mozna dochodzi¢ przed sgdem po-
wszechnym!

Oprocz dziatan samorzadéw ogromne
znaczenie majg obywatele. A ci niestety
czesto utozsamiajq swoje prawo do czy-
stego powietrza z donosicielstwem. Jesli
sasiad pali od lat plastikiem, to na niego
nie doniose, bo to méj sasiad. Jak zmieni¢
ten sposéb myslenia?

Obywatele majag prawo, takze do niewie-
dzy. Ale tylko wtedy, gdy to oni sami ponosza
jej konsekwencje. W pozostatych przypad-
kach moga i powinni sie broni¢. Czy to sami
— tu kfania sie dozwolona samoobrona — czy
przy pomocy panstwa i jego agend przy-
musu jakimi sg policja, straz miejska, a osta-
tecznie sad. W tych kategoriach nalezy roz-
patrywac zagrozenie smogiem. Skoro zabija
kilkadziesiat tysiecy Polakow rocznie, mamy
prawo broni¢ sie. Mam wrecz obowiagzek nie
dopuszczad, by sasiad mnie trut. Czy uwaza-
libySmy za donosicielstwo poinformowanie
wiadz, Ze kto$ rozpyla arszenik w sasiedztwie?
Tak nalezy na to patrze¢ — przeciez nikt nie
moze zarzuci¢ nam, ze bronimy nasze dzieci
przed krzywda.

Dziekuje za rozmowe.

Rozmawiata Dominika Ciurzynska.

[19]



B MAGAZYN GRUPY SBS |

Grupa SBS zaprasza
na kolejna edycje
szkolen handlowych

RUSZA, AKADEMIA EFEKTYWNEJ SPRZEDAZY”W GRUPIE SBS. PRZEZ PIERWSZY KWARTAt PRZESZKOLIMY PONAD
200 HANDLOWCOW Z NASZYCH HURTOWNI PARTNERSKICH. O TYM, CZEGO MOZEMY SIE SPODZIEWAC W RAMACH
AKADEMII, OPOWIADA MARIUSZ PROKOPCZUK Z GRUPY PROGUEST, KTORY POPROWADZI TEGOROCZNA EDYCJE SZKOLEN.

Mariusz Prokopczuk, Grupa Proguest

»Akademia efektywnej sprzedazy” to cy-
kliczne szkolenia dla handlowcéw naszych
Hurtowni Partnerskich. Co jest wazne
przy szkoleniu tak licznej grupy? W jaki
sposodb sie Pan przygotowuje?

Mariusz Prokopczuk, Grupa Pro-
guest: Mysle, ze dla kazdego trenera

najwazniejsza jest dobra znajomos¢ specyfiki
pracy uczestnikdw szkolenia i wynikajace z tej
codziennosci problemy. Jedli trener nie zna
dobrze specyfiki pracy handlowca to szkole-
nie bedzie bardzo teoretyczne, a stuchacze
7 fatwoscig to zauwazg. Gdybym miat prze-
prowadzi¢ szkolenie na przyktad w branzy far-
maceutycznej, to wymagatoby to ode mnie
wiekszych naktadéw czasowych na poznanie
branzy i specyfiki pracy, niz na merytoryczne
przygotowanie sie do szkolenia.

Zasady sprzedazy sg uniwersalne, ale
uczestnicy maja problem z przetozeniem
wiedzy teoretycznej na jej praktyczne zasto-
sowanie. Dlatego jesli nie podam im tej wie-
dzy w bardzo przetworzony sposoéb, to takie
szkolenie nie przyniesie spodziewanych efek-
téw. Juz wiele lat temu uswiadomitem sobie,
Ze czasy uniwersalnych rozwigzan sie kon-
cza. Dlatego jako GRUPA PROGUEST poszli-
smy w kierunku specjalizacji i dziatamy tylko
w branzach technicznych, a w szczegdlnosci
budowlanej i instalacyjnej.

Jedli chodzi o kwestie merytoryczne,
to ja caty czas sie przygotowuje, codzien-
nie czytam ksigzki, ogladam szkolenia, re-
gularnie uczestnicze w konferencjach. Chce
dostarcza¢ swoim stuchaczom aktualnej

AKADEMIA EFEKTYWNEJ
SPRZEDAZY GRUPY SBS

28.02-01.03.2019 Strykow k. todzi
07-08.03.2019 Zegrze k. Warszawy
14-15.03.2019 Bydgoszcz

21-22.03.2019 Leszno
28-29.03.2019 Sandomierz
04-05.04.2019 Opole

wiedzy, zgodnej z obecnymi trendami. Jed-
nak zanim podziele sie nig na szkoleniach,
to najpierw sam ja testuje. Jesli u mnie
to dziata (rowniez przeciez sprzedaje), to do-
piero wtedy pokazuje to na szkoleniach,
a czasami cos modyfikuje.

Co jest wyzwaniem w przypadku szkolen
w naszej Grupie?

Wyzwaniem w tym projekcie sa gtow-
nie dwa elementy. Pierwszy to liczebnos¢
grupy. Jak zaangazowac 30 0sdb, zeby bar-
dziej przypominato to warsztat, niz wyktad?
Druga trudno$¢ polega na tym, ze uczestnicy
przyjada z réznych firm: odmiennych kultur
organizacyjnych, standardéw pracy, zarza-
dzania, a nawet stanowisk. To powoduje, ze
handlowcy beda mie¢ zréznicowane oczeki-
wania. Gdybym musiat takie szkolenie prze-
prowadzi¢ w branzy, ktérej nie znam, to byt
bym troche zestresowany. Przydadza sie
tu bardzo moje doswiadczenia z branzy mo-
toryzacyjnej. Tam zawsze na szkolenia (w ra-
mach jednej sieci dealerskiej) przyjezdzaja
uczestnicy z réznych firm, réznigcych sie od
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siebie struktura organizacyjna. Wiec jesli po-
tacze te doswiadczenia z bardzo dobra znajo-
moscig branzy sanitarno-grzewczej, to jestem
przekonany, ze beda Paristwo zadowoleni.

Czy jednorazowe szkolenie z zakresu
umiejetnosci miekkich wystarcza na
dtuzszy czas?

Zdecydowanie nie wystarczy. Gdyby tak
byto, to zamiast ok. 4.000 firm szkoleniowych
w Polsce mielibysmy ich tylko kilka. Rozwoj
kompetencji to proces ciagty, ktory nigdy nie
powinien sie zakonczy¢. Wyglada to tak, ze
najpierw obciosujemy siebie, pdzniej szlifu-
jemy, a na koniec polerujemy. | ten ostatni
proces jest chyba najtrudniejszy, bo wymaga
duzo pracy, a postepy juz nie sa tak bardzo za-
uwazalne, jak na poczatku. Dla lepszego zro-
zumienia tematu postuze sie analogig do ma-
lowania samochodu podczas tuningu. Jesli
auto malujemy kolorem, to od razu widac
efekt. Ale jesli naktadamy lakier bezbarwny,

efektéw. Ogdlnie rzecz ujmujac: duzo lep-
sze efekty przynosi uczenie sie mniejszymi
partiami roztozone w dtuzszym czasie, niz
zmasowany atak na wiedze. Paristwa decy-
zja by prowadzic¢ regularne, coroczne szkole-
nia doskonale wpisuje sie w koncepcje efek-
tywnego uczenia. Tak trzymac!

W ramach ,Akademii efektywnej sprzedazy”
bedzie udostepniona platforma e-learnin-
gowa majaca na celu poméc uporzadko-
wac wiedze pozyskang na szkoleniach.
Co znajda na niej kursanci?

Platforma ma by¢ kompleksowym roz-
wigzaniem dla biznesu — moze nawet be-
dzie to z czasem najwieksza platforma w Pol-
sce, jesli chodzi o ilo$¢ kursow biznesowych
w jednym miejscu. Zdecydowanie bardziej
jednak przyswieca mi cel jakosciowy, niz ilo-
Sciowy. Chce, aby wartos¢ tych szkoler byta
naprawde duza. Na ten moment wprowadzi-
lismy ok. 30 tematéw dotyczacych biznesu.

DUZO LEPSZE EFEKTY PRZYNOSI UCZENIE SIE
MNIEJSZYMI PARTIAMI ROZLOZONE W DtUZSZYM
CZASIE, NIZ ZMASOWANY ATAK NA WIEDZE.

to efekt jest juz mniej widoczny niz poprzed-
nio. Polerowanie lakieru zajmuje chyba naj-
wiecej czasu i efekt jest najmniej zauwazalny.
Ale samochdéd prezentuje sie dobrze dopiero
wtedy, kiedy przejdzie przez te trzy procesy.

Na jak dlugo zostaje nam wiedza ze szko-
lenia?

Wedtug badan przeprowadzonych
na Uniwersytecie Harvarda po 3 miesig-
cach zostaje nam ok. 30% wiedzy ze szko-
lenia. Jesli czegos nie pamietam, to nie sto-
suje tej wiedzy. A jesli nie wdrazam pewnych
rozwigzan, to nie przynosi mi to zadnych

Priorytetem jest sprzedaz, obstuga klienta
i zarzadzanie sprzedazg, te kursy bedg do-
stepne w pierwszej kolejnosci.

Jak wiekszos¢ osdb w dzisiejszych cza-
sach réwniez ja mam wiecej zadan w ciggu
dnia, niz czasu na ich realizacje (a dzien za-
czynam o piatej ranol), postawitem sobie
zatem za cel nagranie jednego kursu mie-
siecznie. Bedzie to miato tez atut eduka-
cyjny — nie da sie obejrze¢ wszystkiego na-
raz (to jest nieskuteczne jesliidzie o nauke),
ale kazdego miesigca bedzie pojawiac sie
cos nowego. To ma motywowac do tego,
zeby zaglagda¢ na platforme regularnie,
a nie tyko raz.
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Jakie szkolenia znajdziemy na platformie?

Do korica 2019 roku uczestnicy szko-
lerh Grupy SBS beda mieli okazje przerobic
co najmniej 12 kurséw dotyczacych tema-
tyki sprzedazowej i okotosprzedazowe;j. Jest
juz dostepny kurs z Negocjacji Cenowych,
do konca lutego pojawi sie szkolenie z Pro-
fesjonalnej Obstugi Klienta, w marcu szkole-
nie dla Przedstawicieli Handlowych z Efek-
tywnej Sprzedazy. Nastepne w kolejnosci
beda szkolenia takie jak Zarzgdzanie Sprze-
dazg, Wyznaczanie i Realizowanie Celdéw, Za-
rzadzanie Zadaniami, Korespondencja Biz-
nesowa, Rozmowa Telefoniczna, Obiekcje
i Reklamacje, Efektywna Komunikacja, Przy-
wodztwo i Coaching, Windykacja Nalezno-
$ci, Asertywnos¢, Rekrutacja oraz Marketing
Internetowy.

Ma Pan autorska metode szkolenia?

Podjatem decyzje, ze po 22 latach do-
Swiadczer w sprzedazyikilkunastu lat prowa-
dzenia szkolen i projektow doradczych zwia-
zanych z rozwojem sprzedazy, podejme sie
wyzwania i opracuje autorska metode szko-
lenia handlowcéw. Roboczo nazwatem to
,10 Zasad Megaskutecznych Handlowcow”.
Program bedzie oparty na trzech filarach
skutecznosci: charakter, osobowos¢ i tech-
niki. Planuje ten projekt jeszcze w 2019 roku
i ten kurs réwniez bedzie dostepny na plat-
formie.

Dziekuje za rozmowe i do zobaczenia
na szkoleniach!

Rozmawiata Dominika Ciurzynska.

Druga czes¢ wywiadu w Il wydaniu ,Maga-
zynu Grupy SBS” w maju!
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Pokonac¢ smog

Iczy¢ o czyste powietrze?

I__.

atakuje na wielu frontach - negatywnie wptywa na zdrowie, srodowisko i
gospodarke. W walce z zanieczyszczonym powietrzem najwazniejsze sq
skuteczne narzedzia i przemyslana strategia. Jak wygrac te walke?

30.. 2,4.. 36

euro rocznie kosztuje papieroséw rocznie 7 50 najbardziej Polakéw rocznie umiera w wyniku powiktan

Polske walka wypalaja mieszkaricy zanieczyszczonych miast zwigzanych z zanieczyszczeniem powietrza

z konsekwencjami smogu Krakowa tylko wdychajac w Unii Europejskiej znajduje - to tak, jakby z mapy Polski znikneto miasto
smog sie w Polsce wielkosci Kotobrzegu

Co nas truje? P

Norma stezenia - 25 ug/m3 Norma stezenia - 50 pug/m3 Norma stezenia - 30 pg/m3 Stezenie dopuszczalne - 1 ug/m3

Pyt zawieszony, w ktérego Pyt zawieszony, w ktérego Tlenki azotu powodujq Jeden z najbardziej toksycznych
sktad mogq wchodzic¢ sktad mogq wchodzic¢ uszkodzenia ptuc, mogq sktadnikéw smogu. Znajduje sie
toksyczne substancje. Moze toksyczne substancje. Moze wywotywac choroby takze w dymie papierosowym.
przenikac¢ do krwi. Uznawany przenikac¢ do gérnych drég nowotworowe. Poniewaz Ma zdolnos¢ do kumulowania sie
jest za zanieczyszczenie oddechowych i ptuc. pochtaniajq $wiatto, w ludzkim organizmie i moze by¢
najniebezpieczniejsze dla sq przyczynq tzw. fotosmogu - przyczynq nowotwordéw.
zdrowia. brunatnej mgty nad miastami.
- e
| an.
) )
Winowajcy: = -
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Przestarzate kotty Brak wtasciwego Transport
na paliwa state ocieplenia domu samochodowy

Vaillant komfort w moim domu
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KELLER Floor - produktem
roku 2019!

KELLER FLOOR TO KOMPLEKSOWA OFERTA PRODUKTOW, DZIEKI KTORYM SZYBKO ZAPROJEKTUJESZ
OGRZEWANIE PODLOGOWE BEZ ZMARTWIEN O JAKOSC | CENE. JAK GO ZAMONTOWAC | SKOMPLETOWAC?
PONIZEJ KILKA CENNYCH WSKAZOWEK

pRODUKT ROKy

EDYCJA

2019

Polecane Przez
Polskich Instalatoréow

ZLagtosuj na KELLER Floor
w plebiscycie Polecane przez Polskich Instalatorow
w kategorii PRODUKT ROKU

PRAWIDLOWY PROJEKT OGRZEWANIA
KELLER FLOOR NA PRZYKLADZIE
POMIESZCZENIA 15 m?

Aby utatwic¢ prawidtowe zaprojektowanie systemu
wodnego ogrzewania podtogowego, ponizej pre-
zentujemy przyktad wiasciwego doboru produktéw
dla pomieszczenia o powierzchni 15 m? (wymiary:

ELEMENTY SYSTEMU WODNEGO OGRZEWANIA

. Zakt i i jduje si
i X Zm) a“ ‘a(‘jane Podmleszczinle Znade%e Slle n.a PODIOGOWEGO KELLER FLOOR
on ygna.CJl i nie posiada strefy 'rzegovve). asilanie DLA POMIESZCZENIA O POWIERZCHNI 15 m?2
pochodzi z kotta kondensacyjnego (parametry
instalacji: 55/45°C), opor cieplny podtogi wynosi Kod towaru Nazwa towaru Potrzebna ilo$¢
0,1 m2 K/W, a obciazenie cieplne pomieszczenia KEL 580001  Rurazostonaantydyfuzyjna KELLER PE-RT - 17x 2 w zwo- 62m
to 60 W/m?’. Przyjety rozstaw wezownicy to 0,25 m. jach 200 mb. - kolor czerwony
KEL 172000 Ztaczka Pex 17 x 2 G3/4" do rozdzielacza KELLER FLOOR 2 szt
ETAPY MONTAZU OGRZEWANIA KEL 218484 Spinka do moc. rur na matach tkaninowych 500-U40 155 szt.
PODLOGPWEGO KELLER FLOOR . KEL 694256 Taker KELLER FLOOR 1 szt
Montaz systemu KELLER Floor skfada sie z po-
. Lo KEL 213175 Plyta IZOROL-PP Keller EPS 100/30 mm 15m?
nizszych etapéw:
e Przygotowanie podtoza (pozbawienie wszelkich KEL 216671 Tasma brzegowa i dylatacyjna (8x150x50 mm) 16m
nieréwnosci wylewki betonowej); Rozdzielacz KELLER FLOOR 1"do o. p. z przeptywomierzami
e Rozlozenie taim b hi izolacii termi - KEL 580002 i zaworami do sitownikdw, z zestawem odpowietrzajaco- 1 szt.
oztozenie tasm brzegowych i izolacji termicznej; “spustowym — 2 obwody
® Podh i iel h
od E'ICZ?h'Ie do rO.ZdZE; dcearur grzeWFzyc ! KEL 590004 Szafka do rozdzielaczy natynkowa 385 x 580 x 135, ilo$¢ 15t
roztozenie i montaz petli grzewczych na izolagji sekgji: 4 szt
termicznej; KEL 650000 Regulator temperatury, przewodowy, termostatyczny, 1st
® Odpowietrzenie instalacji i wykonanie proby dedykowany do wspotpracy z sitownikami, NC, 230V :
cisnieniowej;
. ) KEL 855000 Sitownik do zaworu term. NC, 230V, M30 x 1,5 1 szt.
® Wylewanie posadzek.
Przebieg wybranych etapéw mozna zobaczy¢ w po- KEL 310000 {\Sngu(%)sterujqcy z kablem, 6 stref po max 4 sitowniki NC 1ot

nizszym filmie: http://bit.ly/ogrzewaniepodlogowe
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K reourus
System

Regulusy - grzejniki wodne c.o.

precyzyjna emisja ciepta, a walka ze smogiem

PO TO, ABY SKUTECZNIE WALCZYC ZE SMOGIEM, MUSIMY DZIALAC NA KILKU PLASZCZYZNACH. TAKZE
ODPOWIEDNI DOBOR GRZEJNIKOW MA TU KLUCZOWE ZNACZENIE. DLACZEGO? WYJASNIAMY.

dykalne obnizenie potrzeb grzewczych mieszkania, domu czy
tez obiektu. Gdy potrzeby grzewcze sg niewielkie, zaden nosnik
energii nie jest za drogi — nawet grzanie pradem.

N ajwazniejszy krok to termomodernizacja. Ma ona na celu ra-

DZIALAJ LOGICZNIE

Kolejnym krokiem jest optymalizacja procesu grzania: produkcji
ciepta, magazynowania (tam gdzie jest taka potrzeba) oraz dystrybu-
cji, czyli emisji ciepta przez grzejniki. Decyzje w zakresie optymalizadji
procesu grzania powinny dawac efekt synergii, ktérego celem jest
komfort cieplny uzyskany za mozliwie najmniejsze pienigdze. Nawet
bardzo krétkie grzanie, ale zbyt intensywne w stosunku do potrzeb
temperatury wnetrza, czy brak efektywnego wykorzystania uzyskéw
ciepta, oznacza niepotrzebna strate i miniecie sie z zaktadanym celem.
Przekroczenie nawet o stopien Celsjusza naszych aktualnych potrzeb
oznacza niepotrzebna strate finansowa w wysokosci 6%. Dwa stopnie
za duzo w stosunku do potrzeb, to jednak nie tylko 12% wyzszych
kosztow. To rowniez 12% nieuzasadnionej potrzebami wyzszej emisji.
Wszak te energie cieplna trzeba byto wytworzyc.

Mitem jest stwierdzenie, ze akumulujacy dom przyjmie kazdy nad-
miar ciepta i pézniej go z powrotem odda. Dlaczego? Sciany zewnetrz-
ne traca ciepto na rzecz otoczenia, wszak nasz dom nie jest odizolowa-
nym od otoczenia termosem. Niepotrzebne akumulowanie w $cianach
zewnetrznych kazdego nadmiaru ciepta oznacza jego nieodwracalng
zbyteczna utrate.

STRATEGIA JEST KLUCZOWA

Kolejnym waznym sposobem poszanowania energii, czyli po-
$rednio walki ze smogiem, jest stosowanie zmiennych strategii
grzania dostosowanych do naszego indywidualnego rytmu dnia
i potrzeb. Przyktadem nieoptymalnego gospodarowania cieptem
jest kierowanie go w catosci na bardzo stabo sterowalny grzejnik
podtogowy. Takiego grzania nie da sie szybko zatrzymad¢, ani urucho-
mic. W okresach przejsciowych (wiosna, jesien stanowia 70% sezonu
grzewczego) w dobrze ocieplonym i dobrze akumulujacym ciepto
obiekcie, grzanie pomieszczen przez dtugie godziny jest zbedne.
Nawet przez szereg dni rozmaite zyski ciepta spokojnie zapewnia
stabilng temperature wnetrz.

Z kolei w obiektach cieptych, lecz stabo akumulujacych energie
(np. budownictwo szkieletowe), podaz ciepta powinna by¢ ptynna
i zmienna w zaleznosci od aktualnych potrzeb. Kiedy korzystanie z uzy-
skow ciepta jest efektywne? Wytacznie wowczas gdy grzejniki nie
grzeja w ogdle, czyli maja temperature pokojowa. Tymczasem w sy-
tuacji pojawienia sie zyskow ciepta (np. nastonecznienie), tempera-
tura powierzchniowa grzejnika podtogowego wzroénie, gdyz jego
gtebsze warstwy maja temperature wyzsza, niz pokojowa. Wyzsza
temperatura posadzki przetozy sie na wyzsza temperature powietrza,
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a ta z kolei na wyzszg temperature m.in. scian zewnetrznych, co ge-
neruje niepotrzebna strate.

Poza naprawde duzymi mrozami, grzejniki powinny pracowac tyl-
ko chwilami. Naprawde komfortowo jest, gdy kazdy posiadany rodzaj
grzejnikéw pozwala nam na podejmowanie zréznicowanych decyzji.
Decyzji co do stopnia ogrzania pomieszczen — np. nie grzejemy w 0go-
le, grzejemy w sposdb stabilny, grzejemy intensywnie przez krotki czas,
zmieniamy temperature wnetrza w réznych okresach doby i w réznych
czesdciach naszego domu.

By byto to mozliwe, musimy mie¢ mozliwie najwieksza kontrole grzej-
nika — emiterow ciepta. Im s3 bardziej sterowalne, im mniejsza bedzie
ich bezwtadnos¢ cieplna, tym sprawniej bedziemy zarzgdza¢ komfor-
tem cieplnym i ceng, jaka za ten komfort musimy zapfaci¢. W ten spo-
sOb wptyniemy takze na emisje. Z pozoru jest to nieznaczne dziatanie,
lecz dla wielu uzytkownikéw oznacza jedno — totalng poprawe jako-
$ci wspdlnie uzytkowanego powietrza.

Posiadanie jako jedynego zrédta emisji ciepta grzejnika podtogo-
wego oznacza permanentng, mato sterowalng emisje ciepta. Grzejnik
podtogowy to ograniczenie do minimum naszych mozliwosci wptywu
na koszt grzania, a rowniez na poziom emisji, poprzez ograniczenie
dostepnych parametrow czynnika grzewczego. Im szerszy zakres do-
stepnych temperatur czynnika grzewczego, tym wiekszy nasz wptyw
na czas trwania grzania lub niegrzania.

Podejmujac decyzje o modernizacji systemu grzewczego, warto mie¢
na uwadze wszystkie wyzej wymienione aspekty. Naszdom ma stuzyc
nam, naszej rodzinie i nie powinien szkodzi¢ nikomu.
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MVSMART — nowoczesny kociof

kondensacyjny z inteligentnym sterowaniem

KOTLY KONDENSACYJNE MYSMART MARKI BERETTA STANOWIA KOMPLEKSOWE ROZWIAZANIE DLA
KAZDEGO MIESZKANIA | DOMU JEDNORODZINNEGO. GWARANTUJA M.IN. OSZCZEDNOSCI EKSPLOATACYINE,
tATWA OBStUGE ORAZ WIEKSZA SWOBODE W MONTAZU.TO JEDNE Z NAJBARDZIEJ EFEKTYWNYCH ENERGETYCZNIE
GAZOWYCH URZADZEN KONDENSACYJNYCH NA NASZYM RYNKU.

miennik o unikalnej budowie wykona-

ny ze stopu aluminium. Wymiennik nie
posiada zadnych taczen spawanych. Prze-
wodnos¢ cieplna materiaty, z jakiego jest
wykonany, pozwala na rownomierny rozktad
temperatury. To zapobiega tworzeniu sie
miejsc przegrzewu, a tym samym zwieksza
trwato$¢ wymiennika. Jego struktura za-
pewnia petny przeptyw wody kottowej (bez
spadkéw cisnienia), zapobiega osadzaniu sie
kamienia oraz umozliwia petng konserwacje,
co zwieksza trwatos¢ urzadzenia i obniza kosz-
ty eksploatacji.

S ercem kotta MySmart jest rurowy wy-

INTELIGENTNE E-STEROWANIE

Kociot wyposazony jest w inteligentny pro-
gramator BeSMART ze sterowaniem poprzez
sie¢ WiFi. Programator BeSMART WiFi umoz-
liwia uzytkownikowi zdalne sterowanie i za-
rzadzanie komfortem cieplnym we wiasnym
domu, a takze kontrole kotta przez smartfon
lub tablet. Z poziomu mobilnego urzadze-
nia mozna sprawdzi¢ stan swojego systemu
ogrzewania, jak réwniez zaprogramowac prze-
dziaty czasowe, regulowac temperature czy
zmieniac tryby pracy kotta. Dzieki bezptatnej
aplikacji BeSMART mozna sie przekonac, jakie
proste i intuicyjne jest programowanie sterow-
nika i zarzgdzanie pracg kotta.

PERFEKCYJNIE DOBRANA MOC

Kociot MySMART, jak i pozostate kotty
kondensacyjne marki Beretta dedykowane
do mieszkan oraz domow jednorodzinnych,
sq certyfikowane RANGE RATED. Homologacja
RANGE RATED umozliwia dostosowanie mak-
symalnej mocy kotta do rzeczywistego ciepl-
nego zapotrzebowania systemu grzewczego,
do wielkosci ogrzewanej powierzchni i wyli-
czen projektanta (z zakresu modulacji kotta).

SZEROKI ZAKRES MODULACJI
Kolejnym elementem majacym duzy
wplyw na nizsze koszty ogrzewania jest

bardzo szeroki zakres modulacji mocy. Kociot,
modulujgc do dolnej granicy zakresu regula-
¢ji mocy (2,8 kW), znaczaco redukuje czesto-
tliwos¢ wiaczania i wytaczania sie urzadzenia,
w efekcie wydtuzajac jego zywotnosc.

@aeretta

ENERGOOSZCZEDNA POMPA
Dzieki zastosowaniu energooszczednej
pompy GRUNDFOS UPM 3 FLEX AS 15-70
AO-AC RO o modulowanej predkosci (PWM)
‘ i wspotczynniku efektywnosci energetycznej
EEI<0,20 oraz wymiennika kondensacyjnego
Z (o ktérym mowa byta juz wczesniej), kociot
i MySMART charakteryzuje sie niskim zuzyciem
- energii elektrycznej i gazu. Stowo,FLEX"w na-
zwie modelu pompy oznacza mozliwos¢ do-
stosowania wysokosci podnoszenia pompy
(ustawienie fabryczne — 6 m) do wymagan
instalacji, bez koniecznosci wymiany wbudo-

wanej pompy na inng.

BOGATE WYPOSAZENIE

Kociot MySMART jest bogato wyposazony.
W standardzie znajduje sie m.in. programator
BeSMART ze zdalnym sterowaniem poprzez
WiFi, petna konsola przytaczy hydraulicznych
wraz z zaworami odcinajgcymi c.o. z filtrem,
obudowa przytaczy hydraulicznych oraz ze-
staw przezbrojeniowy na gaz LPG.

Beretta jest czesciq Riello Group, wiodg-
cego dostawcy innowacyjnych technologii
ogrzewania, wentyladji i klimatyzacji, bez-
pieczeristwa przeciwpozarowego oraz auto-
matyki budynkdw.

& gwarancji .

W zwiazku z wysoka jakoscia urzadzen marki Beretta, firma RUG Riello Urzadzenia Grzewcze S.A.
proponuje 8-letnig gwarancje na kotty kondensacyjne MySMART, ktérej szczegdtowe warunki
znajduja sie w karcie gwarancyjnej do kotta i na stronie internetowej www.beretta.pl. Dzieki
rejestracji kotfa na rejestracja.beretta.pl, uzytkownik zostanie poinformowany o planowa-
nym przegladzie urzadzenia, a w przypadku zagubienia karty gwarancyjnej, wszystkie dane
odnosnie serwisowania kotta znajda sie w bazie danych producenta.
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NAGRZEWNICA WODNA

VOLCANO

KROLEWSKA JAKOSC
DRAPIEZNA CENA

VOLCANO VR-MINI

(20 KW]

od 949*

:

o
%’E VOLCANO VR2
/ : (50 KW)
—— od 1499+

*ceny netto w PLN, dotyczg urzadzen z silnikami AC.
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STIEBEL ELTRON

Czyste powietrze i ciepty dom

POMPA CIEPLA HPA-O 8CS PLUS WYZNACZA STANDARDY OGRZEWANIA W SEGMENCIE NOWO BUDOWA-
NYCH DOMOW JEDNORODZINNYCH. OSZCZEDZAJ ENERGIE, MIEJSCE | KOSZTY Z STIEBEL ELTRON.

B e e e

-

Wiecej informacji: www.stiebel-eltron.pl
STIEBEL ELTRON Polska Sp. z 0.0.
ul. Dziatkowa 2, 02-234 Warszawa
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e wzgledu na minimalng emisje dZzwieku
Zpompa HPA-O 8CS moze byc stoso-

wana nawet w waskich przestrzeniach
miedzy budynkami. Nowoczesna technologia
inwerterowa zapewnia wysoka wydajnos¢.
Najwyzsza jakos¢, efektywnosc i bezawaryjnos¢
oraz atrakcyjny wyglad pomp serii HPA-O 8CS
Plus bardzo szybko trafity w gusta firm insta-
latorskich oraz uzytkownikéw koricowych.

DLACZEGO POMPE TYPU
MONOBLOK?

Monoblok jest kompletnym urzadzeniem
z fabrycznie zainstalowanym i sprawdzonym
obwodem chtodniczym. Takie rozwigzanie
ogranicza wysitek instalatora podczas pracy
i ogranicza mozliwo$¢ wystgpienia btedéw
podczas montazu w miejscu instalacji. W mono-
blokowych pompach ciepta woda krazy miedzy
jednostkami - nie ma tu czynnika chtodniczego.
To nie tylko obniza koszty utrzymania, ale takze
daje inwestorowi wieksze bezpieczenstwo w za-
kresie sprawnego funkcjonowania. Co wazne:
podczas instalacji nie jest wymagana obstuga
czynnika chtodniczego, poniewaz urzadzenie
jest wyposazone w fabrycznie sprawdzony
pod katem nieszczelnosci obwdd czynnika
chtodniczego.

PAKIET HPA-O 8 CS PLUS COMPACT SET

KORZYSTAJ Z NOWOCZESNE)J
TECHNOLOGII

Dokfadnie skonfigurowane pakiety — dzieki
know-how STIEBEL ELTRON - to potencjat, ktdry
mozna szybko wykorzystac i zastosowac w no-
wym budownictwie. Nowe zestawy facza wysoka
jakos¢ z pierwszorzedng wydajnoscia i bardzo
atrakcyjnym stosunkiem ceny do wydajnosci.

ZALETY DLA UZYTKOWNIKOW

® mozliwosc¢ skorzystania z dotacji w ramach
programu Czyste Powietrze,

® wysoka sprawnosc i energooszczednosé
dzieki technologii inwerterowej,

@ cicha praca dzieki inteligentnej funkcji od-
mrazania oraz trybowi pracy Silent Mode,

® aktywne chtodzenie budynku w lecie,

® monoblokowa konstrukcja do prostego,
zewnetrznego montazu,

® wygodna obstuga za pomocg urzadzen
mobilnych w potaczeniu z siecig ISG¥,

® wspodtczynnik COP przy P2/W35 (wg EN
14511):3,97,

® niewielkie wymiary (wys./szer./gteb.):
812/1152/524 mm,

® klasa A++, certyfikat KEYMARK, petna 3-let-
nia gwarancja z mozliwoscia przedtuzenia
do 5 lat.

® pompa ciepta powietrze-woda HPA-O 8CS Plus,
® wieza hydrauliczna HSBB 200 Classic z wbudowanym modutem hydraulicznym i zasobnikiem

C.W.U. 0 pojemnosci 181 litréw,

® pakiet bez zbiornika buforowego, do prostego montazu na minimalnych powierzchniach,
® pakiet przeznaczony do domow jednorodzinnych o powierzchni < 160 m?,
® zestaw opracowany i wyprodukowany w Niemczech,

@ nr katalogowy: 239058.

PAKIET HPA-O 8CS PLUS COMPACT D SET

® pompa ciepta powietrze-woda HPA-O 8CS Plus,

® wieza hydrauliczna HSBC 200 z wbudowanym zasobnikiem c.w.u. o pojemnosci 168 litrow
oraz zasobnikiem buforowym o pojemnosci 100 litréw,

® kompletny pakiet do prostego montazu na minimalnych powierzchniach,

® pakiet przeznaczony do domow jednorodzinnych o powierzchni < 160 m?,

® mozliwos¢ chtodzenia, praca w dwoch niezaleznych obiegach: grzewczym i chtodniczym,

® zestaw opracowany i wyprodukowany w Niemczech,

@ nr katalogowy: 239062.
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Zasobnik stojacy KELLER

rozwigzania z pojedynczg lub podwaojng wezownica

ZASOBNIKISTOJACE KELLER PRZEZNACZONE SA DO PODGRZEWANIA | PRZECHOWYWANIA CIEPLEJWODY
UZYTKOWEJ NA POTRZEBY MIESZKAN, DOMOW JEDNO- | WIELORODZINNYCH. MAJA ZASTOSOWANIE TAKZE
W INNYCH OBIEKTACH WYPOSAZONYCH W NISKOTEMPERATUROWE KOT+Y WODNE DOWOLNEGO TYPU. W OFER-
CIE POJAWIE SIE TEZ NOWY MODEL W CZERWONYM KOLORZE.

asobniki stojace KELLER produkowane sa
Z w wariantach konstrukcyjnych z jedng wezow-
nicg (KELLER 150 i KELLER 220) oraz dwiema
wezownicami (KELLER 250 i KELLER 300).
Zasobniki KELLER 250 i KELLER 300 wyposazone s3
w dwie niezalezne wezownice spiralne, co umozliwia
przyfaczenie dwdch Zrédet zasilania o odmiennych
czynnikach grzewczych, jak np. niskotemperaturowego
kotfa wodnego c.o. oraz kolektoréw stonecznych
z czynnikiem grzewczym na bazie glikolu.

SPECJALNIE ZABEZPIECZNIE

Zbiorniki zasobnikéw wykonane s3 z blachy
stalowej pokrytej wewnatrz warstwa specjalnej,
wysokotemperaturowej emalii ceramicznej, ktéra
tworzac szklista powtoke chroni je przed korozja.
Dodatkowym zabezpieczeniem antykorozyjnym
zbiornikdw jest anoda magnezowa, ktérej dziatanie
opiera sie na réznicy potencjatow elektrochemicz-
nych materiatu zbiornika i anody.

Izolacja termiczna wykonana jest z pianki polisty-
renowej (styropianu) grubos¢ 70 mm lub 100 mm.
Zewnetrzna obudowa wymiennikéw wykonana
jest z tworzywa sztucznego.

Zasobniki przystosowane sg do zamontowa-
nia grzatki elektrycznej typu EJK (na korku 1%2"),
z izolowanymi elementami grzejnymi, ktére nie
pobieraja pradu ochronnego jaki generuje anoda
magnezowa dla ochrony antykorozyjnej zbiornika.
Zwieksza to trwatos¢ zbiornika oraz zywotnos¢
anody magnezowe;j.

DOSTEPNE WARIANTY

Kod towaru

Nazwa towaru Pojemnos¢
[

KEL 063151031

Zasobnik stojacy KELLER, poje-
dyncza wezownica, polistyren, 150
obudowa tworzywo czerwone

KEL 063221031

Zasobnik stojacy KELLER, poje-
dyncza wezownica, polistyren, 220
obudowa tworzywo czerwone

KEL 063252031

Zasobnik stojacy KELLER, po-
dwdjna wezownica, polistyren, 250
obudowa tworzywo czerwone

KEL 063302031

Zasobnik stojacy KELLER, po-
dwdjna wezownica, polistyren, 300
obudowa tworzywo czerwone

Kod towaru

Nazwa towaru Pojemnos¢
L]

KEL 063151011

Zasobnik stojacy KELLER, poje-
dyncza wezownica, polistyren, 150
obudowa tworzywo biate

KEL 063221011

Zasobnik stojacy KELLER, poje-
dyncza wezownica, polistyren, 220
obudowa tworzywo biate

KEL 063252011

Zasobnik stojacy KELLER, po-
dwdjna wezownica, polistyren, 250
obudowa tworzywo biate

KEL 063302011

Zasobnik stojacy KELLER, po-
dwdjna wezownica, polistyren, 300
obudowa tworzywo biate

DANE TECHNICZNE
Parametry jm. pojedynclg (\)Nleiownica pojedyncgg (\)Nleiownica podwéjnzasv?/éiownica podwéjniov?réiownica
Wysokos¢ mm 1460 1400 1600 1600
Srednica mm 560 650 650 650
Moc grzewcza 70/10/45°C kw 18 214 21,4 dolna; 15 gérna 29,6 dolna; 20,5 gdrna
Srednica przytacz cwu., zw.u. 3/4" 3/4" 3/4" 3/4"
Srednica przylacza zasilanie i powrét 17 1" 1" 1"
wody grzewczej
Klasa energetyczna B B B C
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elektryczny przeptywowy
PODGRZEWACZ WODY

dostepne moce: Aa7
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wiece] informacii na www.elektromet.com.pl



PODGRZEWACZ
ELEKTRYCZNY

ISEA

ELECTRIC WATER HEATERS

'SBS

PRODUKT DOSTEPNY
WYLACZNIE W HURTOWNIACH
GRUPY SBS

Pionowy, elektryczny podgrzewacz elektryczny do c.w.u.
Posiada grzatke ze stali nierdzewnej o mocy 1,5 kW.
Dostepny w pojemnosciach: 50, 80, 100, 120 i 150 I.

m zbiornik emaliowany z dodatkiem krzemu zwiekszajgcego trwatosc

m zespot elektryczny z anodg magnezowa jako dodatkowym
zabezpieczeniem zbiornika wewnetrznego przed korozja

m zespét elektryczny umieszczony na kotnierzu mocujacym, przy-
krecanym 5 $rubami (utatwiona obstuga i czynnosci konserwa-
cyjne/serwisowe)

m termometr analogowy

m tryb pracy Comfort/ECO (taryfa nocna)

m panel obstugowy wyposazony w kolorowy wys$wietlacz

m pilot zdalnego sterowania

m autodiagnostyka

m funkcja antyzamrozeniowa

m atrakcyjne wzornictwo

SBS Sp. z 0.0. 91-205 L6dz, ul. Aleksandrowska 67/93, tel.: 42 663 54 00

www.grupa-sbs.pl
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G CALEFH

Hydronic Solutions

Usuwanie zanieczyszczen w instalacji
przeglad rozwigzan marki Caleffi Hydronic Solutions

NA RYNKU JEST WIELE URZADZEN PRZEZNACZONYCH DO USUWANIA ZANIECZYSZCZEN. NIESTETY CZESC
Z NICH POSIADA ZNACZNE OGRANICZENIA, INNE Z KOLEI OFERUJA BARDZO PRZYDATNY ZESTAW CECH. JAKIE?
OTYM MOWIA EKSPERCI MARKI CALEFFI HYDRONIC SOLUTIONS.

anieczyszczenia wystepujace w wodzie
Zinstalacyjne, czesto o charakterze fer-
romagnetycznym moga powodowac
liczne problemy. Przede wszystkim sa to nie-
prawidtowosci w dziataniu automatycznych
odpowietrznikdw, zawordw termostatycz-
nych i elementéw réwnowazacych. Zanie-
Czyszczenia przyczyniaja sie rowniez do obni-
zenia sprawnosci elementéw grzejnych.
Dlatego nalezy zwracac szczegdlng uwa-
ge na jakos¢ wody znajdujacej sie w instalacji.
Tylko woda pozbawiona zanieczyszczen gwa-
rantuje prace uktadu z najwyzsza sprawno-
$cig, co przyczynia sie do obnizenia kosztow.
Przez ostatnie lata na rynku pojawity sie
wysokowydajne urzadzenia przeznaczone
do usuwania zanieczyszczen, cze$¢ z nich
posiada ograniczenia, ktére pozwalaja na za-
stosowanie jedynie w niektérych uktadach.
Ponizej przedstawiono przeglad rozwigzan
przeznaczonych do usuwania zanieczyszczen
w instalacjach grzewczych.

FILTRY SKOSNE

W instalacjach grzewczych najczesciej mo-
zemy spotkac filtry z wktadem i $rednicy oczka
400-500 um. Urzadzenia tego typu sg w stanie
usuna¢ zanieczyszczenie o wielkosci réwnej
lub wiekszej od tej wartosci. Przepustowos¢
filtrow okreslana jest przy pomocy wspdtczyn-
nikdw Kv, ktérych warto$¢ podana jest dla ele-
mentu wolnego od zanieczyszczen. W trakcie
pracy przepustowos¢ stopniowo sie zmniej-
sza. Moze by¢ to przyczyna problemdw pracy
instalacji w postaci wysokiej straty cisnienia,
a w konsekwencji niedostateczna odpowied-
niej ilos¢ czynnika doprowadzanego do od-
biornikéow). Z tego wzgledu konieczna jest
okresowa kontrola czystosci wktaddw filtra-
cyjnych. W celu przeprowadzenia czyszcze-
nia i konserwacji wkfadu filtracyjnego nalezy
zainstalowa¢ dwa zawory odcinajace przed
i za filtrem.

Zalety:
® usuwanie zanieczyszczen podczas pierw-

szego przeptywu czynnika,
® niska cena,

32]

® mozliwosc¢ czyszczenia i wymiany wkiadu
bez koniecznosci demontazu korpusu.
Wady:

® niski stopier usuwania zanieczyszczen —
400-500 pm,

® reczne czyszczenie poprzez ptukanie
wkiadu,

® czeste okresowe czyszczenie,

® wzrost spadku cisnienia wraz z osadzaja-
cymi sie zanieczyszczeniami.

KORPUSY ZWYMIENNYMIWKLADAMI
Zasada dziatania tego typu urzadzen zbli-

zona jest do filtréw skosnych. Woda przepty-

wajac przez wkiad filtracyjny osadza na jego

powierzchni zanieczyszczenia. Gtéwna réz-

nica jest w wielkosci elementu filtracyjnego.

Wieksza powierzchnia filtracyjna pozwala

na zastosowanie drobniejszych oczek. Wkiad

filtracyjny moze by¢ wykonany z réznych ma-

teriatéw (stal, polipropylen). Wktady typu pli-

sowanego pozwalaja znacznie zwiekszy¢ po-

wierzchnie filtrujgca. Typowe wymiary siatek

filtracyjnych moga wynosi¢ od 1 do 200 pm.

Czyszczenie elementéw filtrujacych wyma-

ga otwarcia urzadzenia. W przypadku drob-

nych oczek wymagana jest wymiana wkia-

du filtracyjnego.
Zalety:

® usuwanie zanieczyszczen podczas pierw-
szego przeptywu czynnika,

® duza powierzchnia filtracyjna,

® duzy zakres elementodw filtracyjnych.
Wady:

® stosunkowo duze wymiary,

® utrudnione czyszczenie elementéw filtra-
cyjnych,

® wzrost spadku cisnienia wraz z osadzaja-
cymi sie zanieczyszczeniami.

ZLOZA FILTRACYJNE

Ztoza filtracyjne stosowane sg do usuwa-
nia zarowno czgstek o duzych srednicach, jak
réwniez drobnych tlenkdw metali, w zalezno-
$ci od zastosowanego ztoza. Filtry sktadaja sie
z kolejnych warstw o réznym uziarnieniu. Kaz-
da z nich ma okreslone dziafanie filtracyjne.

W tego typu urzadzeniach, nawet przy osia-
gnieciu wysokiego poziomu filtracji, nie jest
mozliwe wykorzystanie elementéw magne-
tycznych do usuniecia zanieczyszczen ferro-
magnetycznych. Do prawidtowego dziafania
urzadzenia wymagane jest okresowe ptuka-
nie zwrotne, gdy spadek cisnienia osiaga lub
przekracza maksymalng dopuszczalng war-
tos¢. Czyszczenie polega na przeptywie wody
przez ztoze w kierunku przeciwnym. Przepusz-
czajac duza ilos¢ wody, materiat z ktérego wy-
konane jest ztoze - rozszerza sie, co umozli-
wia oddzielenie zatrzymanych zanieczyszczen
i ich usuniecie.

Urzadzenie przewidziane jest na okreslong
ilos¢ cykli pracy, po ktérych konieczna jest wy-
miana warstw filtracyjnych. Urzadzenia najcze-
$ciej montowane sg na obejsciu ze wzgledu
na duze generowane straty cisnienia.

Zalety:
® mozliwos¢ ptukania/czyszczenia bez ko-

niecznosci otwarcia urzadzenia,
® wysoki stopien usuwania zanieczyszczen.

Wady:

@ brak mozliwosci usuwania zanieczyszczen
ferromagnetycznych,

® wysokie straty ci$nienia,

® koniecznos¢ wymiany ztoza po zakfada-
nym czasie.

SEPARATORY ZANIECZYSZCZEN

Separatory zanieczyszczerh wykorzystu-
jg rozng gestos¢ czasteczek zanieczyszczen,
w celu oddzielenia ich od wody. Separacja
zanieczyszczerh moze odbywac sie poprzez
na dwa sposoby.

Pierwszy to wykorzystanie sity odsrodko-
wej. Wtedy specjalna konstrukcja urzadzenia
wymusza ruch wirowy czynnika. Zanieczysz-
czenia pod wptywem sity odsrodkowej kiero-
wane s3 na zewnatrz gdzie opadaja grawita-
cyjnie. Aby zagwarantowac poprawng prace
urzadzenia wymagane jest utrzymanie sta-
tej predkosci.

Drugi sposob wykorzystuje sity grawita-
Cji. Zanieczyszczenia wytracane sg w komo-
rze zbiorczej dzieki zmniejszeniu predkosci



przeptywu (powiekszona komora). Element
wewnetrzny dodatkowo ufatwia wytracanie
zawieszonych czastek w wodzie. Aby separa-
tor byt skuteczny zalecana maksymalna pred-
ko$¢ czynnika na przytaczach urzadzenia musi
pozosta¢ w granicach 1+ 1,5 m/s.

W obu rozwigzaniach zanieczyszczenia
mozna oprozni¢ nawet wtedy, gdy system
dziata po prostu otwierajac zawdr znajduja-
cy sie w dolnej czesci. W celu doktadniejszego
Czyszczenia prawie zawsze mozna usunac gor-
ng czes¢ urzadzen, aby uzyskac dostep do ko-
mory gromadzenia osadu.

Separatory zanieczyszczerh mozna wypo-
sazy¢ w elementy magnetyczne, co pozwala
na eliminacje zanieczyszczen ferromagnetycz-
nych. W przypadku urzadzen grawitacyjnych
ten efekt jest optymalny.

Zanieczyszczenia moga by¢ usuwane pod-
czas pracy instalacji poprzez zawor spusto-
wy zlokalizowany w dolnej czesci urzadzenia.

| MAGAZYN GRUPY SES

Zalety:

® prosta konserwacja,

® usuwanie zanieczyszczen podczas pracy
instalacji,

® separacjazanieczyszczen ferromagnetycz-
nych.
Wady:

® stopniowe usuwanie zanieczyszczen,

® skuteczno$¢ separacji jest zwigzana
z predkoscig przeptywu czynnika.

FILTR-SEPARATOR MAGNETYCZNY
Z FUNKCJA AUTOMATYCZNEGO
CZYSZCZENIA

DirtmagClean® — Filtr-separator magne-
tyczny z funkcjg automatycznego czyszczenia,
to urzadzenie ktdre usuwa zanieczyszczenia
z systemu dzieki zastosowaniu odpowiednio
rozmieszczonych elementéw filtracyjnych we-
wnatrz korpusu urzadzenia. Specjalna siatka
filtracyjna umozliwia stopniowe usuwanie za-

385
o

X 5&2

nieczyszczen, ktore osadzajg sie na powierzch-
ni filtréw. Drobna siatka filtrujaca stopniowo
blokuje czasteczki zanieczyszczen o wielkosci
do 2 um. Ferromagnetyczne zanieczyszczenia
53 separowane przez elementy magnetyczne
i zatrzymywane.

Gwarantuje to catkowite oczyszczenie wody
instalacyjnej, przy jednoczesnym utrzymaniu
wartosci spadku na akceptowalnym poziomie.
Urzadzenie wyposazone zostato w uktad usu-
wania zanieczyszczen wraz z mechanizmem
automatycznego czyszczenia, ktéry pozwala
ograniczy¢ czestotliwos¢ konserwadji.

Zalety:
® usuwanie zanieczyszczer podczas pierw-

szego przeptywu czynnika,
® prosty sposéb usuwania zanieczyszczen,
® wszystkie operacje zwigzane z pracg urza-

dzenia odbywaja sie automatycznie,
® wysoka sprawnos¢ usuwania zanieczysz-
czen.

1. Filtry skosne, 2. Korpusy z wymiennymi wkfadami, 3. Separatory zanieczyszczen, 4. Ztoza filtracyjne, 5. Filtr-separator magnetyczny z funkcjg automa-

tycznego czyszczenia

DIRTMAG® - Separator zanieczyszczen
zmagnesem 5463 Caleffi Hydronic
Solutions

Filtr siatkowy seria 577 Caleffi
Hydronic Solutions

DIRTCAL - Separator zanie-
czyszczen serii 5465 Caleffi

Hydronic Solutions

PODSUMOWANIE

Caleffi DIRTMAGCLEAN® - Filtr-sepa-
rator magnetyczny z funkcja automa-
tycznego czyszczenia seria 579

~

Najlepszym uktadem dla zabezpieczenia instalacji przed zgubnym wptywem
zanieczyszczenia bedzie potaczenie szybkosci usuwania, jakie daja filtry
ze sprawnoscig eliminacji jaka prezentuja separatory. Wszystkie te cechy
zostaty potaczone w urzadzeniu DirtmagClean® — filtrze-separatorze
zanieczyszczen, zaprojektowanym przez firme Caleffi Hydronic Solutions.
Z pewnoscig jest to najnowoczesniejsze rozwigzanie w dziedzinie ochrony
instalacji. Urzadzenie przeznaczone jest dla $rednich i duzych instalacji.
W mniejszych uktadach najlepiej sprawdzi sie zastosowanie separatoréw
zanieczyszczeri wraz z filtrami.

W celu poszerzenia wiedzy dotyczacej usuwania zanieczyszczen zapraszamy
do kontaktu z pracownikami firmy Caleffi (szczegdty w zakfadce kontakt”
na www.caleffi.com), ktérzy odpowiedza na wszelkie nurtujace pytania.

Odwied? tez kanat na YouTube, gdzie prezentowa-
ne sg filmy poswiecone produktom firmy Caleff
Hydronic Solutions.
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KELLER

Grupa pompowa KELLER DN 25

do walki z zanieczyszczong wodg!

NOWA GRUPA POMPOWA KELLER DN 25 Z SEPARATOREM ZANIECZYSZCZEN Z MAGNESEM, BEZ MIESZACZA
POZWALA UNIKNAC AWARII | USZKODZEN POMPY W PRZYPADKU KORZYSTANIA Z ZANIECZYSZCZONEJ WODY

W INSTALACJACH GRZEWCZYCH.

pomp o wysokiej wydajnosci, co ma po-

moc wooszczedzaniu energii. Jednak
trzeba pamieta¢, ze woda w instalacjach
grzewczych zawiera zanieczyszczenia fizyczne
i chemiczne, np. czasteczki metali. Nowocze-
sne pompy nie zawsze radza sobie z zanie-
Czyszczong w ten sposob wodg, a wptyw za-
brudzer moze prowadzi¢ np. do uszkodzenia
wirnika pompy.

E uropejskie normy nakazujg stosowanie

SAMA SIE CZYSCI

Nowe grupy pompowe od Grupy SBS po-
zwalajg rozwigzac ten problem - posiadajg bo-
wiem zintegrowana funkcje czyszczenia. Gru-
pa pompowa KELLER DN 25 z separatorem z
z magnesem umozliwia wychwytywanie osa-
déw i czastek ferromagnetycznych.

Jak w przypadku pozostatych grup pompo-
wych bedacych w ofercie marki KELLER takze
i jest grupa odwracalng (zasilanie z prawej lub

lewej strony). Petng oferte produktéw z tej ka-
tegorii znajdziecie Panstwo na naszej stronie
pod adresem: https://www.grupa-sbs.pl/
keller/wyposazenie-kotlowni/grupy-pom-
powe-i-rozdzielacze .

ZALETY PRODUKTU

Rozwiazania zastosowane w urzadzeniach
grupy pompowej DN 25 KELLER z separatorem
zanieczyszczen zapewniajg ochrone pompy
elektronicznej przed uszkodzeniem. Zapewnia-
ja wydtuzona zywotnos¢ urzadzenia, co oczy-
wiscie oznacza oszczednosci dla klienta. Prosty
i szybki system montazu sprawia, Ze instalacja
produktu przebiega bardzo sprawnie. Mate wy-
miary pozwalaja na oszczedno$¢ miejsca. Ist-
nieje mozliwos¢ wykorzystania innych grup
pompowych.

Grupa pompowa KELLER DN 25 z separato-
rem z zmagnesem, bez pompy bez mieszacza
to produkt w petni przetestowany cisnieniowo.

GRZEJNIK )
KELLER TX6 )y
OGRZEWANIE
Yl PODLOGOWE
' @ KELLER FLOOR
ot
GRUPA POMPOWA KELLER DN25 J‘
1 GRUPA POMPOWA KELLER .
Z SILOWNIKIEM KEL0G Kxociot
KELLER
WINDSOR §
ROZDZIELACZ
DO GRUP POMPOWYCH KELLER
A
POMPA KELLER 45
PRO EKO 0
L
ZAWGR ZWROTNY # -L
< 1 SPRZEGLO |
JL - P HYDRAULICZNE
BT W -y > KELLER
8 - N
@
L
aasomn cw etieR PRZYKEADOWY SCHEMAT

ZABUDOWY KOTLOWNI do 70 kW

.

DANE TECHNICZNE

® materiat: stal, mosigdz,

® izolacja: EPP,

® rodzaj uszczelnienia: EPDM,

® temp. pracy: 0-90°C,

® maks cisnienie: PN 3,

® przytacze: 1"R/1 4" G,

® dtugosc (przytacze pompy):
180 mm/GZ 12"

® indukcja magnetyczna2x 0,3 T.
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Poznaj Grundfos JP

- Nowy typoszereg pomp i hydroforow

DOSTARCZANIE | PODNOSZENIE CISNIENIA WODY, NAWADNIANIE - NOWY TYPOSZEREG POMP | HYDROFOROW
GRUNDFOS JP TO ROZWIAZANIE DLA KAZDEGO DOMU | WYMAGAJACYCH ODBIORCOW.

strzegane przez odbiorcéw jako urzgdzenia niezawodne o dtugim

okresie zywotnosci, sprawdzajgce sie w wymagajgcych warunkach
i niedrogie. Zostaty wprowadzone na rynek na poczatku lat 90. XX wieku
jako pompy JP5 i JP6. Jest to kategoria produktéw, na ktére zapotrzebo-
wanie w ostatnich latach szybko rosnie ze wzgledu na wszechstronne
zastosowanie tych pomp w domowych instalacjach. Dlatego firma
Grundfos wprowadza od 1 lutego 2019 roku nowy, unowoczesniony
typoszereg pomp dla domowych instalacji zaopatrzenia i podnoszenia
cisnienia wody. Oparty zostat on na sprawdzonej platformie samoza-
sysajacych, jednostopniowych pomp odsrodkowych GRUNDFOS JP.

J ednostopniowe domowe pompy samozasysajace Grundfos sg po-

CZTERY CICHE MODELE

Dostepne sg cztery modele pomp o maksymalnej wysokosci pod-
noszenia od 42 do 50 m i maksymalnej wydajnosci od 3 do 5 m*/h,
a takze zestawy hydroforowe ze zbiornikiem poziomym, pionowym
i sterownikiem cisnienia PM1. Wszystkie zestawy hydroforowe oparte
sg nowych pompach JP 3-42, JP 4-47, JP 4-54, JP 5-48.

Hydrofory ze 20-litrowym przeponowym zbiornikiem poziomym
i 18-litrowym zbiornikiem pionowym umozliwiajg automatyczny start/
stop przy ci$nieniu zataczania 2,2 bara. Produkty wyposazone w ste-
rownik cisnienia PM1 oprécz automatycznego zataczania przy cisnie-

N

niu 1,5 bara posiadaja zintegrowany zawor zwrotny, zabezpieczenie
przed suchobiegiem oraz przed niewielkimi wyciekami wody z instalacji.
Bardzo istotng zaleta nowych pomp JP jest zwarta kompaktowa bu-
dowa, niewielkie rozmiary (df: 403, szer. 193, wys.: 302 mm) oraz niski
poziom hatasu na poziomie do 68 dB (nawet przy maksymalnej wydaj-
nosci). Dlatego pompy mogg by¢ zamontowane w pomieszczeniach
mieszkalnych i w przestrzeniach nie wymagajacych duzego miejsca.

DO TRUDNYCH ZADAN

Pompy JP s3a rekomendowane do pracy w warunkach znacznie
wyzszych, niz ich odpowiedniki dostepne na rynku. Maksymalna tem-
peratura otoczenia to nawet 55°C, a temperatura medium moze sie-
gac 60°C. Posiadajg zabezpieczenie przed przecigzeniem termicznym
i w przypadku pracy w ekstremalnych parametrach, np. wysoka tem-
peratura otoczenia i cieczy ttoczacej, pompa automatycznie sie wylta-
cza unikajac uszkodzenia silnika. Nie jest wymagana zadna dodatko-
wa ochrona silnika.

Pompy JP znane s z bardzo dobrych zdolnosci do zasysania. Sku-
tecznie zasysajg wode z wysokosci nawet do 8 metréw, gwarantujg nie-
zawodng i stabilng prace nawet jezeli w przewodzie ssawnym znajduja
sie niewielkie ilosci piasku i powietrza. Zbudowane sg z lekkich mate-
riatdbw odpornych na korozje, co gwarantuje dtuga zywotnos¢ pompy.

N

Pomp JP s3 produkowane zgodnie z przepisami europejskimi doty-
czacymi zdrowia, bezpieczenstwa i ochrony srodowiska. Posiadaja
certyfikaty i atesty higieniczne najwazniejszych organizacji wyzna-
czajacych standardy dla produktéw do wody i jej dystrybudcji takich
jak ACS, WRAS PZH, NSF.
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Nowosc¢ - zawory KELLER
dostepne rowniez w zestawach!

KOLEJNA NOWOSC W MARCE KELLER! ZAWORY MIESZAJACE 3- 1 4-DROGOWE DN25 | DN32 KELLER TAKZE
W GOTOWYCH ZESTAWACH Z SHOWNIKIEM KELLER KELO6.

1. Korpus zaworu
2. Podktadka slizgowa
3. Trzpien zaworu
4.0-ring

5.0-ring

6. Pokrywa zaworu
7. Sruba

8. Skala zaworu

9. Wkret

10. Pokretto zaworu
11. Wkret

12. Zaslepka

awory 3-i4-drogowe KELLER DN25 | DN32
Zznajda zastosowanie w instalacji wodnej

ogrzewania podtogowego. Ogrzewanie
podtogowe wymaga bowiem temperatury zasila-
nia na poziomie 30-35°C, natomiast temperatura
czynnika panujacego w instalacji to $rednio 70°C
-z tego powodu wymagane jest podmieszanie
czynnika grzewczego.

Zawory mieszajg czynnik grzewczy poprzez
dopuszczenie proporcjonalnej ilosci goragcego
czynnika z kotta z chtodniejszym czynnikiem po-
wrotu. Zawory trzydrogowe moga znalez¢ takze
zastosowanie jako zawory rozdzielajace, gdy wy-

magany jest rozdziat strumienia na dwa obwody.
Mosiezne zawory KELLER DN25 stosowane sg jako
zawor mieszajacy. Posiadajg zebrowane pokretto
antyposlizgowe do regulacji recznej, ktore w fatwy
sposob umozliwiajg otwarcie i zamkniecie zawo-
ru. Wyposazone zostaty w unikalne wktadki posli-
zgowe PTFE, ktore zapewniajg bardzo niski mo-
ment obrotowy. Dzieki nim ograniczony zostaje
proces zakamieniania trzpienia zaworu, co prze-
ktada sie na bezawaryjna prace wraz z sitownikiem.

Dziatanie zaworéw mozna zautomatyzowac
poprzez dobor sitownikdw z oferty KELLER sitow-
nik KELOG.
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DANE TECHNICZNE ZAWOROW MIESZAJACYCH KOD SBS
DN25 ‘ DN32 KEL 543961 | Zawor mieszajacy 3-drogowy DN25 KELLER
Maksymalne cisnienie pracy 1.0 MPa (10 bar) KEL 543978 | Zawor mieszajacy 4-drogowy DN25 KELLER
Zakres temperatury pracy 0d-10°Cdo 110°C
KEL 544005 Zestaw sitownik KELO6 + zawdr mieszajacy 3-drogowy
Wspétczynnik przeptywu Kvs (m*/h) 12 ‘ 16 DN25 KELLER
Udziat przeciekéw w Kv dla zawor6w <0,03% Zestaw sitownik KELO6 + zawor mieszajacy 4-drogowy
3-drogowych (%) KEL 344012 | b 25 KELLER
Udziat przeciekéw w Kv dla zaworéw 0 .
4-drogowych (%) <0,2% KEL 543985 | Zawor mieszajacy 3-drogowy DN32 KELLER
Przyfacza zaworu 3-drogowego KEL 543992 Zawor mieszajacy 4-drogowy DN32 KELLER
Rp1 Rp1-1/4
Przyfacza zaworu 4-drogowego i i 5r mieszai :
y1q goweg KEL 544029 ée,j;azvasElt(iva’:lk KELO6 + zawor mieszajacy 3-drogowy
Moment obrotu wrzeciona <1 Nm
i 5 5 ¢ Zestaw sitownik KELO6 + zawdr mieszajacy 4-drogowy
Rodzaje ptynéw, ktore moga pracowac woda, glikol (< 50%) KEL 544036 S Yy
w zaworze

SILOWNIKKELO6 ——

DANE TECHNICZNE SILtOWNIKA KEL06
¢ dedykowane do napedu zaworéw mieszajacych 3-dro-

gowych i 4-drogowych
® sterowanie za pomoca standardowych systemow re-
gulacji z wyjsciem 3-punktowym
napiecie znamionowe: AC 230V, 50/60 Hz
pobdr mocy: 3,5 VA (3,5W)
przytacze elektryczne: kabel ok. 2 m, 3 x 0,75 mm?
moment obrotowy: 6 Nm
czas trwania: 135 s/ 90°
ustawianie reczne: po wyprzegnieciu skrzyni biegow
za pomoca guzika nastawczego

e wskaznik pozycji: dwukolorowy, odwracalny, strumier

Sitownik Keller KEL 06 przeznaczony jest do napedu zasilajacy prawy (VR) i lewy (VL)

zaworow mieszajacych 3-i 4-drogowych. Sterowanie ma ® rodzaj ochrony: IP40

miejsce za pomoca standardowych systemow reguladji ® temperatura otoczenia: od -10 do +50°C

z wyjsciem 3-punktowym (AC 230V, 50/60 Hz). Posiada po- ® materiat obudowy: PC (poliweglan) GF10

kretto, skale do wizualizacji stopnia otwarcia lub zamknie- ® masa: ok. 250 g

cia zaworu oraz przetacznik umozliwiajacy reczna zmia- e kompatybilnos¢: ze wszystkimi zaworami mieszajacy-

ne potozenia wrzeciona zaworu. Fabrycznie wyposazony mi typu Euro Standard, w tym m.in. z modelami do-

jest w adapter i metrowy kabel trzyzytowy 3 x 0,75 mm?, stepnymi w ofercie marek ESBE (modele starszej ge-
Sitownik Keller KEL 06 jest kompatybilny ze wszystkimi neracji), Meibes, Oventrop, Barberi, Lovato, Afriso, Herz,

zaworami mieszajacymi typu Euro Standard. Womix, MUT, PAW
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Wybierz KELLER Eco
rozdzielacz od Grupy SBS

ofercie marki domowej Grupy SBS znajdziecie wysokiej ( h
jakosci rozdzielacz KELLER Eco z przeptywomierzami i ar- ZASTOSOWANIE
matura. Rozdzielacze wykonane sa z dwéch belek mosiez- Rozdzielacze nadaja sie do zastosowania w instalacjach napetnionych

woda oraz wodnymi roztworami glikoli (do 50%) o temperaturze ro-
boczej do 70°Ci cosnieniu nie prakraczajagcym 6 bar. Sugerowane jest
dobranie do rozdzielaczy szafek NANOPANEL. Sg one dostepne w wer-
sji natynkowej i podtynkowej.

nych o profilu 1" Gérna zasilajgca belka rozdzielaczy wyposazona
jest w przeptywomierze regulacyjne, nyple mosiezne z gwintem
zewnetrznym oraz podsrubunki Eurokonus.

Dolna, powrotna belka rozdzielaczy wyposazona jest w zawory
do sitownikow elektrycznych, nyple mosiezne z gwintem zewnetrz-
nym oraz podsrubunki Eurokonus.

Zawory oryginalnie wyposazone sg w tworzywowe pokretta
umozliwiajace reczne odciecie przeptywu. Kazda z belek wyposa-
zona jest w reczny zawdr spustowo-odpowietrzajacy (prawa strona
rozdzielaczy na zdjeciu) oraz dwa zawory kulowe GW 1”(lewa stro-
na rozdzielaczy na zdjeciu). Belki spiete sg obejmami z wysokiej
jakosci stali ocynkowanej ustalajacymi rozstaw osi 235 mm w pio- L\
nie iw 25 mm w poziomie.

Obejmy wyposazone sa w elastomerowe wkfadki ttumiace drga-
nia. Kazda z obejm posiada dwa otwory montazowe.

Szafka NANOPANEL do
rozdzielaczy podtykowa.

Szafka NANOPANEL do
rozdzielaczy natykowa. \

50 mm. L]
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CALKOWITA DEUGOSC ROZDZIELACZA W ZALEZNOSCI OD ILOSCI OBWODOW

KEL KEL KEL KEL KEL KEL KEL KEL KEL KEL KEL

Kod towaru 580102 580103 580104 580105 580106 580107 580108 580109 580110 580111 580112
Liczba obwodow 2 3 4 5 6 7 8 9 10 1 12
Dlugos¢ rozdzielacza [mm| 148 198 248 298 348 398 448 498 548 598 648
bez zaworéw

Dlugos¢ rozdzielacza [mm 231 281 331 381 431 481 531 581 631 681 731

Z Zaworami
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NANOPANEL CER - o023

pompe obiegowa

PREZENTUJEMY PANSTWU NOWY MODEL ELEKTRONICZNEJ POMPY OBIEGOWEJ NANOPANEL CERW WERSJACH
25/4-180 ORAZ 25/6-180. PRZEZNACZONA JEST ONA DO WYMUSZANIA CYRKULACJI CZYNNIKA GRZEWCZEGO

W WODNYCH SYSTEMACH GRZEWCZYCH.

re s tatwe do zainstalowania. Przy ustawieniu fabrycznym
pompa moze zostac¢ uruchomiona w wiekszosci przypadkow
w kazdej instalacji ogrzewania wodnego. Nie ma koniecznosci wy-
bierania zadnych ustawien. Produkt zapewna wysoki poziom kom-
fortu dzieki redukcji hatasu z zawordéw termostatycznych instalacji,
itd. NANOPANEL CER wyréznia niskie zuzycie energii w poréwnaniu
do konwencjonalnych pomp obiegowych.
Pompa NANOPANEL CER wykorzystuje silnik z magnesem trwatym
i sterownik cisnieniowy umozliwiajacy ciagta (ptynna) regulacje wydaj-
nosci pompy w zaleznosci od rzeczywistych potrzeb uktadu.

N ANOPANEL CER to energooszczedne pompy obiegowe, kté-

PRZEZNACZENIE | ZALETY

Gléwne zastosowania pomp obiegowych NANOPANEL CER to:
® systemy ogrzewania podfogowego,
® jednorurowe systemy grzewcze,
® dwururowe systemy grzewcze.

Nowy model pompy zawiera w nazwie oznakowanie CER. Skrét
ten oznacza, ze korpus pompy jest od wewnatrz pokryty brazo-
wym materialem ceramicznym dodatkowo chronigcym urzadzenie
w trakcie tzw. ,pracy na sucho’”. Takie rozwigzanie w konsekwencji
skutkuje wydtuzonym okresem eksploatacji i obnizonym poziomem
hatasu. Pompa jest dostepna pod indeksami NAN 140040 i NAN 140060.
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AFRISO

instalacje pod kontrolg

gien w nowym wydaniu

PRZEZ WIEKI EWOLUCJI CZLOWIEKA | TECHNIKI AZ DO DZIS, OGIEN DOSTARCZA NAM TYCH SAMYCH
WARUNKOW KOMFORTU, CO NASZYM PRZODKOM. CHOC DZIEKI NOWOCZESNYM TECHNOLOGIOM FIZYCZNIE
OGNIA NIE WIDAC, TO SKUTKI JEGO ODDZIALYWANIA SA WYKORZYSTYWANE PRZEZ CZtOWIEKA PRAKTYCZNIE

NA KAZDEJ PLASZCZYZNIE ZYCIA.

ak, jak tysigce lat temu jaskinia ogrze-
—|_wana byta przez ogien, tak dzisiaj

rowniez energie cieplng dla naszych
domow w wiekszosci przypadkéw uzysku-
jemy poprzez spalanie paliwa. Odbywa sie
to jednak w sposéb zamkniety w szczelnych
komorach spalania. Chociaz wszyscy wiemy,
ze przeciez wiasnie widok ptomienia dziafa
kojaco. Widok palacych sie szczap drewna
pozytywnie nastraja, relaksuje i odpreza.
Wiekszos¢ inwestorow majac do dyspozydji
nowoczesne systemy grzewcze jako gtéwne
Zrédto ciepta wybiera urzadzenia zaawanso-
wane technologicznie. Jednak nadal chca tez
posiadac urzadzenia, ktére dostarczg widoku
otwartego ognia.

ZA | PRZECIW

Na takie potrzeby $wietnie odpowiada-
ja kominki, ktére dzieki ciekawym formom
znajduja miejsce w przerdznych aranzacjach
whnetrz. Uzytkownicy tych produktéw chca
rowniez wykorzystywac ciepto emitowane
przez palgce sie drewno. Rodzi sie wiec py-
tanie:,Czy do mojej nowoczesnej instalagji
grzewczej moge dotaczyc zwykly kominek,
w ktorym bede palit od czasu do czasu?” Zeby
odpowiedzie¢ na te potrzebe, nalezatoby zba-
dac zasadno$¢ wiaczenia kominka z ptaszczem
wodnym w istniejacy ukfad grzewczy. Zwiasz-
cza pod katem istniejgcej instalacji oraz za-
grozen jakie moze spowodowac wigczenie
kominka w ukfad.

Uzytkownikom kominka z ptaszczem wod-
nym zalecamy system otwarty ukfadu ogrzewa-
nia. Niestety taka instalacja ma kilka znaczacych
minuséw. Najwazniejszym z nich jest staty kon-
takt czynnika grzewczego z powietrzem atmos-
ferycznym. Obecnos¢ powietrza w instalacjach
grzewczych jest gtownym powodem korozji
armatury oraz urzadzer obecnych w ukfadzie.
Dodatkowo statopalne urzadzenia grzewcze
mocno brudza czynnik krazacy w instalacji. Jest
to przyczyna awarii i przedwczesnego zuzycia
takich elementéw instalacji jak zawory termo-
statyczne czy pompy.

Kolejnym minusem jest niewatpliwie ko-
nieczno$¢ montazu naczynia przelewowego

40]

Zestaw separacyjny
PrimoBox AHB.

W najwyzszym punkcie instalacji, ktére niejed-
nokrotnie znajduje sie w przestrzeniach miesz-
kalnych. Jednak nowoczesne instalacje grzew-
cze to instalacje typu zamknietego, czyli pod
cisnieniem. Uktady tego typu charakteryzuja
sie duzo wieksza efektywnoscia i zywotno-
$cig samej instalacji jak i urzadzen, ktére w niej
dziataja. A to w duzej mierze dzieki mozliwo-
$ci usuniecia powietrza z instalacji. Powstaje
wiec pytanie. Czy wiaczy¢ kominek z ptasz-
czem do zamknietego systemu ogrzewania?

KOMINEK W SYSTEMIE?

Przeciez przy dostosowaniu sie do kilku wy-
maganych form zabezpieczenia prawo pozwala
na zamkniecie systemu ogrzewania, w ktérym
Zrédtem ciepta jest kociot statopalny. Nalezy
jednak pamietac, ze pomimo zastosowania
wszystkich wymaganych prawem ,bezpiecz-
nikow’, moze dojs¢ do niekontrolowanego
wzrostu cisnienia. W wielu przypadkach grozi
to uszkodzeniem elementdw instalacji.

Uktad zamkniety jest zabezpieczony przed
taka sytuacja. Naczynie przeponowe wspol-
nie z zaworem bezpieczenstwa chronig cata
instalacje. Najrozsadniejszym rozwigzaniem
pozostaje rozdzielenie tych dwdch réznych
uktaddw grzewczych za pomoca wymiennika
ptytowego. Dzieki niemu mozemy przekazac
energie wytworzong w kominku, ktéry dziata
w ukfadzie otwartym, do naszej nowoczesnej
instalacji grzewczej w uktadzie zamknietym.

Najwaznigejszym argumentem stojacym
za wyborem ptytowego wymiennika ciepfa
jest separacja uktadéw pod katem cisnienia
oraz jakosci czynnika. Wzrost cisnienia po stro-

Potaczenie kotta
gazowego z kominkiem.

nie kominka nie wptywa w zaden sposéb
na urzadzenia po stronie uktadu zamknie-
tego. Réwniez czynnik grzewczy uktadu za-
mknietego nie traci jakosci oraz wiasciwosdi,
poniewaz nie ma kontaktu z powietrzem oraz
ptaszczem wodnym kominka. Aby to wszyst-
ko byto mozliwe potrzebna jest jeszcze pom-
pa obiegowa i zabezpieczenie powrotu przed
zbyt niskg temperaturg.

SIEGNIJ PO ROZWIAZANIA AFRISO

Wszystkie te urzadzenia wspomagane ste-
rownikiem znajduja sie w niewielkiej szafce,
ktérg oferuje AFRISO. To urzadzenie zwane
jest PrimoBoxem. Rozne warianty wykonania
na pewno bedg bardzo pomocne w kwestii
faczenia ze soba dwdch réznych systemow
ogrzewania. PrimoBox zbudowany jest na ba-
zie bardzo wydajnego wymiennika ptytowe-
go o mocy 35 kW. W zaleznosci od wariantu
wykonania moze posiada¢ wysokiej jakosci
pompe obiegowg dla kazdego systemu oraz
zawor temperaturowy do ochrony powrotu.

Wszystko umieszczone jest w zgrabnej me-
talowej szafce, do ktérej pozostaje podigczyc
przewody zasilajace i powrotne taczonych sys-
temow. | wszystko bedzie gotowe! Dzieki jed-
nemu kompaktowemu urzadzeniu jestesmy
w stanie w sposéb bezpieczny dla uzytkow-
nikow oraz reszty urzadzen bedgcych w insta-
lacji podtaczy¢ kominek i korzystac z ciepta ja-
kie wytwarza. Wiedzac, ze jestesmy bezpieczni
mozemy oddawac sie przyjemnosci wpatry-
wania w magiczny ptomier ognia.

Wiecej na www.afriso.pl oraz www.pri-
mobox.afriso.pl




AFRIS

instalacje pod kontrolg

Zestawy hydrauliczne PrimoBox
w szafkach

WYMIENNIK PLYTOWY

Wymiennik jest fizyczng barierg Izolacja termiczna
dla medium grzewczego,

co umozliwia taczenie instalacji g — ‘
otwartej i zamknietej.

Dzieki izolacji termicznej straty ciepta
zredukowane do minimum.

tacznik
Modu‘lowo“ﬁze 3
Dzigki facz:

Sitownik

Zestawy PrimoBox AZB dzieki
zaworom mieszajacym umozliwiaja
uzyskanie réznych temperatur zasilania
dla poszczegdlnych stref instalacji.

Sprzegto -’

Zastosowany rozdzielacz

z wbudowanym sprzegfem hydraulicz-
nym zapewnia ptynnosc¢ i wysoka
sprawnos¢ dziatania instalacji
niezaleznie od aktualnych warunkéw
hydraulicznych i aktualnego zapotrze-
bowania na moc grzewcza.

Szafki

~ — — =~ Dzieki obudowie Zestawy PrimoBox mozna
montowac nasciennie lub osadzaé¢ w scianie.

KONFIGURATOR
Dobierz PrimoBox do instalacji ® emipzociticy
na www.primobox.afriso.pl

AFRISO Sp. z 0.0. Szatsza, ul. Koscielna 7, 42-677 Czekandw, tel. 32 330 33 55, zok@afriso.pl www.afriso.pl
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Multisystem KAN-therm

— jeden producent, jedna gwarancja,
nieograniczone mozliwosci

SYSTEM KAN-THERM DOSTARCZA KOMPLEKSOWYCH TECHNOLOGII W RAMACH OFERTY JEDNEGO
PRODUCENTA. TO UNIKALNE PODEJSCIE DO OBStUGI ROZNORODNYCH INWESTYCJI GWARANTUJE
PROFESJONALNE, KOMPLETNE I MULTISYSTEMOWE ROZWIAZANIA TECHNICZNE.

wodny, szybki i prosty w montazu. Wykonany z materiatéw

najwyzszej jakosci. Takie wymagania stawiaja inwestorzy, projek-
tanci oraz wykonawcy systemom rurowym. Konieczno$¢ zastosowania
w obrebie tej samej instalacji réznych materiatéw, a takze matych jak
i wielkich $rednic rur i ksztattek, czesto zmusza osoby odpowiedzialne
za dobdr i montaz konkretnego rozwigzania technicznego do wyko-
rzystywania elementéw wielu producentéw. System KAN-therm gwa-
rantuje spetnienie wszystkich powyzszych wymogow oraz dostarcza
kompleksowych technologii w ramach oferty jednego producenta.

N owoczesny, wszechstronny, energooszczedny, trwaty. Nieza-

DLA KAZDEGO COS PROFESJONALNEGO

W ofercie KAN znajdziemy produkty do budowy instalacji grzew-
czych oraz dostarczania wody uzytkowej w budownictwie jednoro-
dzinnym i wielorodzinnym, uzytecznosci publicznej, hotelach i pensjo-
natach. Inwestorom oferujemy niezawodne rozwigzania do budowy
sprawdzonych, tradycyjnych instalacji grzejnikowych. Bardziej wyma-
gajacym klientom dostarczamy nowatorskie konstrukcje dla instalacji
ptaszczyznowych, takie jak np. $cienne panele grzewczo-chtodzace lub
kompletne systemy ogrzewania i chtodzenia podiogowego.

Budynki wielokondygnacyjne, biura i galerie handlowe, ale takze
pojedyncze domy jednorodzinne, wyposazamy w instalacje chtodu
lub ciepfa technologicznego. Zapewniajg one utrzymanie optymal-
nego mikroklimatu przy zachowaniu wysokiej energooszczednosci
catej instalacji.

Gasnicze instalacje przeciwpozarowe to kolejny przyktad zastoso-
wania produktow dostepnych w ofercie Systemu KAN-therm. Ten typ
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instalacji coraz czesciej projektowany i montowany jest w obiektach
typu szkoty, przedszkola, wielokondygnacyjne budynki wielorodzin-
ne oraz obiekty uzytecznosci publicznej. Gwarantujg one petne bez-
pieczenstwo ludzi przebywajgcych w tych obiektach chronigc przed
niekontrolowanym rozprzestrzenianiem sie ognia na lokale sasiednie.

Specjalne materiaty uzyte do produkgji niektérych rozwiagzan insta-
lacyjnych, np. stal nierdzewna, daja duze mozliwosci zastosowania tych



elementow w instalacjach technologicznych réznych gatezi przemy-
stu. Sprawdzg sie np. do zasilania linii produkcyjnych lub pojedynczych
urzadzen. Najbardziej popularnym przykfadem tego typu instalacji jest
sprezone powietrze stuzace chociazby do napedu szeregu urzadzen
w warsztatach samochodowych i wulkanizacyjnych.

NIE TYLKO PRODUCENT

Firma KAN to nie tylko producent. Za marka System KAN-therm
stoi caty sztab profesjonalistow, specjalizujgcych sie w instalacjach
rurowych. Dzieki ich doswiadczeniu, wiedzy, a przede wszystkim nie-
szablonowemu podejsciu do obstugi inwestycji, realizowane sg na-
wet najbardziej nietypowe projekty. Tak byto w przypadku instalacji
ogrzewania podfogowego na wybiegu dla stoni — te majestatyczne
zwierzeta wbrew pozorom posiadajg bardzo wrazliwe ,stopy” dlate-
go bardzo wazne byto zapewnienie im optymalnej temperatury pia-
sku, po ktérym stapaja.

Produkty Systemu KAN-therm docierajg takze do przedsiebiorcéw
dziatajacych w rolnictwie. Dzi$ budynki stuzace hodowli kurczat wypo-
sazone sg W najnowoczesniejsze, energooszczedne instalacje ogrzewa-
nia ptaszczyznowego. Taka konstrukcja nowoczesnego kurnika przekta-
da sie na wysoka jakos¢ hodowanych kurczat oraz zapewnia wysokie
oszczednosci pasz oraz produktéw do przygotowania sciotki.

Innowacyjne podejscie specjalistow firmy KAN pozwolito zmoder-
nizowac przedsiebiorstwa zajmujace sie oczyszczaniem wody. Dzieki
zaletom ogrzewania ptaszczyznowego usprawniono proces osuszania
osadow powstajacych podczas technologii oczyszczania wody w spe-
cjalnych szklarniach.

| MAGAZYN GRUPY sis |
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Bardzo podobnga technologie, tym razem do podgrzewu powierzch-
ni zewnetrznych, wykorzystano w obiektach sportowych. Podgrzewa-
nie ptyty boiska pitkarskiego zapewnia mozliwos¢ jego bezpiecznego
uzytkowania przez caty rok — nawet w okresach péznej jesieni, wcze-
snej wiosny, a nawet zima.

WSPARCIE DLA SUKCESU

Rury tworzywowe jednorodne oraz kompozytowe, rury stalowe
cienkoscienne, ksztattki i ztaczki z tworzywa sztucznego, mosiadzu i sta-
li, sprawdzone w szerokim spektrum zastosowan. Rézne i niezawodne
techniki taczenia. Szeroki zakres $rednic od 8 mm nawet do 168 mm.
Mozliwos¢ zastosowania w standardowych instalacjach wody uzyt-
kowej, grzewczych i chtodzacych oraz specjalistycznych instalacjach
przemystowych, technologicznych i gasniczych. Do zastosowania we-
wnatrz budynkéw oraz w instalacjach zewnetrznych. Sprawdza sie
w budownictwie jedno- i wielorodzinnym, uzytecznosci publicznej,
a nawet w rolnictwie. .. Tak w kilku szybkich stowach mozna podsu-
mowac¢ multisystemowa oferte firmy KAN. Wszystko to objete nawet
15-letnig gwarancja jednego producenta.

Bogata oferta umozliwia indywidulane podejscie do kazdego in-
westora oraz pozwala na wykonanie instalacji dopasowanej do po-
trzeb pod katem technicznym i ekonomicznym. Nasi specjalisci stuza
wsparciem przy doborze optymalnego rozwiazania oraz technologii
wykonania. Wspdtpraca z KAN to profesjonalne podejscie oraz nie-
ograniczone mozliwosci!

Wiecej przeczytasz na naszej stronie www.kan-therm.com
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SYSTEM KAN-therm

GGroove

A

System
do zadan specjalnych

Nliezawodnosc potaczerh oraz szybki,
nieskomplikowany i bezpieczny montaz

Plebiscyt Polecane Przez Polskich

I Nominacja w kategorii ,,Debiut Roku”
Instalatoréw Edycja 2019

@ 1% (ODN25) - 12 (DN300)

* Do tgczenia ze standardowymi rurami ze stali weglowej

* Kompatybilny z Systemem KAN-therm Steel & Inox (Sprinkler)

* Szeroki zakres srednic

* Odporny na wysokie parametry pracy (do 69 bar)

* Bardzo tatwy i szybki montaz (41% szybciej w poréwnaniu do spawania)

* Brak wptywu warunkow zewnetrznych na jakosc potgczenia

* Mozliwos¢ prefabrykacji elementow kompensujgcych wydtuzenia termiczne

TECHNOLOGIA SUKCESU J-
www.kan-therm.com
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Oczyszczalnia ZBS

rozwigzania najwyzszej klasy

OCZYSZCZALNIAZBSTO FLAGOWY PRODUKT FIRMY WOBET-HYDRET.
SPEENIA WSZYSTKIE, NAWET TE NAJBARDZIEJ RYGORYSTYCZNE WYMOGI
STAWIANE BIOLOGICZNYM OCZYSZCZALNIOM SCIEKOW.

zawarte w certyfikacie wystawionym

przez laboratorium notyfikowane w Unii
Europejskiej za zgodnos¢ z normg PN-EN
12566-3+A2:2013. Dzieki pracy doswiadczo-
nych technologdw systematycznie dodawane
s3 nowe elementy. To one, oprocz najwyzszej
jakosci samego produktu, zapewniaja tez kom-
fort uzytkownikom oczyszczalni.

Jakos’c’ produktu potwierdzajg wyniki

INNOWACJE OD WOBET-HYDRET
Najnowszymi propozycjami firmy sa:

® modut GSM wspdtpracujacy ze sterownikiem
oczyszczalni,

® stacja dozowania koagulantu,

® oczyszczalnie zintegrowane z przepom-
pownig $ciekdw oczyszczonych, zmniejsza-
jace koszty catego systemu w przypadku
koniecznos$ci montazu drenazu w nasypie.

NAJLEPSZA WYDAJNOSC

Oczyszczalnie sciekow ZBS, oferowane sa
gtéwnie w wersji kompaktowej. Dziatajg w tech-
nologii SBR, ktora polega na wykorzystaniu bio-
logicznej technologii porcjowego oczyszczania
Sciekéw osadem czynnym. Brak grawitacyjnego
przeptywu przez oczyszczalnie oraz dawkowanie
$ciekow do komory biologicznej przyczynia sie
do zwiekszenia stopnia efektywnosci uktadu
oraz umozliwia znacznie lepsza retencje. Wiaze
sie to z lepszym buforowaniem zwiekszonego
doptywu sciekow w skali dobowe.

W uktadach o wiekszej przepustowosci
(od kilku do kilkunastu m3/d) stosowane sg
raczej moduty (minimum dwuzbiornikowe),
w ktérych kazdy ze zbiornikow spetnia osobne
funkcje.

Mate gabaryty urzadzen oraz zakres
przepustowosci, preferujg ich zastosowanie
w budownictwie jedno- i wielorodzinnym oraz
w obiektach typu szkota, hotel, itp. Konstrukcja
zbiornikéw i ich wytrzymato$¢ umozliwiaja
montaz w réznych warunkach gruntowo-
-wodnych i majg na celu umozliwienie gra-
witacyjnego doprowadzenia przykanalika
do oczyszczalni.

W oczyszczalni dziatajacej w technologii
SBR, proces podzielony jest na cykle (reali-
zowane w ciaggu doby). llos¢ cykli oraz czas
ich trwania zalezy od wielkosci systemu oraz
charakterystyki ich doptywu. Kluczowym ele-
mentem tego rozwigzania jest konfiguracja,
niezawodnos¢ uktadu i wyposazenia steruja-
cego. Wiele lat doswiadczen firmy w dziedzinie
oczyszczalni biologicznych oraz uktadow steru-
jacych umozliwito stworzenie i dopracowanie
pojemnika technicznego oczyszczalni ZBS.

AUTOMATYZACJA PRACY

Sterowanie praca oczyszczalni realizowane
jest w sposdb automatyczny, wzbogacony o try-
by umozliwiajace racjonalizowanie jej dziatania
i tym samym zmniejszenie kosztow energii. Ste-
rowaniu podlegajg dmuchawy, elektrozawory,
pompy (jezeli wystepuja w danej konfiguracji)
co umozliwia petng realizacje technologii SBR.

Stosowane dmuchawy membranowe s3
energooszczedne, wyposazone w zabezpie-
czenie oraz alarm przebicia membran, ktéry
automatycznie wylacza jej dziatanie, aby za-
pobiec uszkodzeniu.

kréciec ttoczny

Oprocz standardowych rozwigzan, oczysz-
czalnie ZBS, oferowane sg w wersji zintegrowa-
nej z pompa sciekdw oczyszczonych i odpty-
wem w postaci krocca ttocznego PE32 — PE4Q.
Umozliwia to obnizenie kosztow budowy
drenazu w nasypie, poprzez brak osobne;j
przepompowni sciekdw oczyszczonych.

W typowej wersji oczyszczalni ZBS-6C/KP
stosowana jest pompa wysokiej jakosci, z kor-
pusem wykonanym ze stali szlachetnej, typu
EBARA OPTIMA MA o mocy 0,25 kW. Stero-
wanie pracg pompy odbywa sie w sposob
automatyczny.

e O FIRMIE N

wackim, biatoruskim czy francuskim.

WOBET-HYDRET Sp.J. Cichecki jest firma zajmujaca sie produkcja wyrobdw z polietylenu wyso-
kiej gestosci (HDPE). Firma od korica lat 80 XX wieku rozwija sie w Woli Grzymkowej k. todzi.
Posiada bardzo bogate doswiadczenia w konstruowaniu i produkcji oczyszczalni $ciekdw, studni
wodomierzowych, zbiornikow bezodptywowych, przepompowni czy separatoréw. Jej produkty
dostepne sa nie tylko na terenie catej Polski, ale rowniez na rynkach norweskim, litewskim, sto-
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Wyrafinowana elegancja
— styl industrialny wedtug Ferro

MODA NA STYL INDUSTRIALNY NARODZItA SIE W USA W LATACH 50. UBIEGLEGO WIEKU, ALE DO POLSKI
PRZYBYLA OKOLO 40 LAT POZNIEJ. POCZATKOWO, TAK JAK WCZESNIEJ ZA OCEANEM, WYNIKEA NIEJAKO
7 KONIECZNOSCI - W ZWIAZKU Z POTRZEBA ZAADAPTOWANIA OPUSTOSZALYCH POMIESZCZEN FABRYCZNYCH.
ZADOMOWIEA SIE JEDNAK NA DOBRE | MA SZEROKIE GRONO ZWOLENNIKOW, KTORZY ARANZUJA W TEN SPOSOB
NAWET NIEWIELKIE MIESZKANIA W BLOKU.

jawiajacy sie oszczednoscia form, dodatkéw i kolordw. tatwos¢

urzadzenia wnetrza industrialnego jest jednak absolutnie ztudna,
a pozorna nonszalancja, zaréwno na etapie projektu, jak i wykonczenia,
jest starannie przemyslana.

P odstawowy wyznacznik tego stylu to surowy minimalizm, prze-

PRZESTRONNOSC | MATERIALY

Industrialna fazienka powinna by¢ duza i urzgdzona w sposéb do-
datkowo pogtebiajacy wrazenie przestronnosci. Specyficzne wymogi
pomieszczenia narzucaja znaczne ograniczenie ukochanych przez ten
styl materiatow, jak cegta i beton. Podtogi i $ciany musza by¢ odpor-
ne na zalanie woda, dlatego lepiej postawi¢ na biato-szary marmur,
ptytki imitujace kamien lub geometryczne kafelki w kolorze czarnym
lub stalowym. Wydzielenie strefy prysznicowej bez brodzika, jedynie
przez oddzielenie jej szklana taflg od reszty pomieszczenia, optycznie
jeszcze je powieksza.

Na kosmetyki nie przewidziano zadnej szafki, a jedynie wneke
w scianie. Czarne, metalowe obramowanie szklanej $cianki kore-
sponduje z oprawg prostego lustra. Duza, prostokatna umywalka
na czarnym, stalowym stelazu wydaje sie by¢ przeniesiona sprzed
kilkudziesieciu lat. Do minimalistycznego wystroju najlepiej pasuje
armatura podtynkowa, ktérej uzyto zaréwno w przypadku WC, jak
i baterii natryskowej.

PRAKTYCZNE ROZWIAZANIA

Model Fiesta marki FERRO widoczny jest na $cianie jedynie jako
okragta chromowana ptytka z dwufunkcyjnym przetacznikiem i cha-
rakterystyczng, cienka raczka, kojarzaca sie z uchwytami wykorzysty-

wanymi w obiektach przemystowych. Zastosowany zestaw natrysko-
wy przesuwny Vigo utatwia korzystanie z natrysku osobom o réznym
wzroscie. Trzyfunkcyjna raczka pozwala na kapiel w strugach deszczy,
odprezajacy hydromasaz oraz potaczenie tych opcji. Tworzacy sie osad
z kamienia wapiennego usuniemy bez trudu dzieki zastosowanemu
systemowi FerroEasyClean.

Komplet z baterig natryskowa Fiesta tworzy stojaca bateria umywal-
kowa. Niezawodnos¢ zapewnia jej regulator ceramiczny, a obrotowa
wylewka daje komfort uzytkowania. Jednym z wyznacznikdw stylu jest
niechowanie, a wrecz eksponowanie, kabli oraz rur doprowadzajgcych
i odprowadzajacych wode, dlatego umywalka nie zostata obudowana
i widoczne sg pod nig elementy odptywu.

SUROWOSC NA PIERWSZYM PLANIE

Dodatki i gadzety tazienkowe powinny by¢ ograniczone do mini-
mum i mozliwie jak najbardziej surowe w stylu. Wieszak na reczniki
Torrente to po prostu metalowy drgzek, a matowe szklanki z kompletu
zamontowano na prostym stelazu bez ozdobnikdéw. Wnetrze wypo-
sazono w ocieplajace je elementy. Lampy, cho¢ wzorcowo dla stylu
zwisajg na dtugich kablach, majg ztotomiedziang, metalowg obudowe
i emituja ciepte $wiatto, a na czarnym, designerskim stoliku o bardzo
oryginalnych nogach ustawiono wazon z ozdobnymi gatazkami.

Przestrzegajac zasad stylu, otrzymujemy ekskluzywne wnetrze,
ktére cechuje nie przepych i wytworne dodatki, a przeciwnie - su-
rowy minimalizm. O jego luksusowym charakterze i wyrafinowanej
elegancji decyduje przede wszystkim konsekwentne trzymanie sie
regut rzadzacych stylem oraz wysoka jakos¢ zastosowanych materia-
tow i elementdw wyposazenia.
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armatura

DESIGN - co tak naprawde

to oznacza?

KAZDY Z NAS LUBI OTACZAC SIE tADNYMI PRZEDMIOTAMI. CHCEMY, ABY NASZ DOM WYGLADAt. ZGODNIE
Z NASZYM GUSTEM I STYLEM. JEDNAK WYBIERAJAC BATERIE NIE KIERUJEMY SIE WYLACZNIE ICH WYGLADEM.
DOBRY DESIGN TO PRZEDE WSZYSTKIM ERGONOMIA | FUNKCJONALNOSC. NOWE PRODUKTY MARKI KFA
ARMATURA TO DOSKONALE POLACZENIE DOBREGO WZORNICTWA Z PRAKTYCZNOSCIA.

\\1/

Bateria umywalkowa MORGANIT

/\%\/

KOLEKCJA TANZANIT

Produkty z linii Tanzanit charakteryzuje klasyczne, ponadczasowe
wzornictwo. Beda sie dobrze prezentowac w niemal kazdej tazience,
zaréwno tej urzadzonej w stylu nowoczesny, jak i tradycyjnym.

DLACZEGO WARTO WYBRAC PRODUKTY Z LINII TANZANIT?

® Jest to rozwigzanie uniwersalne do kazdej fazienki — do wyboru
mamy 2 rodzaje baterii umywalkowych jednouchwytowych: na-
blatowa oraz klasyczna. Ponadto w linii znajduje sie bateria $cienna
wannowa oraz $cienna natryskowa.

® Dajemy 10 lat gwarancji, czyli pewnos¢, ze produkt jest wykonany
solidnie z najlepszych materiatéw.

® Niezawodny regulator ceramiczny, ktéry wytrzymuje minimum 70
tysiecy cykli.

® Zawdr przeciwzassaniowy w bateriach wannowej i natryskowej.

® Na szczegolng uwage w linii Tanzanit zastuguje nablatowa bateria
umywalkowa. Dzieki zastosowaniu obrotowego wylewu jest ona
bardzo komfortowa w codziennym korzystaniu. Odpowiednio do-
brana wysokos¢ (225 mm) sprawia, ze woda nie rozchlapuje sie
na boki, zapewniajac sporo miejsca dla uzytkownikdéw.

® Bateria zostata wyposazona w solidne mocowanie z zastosowaniem
tulei obwodowej, co gwarantuje, ze mimo ruchu obrotowego bedzie
caly czas stabilnie przytwierdzona do blatu.
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MORGANIT

Rodzina baterii Morganit to wyjatkowe wzorniczo rozwigzania.
Pofaczenie ptaskich oraz tukowych powierzchni tworzy produkt
pasujacy do wnetrz projektowanych w stylu minimalistycznym, jak
i industrialnym.

Charakterystycznym elementem produktéw z tej linii jest uchwyt
wkomponowany w ksztatt bryty baterii, co nadaje jej elegancki wy-
glad z zachowaniem petnej funkcjonalnosci. Co wazne kubiczny
uchwyt jest ergonomiczny, mniej élizga sie w mokrej dfoni. Dodatko-
wym atutem jest napowietrzacz typu ,coin slot” zastosowany w ba-
terii umywalkowej. Umozliwia on szybki demontaz np. za pomoca
monety. Takie rozwiazanie znacznie utatwia czyszczenie.

N

Bateria umywalkowa nablatowa TANZANIT
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Partnerzy Programu
INtegyris + 2019

KELLER

KELLER to marka produktéw PREMIUM przeznaczona do tworzenia kom-
pletnych systemow grzewczych i sanitarnych. Szeroki zakres produktéow
nig sygnowanych pozwala na bezproblemowe stworzenie profesjonalnych
instalacji, ktore bedg stuzyly przez dtugie lata.

NANO-N\NEL

NANOPANEL jest marka produktéow MEDIUM dedykowang do tworze-
nia kompletnych systemoéw grzewczych i sanitarnych. Niezawodnos¢,
zwiekszona trwatos¢ i dobre ceny to gtéwne cechy wyrdzniajace artykuty
spod znaku NANOPANEL.

DELFIN to marka produktéw RETAIL do wyposazenia kuchni i tazienki.
Bezkompromisowa jakos¢, rozsadne ceny i ponadczasowa stylistyka znaj-
duja swoje odzwierciedlenie w stale rosnacej popularnosci produktow
nig sygnowanych.

Ariston to swiatowy ekspert w dziedzinie produktéw do ogrzewania i pod-
grzewaczy cieptej wody. Dostarcza komfort cieplny dla kazdego, w dowol-
nym miejscu na ziemi. Oferuje kotty kondensacyjne, elektryczne i gazowe,
podgrzewacze wody oraz pompy ciepta do c.o.ic.w.u.

armatura

Armatura Krakéw to obecna na rynku od 95 lat polska firma oferujaca szeroka
game baterii fazienkowych i kuchennych oraz aluminiowych grzejnikéw
centralnego ogrzewania. Jej asortyment obejmuje takze zawory oraz
ceramike sanitarng i meble fazienkowe.

(@ B‘/r\ g &3

oW i GLila

Marka Beretta specjalizuje sie w produkgji urzadzen grzewczych. Dostarcza
kompleksowe rozwigzania w zakresie kottéw kondensacyjnych — technika
domowa do mocy 45 kW oraz technika komercyjna do mocy 6,9 kW.
Ponadto wyrdznia sie sterowaniem kottami — dzieki swojemu flagowemu
produktowi — BeSmart — inteligentnemu programatorowi.

® BIMETERS]

metering solutions

W naszej ofercie znajdziecie Par\stwo wodomierze mieszkaniowe oraz
przemystowe, cieptomierze, a takze podzielniki kosztéw ogrzewania. Stwo-
rzylismy réwniez najwyzszej klasy zintegrowany system zdalnego odczytu.

) BOSCH

Bosch to elektronarzedzia najwyzszej jakosci. Urzadzenia sg niezawodne,
wydajne, wytrzymate i spetniaja najwyzsze wymagania! Nasze elektrona-
rzedzia litowo-jonowe pozwolg Ci uwolni¢ sie od kabla — swoboda ruchu
przy maksymalnej wydajnosci.

i@ apricorn

Jestesmy polskim producentem komponentéw do nowoczesnych syste-
moéw instalacyjnych ogrzewania podtogowego, techniki sanitarnej oraz
wody cieptej i zimnej. Do$wiadczenie i ciagty rozwdj pozwalajg zapewnic
perfekcyjne dziatanie instalacji oraz prostote i szybkos¢ montazu.

Darifi

Danfoss w ofercie posiada rozwigzania do réznych typéw budynkow po-
czynajac od zrédha ciepta (wezly i pompy ciepta), poprzez dystrybucje
(zawory réwnowazace i regulacyjne), a korczac na komforcie cieplnym
(sterownie ogrzewaniem). Wszystko od 1 dostawcy.

o,
<

deant

pokieruj woda

Deante to polska marka wyposazenia tazienek — armatury, kabin i ceramiki
- oraz zZlewozmywakow i baterii kuchennych. Od prawie 30 lat z powodze-
niem funkcjonuje na rynku polskim oraz w 50 krajach na catym swiecie.
Ktadzie nacisk na jakos¢ i design.

/7 | detal-met

Firma Detal-Met Sp. z 0.0. jest wiodacym producentem instalacji wodnych
z polipropylenu PP-R typu 3. Naszym celem jest wysoka jakos¢ oferowanych
produktéw potwierdzona badaniami, atestami oraz aprobatami technicznymi.

ARMATURA INSTALACYJNA
W. Narozny, E. Pukacka-Mruk Sp.j.

Firma EFAR to wytaczny dystrybutor polskich producentéw armatury prze-
mystowej do sieci gazowych, wodnych, cieptowniczych i parowych oraz
bezposredni importer wioskiej i hiszpariskiej armatury instalacyjnej.

© TR
LEKTROME I N o
[ | TSN
— " bl PO
inteligentna technologia

ELEKTROMET to polski producent urzadzen do cieptej wody uzytkowej
oraz kottéw c.0. na paliwa state (5 klasa EcoDesign). Oferta produktowa:
zasobniki, wymienniki, ogrzewacze wody, bufory, pompy ciepta oraz
kotty na paliwa state (eko-groszek i pellet).
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Marka Euroster kojarzy sie z solidnymi produktami doskonatej jakosci.
Nasze produkty jak regulatory temperatury, sterowniki do pomp, zaworéw
mieszajacych oraz catych instalacji c.o. sa przemyslane, intuicyjne i wyko-
nane z wysokogatunkowych materiatow.

FERRO’

FERRO to preznie dziatajaca w branzy: armatura sanitarna, instalacyjno-
-grzewcza grupa o miedzynarodowym zasiegu, lider sprzedazy w Europie
Srodkowo-Wschodniej, producent, ktérego baterie, natryski i zawory, obec-
ne s3 w ponad 30 krajach na 2 kontynentach.

Ferroli

Oferujemy kotty gazowe, olejowe i peletowe, pompy ciepta do grzania,
chtodzenia oraz do c.w.u., gazowe przeptywowe ogrzewacze wody, elek-
tryczne ogrzewacze wody, grzejniki aluminiowe oraz stalowe, bufory oraz
zasobniki, kotty parowe i kotty diatermalne.

Jestesmy polska firma dziatajacg na rynku izolacji od 1992 roku. Specjali-
zujemy sie w produkgji systemow termoizolacyjnych ze spienionego po-
lietylenu, wetny mineralnej i kauczuku. Nasze produkty charakteryzuija sie
wysokg jakoscig potwierdzong certyfikatem 1SO 9001:2015.

gazex

GAZEX jest wysoko wyspecjalizowanym przedsiebiorstwem zajmujgcym sie
PRODUKCJA, SPRZEDAZA, MONTAZEM i SERWISEM detektordw, miernikow oraz
systemow detekcji i pomiaru stezer gazéw toksycznych, wybuchowych i tlenu.

o

Firma Gebo to specjalista w dziedzinie napraw i fgczen. Produkty marki
Gebo cechuje najwyzsza jakos¢. Sztandarowy produkt Gebo — ztgczki
i obejmy naprawcze to synonim oszczednosci czasu i kosztow w instalacjach.
W trudnych sytuacjach — szukaj Gebo.

Gorgie)

Firma Gorgiel produkuje szeroka game wyrobdw, takich jak grzejniki fa-
zienkowe, dekoracyjne grzejniki do przedpokojow, pokojéw, oraz ogrze-
wanie podtogowe. Stelaze do montazu w fazienkach oraz wiele akcesoridw
niezbednych przy wykonaniu instalacji.

o

>\
GRUNDFOS
Grundfos jest jednym z wiodgcych producentéw pomp na $wiecie, ktory
wyznacza nowe standardy dotyczace niezawodnosci, wysokiej efektyw-
nosci energetycznej oraz inteligentnych funkcji pomp zapewniajacych
komfort dla uzytkownika przy minimalnym zuzyciu energii.

[50]

Jestesmy polskim producentem. Produkujemy z pasja grzejniki centralnego
ogrzewania, suszarki i grzatki elektryczne, a takze akcesoria uzupetniajace.
Nasze produkty to funkcjonalnos¢ i wzornictwo oraz przede wszystkim
jakos¢ i bezpieczenstwo.

INTER

SANO

Firma Inter-Sano Sp. z 0.0. od 1990 roku projektuje, produkuje i prowadzi
dystrybucje artykutéw instalacyjno-sanitarnych. W ofercie dostepne sa:
sptuczki, deski sedesowe, zawory napetniajace i spustowe, syfony oraz
elementy kanalizacyjne.

/A\ SYSTEM
‘E ) KAN-therm

System KAN-therm to kompletny multisystem instalacyjny stuzacy do budowy
wewnetrznych instalacji wodociggowych, grzewczych oraz technologicz-
nych. Skfada sie z nowoczesnych rozwiazan technicznych, réznigcych sie
materiatem rur i ztgczek oraz technikg wykonywania pofgczen.

WNOTAR

Firma Kotar jest producentem materiatéw izolacyjnych do wodnego
ogrzewania podfogowego. Oferta obejmuje: ptyty izolacyjne Izorol, ptyty
systemowe KR, tasmy brzegowe, klipsy i haki mocujgce oraz folie izolacyjne.
Firma posiada ponad 25-letnie doswiadczenie.

KRz
ARZYS - POL

Sp. z o.0.

Firma Krzys-Pol jest wiodacym producentem z branzy kominowej i wen-
tylacyjnej. Oferuje szeroka game produktéw dla Klientéw o réznych wy-
maganiach. Gtéwny obszarem dziatalnosci firmy Krzys-Pol jest produkcja
systemdw kominowych ze stali kwasoodporne;.

S NIBE

Specjalnoscia koncernu NIBE ze Szwedji jest ogrzewanie oraz produkcja
pomp ciepfa. Atutem firmy jest najwyzsza jako$¢ produktéw oraz bogata
oferta oferowanych urzadzen. Nasza wizja zaktada tworzenie $wiatowej
klasy rozwiazan w dziedzinie zrwnowazonej energii.

NnMC

NMC Polska Sp. z 0.0. z siedzibg w Zabrzu, to producent izolacji technicz-
nych polietylenowych Climaflex, izolacji na bazie kauczuku syntetycznego
Insul-Tube, izolacji poliuretanowej IsoTube oraz wetna mineralnej Nomawool
w ostonie Alu i PVC.



PERFEXIM

Firma Perfexim w swojej ofercie posiada szerokie spektrum produktéw
armatury instalacyjnej, grzewczej oraz fazienkowej, ktére charakteryzuja sie
doskonata jakoscig z marka dedykowang dla instalatorow Perfekt System.

ia PREVEX

PREVEX FLEXLOC oraz PRELOC - elastyczne i oszczedzajace miejsce odptywy
zlewozmywakowe i umywalkowe. Sg fabrycznie ztozone, co skraca czas
instalacji. PREVEX EASY CLEAN — odptyw umywalkowy z opcjg czyszczenia
od gory bez ktopotliwego demontazu syfonu.

7S

PROFITOR

(

PROFITOR to prekursor metalowych elastycznych przewoddw na rynku
polskim. Ponad 119 odmian przewoddw gazowych, kilkadziesigt odmian
przewoddw do wody. Ponad 1,6 min sprzedanych przewodéw do gazu!
Zaufaj naszemu doswiadczeniul

’Y,
&4 secesPOL

Firma SECESPOL jest polskim producentem wymiennikdw ciepta. Oprocz
wymiennikow ptaszczowo-rurowych, ptytowych lutowanych i ptytowych
skrecanych SECESPOL realizuje réwniez specjalistyczne rozwigzania z zakresu
wymiany ciepta dla przemystu.

STIEBEL ELTRON

STIEBEL ELTRON to producent wyspecjalizowanych technologicznie urzadzen:
przeptywowych i pojemnosciowych ogrzewaczy wody, piecéw akumula-
cyjnych, konwektoréw, mat i ptyt grzewczych oraz pomp ciepta i urzadzen
z grupy wentylacji i rekuperacji.

thermaflex®

Thermaflex Izolacji Sp. z 0. 0, jest producentem izolacji technicznych ze spie-
nionych poliolefin oraz systemdw preizolowanych Flexalen. Rozwigzania
Thermaflex skutecznie redukuja straty energii oraz chronia instalacje przed
czynnikami zewngtrznymi.

T VAC

Nasza oferta obejmuje szerokg game jednostek centralnych Saniflo, GREENline
oraz wybrane modele Husky. Oferujemy wysokiej jakosci akcesoria do sprza-
tania, gniazda, szufelki automatyczne, system HAH i materiaty instalacyjne.
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TWweEeETOOoR,

Dziafa na rynku od 2001 roku. Tweetop to firma ze 100% polskim kapitatem,
znana w catej Europie. Gtéwnym produktem firmy jest znany na rynku
europejskim system rurowy Tweetop PERT. System ten jest przeznaczony
do wewnetrznych instalacji wodno-grzewczych i opiera sie na rurach
wielowarstwowych PERT/AL/PERT w zakresie $rednic od 14 do 75 mm.
System obejmuje komplet niezbednych akcesoriéw dedykowanych dla
poszczegdlnych zastosowan oraz narzedzi do montazu.

@ i I:E@
Jestesmy duriskim producentem artykutéw chemiczno-technicznych. Nasza
oferta to m.in. pasty uszczelniajgce UNIPAK i MULTIPAK, tasmy teflonowe,

pakuty, silikonowe pasty poslizgowe, materiaty do lutowania, wykrywacze
nieszczelnosci, tasmy klejgce do otulin i kleje anaerobowe.

EVaillant

81 0grzewanie 8 Chiodzenie 8 Energia odnawiaina

Jako lider na rynku w dziedzinie techniki grzewczej i wentylacyjnej, oferuje-
my solarne instalacje grzewcze, pompy ciepfa, instalacje wentylacyjne dla
budynkéw niskoenergetycznych, wysoko wydajne urzadzenia grzewcze
na paliwa kopalne oraz inteligentne ukfady sterowania.

WVALVEX

Power of Quality

VALVEX to polski producent armatury sanitarnej, armatury do instalacji
wodnych, gazowych i c.o. Niemal 100-letnie doswiadczenie, wiasny dziat
konstrukcyjny i technologiczny oraz nowoczesny park maszynowy stawiaja
firme wsrdd liderow branzy.

> vesBO

INSTALACJE SANITARNE

Vesbo Poland to spdtka z wytgcznie polskim kapitatem. W swojej ofercie
posiada markowe systemy instalacji sanitarnych z PP-R, PERT/AL/PERT, filtry
do wody oraz instalacje klejone. Peten asortyment produktow znajduje sie
na stronie: www.vesbopoland.pl.

wilo
Oferta Wilo obejmuje pompy i systemy pompowe do ogrzewnictwa,
klimatyzacji, wentylacji, zaopatrzenia w wode i odprowadzania sciekdw

z mozliwoscig stosowania ich we wszystkich dziedzinach zycia publicznego,
a takze w prywatnych gospodarstwach domowych.

WINKIEL

WINKIEL IN WALL SYSTEM to gama zestawdw WC podtynkowych do zabudowy
z petng listg produktow montazowych (przyciski, czesci instalacyjne, miski
i deski sedesowe). WINKIEL ODWODNIENIA LINIOWE to wyspecjalizowane
linie odwodnien: Ekonomicza, Ekoline, Slim.
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WYOBRAZ SOBIE NASTEPNY TYDZIEN W PRACY. KAZDA OSOBA Z ZESPOLU ZNA | ROZUMIE SWOJE MIEJSCE.
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WSPOEPRACE.

sama, a szefowie maja czas na rozwaj”
- ponad 90 procent pytanych przez nas
szeféw firm i zespotéw' ocenia takg sytuacje
w pracy jako bardzo pozadang, ale trudng lub
do uzyskania. Pouktadana i dobrze funkcjonujaca
firma to efekt ztozenia dwdch podstawowych
elementéw: zadan (m.in. sprawnych proce-
sow, zdrowych finanséw) oraz ludzi, ktorzy
te zadania wykonuja. Ludzi kompetentnych,
zmotywowanych, dobrze wspotpracujacych.
Potaczenie tych elementéw w konkretnej sy-
tuacji rynkowej daje sukces.
Jak osiggnac¢ taki efekt? Jak sprawic by fir-
ma i ludzie sie angazowali i samodzielnie
wykonywali zadania i rozwigzywali problem?

F irma na poziomie operacyjnym dziata

POSWIEC UWAGE
Stuchanie i komunikacja to wazne umie-
jetnosci, ktorych trzeba sie nauczyc. Tak jak
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czytania i pisania. Dlaczego? Bo nasza intuicja
podpowiada nam, aby w sytuacjach trud-
nych dawac sobie rade wg zasady ,grozba
lub prosba”. Tymczasem wspotpraca wyma-
ga treningu i wysitku. Daje jednak najlepsze
efekty jesli chcemy, aby ludzie sie angazowali
w 1o, co robia.

Zarzadzanie poprzez presje jest skutecz-
ne jedynie na krotka mete. Sprawdza sie
jako metoda kryzysowa, kiedy konieczne
sg szybkie decyzje. Jesli firma jest w takiej
sytuacji, zarzadzanie metoda ,silnej reki”
sie sprawdza. Kiedy jednak bitewny kurz
opadnie, w codziennosci pozbawionej
strachu o przetrwanie ludzie nie maja che-
ci reagowac na wymuszenia, krytyke oraz
nakazy. W takich sytuacjach wykonujg swo-
je codzienne obowigzki, ale nie ma mowy
0 zaangazowaniu, motywacji oraz dobrej
wspotpracy.

Prosby i ustepowanie sg réwnie niesku-
teczne. Nadmierne uleganie innym wywotuje
7to$¢ oraz brak efektywnosci. W efekcie szefo-
wie sami musza wykonac prace, a pracownik
jest niezadowolony, poniewaz nie ma okazji
sie wykazac. Ogolny efekt jest bardzo mierny.
W jaki sposob zatem zachowac réwnowage?
Jak postepowac z innymi — pracownikami,
wspotpracownikami, klientami, a nawet bliski-
mi — aby realizowac skutecznie zadania, a jed-
noczesnie utrzymywac dobre i trwate relacje?

ODPOWIEDZIA JEST KOMUNIKACJA
IWSPOLPRACA

Uwaga: takie podejscie daje dobre efek-
ty, ale wymaga cierpliwosci i wysitku. Trzeba
bedzie sie postara¢, ale sie optacil Znajdziesz
sie w nielicznej grupie tych, ktorzy potrafig
budowac trwatg przewage firmy poprzez
dobrze funkcjonujgce zespoty.



Co mozemy robic¢, aby budowac wspot-
prace na co dzien? Trzeba stosowac kilka
regut, ktére ujelismy w 3 etapy. Skomplikowa-
ny proces nadal mozna rozbic¢ na proste kroki.
To tak samo jak z przygotowaniami do mara-
tonu: nie da sie osiggna¢ formy 30-minuto-
wym treningiem, ale ten sam 30-minutowy
trening bedzie dobrym startem do duzego
wysitku. A najwazniejsze to zaczac!

W zaproponowanym modelu dziatania
koncentrujemy sie po pierwsze na usunieciu
wszystkiego, co utrudnia dobrg komunika-
cje; po drugie na stuchaniu i dbaniu o ludzi.
Wreszcie po trzecie na nastawieniu siebieiin-
nych na rozwigzywanie probleméw, szukaniu
tego, co pomaga w danej sytuacji.

TRZY KROKI DO BUDOWANIA DOBREJ
WSPOLPRACY

Krok 1: Przeszkody - eliminuj i minima-

lizuj. A jesli nie mozna: zrozum i polub.

W komunikadji i relacjach miedzy ludzmi
wystepuje wiecej naturalnych przeszkdd, niz
mostéw. Z niektérymi utrudnieniami mozna
sobie szybko poradzi¢, wiele materialnych ba-
rier da sie tatwo wyeliminowac: hatas, zta tem-
peratura, oswietlenie, ustawienie sali. Banalne
elementy wystroju, jak na przyktad wysokie
kwiaty na stole lub krzykliwe obrazy na scia-
nie, potrafig utrudni¢ rozmowe. Usuniecie ich
daje natychmiastowy efekt. Wazne dyskusje
powinny odbywac sie w dobrych warunkach,
w ktérych mozna skupi¢ uwage.

Wiecej wysitku trzeba wiozy¢ w rozmowy,
w ktorych wystepuja znaczne roznice pomie-
dzy ludZmi oraz napiecia emocjonalne. Rézni-
ce wieku, wyksztatcenia oraz do$wiadczenia
utrudniajg porozumienie. Szef w wieku 50+
jesli chce zadbac o zespot ze srednig wieku
30 lat musi wykazac sie duzym zaangazo-
waniem, ktére polega na tym aby stuchac,
otwierac sie na nowe technologie, inny styl
zycCia oraz pracy.

Wreszcie najtrudniejszy element: opano-
wanie naszych emocji. Pod wptywem emo-
¢ji nasze zycie nabiera kolorow, ale decyzje
i reakcje sg czesto mylne. Wyobrazmy sobie
sytuacje: doswiadczony i odpowiedzialny
cztonek zespotu nie zrobit swojego zada-
nia, tym samym caty projekt jest zagrozony.
Szefa ogarnia zto$¢ oraz strach o konse-
kwencje, réwniez poczucie winy, bo mozna
byto prace inaczej zorganizowac, lepiej nad-
zorowac. Te bardzo silne emocje wytaczaja
myslenie i wywotuja szybki impuls do dzia-
tania, na przyktad: szybka akcja, publiczna
awantura pod adresem winowajcy. Szybka
akcja nie jest z definicji zta, mobilizuje i moze
dac¢ szybkie efekty. Jednak juz publiczna,
krytyczna i emocjonalna dyskusja wywotuje

ZLA ROZMOWA

CEL: wyladowanie emocji,

EFEKT: obnizenie motywacji, pogtebienie

konfliktu

e w biegu, na korytarzu, w tak zwanym
,miedzyczasie’, miedzy innymi tematami,

e pod wptywem impulsu

* dominuje w niej: krytyka, oceny, uogol-
nienia, ironia, sarkazmu, porady

e szukanie winnego

DOBRA ROZMOWA

CEL: szukanie rozwigzania, budowanie

wspotpracy, rozwigzanie btedow

EFEKT: wzrost motywadji, rozwoj — uczenie sig

bez emodji, jest na nig czas i miejsce,

e dominuje w niej stuchanie — poznasz
to po pauzach i, temperaturze’, nikt nie
podnosi glosu,

o skupiasz sie na faktach, opisach zachowan
i sytuacji, zadajesz duzo pytar otwartych
Co sie stato?, Kiedy? pytasz o wyjasnienia:
Wyjasnij mi, czemu...?

o skupienie na rozwigzaniach, produktyw-
na analiza btedoéw (czego mozemy sie
nauczyc?)

niepotrzebny konflikt, zabiera duzo energii
i jest nieproduktywna.

Swiadome zarzadzanie emocjami pozwala
Jwiaczac” myslenie w chwili, kiedy odrucho-
wo sie ono wyfacza. Te 2-3 sekundy, chwila
na oddech, daja nam mozliwos¢ ochtoniecia.
Potem mozemy oceni¢ sytuacje i podjac ra-
cjonalng decyzje. Taka szybka, emocjonalna
reakcja powinna by¢ zarezerwowana tyko
na sytuacje wyjatkowe, bezposredniego za-
grozenia zycia i zdrowia. Wtedy faktycznie
utamki sekund maja znaczenie, a dziatanie jest
wazniejsze, niz myslenie. Tymczasem w sytu-
acjach rozwigzywania problemow bizneso-
wych potrzebna jest chtodna, myslaca gtowa.
Tylko wtedy zastanowimy sie nad mozliwymi
rozwigzaniami oraz przyczynami. Woéwczas
jest mozliwe jest zadanie pytan: co sie stato,
jak mozna naprawic sytuacje, ile to bedzie
kosztowato? A moze w ogdle nie warto po-
dejmowac dziatania?

Krok 2 i 3: Ludzie - uwaznie stuchaj i za-
dbaj. Problemy - szukaj tego, co wzmoc-
ni, pomoze.

Ztota reguitg trudnych rozmow jest stu-
chanie. W sytuacji konfliktu i pod wptywem
negatywnych emocji obydwie strony starajg
sie bronic¢ oraz wzajemnie zdominowac. Taka
wymiana ognia prowadzi jedynie do strat
po obydwu stronach. Aby ja przerwac trzeba
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spojrze¢ na sytuacje z dystansem, z pozydji
obserwatora. Woéwczas jedna ze stron mowi:
,Stop! W ten sposéb donikad nie dojdziemy.
Zacznijmy od nowa". Takie dziatanie nazywa
sie w komunikacji, mediacjach i negocjacjach
“przejsciem z tresci na proces”. Przestajemy
brac¢ udziat w rozmowie, zaczynamy sie jej
przygladac. Nie jesteSmy juz aktorem, tylko
widzem. W praktyce to nietatwe zadanie, wy-
magajace $wiadomego treningu oraz kontroli
emodji. Jednak opanowanie tej umiejetnosci
daje potezny atut w relacjach, zarzadzaniu
i wspotpracy.

Kiedy juz jestesmy w stanie stucha¢, moze-
my zadbac o sytuacje i ludzi. To nie oznacza, ze
robimy wszystko, czego chca. Wspdlnie szuka-
my optymalnego rozwigzania. — bez szukania
winnych lub najszybszego rozwigzania.

Wracajac do przyktadu doswiadczonego
pracownika, ktory zawiodt: szef twardo pil-
nuje terminu wykonania zadania, jednak za-
miast obwiniac pracownika, pokazuje ludzka
twarz poprzez wystuchanie, okazanie zrozu-
mienia oraz propozycje wspdlnego szukania
rozwigzania. W trakcie rozmowy okazuje sie,
ze przyczyna byt nadmiar innych tematow.
Obie strony ustalaja, ze w takich sytuacjach
potrzebne jest wspdlne wczesniejsze dziata-
nie. W tym konkretnym przypadku pracownik
poprosi 0 pomoc kolegdéw z dziatu, a potem
pomoze im w ich zadaniach. Zadanie musi
by¢ wykonane na czas. A zatem wystarczy
stuchac i rozmawiac. Dziata¢ na chtodno. Ana-
lizowac btedy, ale nie obwiniac sie. Trzymac
sie ustalen i plandw, a z ludzmi pozostawac
w petnej uwaznosci!

PRZYPISY:
" wywiady bezposrednie, grupa 40 firm okres ma-

rzec—grudzieri 2018

LY Porady udzielita
h Barbara
Majer-Giernat

: Praktyk biznesu, komu-
nikacji w biznesie. Cer-
tyfikowany coach, trener i absolwent
EMBA. Szef firmy szkoleniowo-doradczej
SIGNA, wspéttwoérca projektu szkole-
niowo-networkingowego GoAhead.
Ponad 4000 godzin w realizacji warszta-
tow, ponad 300 firm we wspotpracy
w rozwigzywaniu probleméw w zarzadzaniu
i komunikacji. Skutecznie pomaga
usprawni¢ komunikacje i budowac
dtugotrwate relacje w biznesie.
www.profesjonalneszkolenia.com
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KANCELARIA ADWOKACKA
A Adwokat Maciej Kruszewski
90-254 £6dz, ul. Piramowicza 15/10 tel/fax. (42) 632-10-23

Czas na sptate!

DOSZtO DO ZMIANY W KODEKSIE CYWILNYM W ZAKRESIE TERMINOW PRZEDAWNIENIA. JAK TO MOZE

WPEYNAC NA TWOJE ZOBOWIAZANIA | BIZNES? NASZ EKSPERT WYJASNIA.

zastrzezeniem wyjatkdw w ustawie prze-
Zwidzianych, roszczenia majgtkowe ulegaja

przedawnieniu'. Oznacza to, ze kazde
roszczenie majagtkowe (a wiec przyktadowo:
roszczenie sprzedawcy dotyczace zadania zapfaty
przez kupujgcego ceny nabywanej przez niego
rzeczy) musi nastapi¢ w okreslonym terminie.
Terminy te okresla umowa lub ustawa. Ostatniego
dnia terminu spetnienia $wiadczenia (pozostajac
przy wskazanym przyktadzie: terminie, w ktérym
nabywca powinien byt zaptaci¢ cene), przed-
miotowe $wiadczenie staje sie wymagalne, zas
dnia nastepnego dtuznik (nabywca) pozostaje
w zwloce z zaptata ceny. Od tego momentu
wierzyciel moze zadac przymuszenia dtuznika
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do spetnienia swojego $wiadczenia. W szcze-
gdlnosci moze to nastgpi¢ poprzez wniesienie
stosownego powddztwa do sadu, a po upra-
womochnieniu sie wyroku wydanego w takiej
sprawie — skierowanie wniosku do komornika
w celu egzekucji $wiadczenia.

Zgodnie z ustawa, wierzyciel powinien
jednak wystapi¢ z powddztwem w okreslo-
nym terminie. W przeciwnym razie dtuznik,
po jego uptywie, bedzie uprawniony do pod-
niesienia zarzutu przedawnienia.

ISTOTA PRZEDAWNIENIA
Przedawnienie stanowi istotny aspekt do-
chodzeniaroszczen przez wierzyciela od dtuz-

nika. Jego istota sprowadza sie do stwierdze-
nia, iz po uptywie terminu przedawnienia
ten, przeciwko komu przystuguje roszczenie,
moze uchyli¢ sie od jego zaspokojenia, chy-
ba ze zrzeka sie korzystania z zarzutu prze-
dawnienia. Jednakze zrzeczenie sie zarzutu
przedawnienia przed uptywem terminu jest
niewazne. Oznacza to, ze chociaz sam dtug
(w naszym przyktadzie obowiazek zapta-
ty ceny) istnieje, to wierzyciel nie posiada
prawnej mozliwosci przymuszenia dtuznika
do jego spetnienia — jest to wytgcznie wyraz
woli dtuznika, czy po uptywie terminu prze-
dawnienia postanowi on spetni¢ przedmio-
towe $wiadczenie, czy tez nie.



Co istotne, zarzut przedawnienia nie be-
dzie badany przez sad z urzedu, a jedynie
na zarzut strony, ktéry nalezy podnies¢ w toku
procesu, zeby odnies¢ zamierzony skutek.

Skoro zatem skutek prawny tej instytucji
prawnej wprost powigzany jest z uptywem
czasu, to niezwykle istotna dla uczestnikéw
obrotu jest dokonana przez ustawodawce
zmiana terminéw przedawnienia.

TERMINY PRZEDAWNIENIA

Przed 8 lipca 2018 roku, jezeli przepis
szczegolny nie stanowit inaczej, termin prze-
dawnienia wynosit dziesiec¢ lat, a dla rosz-
czen o $wiadczenia okresowe oraz roszczen
zwigzanych z prowadzeniem dziatalnosci
gospodarczej - trzy lata. W chwili obecnej
przepis ten otrzymat nastepujace brzmienie:
Jezeli przepis szczegdiny nie stanowi inaczej,
termin przedawnienia wynosi szes¢ lat, a dla
roszczeri o swiadczenia okresowe oraz rosz-
czeri zwigzanych z prowadzeniem dziatalno-
sci gospodarczej — trzy lata. Jednakze koniec
terminu przedawnienia przypada na ostatni
dzien roku kalendarzowego, chyba ze termin
przedawnienia jest krétszy niz dwa lata.

Wydaje sie zatem, ze jedynie zmiana do-
tyczy skrécenia ogdlnego terminu przedaw-
nieniaz 10 do 6 lat. Niezwykle istotne jest jed-
nak dodane zdanie drugie art. 118 k.c. W jego
wyniku faktycznie doszto do wydtuzenia,
a nie skrécenia przedstawionych terminow
przedawnienia. Jezeli bowiem, przyktadowo,
wierzycielowi przystugiwatoby wzgledem
ubezpieczyciela roszczenie z tytutu zawartej
umowy ubezpieczenia, ktorego termin wy-
magalnosci przypadatby na 2 stycznia 2019
roku, to roszczenie takie, wedtug dotychcza-
sowego brzmienia komentowanego przepi-
su, ulegtoby przedawnieniu 3 stycznia 2021
roku. Jednakze wskutek dokonanej noweli-
zacji roszczenie takie ulegnie przedawnieniu
31 grudnia 2021 roku.

PRZEPISY PRZEJSCIOWE

Nalezy rowniez odnotowac, ze wprowa-
dzenie komentowanej nowelizacji niesie
ze sobga potrzebe uregulowania przez usta-
wodawce okresu przejsciowego.

Znalazto to odzwierciedlenie w art. 5
Ustawy nowelizujacej k.c,, ktory stanowi, iz
do roszczen powstatych przed dniem wejscia
w zycie tej ustawy i w tym dniu jeszcze nie-
przedawnionych stosuje sie od dnia wejscia
w zycie Ustawy nowelizujgcej k.c. przepisy
Kodeksu cywilnego, w brzmieniu nadanym
Ustawa nowelizujaca k.c.

Jednakze jezeli zgodnie z przepisami
Kodeksu cywilnego, w brzmieniu nadanym
Ustawg nowelizujaca k.c, termin przedawnie-

nia jest krétszy niz wedtug przepiséw dotych-
czasowych, bieg terminu przedawnienia roz-
poczyna sie z dniem wejscia w zycie Ustawy
nowelizujacej k.c. Jezeli jednak przedawnie-
nie, ktérego bieg terminu rozpoczat sie przed
dniem wejscia w zycie Ustawy nowelizujacej
k.c., nastapitoby przy uwzglednieniu dotych-
czasowego terminu przedawnienia wczesniej,
to przedawnienie nastepuje z uptywem tego
wczesniejszego terminu.

JAKTO SPRAWDZA SIEW PRAKTYCE?

Warto dokonac ekspliki powyzszych, ra-
czej nieprzejrzystych przepisdw, poprzez na-
stepujace przyktady:

1.Termin przedawnienia roszczenia, ktore-
go dotychczasowy termin wynosit przyktado-
wo 10 lat i ktére stato sie wymagalne przed
7 lipca 2018 roku (a wiec nieprzedawnione
w momencie wejscie w zycie Ustawy nowe-
lizujacej k.c.) zostaje skrécony do 6 lat — przy-
ktadowo roszczenie wymagalne 7 lipca 2018
roku nie przedawni sie 8 lipca 2027 roku, tylko
31 grudnia 2024 roku.

ZARZUT PRZEDAWNIENIA
NIE BEDZIE BADANY
PRZEZ SAD Z URZEDU,

A JEDYNIE NA ZARZUT
STRONY, KTORY NALEZY
PODNIESC W TOKU
PROCESU, ZEBY ODNIESC
ZAMIERZONY SKUTEK.

2. Jezeli wskutek nowelizacji doszto do
skrécenia terminu przedawnienia (z 10 do 6
lat), to bieg terminu przedawnienia (moment,
od ktérego liczy sie poczatek przedawnie-
nia) rozpoczyna sie od nowa od 9 lipca 2018
roku. Przyktadowo, roszczenia wymagalne 7
lipca 2016 roku, zgodnie z dotychczasowymi
przepisami przedawnitoby sie 8 lipca 2025
roku. Jednakze od 9 lipca 2018 roku bieg ten
liczony jest od nowa, wobec czego roszczenie
to przedawni sie 31 grudnia 2024 roku.

3. Jezeli wskutek dokonanej nowelizacji
doszto do skrécenia terminu przedawnienia,
a wskutek odnowienia biegu terminu prze-
dawnienia (wskazanego w pkt. 2 powyzej)
termin ten miatby by¢ dtuzszy niz dotych-
Czasowy, to wigzacy jest ten termin, ktory
nastapi wczesniej. Przyktadowo, roszczenia
wymagalne 7 lipca 2011 roku, zgodnie z do-
tychczasowymi przepisami przedawnitoby
sie 8 lipca 2020 roku. Nie obowigzuje zatem
zasada wskazana w pkt. 2, ktora wydtuzytaby
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ten termin 31 grudnia 2024 roku, tylko wia-
73cy jest termin 8 lipca 2020 roku poniewaz
nastapi przed terminem, ktory wynikatby
z dokonanej nowelizacji.

4. W przypadku roszczert zwigzanych
z prowadzong dziatalnoscig gospodarcza
(ktorych okres wynosi 3 lata), faktycznie doj-
dzie zatem do wydtuzenia termindw prze-
dawnienia.

a. Przyktadowo roszczenie wymagalne 7
lipca 2018 roku wedtug dotychczasowych
przepiséw przedawni sie 8 lipca 2021 roku.

b. Wskutek wejscia nowelizacji faktycznie
roszczenie to przedawni sie jednak 31 grudnia
2021 roku, poniewaz w dniu wejscia w zycie
nowelizacji byto ono jeszcze nieprzedawnione.

c. Skoro wskutek nowelizacji nie doszto
do skrécenia terminu przedawnienia (a wrecz
przeciwnie), to nie znajdzie zastosowania tak-
ze ust. 2. Jezeli zatem roszczenie bytoby wy-
magalne przyktadowo 9 wrzesnia 2015 roky,
a wiec podlegatoby przedawnieniu wedtug
dotychczasowych przepiséw 10 wrzesnia
2018 roku, to wobec faktu, iz w bytoby one
nieprzedawnione w momencie wejscia w zy-
cie nowelizacji (9 lipca 2018 roku), to ulegnie
ono przedawnieniu 31 grudnia 2018 roku.

PRZYPISY

"Por. art. 117 § 1 k.c; ustawy z dnia 23 kwietnia 1964
roku Kodeks cywilny (Kodeks cywilny. Dz.U.2018.1025 t,j.
z dnia 2018.05.29 ze zm.), dalej jako k.c.; wyjatkiem jest
na przyktad roszczenie o zniesienie wspotwiasnosci wska-
zane art. 220 k.c.

2Por. art. 117 § 2 kc.

*Poprzez ustawe z dnia 13 kwietnia 2018 r. o zmianie
ustawy — Kodeks cywilny oraz niektorych innych ustaw
(Dz.U.2018.1104 z dnia 2018.06.08), dalej jako Ustawa no-

welizujaca k.c.

Porady udzielit
adw. Maciej
Kruszewski

(1
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W 2014 roku ukonczyt studia prawnicze
na Wydziale Prawa i Administracji Uni-
wersytetu tédzkiego. Absolwent pody-
plomowych studiéw magisterskich
z zakresu prawa niemieckiego Master
Deutsches Recht (2014-2016) na West-
falischen Wilhelms-Universitat w Miin-
ster, gdzie uzyskat stopien naukowy
Magister Legum (LL.M). Wiecej: http://
kancelaria.wozniak-szczepaniak.pl




INSTALATORZY, HURTOWNIE | PRODUCENCI ZWIAZANI Z BRANZA BUDOWL!

IA NIEMAL JEDNOMYSLNIE

ROK 2018 UZNALIZA BARDZO UDANY.W NOWYM ROKU OPROCZ REALIZACJI ZLECEN, KTORYCH NADAL NIE
BRAKUJE, NIE ZMARNUJMY NAJLEPSZEGO MOMENTU NA ROZWOJ FIRMY. NO BO KIEDY, JAK NIE TERAZ,
GDY MAMY NA TO SRODKI FINANSOWE? A JESLI BRAKUJE CZASU WARTO SIEGNAC PO PROFESJONALNE

WSPARCIE ZEWNETRZNE.

ieloletnie doswiadczenie we wspdtpracy z firmami szeroko
\/\/rozumianej branzy budowlanej (i nie tylko) przekonuje mnie

o jednym - czas, gdy ma sie wiele zamdwien, to najlepszy
moment na zatroszczenie sie o dalsze powodzenie. Polecenia s bardzo
cenne, ale nie nalezy bazowac tylko na nich. Warto zwieksza¢ skale
dziafalnosci. Mozna tez dotrze¢ do ciekawych klientow np. wiekszych,
wspotpracujgcych z nami regularnie. Trzeba budowac marke firmy
mysle¢ o nowych kontraktach, klientach. Zatamania na rynku zdarzaja
sie niespodziewanie, a przetrwaja je tylko najsilniejsi.

Najlepiej by¢ znanym, tatwym do odnalezienia dla klienta, z czytel-
nym opisem oferowanych ustug, doswiadczenia, referencji oraz do-
godnymi formami kontaktu, na ktére — to wazne - kto$ odpowiada.
Niestety ten ostatni aspekt wcale nie jest taki oczywisty. Nawet jezeli
jesteSmy teraz zajeci, to przeciez dzwonigcy moze mie¢ naprawde do-
chodowy kontrakt albo poczeka na dogodny dla nas termin. A jesli nie?
To mita i rzeczowa obstuga réwniez zostanie pozytywnie zapamietana
na przysztos¢. To tez jest budowanie markil

Swoim klientom radze czesto, zeby mozliwie duzo zapytan od klien-
téw kierowali na droge elektroniczng, bo w jej obstudze mozemy tatwo
pomaoc.

MALA FIRMA, WIELKIE MOZLIWOSCI

Obecnie to wiasnie niewielkie firmy instalatorskie moga marke-
tingowo na rynku najwiecej osiaggna¢. W innych branzach aktywnos¢
w mediach spotecznosciowych (np. na popularnym Facebooku), posia-
danie i pozycjonowanie strony internetowej jest czyms powszechnym.
W4rdd instalatorow nie jest to az takie oczywiste.

Wizytowka papierowa lub obecnos¢ w bazie internetowej jest waz-
na, bo od niej wszystko sie zaczyna. Dobrze opisana oferta, doktadne
dane kontaktowe, hasto przewodnie sg bardzo istotne. Ale obecnie
tojuz za mato i nie daje przewagi nad innymi. Etap ten jakié$ czas temu
przerobita np. branza serwiséw samochodowych i ruszyta dalej — po-
wstato wiele atrakcyjnych stron internetowych.

Wielu kusi pomyst prowadzenia facebookowego profily, ale mimo
Ze jest to ustuga darmowa, to nie jest dla kazdego. Aby dziatat sku-
tecznie, nalezy aktywnie, reqularnie udostepniac realizacje, ciekawe
wiadomosci itp. Bardzo istotne przy promocji jest odpowiednie dobra-
nie celu i grupy docelowej albo chociaz rejonu dziatan. Wielokrotnie
udowodnilismy klientom, ze mozna dziata¢ naprawde z niewielkim
budzetem, ale trzeba umie¢ wydac go z najlepszym rezultatem.

[56]

DUZA FIRMA - KOLEJNY KROK W ROZWOJU

Na pewnym etapie rozwoju chce sie juz znacznie zwiekszy¢ ska-
le i zasieg dziafania firmy. Wtedy warto podja¢ szereg dodatkowych
aktywnosci oprécz tych wymienionych wczesniej. Przejrzysta strona
internetowa z ciekawym, fachowym opisem, referencjami i dogodna
forma kontaktu staje sie wtedy niezbedna. Z pewnoscig docenig jg nie
tylko klienci indywidualni, ale i biznesowi. Znacznie fatwiej odnajda
strone WWW, jesli bedzie pozycjonowana w wyszukiwarkach. Mozna
takze sprytnie kierowac na nig osoby, ktére czytajg okreslony przez nas
rodzaj tresci na réznych portalach.

Catos¢ materiatéw handlowych i marketingowych musi by¢ jed-
nolita — to niewiele kosztuje, a ksztattuje wizerunek. Podobnie jak
oznakowanie siedziby czy pojazdéw. Jest to tez moment, zeby opisac
w mediach, jak bardzo korzystne i nowoczesne mamy rozwigzania,
ciekawe realizacje.

Rozwazmy tez inne formy promocji. Poza wymienionymi obszarami
nasi najwieksi klienci mogg otrzymac od nas wsparcie réwniez w ko-
munikacji wewnetrznej (gazetka, intranet, tablice) i dla handlowcéw
bedacych w terenie. Warto zapewni¢ dostep do materiatéw dopaso-
wywanych do potrzeb klienta juz w trakcie spotkania z nim.

Rozwigzan jest naprawde sporo, dlatego warto skupic sie na dzia-
talnosci, a do wspierajacych dziatan podjac wspdtprace z ekspertami
zewnetrznymi. Nasi klienci s zadowoleni, ze nie muszg poswiecac
na nie swojego czasu, a firma sie rozwija. Zyskuje sie nie tylko dostep
do doswiadczonego zespotu w czasie, ktory nam odpowiada. Ku zdzi-
wieniu niektérych to takze atrakcyjny kosztowo wysoki poziom ustug
marketingowych i PR. Sg one dostepne naprawde juz od niewielkiego
budzetu, ktéry zwykle rosnie wraz z rozwojem firmy.

Porady udzielit
Pawet Zurawski

Autor prowadzi agencje marketingowa Solpin,
ktdra wspiera wiele firm, m.in. z szeroko rozu-
mianej branzy budowlanej; jest doradca, kon-
sultantem zewnetrznym z zakresu PR i marketingu oraz dokto-
rantem z obszaru marketingu na Uniwersytecie Ekonomicznym
we Wroctawiu. www.solpin.pl




Konwencja Rynku

Grzewczego, Instalacyjnego

i Sanitarnego

2b marca 2019
Warszawa

Organizowana przez Zwigzek Pracodawcow
Hurtowni ZHI odbedzie sie
26 marca 2019 roku w Warszawie

Konwencja Rynku Grzewczego, Instalacyjnego i Sanitarne-
go to spotkanie przedstawicieli producentéw oraz hurtowni
z branzy Instalacyjno-grzewczej. Stuzy wymianie opinii 0 wy-
zwaniach nurtujgcych branze. Jak bardzo technologia zmienia
funkcjonowanie naszej branzy, co sie zmieni, a co pozostanie?
Jaka wartosc tworzy sektor handlu hurtowego, za ktéra klienci
chca zaptacic? Jak zatrudniac i jak zatrzymac dobrych pracow-
nikow, jakie sa oczekiwania nowych generacji? O tym bedzie-
my rozmawiac.
Waznym tematem bedzie obnizenie kosztéw funkcjonowania
branzy: bedziemy méwic o klasyfikacji ETIM oraz elektronicznej
wymianie danych EDI — stawka jest nie tylko obnizenie kosz-
téw, ale réwniez niezawodnosc i szybkos¢ dziatania — kluczo-
we dla przysztosci branzy.
Whioski i najciekawsze dyskusje beda podsumowane w kolej-
nym numerze Magazynu Grupy SBS.

Wiecej informacji na www.zhi.org.pl

Polski Zwigzek Pracodawcow
hurtowni branzy grzewczej, sanitarnej,
instalacyjnej, klimatyzacji i wentylacji

World’s leading trade fair
HVAC + Water

Frankfurt nad Menem, 11-15.03.2019

Tym razem w dniach:

Poniedziatek — Piatek

Badz na biezaco!

Targi ISH — pionierskie rozwigzania w
zakresie cyfryzacji, designu i ochrony
Srodowiska w jednym miejscu.

www.ish.messefrankfurt.com
info@poland.messefrankfurt.com
Tel. (22) 49 43 200

*
B messe frankfurt



Przygotuj sie na rozwoj rynku OZE i dotgcz do

NOWEGO PROGRAMU
INSTALATOR OZE

SPRAWDZ
www.hewalex.pl

Jedyny na rynku program partnerski dla Instalatora
premiujacy efekt ekologiczny
HEWALEX® Edenld

ce czystg energia
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-'O\- PREMIA DLA INSTALATORA
: za ograniczenie emisji zanieczyszczen
po montazu kolektoréw i pomp ciepta

2 WYGODNA WYMIANA PREMII

I . — .
- na karcie ptatniczej prepaid
= - w katalogu nagréd Hewalex H EWALEX
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