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Z okazji nadchodzqcych Swigt Bozego Narodzenia
zyczymy Paristwu pigknych chwil,

smakowitosci na stotach i duzo lenistwa.
W nadchodzqcym 2020 roku —
samych sukcesdw i ogromu satysfakcyi.

Redakcja Magazynu Grupy SBS
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Dominika Ciurzynska, redaktor naczelna

Patrzymy za siebie,
patrzymy przed siebie...

Grudzien to zawsze moment, w ktérym podsumowujemy dotychczasowe dziatania i zastana-
wiamy sie, co mozemy zrobic lepiej w przysztosci. Ale to tez czas, kiedy zbieramy sity na kolejny
rok peten wyzwan i celéw do osiggniecia. Rozmowy na przetomie lat az kipig od noworocznych
postanowien. Zwieksza sie liczba kursantow jezyka angielskiego. W klubach fitness tetni zycie,
a rwacym potokiem ptyna przez zacisniete zeby petne wysitkdw pojekiwania tych, ktérzy chca
pokonac w sobie lenia kanapowego.

Ale! Zanim Drodzy Czytelnicy postanowicie pofagczy¢ w swoich rozwazaniach te dwa kierunki
osi czasu, zachecam do lektury 13. (tak jest, jak ten czas leci) wydania naszego magazynu. Przy-
gotowywali$my go niczym skrzaty Swietego Mikotaja pakujace prezenty — w pocie czota i z pie-
czotowitoscia, by obdarowany byt szczesliwy.

Zachecam Panistwa do lektury wywiaddw, ktére przeprowadzilismy. Z Askaniuszem Bagrow-
skim, Prezesem firmy Huch EnTEC, rozmawiamy o poczatkach budowania tej marki. Zdradzili-
smy takze nieco z kulisow wspodtpracy z SBS. Do rozmowy zaprositam takze Jacka Plucinskiego,
Dyrektora Sprzedazy Ariston Thermo Polska — poruszylismy ciagle goracy temat odnawialnych
zrodet energii.

Magazyn Grupy SBS rosnie w site dzieki gronu ekspertéw! Do statej wspodtpracy z nami dotaczyt
Tomasz Kuciel, Prezes Zarzadu w spotce Edison SA (pierwszy operator elektronicznej wymiany
danych w Polsce). Serdecznie zachecamy do lektury jego poradnika o dos¢ wybuchowym tytule
,Boom jest szansg" Zachecamy takze do zgtebienia tajnikow Instagrama z Mariuszem Prokop-
czukiem. Tym z Paristwa, ktérzy czuja sie urodzonymi zwyciezcami, ale ktérym nie zawsze sie
udaje wszystko w rzeczywistosci, dedykujemy tekst ekspercki Andrzeja Maciejewskiego. Bedzie
juz tylko lepiej.

Zycze Panstwu udanej lektury i do zobaczenia w przysztym roku.

(
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Podsumowujemy

Spotkanie Roczne Partnerow
Grupy SBS

BIZNESOWE ROZMOWY, KONCERT NA NAJWYZSZYM ARTYSTYCZNYM POZIOMIE | WSPOLNE, NIEZAPOMNIANE
CHWILE. GRUPA SBS SPOTKALA SIE ABY PODSUMOWAC | SWIETOWAC KOLEJNY ROK PELEN SUKCESOW. JAK BYtO
NA SPOTKANIU ROCZNYM PARTNEROW GRUPY SBS 20197 SPRAWDZ!

12. pazdziernika 2019 roku w Hotelu DoubleTree by Hilton w todzi
odbyto sie Spotkanie Roczne Partneréw Grupy SBS. Dla wiekszosci
uczestnikéw byfa to okazja do swietowania siedemnastego roku
dziatalnosci w niebiesko-biatych barwach. Jak zawsze nie zabrakto
waznych rozmoéw z Mecenasami Spotkania i refleksji o dotychcza-
sowej dziatalnosci.

SUKCES KAWIARENKI MECENASOW

Bardzo waznym elementem Spotkania Rocznego byta Kawiaren-
ka Mecenaséw, ktéra znajdowata sie w foyer Kina Wytwdérnia. Nasi
Partnerzy mieli okazje spotkac sie z przedstawicielami marek takich
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jak Armatura Krakow, Beretta, Biawar, Elektromet, Ferro, Grundfos,
KAN, LG, Perfexim, Purmo, Saunier Duval i Vaillant. Rozmowy trwaty
dtugo w mitej atmosferze petnej gwaru i unoszacego sie zapachu
aromatycznej kawy.

PODSUMOWANIE ROKU

Wieczorng gale otworzyt Prezes Grupy SBS — Stawomir Maciejewski.
Wygtosit krotkie przemoéwienie podsumowujace tegoroczne osia-
gniecia i zrealizowane cele. Wéréd najwazniejszych wydarzen 2019
roku wymienit Targi Grupy SBS w Strykowie, dalszy rozwoj programu
lojalnosciowego Integris+, szkolenia produktowe, szkolenia dla han-
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dlowcdw pn. Akademia Efektywnej Sprzedazy SBS, a takze trzeci rok
istnienia ,Magazynu Grupy SBS".

Istotne w ocenie Prezesa sa tez nagrody, ktére Grupa SBS otrzymata
w 2019 roku. Wsréd nich znalazty sie tytut Firma Przyjazna Instalatorom,
przyznany w ramach plebiscytu Polecane Przez Polskich Instalatoréw
czy awans o 11 lokat w prestizowym rankingu ,500 Rzeczpospolitej”
(jestesmy obecnie na 448. Pozycji). Bardzo wazna sposréd nagrod
i wyrdznien byta 8. lokata w kategorii Perty Duze rankingu magazynu
,Polish Market".

— Wzrost w Grupie wynosi 12% i mamy wielkq szanse, by przekroczy¢
prég 700 min obrotu w nadchodzgcym 2020 roku — ocenit Prezes.

UCZTA MUZYCZNA

Energetyczne i motywujace przemoéwienie nastroito gosci do cele-
bracji dalszej czesci Spotkania. Najjasniejszym punktem wieczoru byt
koncert Zespotu Raz, Dwa, Trzy. Artysci zagrali swoje najwieksze prze-
boje. Widzowie mogli rozkoszowac sie nie tylko wirtuozerig muzykéw,
ale takze wyjatkowymi testami piosenek Agnieszki Osieckiej, Butata
Okudzawy czy Wojciecha Mtynarskiego. Po czesci koncertowej goscie
ruszyli na parkiet i bawili sie w szampaniskich nastrojach do wczesnych
godzin porannych.

Zobacz petna galerie zdjec ze
spotkania na www.grupa-sbs.pl/aktu-
alnosci/

- MECENASI ~

armatura () Beretta < BIAWAR = FERRO GRUNDFOS %%

inteligentna technologia

2y @LG PERFEXIM purmoill §P sarierowa  EVaillank

Life's Good
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Targi edukacyjne
— tu warto promowac
#/awodMozliwosci

CORAZ BARDZIEJ ZtOZONY | MNIEJ PRZEWIDYWALNY RYNEK PRACY MOZE POWODOWAC NIEPEWNOSC | POCZUCIE
ZAGUBIENIA - SZCZEGOLNIE WSROD MtODYCH OSOB, OD KTORYCH NA PEWNYM ETAPIE ZYCIA WYMAGA SIE
JEDNOZNACZNEGO OKRESLENIA SWEJ PRZYSZtOSCI ZAWODOWE.

konczacych szkofe i szybko staje sie jednym z najbardziej ktopotli-

wych, jakie sami sobie i inniim zadaja. Dlatego wszelkiego rodzaju
inicjatywy wspierajace mfodziez w wyborze dalszej edukacji s dzis
bardzo potrzebne. Pazdziernik i listopad to szczegdlny okres na rynku
edukacyjnym. To czas pod znakiem imprez i wydarzert promujacych
edukacje, kariere i rozwoj zawodowy. Szkoty organizuja targi i drzwi
otwarte, odbywaja sie imprezy o charakterze ogdlnopolskim, a nawet
miedzynarodowym, jak Europejski Tydziert Umiejetnosci Zawodowych
czy Ogolnopolski Tydzien Kariery. Okazuje sie réwniez, ze na state
w pazdziernikowy kalendarz wpisuje sie Noc Zawodowcow.

-J aki zawod wybierzesz? To pytanie zaczyna przesladowac uczniéw

ROZMAWIAMY, PROMUJEMY, INSPIRUJEMY
Wszedzie tam, gdzie pojawia sie okazja, aby zacheci¢ mtodziez
do wyboru zawodu instalatora, $pieszymy z dziataniem!
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4 pazdziernika 2019 w partnerstwie z Centrum Wsparcia Rzemiosta,
Ksztatcenia Dualnego i Zawodowego w Pile organizowalismy druga
edycje Nocy Zawodowcow. Impreza nawigzujaca swa formutg do wy-
darzen typu Noc Muzedw czy Noc Bibliotek odbyta sie w Zespole Szkot
w Ratajach. Te wieczorne godziny byty zarezerwowane dla uczniéw VIII
klas szkot podstawowych, ktérzy w niecodzienny sposéb mogli poznac
oferte szkét branzowych i technicznych oraz zawody i specjalnosci.
Wiele kierunkow, lecz jeden cel: edukacja przysztych zawodowcow.
Tak w skrécie mozna podsumowac to niemate zamieszanie, ktére
na caty pigtkowy wieczér zawtadneto mtodymi umystami.

W ramach projektu ,Hydraulik — zawdéd wielu mozliwosci” przy-
gotowalismy warsztaty podczas ktérych przyblizylismy branze in-
stalacyjno — serwisowa. Ukazalismy ciekawe mozliwosci rozwoju
zawodowego. Trzeba przyzna¢, ze uczniowie z duzym zaciekawieniem
stuchali prowadzacego spotkanie Pawta Kaczmarka — prezesa OSFIS.
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Dla wszystkich, ktérzy rozpocznag nauke w zawodzie instalatora, projekt
oferuje szereg profitdbw oraz cata game wsparcia merytorycznego
i materialnego. Na uczacych sie naszego zawodu czeka nie lada oka-
Zja wstapienia w specjalnie utworzone ugrupowanie mtodziezowe
Stowarzyszenia OSFIS. To kolejne nowe perspektywy i mozliwosci
stawania sie coraz lepszym fachowcem i budowania kariery.

Uczestnicy warsztatéw mogli rowniez sprawdzi¢ swoja wiedze
w mini konkursach. Przygotowane nagrody stanowity dodatkowa
motywacje do wziecia udziatu w rywalizacji. Bardzo nas cieszy, ze
uczniowie chetnie podzielili sie swojg opinig na temat zawodu hy-
draulika i wypetnili ankiety, ktérych wyniki moga ukierunkowac nasze
dalsze dziatania. Pozytywna interakcja miedzy prowadzacym a uczniami
byta najlepszym podsumowaniem petnego wrazen wieczoru.

FESTIWAL ZAWODOW

Tydzier pdzniej, 11 pazdziernika, mielismy zaszczyt $wietowac
jubileusz 100-lecia szkolnictwa zawodowego na zaproszenie Zespotu
Szkotim. Hipolita Cegielskiego w Chodziezy. Uroczystosci zorganizo-
wano z wielkim rozmachem, a specjalnym wydarzeniem byt Festiwal
Zawodow, podczas ktérego zaprezentowano bogata oferte zawodow
i specjalizacji dostepnych na lokalnym rynku pracy.

Pierwsze spotkanie z zawodem hydraulika dla przedszkolakéw,
quizy i zadania dla mtodziezy oraz prezentacja projektu edukacyj-
no-szkoleniowego ,Hydraulik = Zawod Mozliwosci” —tym sposobem
po raz kolejny moglismy promowac nasza profesje wsrdd ucznidw.

Wydarzenie byto réwniez okazja do refleksji nad przysztoscia ksztat-
cenia zawodowego. Rozmowy z obecnymi na uroczystosci Dyrektorem
Wielkopolskiej Izby RzemiesIniczej Tomaszem Wika i Starszym Cechu
Rzemiost Roznych w Ztotowie Karolem Pufalem otwieraja dalszg moz-
liwosc wspotpracy na rzecz wspdlnego projektu branzy instalacyjne;j.

EDUKACJA KSZTALTUJE KAPITAL LUDZKI

Tego typu inicjatywy, nawigzujace w swej formule do targdéw, sa
bardzo atrakcyjne dla mtodziezy z kilku powoddw. Do najwazniej-
szych nalezg z pewnoscia same stoiska, czesto interaktywne, bogato
wyposazone, na ktoérych mozna przetestowac dziatanie maszyn lub
urzadzen, przeprowadzi¢ doswiadczenie czy samodzielnie wykonac
zadanie. Podczas takich spotkan unika sie teoretycznego przekazywania
wiadomosci, a angazuje do aktywnego uczestnictwa. Niebagatelne
znaczenie ma rowniez fakt, ze o interesujagcym zawodzie mozna po-
rozmawiac z fachowcem z krwi i kosci, ktory chetnie podzieli sie tym,
co najcenniejsze — swoim doswiadczeniem zawodowym. Mozliwos¢
zaczerpniecia informacji bezposrednio od mistrza, pozwoli zrozumie¢,
na czym polega specyfika pracy, jakie sa oczekiwania zwigzane z za-
wodem, jakie umiejetnosci warto rozwijac i co tak naprawde czeka
przysztego specjaliste w branzy instalacyjnej.
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18% mieszkaricow Polski to osoby w wieku 15-29 lat. Oznacza to, ze
blisko 7 milionéw mtodych ludzi jest zapewne w trakcie podejmowania
najwazniejszych decyzji zawodowych. A ich skutki beda decydujace
dla polskiej gospodarki, w tym réwniez dla naszej branzy. Nie mozemy
udawac, ze nas to nie dotyczy. Aktywizacja edukacyjno-zawodowa
mtodziezy to sprawa nie tylko panstwa, ale rowniez poszczegdlnych
sektordéw, ktére powinny zadbac o przyszte kadry.

Kolejna fala edukacyjnych eventéw dedykowanych uczniom ostat-
nich klas podstawowek odbedzie sie wiosng 2020 roku. Z tg réznica,
Ze bedzie to juz czas ostatecznych decyzji — rozpocznie sie rekrutacja
do szkét ponadpodstawowych. Dokonanie niewfasciwego wyboru
rowna sie wypadnieciu z gry na jakis$ czas, a czasem — na cate zycie.
Nikt nie chciatby sobie na to pozwoli¢.

My réwniez nie mozemy sobie pozwoli¢ na bezczynnos¢. Musimy
zadbac o edukacje i naptyw przysztych kadr, zanim zrobia to inne
branze.

Paulina Jurgowiak

Ogodlnopolskie Stowarzyszenie
Firm Instalacyjnych i Serwisowych
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Hurtownia z Orlem

DYPLOM

Niezmiernie mito nam poinformowad, iz firma AES S.A. Grupa SBS zostafa laureatem prestizowej nagrody — AL
ORLY. Przyznawana jest ona przez tygodnik, Wprost”z udziatem rekomendacji Bisnode i KOWR. Zestawienie
ma charakter ogdlnopolski, a gale wreczenia nagréd organizowane sg w poszczegélnych wojewddztwach.
Tegoroczna uroczysta gala, na ktérej uczestniczyt nasz Partner, odbyfa sie 17 wrzesnia 2019 w Rzeszowie. ORLY
Wprost"to wyréznienia dla firm, ktére osiggaja najlepsze wyniki finansowe, a takze ktére wnoszg szczegdlny
wkiad w rozwéj gospodarki, regionu i kraju oraz w swych codziennych dziataniach dbajg o Rzeczpospolita,
tworzac ksztatt dzisiejszej Polski.

Spotkanie specjalistow

W dniach 6-8 wrzesnia 2019 odbyto sie w Bukowinie Tatrzarskiej kolej-
ne spotkanie z cyklu AES Partner. Sposrodd wielu punktéw wydarzenia
w szczegdlny sposdb warto wspomnie¢ o corocznych targach branzy
grzewczej, sanitarnej i instalacyjnej, ktére cieszyty sie duzym zainte-
resowaniem gosci. Wydarzenie uswietnito swojg obecnoscig wielu
renomowanych producentéw. Ich przedstawiciele mieli okazje do roz-
mow z uczestnikami wydarzenia na temat oferowanych produktow,
mogli zaprezentowac oryginalne rozwigzania technologiczne oraz
opowiedzie¢ o nowosciach w asortymencie. Spotkanie AES Partner byto
réwniez doskonatg okazjg do podsumowania programu INTEGRIS+ oraz
prezentacji nowego programu lojalnosciowego Firmy — AES Premium.

W podobnym klimacie minat w AES ostatni weekend pazdziernika.
W tym samym miejscu, pod tym samym hastem hurtownia zorgani-
zowata kolejne wydarzenie z cyklu.

HYDRAULIK

Nowy oddziat w Sepolnie

25 pazdziernika 2019 nasz Partner — Hurtownia Hydraulik — dokonata oficjalnego
otwarcia swojego nowego oddziatu w Sepdlnie Krajeriskim. Wydarzenie byto pofa-
czone z minitargami. Zaréwno pogoda jak i goscie dopisali. Trzymamy kciuki za nowy
imponujaco wygladajacy oddziat i zachecamy do jego odwiedzin.
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EKOWODROL

Mamy Ambasadora

Firma EkoWodrol Sp.z 0.0. otrzymata tytut Am-
basador Polskiej Gospodarki 2019 w kategorii
Firma Globalna w konkursie organizowanym
przez Business Centre Club pod honorowym
patronatem Europejskiego Komitetu Ekono-

miczno-Spotecznego w Brukseli. Konkurs
,Ambasador Polskiej Gospodarki” jest ogol-
nopolskim niekomercyjnym przedsiewzieciem,
ktérego zadaniem jest: wyrdznianie oraz pro-
mocdja przedsiebiorcow osiggajacych sukcesy
na rynkach miedzynarodowych, promowanie
wysokich standardéw ekonomiczno-finanso-

wych i dobrych praktyk biznesowych w kon-
taktach zagranicznych, zacie$nianie wspdtpracy
przedsiebiorcow z przedstawicielami polskich
instytucji odpowiedzialnych za promowanie
Polski, polskiej gospodarki, kultury i inicjatyw
spotecznych, polegajacej m.in. na rozwoju
wzajemnych kontaktéw i wymianie informacji.

Zeskanuj kod,
zobacz film

Na targach w Chicago

W dniach 23-25 wrzesnia 2019 firma EkoWodrol,
producent kolanowych zawordw zwrotnych marki
SZUSTERsystem uczestniczyfa w corocznych
targach dla firm z branzy wodno-kanalizacyjnej
WEFTEC - w tym roku organizowanych w Chi-
cago, jednym z najwiekszych miast Stanéw
Zjednoczonych.

— Nasze uczestnictwo to czes¢ aktywnie pro-
wadzonych dziatart majqcych na celu ekspansje
przedsiebiorstwa na rynkach zagranicznych —
komentuje nasz Partner.

o
kg

Przez trzy dni trwania targéw prezentowane
produkty cieszyty sie niematym zainteresowaniem
uczestnikow. Odwiedzajacy nie tylko docenili
innowacyjnos¢ zaworu SZUSTERsystem, ale
takze pytali o jego dostepnos$¢ na tamtejszym
rynku, wyrazajac che¢ wspotpracy.

Chcac jak najbardziej wykorzystac ten czas,
nagralismy na targach krotki film, zadajac nie-
zwykle istotne pytanie: ,Jakie sg najwieksze
wyzwania w branzy kanalizacyjnej w dzisiejszych
czasach?”. Mozna go obejrze¢ pod adresem
www.youtube.com/watch?v=4ESmaFhCLNk.
(lub skanujac kod QR umieszczony na powyz-

Zabawa na koniec lata

31 sierpnia odbyta sie impreza szkoleniowo-
-integracyjna dla instalatoréw, pracownikéw
firmy ROMEX oraz ich rodzin. Pogoda dopisata,
wiec zabawa byfa wyjatkowo udana. Uczestnicy
mieli mozliwos¢ skorzystania z licznych atrakgji
oraz uczestnictwa w konkursach z upominkami.
Rozdano takze nagrody z programu lojalnoscio-
wego INTEGRIS+.

szym zdjeciu). Nasi Partnerzy wrocili z Chicago
z nowymi kontaktami biznesowymi i mitymi
wspomnieniami, zacheceni tym samym do pracy
nad dalszym rozwojem firmy.

Stupski sukces

Portal Koszaliiski Prestiz opisuje prace Firmy
EkoWodrol przy finalizacji budowy stupskiego
aquaparku.

— Weryfikowalismy wszystko po kolei — méwi
dyrektor Dziatu Instalacji Wewnetrznych Kamil
Dzikiewicz. — Tam cos trzeba byto zabrac, tam
dodac, w trakcie wychodzity jakies dodatko-
we pomieszczenia, ktdre trzeba byto przerobic.
Technologia basenowa byta przygotowana, ale
nalezato kazdy jej element doktadnie sprawdzic.
My dodalismy jacuzzi. Wszystko robilismy z naj-
wyZszq starannoscig, majqc swiadomosc, jak
wazna dla Stupska jest ta inwestycja. Kierownicy
prac, czyli Dawid Malinowski i Jerzy Bartniak,
wiozyli w aquapark mndstwo serca i nalezy im
sie za to wielkie uznanie. Pierwszy jako kierownik
branzowy w zakresie wentylagji i inzynierii sani-
tarnej a drugi elektrykiiinstalacji niskich prqddw.
Razem ze swoimi wspdtpracownikami pokazali
peten profesjonalizm — méwi Dzikiewicz.

9]



I MAGAZYN GRUPY SBS |

Podsumowujemy
9 wspolnych edycji!

2020 ROK PRZYNIESIE GRUPIE SBS JUBILEUSZOWA 10. EDYCJE PROGRAMU LOJALNOSCIOWEGO INTEGRIS+. ZANIM
JEDNAK ZDRADZIMY CO NOWEGO W PRZYSZEYM ROKU — PODSUMUJEMY DOTYCHCZASOWE DZIAEANIA.

W PROSTOCIE SILA

Program lojalnosciowy to absolutny must have kazdej preznie dzia-
fajacej firmy handlowej. Tak jest takze w Grupie SBS. Stworzylismy
przejrzyste zasady i przygotowalismy peten wachlarz nagréd, aby kazdy
z naszych klientdéw mogt wykorzystac jak najlepiej punkty, ktére zebrat.
W ofercie znalez¢ mozna narzedzia reczne, elektronarzedzia, stroje
robocze, samochody osobowe, bony na zakup sprzetu RTV i AGD,
minikoparke JCB, vouchery na przezycia z Katalogu Marzen czy bony
Sodexo. Warto tez dodac¢, ze kazda ze stron (zaréwno przedstawiciel
Hurtowni, jak i jej Klient) moga zgtosi¢ zapotrzebowanie na inny produkt,
ktérego dotychczas nie byto w katalogu nagréd!

NAJLEPSZE IMPREZY W BRANZY

INTEGRIS+ to jednak nie tylko nagrody za zakupy. Kazda z Hurtowni
Partnerskich uczestniczacych w Programie premiuje Klientdw, ale tez
organizuje spotkania integrisowe. Ide takiego wydarzenia jest stworzenie
szansy na spotkanie zarowno handlowcédw hurtowni, przedstawicieli
firm producenckich i instalatoréw. To bardzo wazny element Progra-
mu, dzieki ktéremu budujemy relacje, wymieniamy sie informacjami
branzowymi, podtrzymujemy kontakt i — co wzbudza najwiecej radosci

- przekazujemy nagrody. Lokalne dziatania w ramach INTEGRIS+ cieszg
sie w naszej Grupie wielkim zainteresowaniem i wzbudzajg sympatie
uczestnikdw. Warto tez podkresli¢, ze czes¢ imprez tworzonych w ramach
Programu przez naszych Partnerow wpisata sie na state w branzowy
kalendarz wydarzen.

9 LAT MINELO BARDZO AKTYWNIE!

Sita liczb i uémiechniete twarze zaprzyjaznionych z naszymi Partnera-
mi Instalatoréw wskazuja na to, ze budujac strategie naszego programu
lojalnosciowego trafilismy w dziesiatke! Jakie atrakcje dodatkowe mamy
dla naszych klientow z okazji jubileuszowej edycji? O tym przekonacie
sie juz za niecaty miesiac!

JAK DOLACZYC DO AKCJI?

Aby wzig¢ udziat w Programie, wystarczy kupowac produkty Part-
neréw Programu. W zamian za wykonany obrét otrzymuije sie punkty,
ktére mozna wymieni¢ na nagrody. Wiecej informacji oraz Regulamin
Programu znajda Panstwo na www.integrisplus.pl oraz w Hurtowniach
Grupy SBS bioracych udziat w Programie.

Podsumowanie dziatan w ramach
dotychczasowych 9-ciu edycji Integris+

zorganizowanych
spotkan

990

instalatorow tgcznie
wzieto udziat
w spotkaniach

25 000 (%

instalatorow skorzystato

ze zorganizowanych 1 700 %

wycieczek
(w latach 2017-2019)

hurtowych punktéw
sprzedazy stale
biorgcych udziat

W programie

140

> 450 000

artykutéw techniki grzewczej, sanitarnej i
instalacyjnej (w latach 2011-2015)

oraz narzedzi (w latach 2016-2019)
wydanych jako nagrody
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Zaprojektujmy sukces

HUCH ENTEC TO JEDEN Z TYCH PARTNEROW GRUPY SBS, KTORY OD RAZU ZYSKAt PRZYCHYLNOSC ORAZ UZNANIE
INSTALATOROW. O CORAZ BLIZSZEJ WSPOLPRACY Z NASZYM DOSTAWCA ORAZ ROZWOJU SAMEJ FIRMY ROZMAWIAMY
Z ASKANIUSZEM BAGROWSKIM, PREZESEM ZARZADU HUCH ENTEC.

Askaniusz Bagrowski, Prezes Zarzadu Huch EnTEC

0Od kilku lat obserwujemy konsekwentny
rozwdj firmy Huch EnTEC. Stajecie sie roz-
poznawalnym dostawca profesjonalnych
urzadzen do regulacji systemow grzew-
czych. Jak do tego doszliscie?

Askaniusz Bagrowski, Huch EnTEC:
Whptyneto na to kilka czynnikéw. Duzy wptyw
na wzrost zainteresowania naszymi produk-
tami ma przede wszystkim rosnaca swiado-
mos¢ instalatoréw. Wiedza oni, ze wybierajac
nasze produkty oszczedzaja czas. Kluczowa
jest tez praca naszego zespotu: spotkania
na targach, publikacje w prasie, szkolenia

W 2016 roku wprowadziliSmy do marki
domowej KELLER sitownik oraz podstawo-
wy typoszereg grup pompowych Waszej
produkgji. Co ciekawe jestescie jednym
z niewielu producentow, ktérzy najpierw
zaczeli wspoétpracowaé z nami pod marka
domowa. Dopiero od niedawna dystrybu-
ujecie do nas produkty pod marka Huch
EnTEC. Dlaczego wtasnie taka kolejnosc?

Na site marki trzeba zapracowac. Nawet
bardzo wysokie nakfady na marketing nie wy-
starcza. Sukces produktu na rynku to rozpo-
znawalny brand, dlatego musielismy oprzec
nasza sprzedaz w pierwszej kolejnosci o sta-
bilng marke na rynku jaka jest KELLER dystry-
buowany w Grupie SBS. Z racji na to, iz bardzo
duzo naszych produktéw sie uzupetnia i co-
raz wiecej pytan otrzymywalismy od czton-
kow Grupy SBS o takie wiasnie rozwigzania,
to naturalng decyzja byto podpisanie umowy
na sprzedaz pozostatych produktow z oferty
Huch EnTEC.

Podpisanie jej z Grupa SBS byto dla nas jak
wigczenie trybu S w samochodzie lub wejécie
F16 w predkos¢ ponaddzwiekowa [usmiech].
Musze powiedziec ze z perspektywy czasu byt
to bardzo dobry krok. W tym momencie mu-
sze podziekowad catemu managementowi
Grupy SBS za zaufanie jakim nas obdarzyli.

To prawda, wspoétpracujemy dos¢ preznie.
Jak duze byto to wyzwanie dla Waszej
spotki aby rozpedzic ten wspolny biznes?

Obstuga Grupy to nie tylko wyzwania czy-
sto biznesowe. To zadanie rynkowe, do kto-
rego realizacji potrzebne jest odpowiednie

ZAWSZE STARAM SIE GODNIE REPREZENTOWAC POLSKE

| POLSKICH PRODUCENTOW.

w terenie to dla nas bardzo wazne dziatania,
dzieki ktérym mamy szanse przedstawic pro-
dukty fachowcom izachecic¢ do ich stosowa-
nia podczas realizacji u klienta korcowego.

(12]

zaplecze finansowe, produkcyjne, czy logi-
styczne. W $lad za tym nalezato zwiekszyc¢
zatrudnienie zeby moc sprawnie operowac
na rynku.

Jak bardzo rozrosta si¢ Wasza grupa od tam-
tego momentu? lle os6b zatrudniacie?

Zatrudniamy w tej chwili 7 0séb, z czego
w terenie pracuja 4 osoby. Sg to szefowie re-
giondéw z duzym doswiadczeniem zawo-
dowym, maja za zadanie wspiera¢ zarébwno
marke domowa KELLER jak réwniez dbac
o sprzedaz produktéw oferowanych przez
nasza spotke. Nad wszystkim czuwa Dyrek-
tor Handlowy Roman Kapalczyk odpowie-
dzialny za strategie sprzedazowa naszej firmy.

Biura i magazyn przejsciowy znajduja sie
w Lesznie w Wielkopolsce, natomiast pro-
dukcja i magazyny zlokalizowane s3 w miej-
scowosci Grimma — 20 km od Lipska. Zatrud-
niamy tam w tej chwili 17 osdb. Korzystamy
z firmy logistycznej, dzieki czemu mozemy
odbierac towary dwa razy w tygodniu.

Nazwa Waszej spotki to skrét, ale bardzo
tajemniczy. Czy moze Pan naszym Czytel-
nikom go rozszyfrowac?

Pierwszy czton wziat sie od nazwiska po-
mystodawcy catego projektu Huch EnTEC —
mianowicie pana Thomasa Hucha, wiasciciela
fabryki HUCH koto Berlina w ktérej produku-
jemy bardzo duzy typoszereg zasobnikéw
od przemystowych po mate zasobniki dom-
kowe. Drugi czton ma wskazywac na tech-
niczny charakter spotki.

Spoétka Huch EnTEC to nie tylko produkcja
ale tez dostawcy na terenie Polski, spéotka
jest generalnym przedstawicielem kilku
producentéw. Prosze powiedzie¢ nieco
wiecej na temat Waszego portfela marek,
ktore skupiacie.

Zacznijmy od tego iz oferowane przez nas
produkty to najwyzsza, europejska jakos¢. Firma
Huch EnTEC zrzesza mniejszych producentéw,
ktorzy nie posiadaja w Polsce swoich oficjalnych
przedstawicielstw. Reprezentujemy na Polske
marki Elodrive z Niemiec (producenta auto-
matyki regulacyjnej, stownikdw regulatoréw),
Pentec (producenta armatury zabezpieczajacej
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Huch EnTEC na Targach Grupy SBS 2019 w Strykowie

DUCO z Holandlii) oraz Armstrong Fluid Techno-
logy (producenta pomp obiegowych).

Czy w tej idei jest miejsce dla producen-
tow z Polski?

Zawsze staram sie godnie reprezento-
wac Polske i polskich producentow. Osobi-
$cie udato mi sie otworzy¢ bramy do grupy
Huch EnTEC dla dwdch polskich producen-
tow. Sg oni bardzo chwaleni za wspotprace
i jako$¢ produktow.

Skoro dziatacie w Grupie, majac tak bogata
oferte produktow, to zapewne dziatacie
takze poza Polska?

Grupa dziata w kilku krajach europejskich
pod brandem Huch EnTEC, ale naszymi to-
warami zainteresowani sg rowniez klienci
ze Standw Zjednoczonych czy z Dalekiego

WYWIADY

Wschodu. Moim zadaniem jako Prezesa Huch
ENnTEC jest dziatanie na terenie Polski i daze-
nie do najwyzszej efektywnosci naszej spotki.
Oczywiscie jest kilka rzeczy, ktdre musimy ro-
bi¢ w zespole miedzynarodowym — miedzy
innymi planowanie produkcji czy tematy
zwigzane z obstuga logistyczna.

Co wyrdznia firme Huch EnTEC na rynku?

Sadze, Ze elastycznos¢ w podejsciu do biz-
nesu jest naszym gtownym wyréznikiem.
Wazne jest takze to, Zze jestesmy stabilng
spotka, z ktdrg mozna zaprojektowad wiasny
biznes i produkt bazujac na doswiadczeniu na-
szym i producentow, ktérych reprezentujemy.
Jestesmy otwarci na nowe produkty, pomy-
sty i rozwigzania. Produkujemy dla wielu firm
w Europie i w Polsce pod réznymi markami.
Klienci nas cenig za indywidualne podejscie
do tematu, z ktérym sie do nas zgtosza.

Jak podsumowujecie mijajacy rok i jakie
plany macie na rok 2020?

Mijajacy rok jest bardzo rozwojowy. Osia-
gniemy zakfadany wzrost sprzedazy, zwiek-
szylismy réwniez zatrudnienie, zeby spro-
sta¢ wymogom rynkowym. Plany na 2020
rok to przede wszystkim ciggty rozwoj, ale
tez praca nad nowymi produktami i rozwia-
zaniami dla instalatoréw. Jestesmy spotka
ktéra stucha klientow i stara sie wyjs¢ naprze-
ciw oczekiwaniom. Licze zatem na to, ze ko-
lejne miesigce przyniosg nam duzo nowosci,
dynamiczny rozwoj i jeszcze wieksze zaufa-
nie oraz zainteresowanie naszych odbiorcow.

Dziekuje za rozmowe.

Rozmawiata Dominika Ciurzynska.

| MAGAZYN GRUPY SBS
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OZE to nie przysztosc,
ale terazniejszosc

O RYNKU POMP CIEPEA | ODNAWIALNYCH ZRODEL ENERGII ORAZ WYZWANIACH WSPOEPRACY Z NOWOCZESNYMI
INSTALATORAMI, ROZMAWIAMY Z JACKIEM PLUCINSKIM, DYREKTOREM SPRZEDAZY ARISTON THERMO POLSKA SP.Z O.0.

Jacek Plucinski, Dyrektor Sprzedazy Ariston Thermo Polska

Pojawia sie wiele informacji i raportéw, ktére pokazuja iz naj-
wiekszy wzrost sprzedazy odnotowuje sie w segmencie pomp
ciepta. Jak Pan sadzi, skad tak duze zainteresowanie tym pro-
duktem? Czy bardziej wynika ono z doradztwa instalatorow
czy jest to trend bioracy sie z innych zrédet?

Jacek Plucinski, Ariston Thermo Polska: W biezacym roku
zainteresowanie inwestoréw pompami ciepta jest ogromne. Z da-
nych rynkowych wynika, ze sprzedaz w biezacym roku jest ponad
dwukrotnie wieksza w stosunku do roku ubiegtego. | jest to grupa
produktowa, ktéra rozwija sie najszybciej. Jezeli chodzi o Zrodta tego
sukcesu, to jest ich bez watpienia kilka. Jedno zwigzane z szeroko ro-
zumianym otoczeniem rynkowym, drugie zwigzane z rozwojem pro-
duktéw. W ramach uwarunkowan rynkowych z jednej strony mamy
ograniczenia w zakupie kottéw statopalnych oraz rosnace ceny takich
urzadzen i paliw do nich, a takze planowany wzrost kosztéw energii
elektrycznej. Z drugiej strony mamy coraz wiekszg swiadomos¢ ne-
gatywnego wptywu emisji spalin na zdrowie ludzii co za ta tym idzie

(14]

— koniecznosci stosowania rozwigzan proekologicznych. Dodatkowo
rozwigzania te sg wspierane finansowo poprzez gminne i rzagdowe
programy, czego przyktadem jest ,Program Czyste Powietrze”. W ra-
mach czynnikéw zwigzanych z rozwojem produktu istotne znaczenie
ma z jednej strony zwiekszanie efektywnosci dziatania pomp ciepta
(wzrost COP), a z drugiej obnizanie kosztow inwestycyjnych gtow-
nie poprzez stosowanie powietrznych pomp ciepta. Méwiac o po-
wodach sukcesu pomp ciepta nie sposdb pomingc rowniez sprzyja-
jacego klimatu, coraz wiekszej swiadomosci instalatoréw i klientow
oraz tzw. ,marketingu szeptanego’, ktéry w spotecznosci lokalnej
jest najbardziej skuteczny.

Spoéjrzmy dekade lub dwie do przodu. Czym cechowac sie bedzie
Swiezo oddany dom jednorodzinny w przysztosci? Czy budow-
nictwo wielorodzinne takze zainwestuje wiecej w nowoczesne
rozwigzania? | co to moze by¢ oprdcz paneli fotowoltaicznych?

Obserwujac jak dynamicznie zmienia sie rzeczywisto$¢ w ciggu
ostatnich kilku lat niezmiernie trudno jest méwic¢ o zmianach siega-
jacych tak dtugiej perspektywy czasowej. Wnikliwy obserwator do-
strzeze jednak dwa gtéwne trendy, jeden zwiagzany z teleinformatyka
a drugi z wykorzystaniem energii elektrycznej. W przysztosci (i ta-
kie s juz dzisiaj podejmowane dziatania) bedziemy dazy¢ do auto-
nomicznosci, czy precyzyjnie mowiac: niezaleznosci energetyczne;j.
Przyktadem tego jest rozwdj instalacji PV. Dopiero jednak rozwigza-
nia w zakresie magazynowania energii elektrycznej beda prowadzity
do petnego uniezaleznienie od zewnetrznych dostawcow energii. Al-
ternatywnie moze sie rozwing¢ technologia zarzadzania energia elek-
tryczng w ramach zamknietej spotecznosci uzytkownikdw, mozna

PRODUKTAMI NA WY£ACZNOSC
CHCEMY ZACIESNIAC WSPOLPRACE
Z NAJLEPSZYMI KLIENTAMI.

to nazwac spotdzielnia energetycznga. Sa juz pierwsze realizacje tej
koncepdji na swiecie oraz w Polsce. Drugim zjawiskiem bedzie sze-
rokie zastosowanie |OT (Internetu rzeczy) w potaczeniu z techno-
logig 5G, ktéra powinna zacza¢ efektywnie dziata¢ na Swiecie juz
w przysztym roku. Jest ona postrzegana jako kolejny etap rewolucji
informatycznej, ktéra spowoduje wykorzystanie masowej komunika-
cji zwykorzystaniem sieci oraz rozwdj Al (sztucznej inteligencji). Jaki



to bedzie miato skutek dla budownictwa mieszkaniowego? W mojej
ocenie dzisiejsze hasta Smart Home czy Smart City nie bedga juz tylko
koncepcjami ale bede stanowity nasza rzeczywistosc.

Jak ksztattuje sie obecnie ogélna sprzedaz Panstwa produktéow?
Czy mozna méwi¢ o pewnej regionalizacji w tym zakresie?

Oferta produktéow z logo Ariston jest wyjatkowo szeroka. Uczest-
niczymy w kreowaniu rozwoju rynku systemow grzewczych i juz
od ponad 20 lat w Polsce skutecznie zaspakajamy zapotrzebowania
naszych klientéw. Obecnie w ofercie posiadamy 3 grupy produktowe.
Pierwsza to pompy ciepfa do ogrzewania oraz kotty gazowe konden-
sacyjnie o mocy do 150 kW wraz z kompletnym osprzetem. Druga
to pompy ciepta do wody uzytkowej oraz kolektory stoneczne wraz
z kompletnym osprzetem. Catos¢ uzupetniaja podgrzewacze wody
gazowe pojemnosciowe i przeptywowe, oraz elektryczne pojemno-
sciowe, a takze od niedawna nowos¢ w ofercie — elektryczne prze-
ptywowe podgrzewacze wody AURES.

Kreujac trend rynkowy w wiekszosci naszych urzadzen zapew-
niamy dostep do modutéw zdalnego sterowania poprzez Internet
tzw. ,Connectivity”. Sercem funkcjonalnosci tego systemu jest apli-
kacja Ariston NET. Za jej posrednictwem mozemy zarzadzac i kontro-
lowac prace urzadzenia grzewczego z dowolnego miejsca na Ziemi.
Ponadto mozemy znacznie ograniczy¢ zuzycie energii, uzywajac jej
tyle, ile naprawde potrzebujemy, a poprzez programowanie i moni-
toring parametréw systemu zapewniamy optymalng prace instala-
cji grzewczej. Dodatkowo mamy zawsze dostepne wsparcie tech-
niczne. Dzieki innowacyjnemu systemowi monitorowania aplikacja
ARISTON NET poinformuje nas o ewentualnych problemach pracy
urzadzenia. Aktywujac ustuge zdalnej diagnostyki serwisant bedzie
w stanie rozwigza¢ ewentualne problemy na odlegtos¢. Warto nad-
mienic, iz wiele z naszych produktéw posiada juz tego typu rozwia-
zania w standardowym wyposazeniu.

Jezeli chodzi o rejonizacje, w niektérych grupach produktowych
jest ona zauwazalna. Wynika gtéwnie z historycznych upodoban in-
stalatorow do niektorych rozwigzan w wybranych regionach kraju
lub np. z poziomu intensywnosci gazyfikacji wybranych czesci na-
szego kraju. W tym miejscu warto dodac¢ iz firmy wspdtpracujace
z Grupa SBS, maja dostep do wszystkich grup produktowych beda-
cych w ofercie Ariston.

Waznym tematem o ktérym duzo i czesto piszemy jest problem
zrynkiem pracownikéw. Wida¢ to takze w firmach instalatorskich.
Instalatorzy maja petne rece roboty i zapetnione kalendarze.
Firm producenckich na rynku jest catkiem duzo... Jak trafi¢
do potencjalnego klienta w tak trudnej i nowej sytuac;ji?

Jako producent, ktéry $cisle wspdtpracuje z instalatorami i fir-
mami wykonawczymi, mozemy $miato stwierdzi¢, iz zrédtem sukcesu
jest petne wsparcie, zardwno techniczne jak i handlowe. Nasz kon-
takt z instalatorem nie ogranicza sie tylko do przedstawienia oferty
oraz pozyskania zamdéwienia. Obstugujemy firmy wykonawcze kom-
pleksowo, gwarantujac im wsparcie techniczne, pomoc w doborze
urzadzen, reprezentacje naszych handlowcéw na spotkaniach wy-
konawcy z inwestorem. Organizujemy szkolenia, kursy, pomagamy
w uzyskaniu certyfikatdow np. FGas. Oferujemy dla naszych klientow
rowniez pomoc w dziataniach marketingowych np. reklamy mo-
bilne czy w lokalnych mediach, przekazywanie leadéw sprzedazo-
wych czy wirtualne wizytowki. Poprzez komplementarnos¢ dziatan
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wspierajgcych uczestniczymy w budowaniu i rozwoju biznesu na-
szych klientow. Dziatania te w duzym stopniu odciazaja naszych klien-
téw dzieki czemu moga oni poswieci¢ wiecej czasu na kluczowe ak-
tywnosci, ktére sg podstawa ich sukcesu.

W Grupie SBS posiadamy na wytacznos¢ kociot kondensacyjny
Ariston CLAS ONE SYSTEM 18 jednofunkcyjny. Jakie znaczenie
dla marki Ariston ma segment produktéw na wytacznosc¢?

Takimi produktami chcemy zaciesnia¢ wspotprace z najlepszymi
klientami. Produkt na wyfgcznos¢ zawsze wyrdznia wybranego
klienta i daje mu dodatkowe mozliwosci. Niewatpliwie poszerzajac
oferte SBS o kociot Clas One System 18 obdarzylismy Paristwa zaufa-
niem i jestesmy przekonani, ze ten produkt bedzie wiodgcym kottem
w Panstwa ofercie.

Wedtug najnowszego raportu SPIUG konwencjonalne urzadzenia
grzewcze takie jak m.in. gazowe kotty wiszace ciesza sie coraz
mniejszym zainteresowaniem. Odnotowano w tym segmencie
az 60% spadek sprzedazy. Jak Pan sadzi kiedy ekologia stanie
sie w Polskich realiach standardem?

W przypadku kottéw gazowych z otwarta komora spalania trend
spadkowy bedzie sie pogtebiat ze wzgledu na formalne ogranicze-
nie ich stosowania jedynie do wymian oraz popularyzacje techno-
logii proekologicznych, a takze staty trend obnizajacy koszt takich
rozwiagzan. Mysle, ze rozwigzania proekologicznie jak np. pompy cie-
pfa, rekuperacja czy ogniwa PV juz maja sie naprawde bardzo dobrze.
Prognozuje, ze jezeli tylko wsparcie w postaci programéw dotacji
zaréwno tych ogdélnopolskich jak i tych lokalnych stanie sie bardziej
powszechne i fatwiej dostepne, to w przeciggu kliku najblizszych lat
wiasnie takie rozwigzania bedg tymi wiodacymi na rynku.

O swiadomos¢ uzytkownikdéw mozemy by¢ spokojni bo tu sytu-
acja wyglada coraz lepiej, czego potwierdzeniem jest ponad 1GW
mocy z zainstalowanych instalacji PV w biezacym roku w czesci tylko
wspartym zewnetrznych finansowaniem. Generalnie systemy grzew-
cze oparte na OZE to nie przysztod¢, ale terazniejszosc.

Jakie plany i dzialania przewiduje i planuje na najblizszy czas
marka Ariston?

W dalszym ciggu poszerzamy oferte. W najblizszym czasie roz-
budujemy game przeptywowych elektrycznych ogrzewaczy wody
AURES. Od niedawna mamy w swojej ofercie podgrzewacz Lydos
Hybrid, ktory optymalnie taczy uzycie energii elektrycznej i odna-
wialnej energii z pompy ciepta, dzieki czemu mozemy oszczedzic¢ az
do 50% kosztéw energii, w poréwnaniu do najbardziej wydajnego
standardowego elektrycznego podgrzewacza wody w klasie B. Stale
rozszerzamy nasza game urzadzen wyposazonych w systemy inteli-
gentnego sterowania, ostatnio kotty serii Genus. Na przyszty rok pla-
nujemy szereg nowosci zwiekszajacych efektywnos¢ ekonomiczna
powigzang z rozwigzaniami proekologicznymi.

Dziekuje za rozmowe.

Rozmawiata Dominika Ciurzynska.



Instal Partner to program lojalnoéciowy
przynoszacy korzysci najlepszym instalatorom
nagrzewnic VOLCANO i kurtyn powietrznych
WING. Teraz, polecajac program znajomym

z branzy, TY i polecony przez Ciebie instalator
otrzymacie dodatkowe srodki na konto.

Wciagnij kumpli do gry
na instalpartner.vtsgroup.com

WCIAGNIJ KUMPLI DO GRY!
POLECAJ PROGRAM

INSTAL PARTNER (3

Must have Instalatora
Co kazdy instalator miec powinien

4 N\ 4 N\
Beretta PRANDELLI jo=
Ztaczki skrecane typ CM -
Ztaczki CM zalecane sq przy potaczeniach roztagcznych, ,
w miejscach tatwo dostepnych. Duzy przekrdj przepty-
wu, ksztatt, wysokiej klasy nikiel oraz estetyka wy-
konania powodujg, ze uwazane s3 za najbardziej
p———— profesjonalne ztaczki skrecane na polskim rynku.
Produkt wyréznia korpus i adapter uszczelniany
na eurostozku z zabezpieczajacym o-ringiem, 2
o-ringi zabezpieczajgce uszczelnienie pofaczenia, tulej-
ka oddzielajaca rure od ztaczki dodatkowo zabezpieczajaca )
e przed korozja, szeroka powierzchnia do chwycenia kluczem.
Wiecej na www.prandelli.pl
J
Nowosé: kotly Exclusive ~ =)
Nowa seria kottéw wiszacych marki Beretta - Exclusive to m.in. innowa- bq’
cyjny system aktywnej kontroli spalania (ACC) oraz nowoczesny i przy- Nowv anemostat wywiewn zeh“
jazny dla uzytkownika panel sterowania, ostoniety elegancka klapka, Zeh yd foV. |y L ¥
pod ktéra widac pasek LED wskazujacy aktualny stan pracy. Interfejs ehnder ComfoValve Luna
posiada 3,5-calowy podswietlany wyswietlacz LCD, ktory komunikuje Maksymalny komfort dzieki najlepszej wy-
sie z uzytkownikiem za pomoca tekstu i ikon. Te cechy sprawiaja, ze dajnosci i bardzo cichej pracy. Dyskretny
kociot Exclusive jest nowoczesnym i odpowiednim wyborem dla osob, wyglad (wysokoé¢ montazowa wynosi
ktére nie chcg is¢ na kompromis w zakresie wzornictwa i efektywno- tylko 30 mm) zapewnia harmonijng in-
$ci energetycznej. Podtaczajac programator Wi-Fi BeSMART do kotta tegracje z kazdym wnetrzem. Wyjatkowo
w trybie komunikacji cyfrowej, mozliwe jest zdalne sterowanie kottem, precyzyjne dostosowanie iloéci powietrza
a takze catym systemem, za pomoca aplikacji mobilnej na smgrtfonie umozliwia az 75 rastrowanych pozycji nastawczych. Walory technicz-
lub tableog Ta kombmaqukoHa z programatorem gwarantuje klase ne facza sie z wyjatkowym wygladem oraz najwyzsza jakoscig starannie
efektywnosci energetycznej na poziomie A +. dobranych materiatow.
Wiecej na www.beretta.pl Wiecej na www.zehnder.pl
- J . J

(16]
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PAKES WATER WORK
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MAMES WATER WORK

Fernox Antifreeze Protector Alphi-11

Potaczenie srodka antymrozowego i inhibitora zapewniajace dtugotrwatg
ochrone domowych instalacji centralnego ogrzewania przed wewnetrz-
na korozja i osadzaniem sie kamienia. Zapobiega korozji wszystkich wy-
stepujgcych w takich instalacjach elementéw wykonanych z réznych
metali, tzn. metali zelaznych, miedzi i stopédw miedzi oraz aluminium.
Preparat ten nadaje sie do wszystkich rodzajéw metali i materiatow
powszechnie stosowanych w instalacjach centralnego ogrzewania.

Wiecej informacji na www.fernox.com.pl

\

N
KELLER

Ni¢ do gwintow KELLER Locker

LOCKER to ni¢ do uszczelniania potaczen gwintowych w instalacjach
gazowych, wodnych, C.O. i sprezonego powietrza. Wytrzymuje tem-
perature do 130°C, cisnienie do 15 baréw. Innowacja tego produktu
jest hamulec, ktéry pozwala na precyzyjna kontrole naprezenia nici
podczas nawijania na gwint. Specjalna receptura produktu zapewnia
natychmiastowa szczelnos¢ potaczenia oraz co wazne — umozliwia ko-
rekte ztacza bez ryzyka rozszczelnienia. Zastosowanie dwoch nozy od-
cinajacych pozwala na uzywanie produktu przez osoby prawo i lewo
reczne. Ergonomiczny ksztatt opakowania umozliwia czysta i wygod-
na aplikacje nici.

Wiecej informacji na stronie www.grupa-sbs.pl
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oventrop

mote 200

Najnowszy termostat Oventrop to nowoczesny, zaawansowanym
technicznie elektroniczny regulator temperatury, obstugiwany ma-
nualnie badz z uzyciem smartfona lub tabletu. Dedykowana apli-
kacja (Android, i0S) pozwala na wysterowanie kilku termostatow w
zdefiniowanych pomieszczeniach, umozliwiajac przy tym ustawienie
indywidualnych harmonogramoéw czasowych czy funkgji,wakacje”.
Komunikacja termostatu z aplikacjg odbywa sie przy uzyciu Blueto-
oth, mozna go jednak obstugiwac réwniez wykorzystujac dotykowe
sensory umieszczone na obudowie.

Indeks producenta: 1150961

Frzeslij czasy ogrzewania | zakoricz

Najwazniejsze cechy i funkcje termostatu mote 200
i obstugujacej go aplikacji:

e self-learning

* program wakacje

» ochrona przed ingerencja dzieci

e harmonogramy czasowe i definio-
wanie pomieszczen

® rozpoznanie otwarcia okna (z nasta-
wialng czutoscig) ochrona przed
zamrozeniem

e programowanie przez Bluetooth
przy uzyciu smartfonu lub tabletu
lub manualne

* diodowa skala temperatury ze
wskaznikiem funkgji

e 7zlgcze M 30 x 1.5 + adaptery do
ztacz zaciskowych (w komplecie)

e zasilanie — 2 baterie AA




/ ELTERM

Grzejemy jak Kawaleria

ELEKTRYCZNE KOTLY C.O. DEDYKOWANE DO WSPO{PRACY
Z INSTALACJAMI FOTOWOLTAICZNYMI

OEM MEMBER OF & @
ENERGY | CEZGROUP @

DYSTRYBUTOR ENERGII ODNAWIALNEJ DLA DOMU | BIZNESU FOTOWOLTAIKA K POMPYCIEPLA  ZBIORNIKI EKUPERACJA




KELLER

Nowa o(d)stona
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sprzegiet hydraulicznych

2020 ROK BEDZIE OBFITOWAE W NOWOSCI W GRUPIE SBS. JEDNA Z NICH
BEDZIE NOWA OStONA SPRZEGIEL HYDRAULICZNYCH. OFERTA MARKI KELLER
W SEGMENCIE PRODUKTOW WYPOSAZENIA KOTEtOWNI W NADCHODZACYM
ROKU POSZERZY SIE O KOLEJNE TRZY SPRZEGLA. CECHUJA SIE ONE NOWYM
OCIEPLENIEM TYPU PUR.

Patent: P421808

Nowe wersje: 55, 90,135 kW.

Whbudowane dwie kierownice przeptywu, zastoso-
wanie ktorych znacznie ogranicza podmieszanie
wody.

Konstrukcja obnizajaca temperature powrotu
o kilka stopni w poréwnaniu ze standardowym
sprzegtem hydraulicznym, podnoszaca efek-
tywnos¢ niskotemperaturowego zrodfa ciepta.

® Kompatybilne z kolektorami rozdzielajacymi

Elterm, dajace mozliwos¢ stworzenia bardziej
rozbudowanych instalacji.

Whbudowany neodymowy separator magne-
tyczny SMART oraz rurka pomiarowa na czujnik
temperatury.

W komplecie: zawor spustowy, odpowietrz-
nik automatyczny, grzebiert odmulajacy oraz
ocieplenie.

Separator SMART sktada sie z magnesu neodymowego oraz metalowego koszyczka utrzymujacego
ten magnes. Zanieczyszczenia ferromagnetyczne stanowia wedtug badarn od 50% do 80% wszystkich
zanieczyszczen groznych dla instalacji wodnych c.o.,, szczegdlnie uktadéw wyposazonych w pompy
elektroniczne oraz zawory w uktadach pompowych, kottach c.o. itp. Smart umieszczony moze byc
w dowolnym elemencie instalacji grzewczej zamiast istniejacego juz zaworu spustowego. Stan zabru-
dzenia tatwo sprawdzi¢ otwierajac zawdr — w przypadku braku lub matego przeptywu wymagane jest
czyszczenie. Separator jest integralng czescig nowych sprzegiet.

[ WAZNE: nowe sprzegta KELLER dedykowane sa do niskotemperaturowych zrédet ciepta! }

Ocieplenie EPP

KELLER do 55 kW KELLER do 90 kW KELLER do 135 kW
Przytacze (DN) 25-1"Gw 32 - 1%4"Gw 40 - 1%"Gz
Maks. przeptyw 23m*h 40m3/h 5,7 m*h
Maks. temperatura 110°C 110°C 110°C
Cisnienie nominalne 6 bar 6 bar 6 bar
Pojemnos¢V 141 241 3,71
PxV (barxl) 84 144 22,2
Hi (rozstaw strona kottowa) 290 mm 340 mm 340 mm
Hz (rozstaw strona instalacyjna) 250 mm 300 mm 300 mm
Hc (wysokos¢ catkowita produktu) ~600 mm ~670mm ~670 mm
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Gwarancja
niezawodnosci

GRUPA POMPOWA KELLER DN 25 Z SEPARATOREM JEST GWARANTEM NIEZAWODNOSCIW TWOJEJ KOTEOWNI. TO
KOMPLEKSOWE ROZWIAZANIA, KTORE ODPOWIEDNIO DOBRANE ZAPEWNIA INSTALATOROWI KOMFORT PRACY
A ODBIORCY KONCOWEMU KOMFORT BEZAWARYJNEGO UZYTKOWANIA PRZEZ LATA.

do c.o. ze zintegrowang funkcjg czyszczenia przy pomocy sepa-

Jednym z takich rozwiazan jest grupa pompowa KELLER
ratora zanieczyszczert z magnesem, w wersji z pompa lub bez.

Odpowiednia jakos¢ czynnika grzewczego jest kluczowym
elementem sprawnego dziafania instalacji dlatego tez dobrze
jest wybrac grupe pompowa z separatorem zanieczyszczen
Caleffi Hydronic Solutions wraz z wbudowanym magnesem.
Dzieki specjalnej budowie urzadzenie DIRTMAG® moze byc
instalowane na rurociggach poziomych lub pionowych. Za-
stosowanie pierscienia magnetycznego w urzadzeniu spra-
wia, ze zanieczyszczenia ferromagnetyczne sa na biezaco usu-
wane z instalacji grzewczej. Usuniecie zanieczyszczeth moze
by¢ przeprowadzone podczas normalnej pracy instalacji. Se-
parator posiada opatentowany system separacji zanieczysz-
czen przy niskich stratach cisnienia. Zapewnia maksymalng
wydajnos¢ ich usuwania. Za pomoca urzadzenia mozna dozo-

wac dodatki do wody instalacyjnej.

INSTALACJA

Separator nalezy instalowa¢ zgodnie z kie-
runkiem przeptywu oznaczonym strzatka,
na rurociggu powrotnym przed zrodtem
ciepfa, najlepiej po stronie ssacej pompy.
Korpus musi znajdowac sie w pozycji pio-
nowej, skierowany zaworem odpowietrza-
jacym ku gorze.

ODPOWIETRZENIE

W celu odpowietrzenia separatora nale-
7y odkrecic¢ srube znajdujaca sie w gornej
czesci urzadzenia za pomoca srubokretu
lub klucza motylkowego.

DANE TECHNICZNE

PRODUKTU:

materiat: stal, mosiadz,

izolacja: EPP,

rodzaj uszczelnienia: EPDM,

temp. pracy: 0+90°C,

maksymalne ci$nienie: PN 3,

przyfacze: 1"R/1!'G,

dtugos¢ (przytacze pom-

py): 180 mm/GZ 1!

® indukcja magnetyczna
2x03T.

USUNIECIE ZANIECZYSZCZEN
Zdjac izolacje separatora, a nastepnie
zdjac piersciert magnetyczny (1)

i oprézni¢ komore zanieczyszczen
otwierajac zawdr spustowy za pomoca
dotaczonego klucza (2). Czynno$¢ moze
by¢ wykonana w trakcie normalnej
pracy instalacji.

KONSERWACJA

W przypadku koniecznosci konserwacji
separatora nalezy odkreci¢ gorng pokrywe
za pomocg odpowiedniego klucza i wy-
ja¢ wewnetrzny element.
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REGULUS®-system
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— niskotemperaturowe grzejniki na czasie

ILE GODZIN W CIAGU DOBY | O JAKIEJ PORZE PRZEBYWAMY W POSZCZEGOLNYCH POMIESZCZENIACH? TO TYLKO
JEDNO Z WAZNYCH PYTAN, KTORE POWINIEN SOBIE ZADAC KAZDY UZYTKOWNIK. PRZEDSTAWIAMY GRZEJNIKI
DO POMP CIEPLA | KOTEOW KONDENSACYJNYCH, KTORE SA ODPOWIEDZIA NATE PYTANIA.

apewnienie optymalnego poziomu tem-
Z peratury komfortu cieplnego wymaga

elastycznej reakgji instalacji grzewczej
jako catosci - poczynajac od procesu produkgji
ciepfa, poprzez jego ewentualne magazyno-
wanie, a na emisji koriczac. Mozna optymalnie
produkowac ciepto, lecz nieoptymalnie je dys-
trybuowad. W bilansie cieplnym domow coraz
wiekszy udziat maja dodatkowe zyski ciepfa.
Szybka odpowied? na ich pojawienie sie oraz
niskie straty ciepfa instalacji s gtéwnymi ele-
mentami efektywnych energetycznie instalagji
grzewczych. Przy zastosowaniu grzejnikow
efektywnosc ta, jak pokazuja badania skandy-
nawskich instytutéw, rosnie o co najmniej 15%
w poréwnaniu do ogrzewania podtogowego.

SZANUJ ENERGIE

Systemy grzejnikowe REGULUS®-system
optymalnie wpisujg sie w idee poszanowania
energii, znakomicie wspotpracujac z nisko-
temperaturowymi zrodtami ciepta, jak kotty
kondensacyjne i pompy ciepta. Dla ocieplo-
nego domu s3 najlepsza alternatywa, gdyz
daja uzytkownikowi wybor réznych sposobdw
ogrzewania.

Zysk z ich zastosowania wynika z ich ma-
tej pojemnosci wodnej i matej masy wiasnej,
a co za tym idzie minimalnej bezwtadnosci
cieplnej. Mata masa grzejnika oznacza niski
koszt doprowadzenia instalacji do temperatury
efektywnego grzania, a takze daje mozliwosc
szybkiego przerwania grzania w razie poja-
wienia sie zyskow ciepta lub np. opuszczenia
domu na dtuzej (brak grzania oznacza brak
kosztu grzania).

Regulusy umozliwiajg wysoce efektywna
regulacje indywidualng i strefowa — szybkie
podwyzszenie (lub obnizenie) temperatury
powietrza w catym domu lub w wybranych
pomieszczeniach. Szczegdlnie ta ostatnia cecha
w naszej strefie klimatycznej — o przewadze
okresdw przejsciowych — jest wazng zaleta.
Mozna wszak, nawet w $rodku chtodniejszego,
wilgotnego lata, na chwile wiaczy¢ ogrzewanie,
by ,przetamac” chtdd, podnies¢ temperature.
Komfort cieplny matym kosztem.

HYBRYDOWA DYSTRYBUCJA CIEPLA
- nowatorska koncepcja konfiguracji

instalacji dystrybucji ciepta

® Mocno,odchudzone’, a zatem duzo tan-
sze inwestycyjnie ogrzewanie podtogowe,
dysponujace okoto 30% potrzebnej mocy
grzewczej, instaluje sie jedynie w strefach
komunikacji, zabezpieczajac efekt cieptej
czy tez neutralnej podtogi dla cieptolub-
nych domownikdw i zastepujac koniecznos¢
przewymiarowania grzejnikdw. tgczymy
je zdynamicznie pracujagcym uktadem grzej-
nikowym, dysponujgcym 70% potrzebnej
mocy grzewczej. Oba ukfady pracuja w tej
samej niskiej temperaturze zasilania.

® Wodne ogrzewanie podtogowe w strefach
komunikacji mozna zastapi¢ matami elek-
trycznymi. Gtéwnga funkcje grzania zawsze
petnig grzejniki.

® |nstalujac pompy ciepta w modernizo-
wanych obiektach, przerdbke instalacji
mozna ograniczy¢ do wymiany grzejni-
kéw na grzejniki REGULUS®-system serii
E-Vent. Z uwagi na obecng polityke parstwa
w zakresie ograniczenia szkodliwych emisji,
bedzie to najczestszy i najtanszy sposob
przebudowy instalacji z tradycyjnej na ni-
skotemperaturowa.

Grzejnik $cienny SOLLARIUS DECOR

Ogrzewanie kanatowe CANAL

REGULUS®-system s.j.

ul. Grazynskiego 51, 43-300 Bielsko-Biata
www.regulus.com.pl
regulus@regulus.com.pl
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KELLER

Polipropylenowe systemy
odprowadzania spalin KELLER

SYSTEMY ODPROWADZANIA SPALIN KELLER WYKONANE SA Z POLIPROPYLENU ODPORNEGO NA PROMIENIOWANIE
UV, DEDYKOWANE SA DO WSPOYPRACY Z URZADZENIAMI CIEPLNYMI O STOSUNKOWO NISKIEJ TEMPERATURZE
SPALIN NIE PRZEKRACZAJACEJ 120°C NP. KOTLAMI KONDENSACYINYMI.

CHARAKTERYSTYKA:

Wysoka szczelnos¢ uktaddw spalinowych (do 5000 Pa)
Odpornos¢ na dziatanie kondensatu

Odpornos¢ na promieniowanie UV

Niewielki ciezar ksztattek systemowych

tatwy i szybki montaz

Szeroki wybor elementéw systemowych

Oferta systemowa zawiera pakiety bazowe ufatwiajace
kompletacje komina

® Produkt posiada aktualne certyfikaty CE

Polipropylenowy jednoscienny wkiad kominowy KELLER wy-
konany jest z polipropylenu o grubosci 2,0 mm i produkowany jest
w standardowych $rednicach 60 i 80 mm. Elementy systemu faczone
sg wzajemnie kielichowo, mufa/nypel z wewnetrzng uszczelka EPDM
odporng na dziatanie kondensatu ze spalin.

Polipropylenowy koncentryczny system kominowy KELLER
(SPS), zbudowany jest z dwdch wspdtosiowych rur. Polipropyleno-
wego rdzenia spalinowego o grubosci $cianki 2,0 mm i ostonowego
stalowego pfaszcza o grubosci 0,5 mm malowanego na biato. System
standardowo produkowany jest w srednicach 60/100 i 80/125 mm.

(22]

Potaczenia wzajemne miedzy elementami systemu wykonane sg jako
wtykowe mufa/nypel z wewnetrzng uszczelka EPDM odporng na dzia-
tanie kondensatu ze spalin.

Polipropylenowy elastyczny wktad kominowy KELLER charak-
teryzuje sie duzg elastycznoscia przewodu spalinowego. Produkowa-
ny jest w standardowych srednicach 60 i 80mm o grubosci $cianki
1,0 mm. Pofgczenie miedzy elastyczng rurg PP-FLEX; a polipropyleno-
wymi elementami jednosciennymi systemu realizowane jest za po-
srednictwem ztaczek przejsciowych gwarantujacych szczelny i stabil-
ny montaz systemu.

( )
PAKIETY KOMINOWE KELLER PP
® Zestaw poziomy na kolanie przez $ciane.
® Zestaw poziomy na tréjniku przez sciane.
® Zestaw w szacht z ptyta gorna stalowa.
® Zestaw w szacht z zakonczeniem komina PP.
® Zestaw FLEX w szacht.

Wiecej informacji na temat naszej nowosci znajdziesz
na www.grupa-sbs.pl
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MONOBLOK - instaluj pompy
ciepta, rozwijaj swoj biznes

MONOBLOK JEST KOMPLETNYM URZADZENIEM Z FABRYCZNIE ZAINSTALOWANYM | SPRAWDZONYM OBWO-
DEM CHtODNICZYM. ZMNIEJSZA TO WYSIEK | MOZLIWOSC WYSTAPIENIA BEEDOW PODCZAS MONTAZU

W MIEJSCU INSTALACIL

monoblokowych pompach ciepta
woda krazy miedzy jednostkami
i nie ma tu czynnika chtodniczego.

To nie tylko obniza koszty utrzymania, ale
takze daje inwestorowi wieksze bezpieczen-
stwo w zakresie sprawnego funkcjonowania.
Co wazne: podczas instalacji nie jest wymagana
obstuga czynnika chtodniczego, poniewaz
urzadzenie jest wyposazone w fabrycznie
sprawdzony pod katem nieszczelnosci obwod
czynnika chtodniczego.

NAJWAZNIEJSZE ARGUMENTY DLA INSTALATORA, CZYLI TECHNICZNE ASPEKTY W PIGULCE:

® super szczelny uktad, napetniony fabrycznie
gazem chtodniczym;

® nie potrzebujesz kupowac gazéw chtodni-
czych i prowadzi¢ dokumentacji zwiazanej
ich sprzedaza i zakupem;

® nie potrzebujesz specjalistycznych i kosz-
townych narzedzi potrzebnych w przypadku
montazu pomp typu,split”;

® nje potrzebujesz drogich uprawnien F-gaz

® szybki, prosty montaz: w czasie instalacji
jednego splita zamontujesz dwie pompy
typu monoblok;

® zestawy zaspakajajace rézne potrzeby
klientéw: Flex, Compact, Compact D;

® parownik o konstrukcji przeznaczonej
wytacznie do pomp ciepta — specjalnie
zaprojektowane lamele, ktére odbieraja
90% ciepta z przeptywajacego powietrza;

® pierwsze uruchomienie i serwis jest
po stronie Stiebel Eltron, dzieki czemu
mozesz skupic sie na kolejnych projek-
tach bez potrzeby powrotu do juz wy-
konanych instalacji i wykonywanie prac
serwisowych;

moc grzewcza przy P-7/W35 (EN 14511)
to 7,80 kW;

cicha praca dzieki inteligentnej funkgcji od-
mrazania oraz trybowi pracy SILENT MODE;
wygodna obstuga za pomoca urzadzen
mobilnych w potaczeniu z siecig ISG;
niewielkie wymiary (wys./szer./gteb.)
812/1152/524 mm;

certyfikat KEYMARK;

gwarancja do 5 lat;

wszystkie elementy uktadu zostaty zapro-
jektowane i wykonane w Niemczech.

- PROMOCIJA ~
PAKIET HPA-0 8 CS Plus flex Set
smeat ke W promocji w najnizszej cenie na rynku dla Twojego
Klienta 19950 zt netto za:
® monoblokowa, powietrzng pompe ciepta
HPA-O 8 CS Plus.
® modut hydrauliczny HM Trend z zestawem
przytaczeniowym AS-HM Trend.
= Pakiet jest przeznaczony do nowych domdw o po-
= wierzchni <200 m?.
Trzy funkcje: ogrzewanie, chtodzenie, ciepta woda
(z zewnetrznym zasobnikiem).
Klasa efektywnosci energetycznej pakietu: A+++.
Wiecej o promocji: www.pompaciepla.com.pl/monoblok
N\ J




NAGRZEWNICA WODNA

VOLCANO

teraz 949 z

KROLEWSKA JAKOSC,
DRAPIEZNA CENA.

Cena netto w PLN dotyczy urzadzenia VOLCANO VR-MINI z silnikiem AC.
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Poznaj nowe grzejniki KELLER

GRZEINIKI PtYTOWE KELLER COMPACT | COMPACT VENTIL SA WYKONANE Z WYSOKIEJ, JAKOSCI BLACHY STALOWE
7 PROFILOWANYMI POWIERZCHNIAMI | PRZYSPAWANYMI ZEBRAMI KONWEKTOROWYMI, KTORE OPTYMALIZUJA
EMISJE CIEPLA. SA TANIE, NIEZAWODNE | IDEALNIE NADAJA SIE DO REMONTOW GDZIE MAMY JUZ ROZMIESZCZONA
INSTALACJE C.O.

Wiecej o grzejnikach
KELLER znajdziesz na
naszej stronie

NAJWAZNIEJSZE CECHY

® Szeroki wybor rozmiardw i wydajnosci

® Wysokosci: 300, 400, 500, 600, 900 mm

® Diugos¢: od 400 do 3000 mm

® Zasilanie: boczne (Compact) i dolne (Compact
Ventil)

® Podstawowe typy grzejnikow: 11,2233

® Wysoka wydajnos¢ cieplna, kanaty wodne 33 mm

® Wysokiej jakosci biate emaliowane wykonczenie,
kolor: RAL 9010

® Wysoka odpornosc na korozje — kataforeza z zastoso-

waniem fosforanu cynku produkgji firmy AKZO NOBEL

Maksymalne cisnienie robocze: 10 bar (1 MPa)

Cisnienie probne: 13 bar (1,3 MPa)

Maksymalna temperatura pracy: 120°C

Zgodnos¢ z normami: PN-EN 442

Pakiet instalacyjny KELLER Compact obejmuje: wspor-
niki, odpowietrznik i korki, sruby i kotki rozporowe

® 10 lat gwarangji.

Przyspawane zebra konwektorowe optymalizuja emisje ciepta.
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Zatrzymaj ciepto

WYMIENNIKI STOJACE KELLER Z PRZ Yt ACZAMI DO GORY PRZEZNACZONE SA DO PODGRZEWANIA | PRZECHOWYWANIA
CIEPLEJ WODY UZYTKOWEJ NA POTRZEBY MIESZKAN, DOMOW JEDNO- | WIELORODZINNYCH ORAZ INNYCH
OBIEKTOW WYPOSAZONYCH W NISKOTEMPERATUROWE KOTEY WODNE DOWOLNEGO TYPU. WYMIENNIKI ZOSTALY
PRZYSTOSOWANE DO INSTALACJI W POMIESZCZENIACH Z DRZWIAMI O SZEROKOSCI JUZ OD 70 CM.

ymienniki wyposazone sq w we- PARAMETRY TECHNICZNE WYMIENNIKOW KELLER
zownice spiralng umozliwiajaca
. . KELLER KELLER KELLER
przytaczenie do niskotempe- Typ
100 G 120G 150G
raturowego kotta wodnego c.o. W celu : —
unikniecia strat cieplnych, przewody do- Pojemnos¢ | 102 120 150
prowadzajqce Wode Z C.O. powinny byc’ Powierzchnia WeiOWniCy m2 1,2 1,4 1,4
jak najkrotsze i dobrze izolowane ciepl- Pojemnos¢ wezownicy | 5,27 6,1 6,1
nie. Zbiorniki wymiennikéw wykonane sg 80/10/45°C 810 045 045
z blachy stalowej pokrytej wewngtrz war- Stata wydajnos¢ cw.u* 70/10/45°C I/h 680 793 793
stwa specjalnej, wysokotemperaturowej 60/10/45°C 490 572 572
emalii ceramicznej, ktéra tworzac szklistg 80/10/45°C 35 40,8 40,8
powtoke chroni je przed korozja. Dodat- Stata moc grzewcza* 70/10/45°C kw 28 32,7 32,7
kowym zabezpieczeniem antykorozyjnym 60/10/45°C 21 24,5 24,5
zbiornikéw jest anoda magnezowa, ktérej - 80/10/45°C 240 280 280
dziatanie opiera sie na réznicy potencjatow E/Vydainosc poczattkkovva Csvéuc) 70/10/45°C | 1/10min 220 257 257
elektrochemicznych materiatu zbiornika prey Temp. poczatione) 60/10/45°C 135 157 157
i anody. Izolacja termiczna wykonana jest Straty postojowe ** W 34 37 40
z pianki poliuretanowej. Zewngtrzna obu- Zapotrzebowanie wody grzewcze] m’/h 22 26 2,6
dowa wymiennikéw wykonana jest z two- - —
Opor przeptywu wody w wezownicy mbar 40 60 60
rzywa sztucznego typu HIPS.
o Maks. ci$nienie i temp. robocza pr = 0,6 MPa,
Parametry pracy zbiornika tm = 95°C

NUMERY KATALOGOWE: m=
KELLER 100/G — KEL 212400 Parametry czynnika grzewiczeqo Mak_S.f(;ZCICeme i temp. robocza pr = 0,6 MPa,
KELLER 120/G — KEL 251737 tm=
KELLER 150/G — KEL 213230 Masa wymiennika kg 55 85 10

*80°C, 70°C, 60°C — temp. wody grzewczej na wejsciu do wezownicy
10°C - temp. wody uzytkowej na zasilaniu
60°C; 45°C - temp. Cw.u.
**zgodnie z obowigzujacym od 26 wrzesnia 2015 r. Rozporzadzeniem Komisji UE nr 812/2013
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Honeywell Home

— PRO-INSTALL PROGRAM ——

ZBIERAJ PUNKTY

Za kazda ztotowke wydana na produkty marki Honeywell Home
otrzymasz 1 punkt do wydania w naszym katalogu nagrod.
Zacznij zbiera¢ punkty juz dzisiaj — nagrody czekaja na Ciebie!

POLECAJ ZNAJOMYM

Czy znasz kogos, kto moze by¢ zainteresowany dotgczeniem do
Programu Pro-Install Honeywell Home? Zapros$ znajomych juz
dzisiaj, a my dodamy 500 punktéw do Twojego konta za kazdego
nowego uczestnikal

ODBIERAJ NAGRODY

Nasz katalog jest peten ciekawych nagrod. Znajdziesz tu wszystko
— od voucherow zakupowych po najnowsze technologie,
a takze produkty marki Honeywell Home.

BON NA 50 Zt

Zarejestruj sie teraz w Programie Pro-Install Honeywell Home
i otrzymaj 50 zt. Oferta na bon wygasa 31.12.2019r.

ROZWIJAJ SWOJ PROFESJONALIZM

Na platformie installer.honeywellhome.com mozesz
zarejestrowac sie w organizowanych przez nas szkoleniach.

Dzieki nim nie tylko zwiekszysz swoj profesjonalizm jako instalator,
lecz takze otrzymasz dodatkowe punkty, ktére bedziesz mogt
wykorzystac na nagrody w programie lojalnosciowym.

WEJDZ NA STRONE
installer.honeywellhome.com




B MAGAZYN GRUPY SBS |

Jaka pompa?
Dobierz odpowiednie
urzadzenie grzewcze

POMPY CIEPEA STANOWIA PRZYJAZNE DLA SRODO-
WISKA ZRODtO CIEPLA | CHEODU, WYKORZYSTUJACE
ENERGIE ZNAJDUJACA SIE W GRUNCIE, POWIETRZU
LUB WODZIE. ZE WZGLEDU NA NISKIE KOSZTY EKS-
PLOATACJI ORAZ FAKT, ZE DO DZIAEANIA WYMAGAJA
JEDYNIE PRADU ELEKTRYCZNEGO, Z ROKU NA ROK
STANOWIA CORAZ WIEKSZY UDZIAL W RYNKU URZA-
DZEN GRZEWCZYCH.

z bezposredniego otoczenia budynku i wykorzystania jej do ce-

|6w ogrzewania oraz przygotowania cieptej wody uzytkowej.
Zrodtem tej energii moze by¢ np. powietrze atmosferyczne lub grunt.
Sita napedowa procesu jest sprezarka — serce pompy ciepta, ktora jest
zasilana energig elektryczna. Tym co wyrdznia pompy ciepfa na tle
innych urzadzen jest fakt, ze poziom energii pobranej z otoczenia jest
kilkukrotnie wyzszy od zuzytej energii elektrycznej potrzebnej do napedu
sprezarki. Decydujac sie na pompe ciepta do budynku nalezy najpierw
stana¢ przed wyborem odpowiedniej technologii.

P ompa ciepfa jest urzadzeniem zdolnym do transportu energii

POWIETRZNE POMPY CIEPLA

Pompy ciepta wykorzystujace powietrze atmosferyczne jako Zrédto
energii sg aktualnie najbardziej dynamicznie rozwijajgcym sie segmen-
tem rynku. Rozréznia sie dwa rodzaje technologii pomp powietrznych.

Pierwszym z nich sa pompy typu powietrze-woda, ktére pobieraja
energie z powietrza atmosferycznego, a nastepnie przekazuja ja do instalacji
wodnej centralnego ogrzewania i przygotowania cieptej wody uzytkowej
w budynku. Przyktadem takiego rozwiazania jest Vaillant aroTHERM split.

Podobne rozwiazanie stanowig pompy typu powietrze-powietrze.
Tu jednakze energia przekazywana jest nie do instalacji centralnego
ogrzewania, a bezposrednio do powietrza wewnatrz budynku. Naj-
popularniejszym przyktadem tej technologii s3 powszechnie znane
klimatyzatory nascienne.

Oile pompy ciepta typu powietrze-powietrze stanowig doskonate roz-
wigzanie w zakresie chtodzenia budynku, o tyle w przypadku ogrzewania
lepszym rozwigzaniem jest zastosowanie pompy typu powietrze-woda.
Wykorzystanie instalacji wodnej centralnego ogrzewania pozwoli nie
tylko na jednoczesne ogrzewanie budynku i przygotowanie cieptej wody
uzytkowej, ale réwniez na wykorzystanie pojemnosci cieplnej elementow
konstrukcyjnych obiektu. Dzieki akumulacji ciepta np. w posadzkach po-
przez instalacje ogrzewania podiogowego, ciepto do budynku moze by¢
dostarczane w sposéb bardziej zréwnowazony i ekonomiczny. W okresie
letnim tego typu urzadzenia moga by¢ wykorzystane réwniez do chto-
dzenia poprzez posadzki lub instalacje klimakonwektorowa.

SOLANKOWE POMPY CIEPLA

Pompy ciepta typu solanka-woda np. flexoTHERM exclusive czerpig
energie z gruntu lub z wody. Energia z gruntu moze by¢ przekazywana

28]

EVaillant

poprzez kolektory umieszczone w pionowych odwiertach lub utozone
w plaszczyznie ponizej strefy przemarzania. Energia wody moze by¢
odbierana z wéd gruntowych za posrednictwem studni lub wod po-
wierzchniowych poprzez kolektory umieszczone w dnach stawow, rzek,
etc. Najbardziej rozpowszechnionym rozwigzaniem jest zastosowanie
pionowych odwiertdéw w gruncie o gtebokosci ok. 80-100 m. Grunt
stanowi stabilne Zrodto energii, poniewaz jego temperatura od gtebo-
kosci 10 — 15 m jest stafa. Energia pobrana z gruntu przekazywana jest
do pompy ciepfa za posrednictwem cieczy niemarznacej — zwanej inaczej
solanka. Nastepnie moze by¢ wykorzystana do celéw ogrzewania oraz
przygotowania cieptej wody uzytkowej. Przy zastosowaniu kolektoréw
pionowych, w okresie letnim gruntowa pompa ciepta moze by¢ wyko-
rzystana réwniez do chtodzenia budynku. Rozrézniamy tu 2 technologie:
® Chtodzenie aktywne — z wykorzystaniem sprezarki pompy ciepta.
Odwracany jest obieg pompy ciepta, energia pobrana z budynku
przekazywana jest do gruntu.
® Chfodzenie pasywne —z pominieciem sprezarki pompy ciepta. Ener-
gia odebrana z instalacji c.o. budynku przekazywana jest do gruntu
za posrednictwem wymiennika ciepfa. Jest to metoda mniej wydajna
od chtodzenia aktywnego, lecz pozwala o obnizenie temperatury
0 2-3°C przy niewielkich kosztach eksploatacji zwigzanych jedynie
z napedem pomp obiegowych.

POWIETRZE, CZY GRUNT - KTORA TECHNOLOGIE WYBRAC?

Zaréwno pompy powietrzne, jak i gruntowe stanowia ekologiczne
i wydajne Zrodto ciepta dla budynku. Zastosowanie pompy gruntowej
bedzie sie wigzato z wyzszymi kosztami inwestycyjnymi ze wzgledu
na dodatkowy koszt wykonania dolnego Zrodta. Poniewaz jednak
pracujg one przez caty rok w stabilnych warunkach otoczenia, uzyskuja
wyzszg sprawnos¢ srednioroczng od pomp powietrznych. Wigza sie
z tym nawet do 30% nizsze koszty eksploatacji. Stabilne warunki pracy
przekiadaja sie rowniez na ich wyzsza zywotnos¢. Pompy powietrzne
zyskuja coraz wieksza popularno$¢, poniewaz sa tarisze w zakupie
i szybsze w montazu. Nie wymagaja réwniez dodatkowej powierzchni
dziatki na wykonanie dolnego Zrédfa. Szczegdlnie w przypadku pomp
powietrznych, ale réwniez gruntowych warto przemyslec zastosowanie
instalacji fotowoltaicznej (np. Vaillant auroPOWER). Moze to pozwoli¢
nawet na catkowite zredukowanie rachunkéw za ogrzewanie.
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Wybierz efektywna wentylacje

SPRAWNA, KOMFORTOWA WENTYLACJA ZAPEWNIA ZDROWY KLIMAT WNETRZA. WPLYWA KORZYSTNIE NA
DOBRE SAMOPOCZUCIE MIESZKANCOW, ALE | ZWIEKSZA WARTOSC NIERUCHOMOSCI. t ATWOSC W MONTAZU
| OBStUDZE TO BARDZIEJ PRAKTYCZNE ARGUMENTY, KTORYMI NALEZY KIEROWAC SIE PRZY WYBORZE SYSTEMU

Z CENTRALA WENTYLACYJNA.

pewnieniu wentylacji efektywnosci. Jest to istotne szczegdlnie

w czasach, gdy coraz wieksza wage przyktada sie do budowy
domow mieszkalnych w technologiach energooszczednych i ekolo-
gicznych. Warto dobra¢ produkt zgodny najnowszymi mozliwosciami
i indywidualnymi wymaganiami klienta.

P rostota montazu i fatwos¢ obstugi sa bardzo wazne przy za-

OPTYMALNY WYBOR

Dobdr jednostki wentylacyjnej wraz z systemem zacznijmy od do-
ktadnej kalkulacji bilansu powietrza w budynku. Obowigzujace regula-
cje dotyczace wielkosci strumienia powietrza wyraznie instruuja, zeby
nawiew powietrza byt skierowany do pomieszczen czystych - salo-
néw, pokoi i sypialni, natomiast wywiew poprowadzony z pomiesz-
czen brudnych —fazienka, kuchnia, spizarnia czy garderoba.

Centrale wentylacyjne firmy Zehnder zapewniajg poziomy wydaj-
nosci od 15 do 6000 m¥h - mozna je dobra¢ $cisle wg zapotrzebo-
wania. Szeroka gama dostepnych komponentow systemu dystrybucji
powietrza Zehnder umozliwia dopasowanie sie do kazdych warun-
kéw budowlanych.

ELASTYCZNY, LATWY MONTAZ

W zaleznosci od potrzeb kanaty okragte moga by¢ umieszczone
w warstwie izolacyjnej podtogi, ale jest dostepna réwniez opcja ,on-
floor". Dekoracyjne kratki, anemostaty doprowadzajg $wieze i komfor-
towe powietrze do wentylowanych pomieszczen.

Lokalizacja samej jednostki wentylacyjnej jest scisle zalezna od do-
stepnej przestrzeni i aranzacji wnetrza. Najczesciej wybdr pada na po-
mieszczenie techniczne czy garaz, jednak posadowienie w strefie miesz-
kalnej rowniez jest mozliwe. Urzadzenie przystosowane jest do montazu
na $cianie lub na podtozu.

Zehnder ComfoAir Q ma cechy idealnej, domowej jednostki wen-
tylacyjnej — najnowsza technologia, najwyzsza jako$¢, energooszczed-
nos¢, idealny komfort i prosta obstuga np. poprzez Zehnder ComfoCon-
trol App. Dodajmy do tego opatentowany wymiennik ciepfa o bardzo
duzej sprawnosci, wysokowydajne i ciche wentylatory, jak rowniez uni-
kalne wzornictwo nagrodzone ,Red Dot Design Award” oraz szereg
akcesoridw rozszerzajacych funkcjonalnos¢. Atutem jest réwniez przy-
jazny dla wykonawcy i bezproblemowy montaz, intuicyjna procedu-
ra pierwszego uruchomienia oraz unikalna mozliwos¢ przeksztatcenia
wersji z lewej na prawa. Urzadzenia wyposazone sg w krzyzowo-prze-
ciwpradowy wymiennik ciepta, modulowany bypass oraz system an-
tyzamrozeniowy.

Centrale Zehnder ComfoAir Q moga by¢ stosowane w mieszkaniach,
domach jednorodzinnych, biurach i obiektach komercyjnych, a nawet
w budynkach pasywnych — zapewniajac swiezy i komfortowy klimat
wnetrz. Co wiecej, kompletny system rekuperacji firmy Zehnder daje
mozliwos¢ rozszerzonej, az 5-letniej gwarancji!
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KELLER Green Pro

W POPRZEDNIM WYDANIU PISALISMY O NOWOSCI JAKA BYLA POMPA GREEN PRO — WYSOKOWYDAJNA POMPA
CYRKULACYJNA. OKAZAtA SIE ONA ABSOLUTNYM HITEM SPRZEDAZOWYM W OFERCIE GRUPY SBS. POZNAJ
NAJNOWSZA POMPE MARKI KELLER!

sie w systemach ogrzewania podtogowego, jednorurowych

oraz dwururowych systemach ogrzewania. Jest wyposazona
w silnik z magnesami trwatymi oraz przemiennik czestotliwosci,
ktory moze zataczac sie automatycznie w zaleznosci od potrzeb,
co pozwala zaoszczedzi¢ energie. Pompa Green Pro jest jednym
z najbardziej ekologicznych rozwigzan na rynku! Posiada
wspotczynnik efektywnosci energetycznej (EEI) ponizej 0,20
oraz europejska klase A wedtug wymagan z zakresu efektywnosci
energetycznej. Zapewnia bezpieczna prace i energooszczedne
dziafanie catego ukfadu grzewczego.

P ompa Green Pro, jest fatwa w instalacji i najlepiej sprawdza

HIT
SPRZEDAZY

GRUPY SBS

CECHY | FUNKCJE POMPY:
® Prosta konstrukcja i obstuga za pomoca skrzynki sterujacej.
® Mozliwos¢ dostosowania trybu sterowania do konkretnych

EELLER zastosowan.
Green PRO 254130 ® Wyswietlanie rzeczywistego poboru pradu wyrazonego
w watach.
® Niski poziom hatasu generowanego przez pompe i caty
system.
= s ® Mozliwos¢ ustawienia automatycznego trybu nocnego.
& Ggm,’,’,' c € 19 ® Silnikz magnesami trwatymii stojan o kompaktowej budowie.
® [nteligentny przemiennik czestotliwosci.
Pompa dostepna jest w dwdch wariantach 25-4-180 (KEL 718417) ® Zuzycie energii na poziomie europejskiej klasy A wedtug
oraz 25-6-180 (KEL 718424). wymagan z zakresu efektywnosci energetycznej.
- DANE TECHNICZNE | WYMIARY MONTAZOWE ~
KELLER GREEN PRO 25-4-180 KELLER GREEN PRO 25-6-180
Maksymalny przeptyw 2,5m’/h 3m’h
Maksymalna wysoko$¢ podnoszenia maks. 4 m maks. 6 m
Napiecie zasilania; Czestotliwos¢ zasilania 220+ 240V: 50/60 Hz
Moc 22W 45W
Maksymalne cisnienie 10 bar
Klasa ochrony IP 42
Temperatura cieczy min +2°C, maks. + 110°C
Rozstaw/ wymiar przytaczy 180 mm/11/2"
Wspotczynnik efektywnosci energetycznej EEI<022
- J
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Nowoczesna rekuperacja
z wymiennikiem entalpicznym

CENTRALA REKUPERACYJNA KELLER HRU-PREMAIR-350E | 450E TO NOWOCZESNE | NIEZWYKLE EFEKTYWNE
JEDNOSTKI, KTORE GWARANTUJA PRAWIDEOWE FUNKCJONOWANIE INSTALACJI.

NA TO WARTO ZWROCIC UWAGE:

® wysoka izolacyjnos¢ termiczna i akustyczna,
® energooszczedne wentylatory EC o wysokim
sprezu 1000 Pa,

modulowany by-pass,

funkcja free-coolingu i free-heatingu,
stelaz montazowy oraz nogi w komplecie,
wymienne krécce przytaczeniowe,
sterowanie przez dowolne czujniki CO,
i RH lub kontroler,

® wysoka odporno$¢ mechaniczna.

KELLER

KODY PRODUKTOWE:
® KELLER HRU-PREMAIR-350E: KEL 718462E
® KELLER HRU-PREMAIR-450E: KEL 718479E

( 7
entrale rekuperacyjne PremAIR to nowoczesne jed- CHARAKTERYSTYKA
C nostki, dostepne w wersjach o réznej wydajnosci ® maksymalny odzysk ciepta do 91,2%,
— 350 oraz 450 m*/h. Nowe jednostki rekuperacyjne ® certyfikowany wymiennik przeciwpradowy entalpiczny z antybakteryjng
z wymiennikiem entalpicznym zapewniaja odzysk zaréwno membrang polimerowa, odporng na plesi i bakterie,
ciepfa, jak i wilgoci. ® nowoczesna obudowa z polipropylenu spienionego (EPP),
W konstrukgji uzyte zostaly najnowoczes$niejsze tworzywa ® wysoka izolacyjnosc termiczna i akustyczna,
sztuczne. Wymiennik przeciwpradowy entalpiczny ma antybak- ® energooszczedne wentylatory EC o wysokim sprezu 1000Pa,
teryjng membrane polimerowa, odporna na plesr i bakterie. : E:SCUJLOFM:ZS_VCZ'HT;S{ Free-heating
Sfamonosna obudowa zostala \{vykonaha 2 polipropylenu spie- ® przebadany zgodnie z norma EN 13141-7, spetnia wymagania ErP2018,
nionego (EPP). Praca urzadzenia steruje automatyka korzysta- o stelaz montazowy oraz nogi w komplecie
jaca z funkcji bezprzewodowej komunikacji ze sterownikami o wymienne kidéce przylaczeniowe, '
i czujnikami. Dodatkowo centrale KELLER HRU-PremAIR mozna ® Dbezprzewodowe sterowanie przez aplikacje mobilng (systemy Android i iOS),
podtaczyc do Internetu i sterowac przy uzyciu aplikacji mobilnej e sterowanie przez dowolne czujniki CO2 1 RH Iub kontroler,
(systemy Android i i0S). ® wysoka odporno$¢ mechaniczna,
Maksymalny odzysk ciepta siega 91,2%. Urzadzenie jest lek- e lekka konstrukgja - tylko 32 kg,
kie — wazy tylko 32 kg. Rekuperator zostat przebadany zgodnie e produkt polski.
znorma EN 13141-7 — spetnia wymagania ErP2018. N J
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GRUNDFOS %%

GRUNDFOS PREMIUM
nagradza aktywnych instalatorow

DZIEKI SZYBKO WKRACZAJACEJ CYFRYZACJI DO NIEMALZE KAZDEJ DZIEDZINY DZIALALNOSCI ZAWODOWEJ,
FIRMA GRUNDFOS POMPY WDRAZA NOWY | NIEZWYKLE PRZYJAZNY PROGRAM LOJALNOSCIOWY DLA INSTALA-
TOROW WYKORZYSTUJAC NOWOCZESNE SRODKI KOMUNIKACIL.

programie lojalnosciowym GRUNDFOS
\/\/PREMIUM premiowane s3 nie tylko zakupy

pomp, ale takze wszelka aktywnos¢ in-
stalatoréw podnoszaca ich kwalifikacje zawodowe.
Doceniany jest udziat instalatoréow w szkoleniach
stacjonarnych i internetowych, prezentacjach
produktéw podczas sniadan u naszych dystrybu-
toréw, udziat w targach czy wykazanie sie wiedza
techniczna potwierdzong pozytywnymi wynikami
quizéw po szkoleniach.

NA CZYM POLEGA PROGRAM?

Przystapienie do tego programu wymaga re-
jestracji, ktéra jest mozliwa zaréwno na stronie
www.grundfospremium.pl, jak i poprzez aplikacje
mobilna,Grundfos Premium”w systemach iOS oraz
Android.

W programie sg 4 poziomy statusu. Przejscie
do kazdego kolejnego poziomu premiowane jest m.
in. otrzymaniem brandowanej odziezy oraz pompy
cieptowniczej lub ogrodowej. Kazdy poziom oferuje
dodatkowe korzysci cisle okreslone w regulaminie
GRUNDFOS PREMIUM.

W programie s3 dwa rodzaje punktéw: punkty
statusowe i punkty specjalne. Punkty statusowe
przyznaje sie za zakupy pomp oraz za kazda inng
aktywno$¢ wymieniong uprzednio. Punkty specjalne
przyznaje sie tylko za zakup pomp i one uprawniaja
do wymiany na nagrody rzeczowe.

Wybdr nagréd bedzie sama przyjemnoscia, gdyz
ich asortyment bedzie sie czesto zmieniat.

Kazdy instalator, ktéry zarejestruje sie do programu,
otrzymuje automatycznie na swoje indywidualne
konto pierwsze statusowe punkty powitalne.

Ponadto w okresie akcji promujacej nowy program
GRUNDFOS PREMIUM, tj. od 11 pazdziernika do 12
listopada 20191, dla pierwszych 100 instalatoréw, ktérzy
uzyskaja odpowiednia liczbe punktéw specjalnych,
sq zagwarantowane atrakcyjne nagrody rzeczowe.

Kazdego miesigca punkty specjalne bedzie mozna
zdobywac podczas Akgji Specjalnych, promujacych
w ograniczonym okresie zakup wybranego asorty-
mentu produktow. Warto wiec $ledzi¢ na biezgco
nowe propozycje, aby skorzysta¢ z nadarzajacych
sie okazji.

32]

Vs

DO ZOBACZENIA!

Pierwsza publiczna promocja GRUNDFOS PREMIUM odbyta sie w Krakowie 11 paz-
dziernika 2019 r. podczas zawodow o tytut najlepszego instalatora pomp Grundfos.
Szczegodty tego i kolejnych wydarzen znajdziecie na stronie internetowej Grundfos
www.grundfos.pl/szkolenia.

Zapraszamy serdecznie do udziatu w tym nowatorskim programie lojalnosciowym.
GRUNDFOS PREMIUM to miejsce, w ktorym docenimy Ciebie za to, ze wszystko, co robisz
w swoim fachu, robisz z pasja.

O

To miejsce dla Ciebie!

GRUNDFOS
PREMIUM

zrodto
sukcesu
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JESZCZE WIECE| NAGROD DO ZDOBYCIA!

KROK 1 KROK 2
Kupujesz w Hurtowniach

Bierzesz udziat Odbierasz wczesniej
Grupy SBS produkty W evencie organizowanym
Partneréw Programu.

wybrang nagrode
przez Hurtownie. z nowego katalogu.
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Wiecej informacji na www.integrisplus.pl i www.grupa-sbs.pl
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Dobry projekt

DOt roDOtYy Z gtowy

FIRMATWEETOP DZIAtA OD 2001 ROKU. JAKO JEDNA ZTRZECH FIRM OFERUJE NA TERENIE POLSKI SYSTEM INSTA-
LACYINY OPARTY NA RURACH WIELOWARSTWOWYCH TYPU PERT-AL-PERT | Zt ACZKACH ZAPRASOWYWANYCH
W ZAKRESIE SREDNIC MIESZCZACYM SIE W GRANICACH 14-75 MM WRAZ Z ZESTAWEM NIEZBEDNYCH AKCESO-
RIOW DEDYKOWANYCH DO POSZCZEGOLNYCH ZASTOSOWAN ORAZ NARZEDZI DO MONTAZU.

ZESPOL TWEETOP -
KOMPETENTNI PARTNERZY

Zespot firmy Tweetop oprécz pracow-
nikéw dziatéw handlowego, logistyki i pro-
dukgji stanowi takze Dziat Projektowo-Inwe-
stycyjny. W nim problemy sg rozwigzywane
przez fachowcoéw z wieloletnim stazem
w branzy instalacji rurowych z tworzyw
sztucznych, posiadajacych uprawnienia bu-
dowlane do projektowania. W ramach ustug
$wiadczonych przez ten dziat klienci moga li-
czy¢ na wsparcie projektowe m.in. w zakresie
obliczer hydraulicznych ogrzewan ptaszczy-
znowych (podtogowych i $ciennych).

DLACZEGO PROJEKT OGRZEWANIA
PODLOGOWEGO JEST NIEZBEDNY?
Wraz z rosngca popularnosciag pomp cie-
pta ogrzewanie podtogowe staje sie coraz
bardziej powszechne. Dzieje sie tak przede
wszystkim dlatego, ze charakteryzuje sie ono
bardzo korzystnym pionowym rozktadem
temperatury. To sprawia, ze efekt jego dzia-

fania jest bliski ogrzewaniu idealnemu. Jest
to mozliwe dzieki temu, ze w ,podtogowce”
grzejnikiem jest cata powierzchnia podtogi.
Najwazniejszym odczuwalnym parame-
trem, decydujacym o tym, ze mozemy cieszy¢
sie ciepfa atmosferg w pokoju, jest temperatu-
ra na powierzchni podtogi. Jej warto$¢ powin-
na by¢ optymalna, czyli wystarczajaco wysoka,
zeby byto ciepto i odpowiednio niska zeby nie
wptywata negatywnie na ciato uzytkownika.
W praktyce oznacza to ok. 27°C w po-
mieszczeniach mieszkalnych i 33°C w ta-
zienkach. Aby moc zapewni¢ odpowiednig
temperature na powierzchni posadzki trze-
ba jednak wiedzie¢ jak duzy opdr cieplny
ma gorna warstwa podtogi, czyli czy beda
tam ptytki ceramiczne, czy deska barlinecka.
W zaleznosci od uzyskanych informacji na-
lezy ustali¢ wiasciwg temperature zasilania
uktadu, srednice oraz rozstaw uzytych rur.
A wiec tak naprawde - zrobi¢ projekt.
Zaczynamy od weryfikacji strat ciepta.
W 75% przypadkéw podczas przygotowan

1.8 m —

01 m

OC 156 18 20 21 22 16
idealnyrozklad
temperatur

18 20 21 22 6

ogrzewanie
podlogowe

18 20 21 22

ogrzewanie
grzejnikowe

do budowy domu szukamy lepszych mate-
riatéw budowlanych od tych uzytych w za-
kupionym projekcie typowym. Zwykle tez
nieznacznie zmieniamy uktad scianek dzia-
towych. Czasem takze, za rada zatrudnio-
nej firmy budowlanej, dodatkowo ociepla-
my dom. Kazda z tych czynnosci wptywa
na straty ciepta i dlatego powinnismy ten
element wyliczy¢ ponownie. Te czynnosc
nalezy zleci¢ projektantowi adoptujgcemu
projekt typowy pod katem pozyskania po-
zwolenia na budowe.

Kolejnym krokiem jest opracowanie pro-
jektu hydrauliki ogrzewania podfogowego.
W tym wypadku mozna zdac sie na Dziat Pro-
jektowo-Inwestycyjny firmy Tweetop, ktora
oferuje pakiet tzn. materiat wraz z projek-
tem. Catos¢ koordynuje zatrudniony przez
nas instalator, ktéremu nalezy przekazac in-
formacje o:
® stratach ciepta w poszczegdlnych po-

mieszczeniach,
® uktadzie pomieszczen (z wytaczeniem

miejsc, gdzie znajda sie elementy wy-
kluczajace montaz OP — szafy wnekowe,
wanny, meble kuchenne, kominki itd.)

w formie rzutéw, przestanych w postaci

plikow typu PDF, graficznych (jpg, bmp,

tiff) lub wektorowych typu.dwg,

® preferowanym miejscu lokalizacji roz-
dzielacza,

® rodzaju wykonczenia podtogi (kafle/par-
kiet/panel/inne), z podziatem na pomiesz-
czenia.

Catos¢ danych instalator przekaze Dorad-
cy Techniczno-Handlowemu firmy Tweetop,
ktory zleci opracowanie projektu do Dzia-
tu Projektowo-Inwestycyjnego firmy. Klient,
zazwyczaj maksymalnie po siedmiu dniach,
otrzyma zwrotnie przeliczony projekt skfada-
jacy sie z obliczen i czedci rysunkowej.



PROJEKT JEST KLUCZOWY

Projekt jest absolutnie niezbednym ele-
mentem do okreslenia:
® temperatury na zasilaniu ogrzewania

podtogowego,

temperatury na powierzchni posadzki,

$rednicy i rozstawu rur,

straty cisnienia i wynikajacego z tego do-

boru pompy.

Samo utozenie petli grzewczych winno
by¢ realizowane przez wyspecjalizowang
i przeszkolong firme instalacyjng, ktéra nie
zapomni o uzyciu tasmy brzegowej i profili
dylatacyjnych oddzielajacych petle od siebie
oraz elementoéw konstrukcyjnych budynku.
Eksperci na pewno nie zapomng tez o wia-
sciwym przeprowadzeniu rozruchu, ktory
od momentu wylania jastrychu trwa nawet
do 2 miesiecy. Jastrych, czyli wylewke z pla-
styfikatorami, najlepiej zamowic¢ w wyspe-
cjalizowanej betoniarni. Na kazdym etapie
realizacji mozna kontaktowac sie z Dziatem
Technicznym Tweetop, bezposrednio lub
poprzez Instalatora, czy Doradce Technicz-
no-Handlowego.

GWARANCJA? OWSZEM, ALE CZEMU
NIE UBEZPIECZENIE?

Ostatnim elementem uktadanki jest
zabezpieczenie sie od nieprzewidzia-
nych awarii. Firma Tweetop zapewnia
ubezpieczenie systemu do kwoty 4 min
zt we wspotpracy z STU Ergo-Hestia. Poli-
sa ubezpieczeniowa posiada indywidual-
ny numer oraz informacje o beneficjencie
ewentualnego odszkodowania (inwestorze
zadania). Warunkiem uzyskania polisy jest
wykonywanie robot przez firme przeszko-
long przez Tweetop Sp. z 0.0. oraz okazanie
kopii dokumentoéw odbiorowych, w szcze-
golnosci protokotu z prawidtowo przepro-
wadzonej préby cisnieniowej.

Pobierz instrukcje

do produktéw oraz

poradniki instalatora

i projektanta na
www.tweetop.pl/pliki-do-pobrania/
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Kompletny system potaczen wtykowych do rur:

o tworzywowych - PERT-AL-PERT, PEX-AL-PEX
i EVOH-PERT w srednicach 16, 20 i 25mm

e miedzianych dla rur o srednicy 15mm

Zalety

e dfuga zywotnosc - ztaczki sa wykonane z
najwyzszej jakosci mosigdzu

e odpornosc¢ na korozje

e brak przewezen przekroju - niskie straty
miejscowe

® uniwersalnos¢
e prosty i szybki montaz

e brak koniecznosci uzycia specjalistycz-
nych, drogich narzedzi

SP

SmartPUSH

e mozliwosc 20-krotnego tagczenia
i roztaczania potaczen

® mozliwosc¢ stosowania W instalacjach
wody uzytkowej, ogrzewania i chto-
dzenia (w tym pfaszczyznowego).

o funkcjonalnos¢ - idealne do:

® mieszkan oraz domkéw
jednorodzinnych
e napraw punktowych

e montazu w miejscach o
utrudnionym dostepie

e wykonywania potaczen
tymczasowych - zaslepki itp

Czy wiesz jak wykonac potaczenie rury
tworzywowej z ksztattka Smart PUSH?

w

o A1) 4 ; ,4\

Czy wiesz jak wykona¢ potaczenie
rurg z miedzi ksztattkg Smart PUSH?

w

6 o0 o o

Tweetop sp. z 0.0.
ul. Ludowa 24C
71-700 Szczecin



AFRISO

instalacje pod kontrolg

Grupy pompowe PrimoTherm DN25
| rozdzielacze KSV 125

Grupa pompowa PrimoTherm DN25

Grupa pompowa
PrimoTherm K DN25

g s
UPM3 HYBRID

o

#n
GRUNDFOS

A AFRIS0O

AFRIS

Rozdzielacz
KSV 125

AFRISO Sp. z 0.0., Szatsza, ul. Koscielna 7, 42-677 Czekandw, tel. 32 330 33 55 e-mail: zok@afriso.pl, www.afriso.pl



AFRISO

instalacje pod kontrolg
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Nowosci w ofercie AFRISO

AFRISO ROZSZERZA GAME GRUP POMPOWYCH PRIMOTHERM I WPROWADZA NOWA GENERACJE ROZDZIELACZY KSV.

z rozdzielaczami jest szybkos¢, niezawodnosc i bezproblemo-

wos¢ tak wykonanego uktadu. Rozdziela on czynnik grzewczy
na poszczegdlne obiegi. Uzycie takich komponentéw znacznie skraca
czas montazu instalacji kottowni. Warto zauwazy¢, Ze klasyczna insta-
lacja bez grup pompowych w przypadku 3 lub 4 obiegéw wyglada
mato estetycznie, zajmuje duzo miejsca i — z punktu widzenia inwe-
stora — wprowadza niepotrzebny chaos w kottowni. Izolacje termiczne
grup pompowych gwarantuja redukcje strat ciepta do minimum.
Grupy pompowe wyposazone s3 w armature zapewniajaca podnie-
sienie poziomu i wygody ich eksploatacji w przysztosci — na przyktad
termometry, wbudowane na nitkach zasilajgcych i powrotnych po-
szczegdlnych obiegdw, oraz zawory zwrotne chroniace instalacje
przed przeptywami zwrotnymi.

P odstawowag zaletg stosowania grup pompowych w zestawie

NOWA GENERACJA GRUP POMPOWYCH PRIMOTHERM
180-2 DN25 VARIO

AFRISO poszerza oferte
grup pompowych PrimoTherm.
Grupy pompowe PrimoTherm
180—-2 DN25 Vario wyposazo-
ne sa w zawor mieszajacy ARV
KvsVario. Kupujacy ma moz-
liwos¢ wyboru zainstalowa-
nej w grupie pompy Grundfos
UPM3 Hybrid 25-70 lub Wilo
Para 25/6. Dzieki temu klient
moze otrzymac wersje grupy
pompowej przystosowang
do swoich preferencji. Pom-
pa Grundfos UPM3 Hybrid po-
zwala na zwiekszenie mozli-
wosci nastaw charakterystyk
oraz charakteryzuje sie lep-
szym wspotczynnikiem pod-
noszenia. Natomiast pompa
Wilo Para 25/6 odznacza sie
prosta, przyjazna uzytkowni-
kowi nastawa.

Nowoscig w opisywanych grupach pompowych jest zawdr
ARV KvsVario. Zawor posiada czytelng skale nastawy wartosci wspot-
czynnika Kvs, przez co minimalizuje sie ryzyko btednej nastawy. W sku-
tek tego uniwersalnego rozwigzania nie jest konieczne dokupienie do-
datkowego zaworu, co oszczedza instalatorowi zbednych kosztow.
Zawor ARV KvsVario umozliwia ustawienie wspétczynnika przeptywu
Kvs w zakresie od 2,5 do 12 m¥h. Dodatkowo nastawa wartosci wspot-
czynnika Kvs jest prosta — mozna ja wykonac przy uzyciu dzwigni w za-
worze mieszajacym ARV KvsVario lub wykorzystujac zwykty srubokret.

Zmiany wspotczynnika Kvs dokonuije sie w zaleznosci od rodzaju i mocy
instaladji, na ktorej bedzie pracowac grupa pompowa PrimoTherm 180-2
DN25 Vario. Warto nadmieni¢, ze zawdr mieszajacy ARV KvsVario wypo-

sazono w system ProClick, dzieki czemu nie trzeba korzystac z narzedzi
przy montazu sitownika ARM ProClick, sterujagcego praca catego zaworu.

KOMPAKTOWE GRUPY POMPOWE PRIMOTHERM K 180-1
DN25 ORAZ 180-2 DN25

Kompaktowe grupy pom-
powe PrimoTherm K 180-1
DN25 oraz PrimoTherm K
180-2 DN25 cechujg sie
zwarta, krotszg konstruk-
cja przy jednoczesnym za-
chowaniu pomp o dtugo-
$ci montazowej 180 mm
i standardowym rozstawie
przytaczy do rozdzielaczy
125 mm. Produkty z rodzi-
ny PrimoTherm K sg kroét-
sze od grup pompowych
PrimoTherm 180-1 DN25
oraz 180-2 DN25 0 7,5 cm.
Grupy pompowe AFRISO
PrimoTherm K sg wyposazo-
ne w zawor mieszajacy ARV
Kvs 12, na ktérym mozna sto-
sowac sitownik ARM ProClick. W grupach pompowych PrimoTherm Kku-
pujacy moze zamowic wersje z zainstalowang pompg Grundfos UPM3
Hybrid 25-70 lub Wilo Para 25/6.

B AFRsOD

et

UPM3 HYBRID

NOWA GENERACJA ROZDZIELACZY AFRISO KSV 125

Wraz z nowa oferta grup pompowych PrimoTherm AFRISO wpro-
wadza réwniez nowg generacje rozdzielaczy KSV 125. W poréwnaniu
z poprzednia wersja, do nowych rozdzielaczy wprowadzono kilka udo-
skonalen. Przytacza w rozdzielaczu AFRISO KSV 125 oznaczono czer-
wonym i niebieskim kolorem, by instalator miat pewnos¢, ktére przy-
facza poszczegdlnych obiegdw odpowiadajg zasilaniu oraz powrotowi
rozdzielacza. Dzieki zmienionej konstrukcji wieszakéw istnieje mozli-
wo$¢ montazu rozdzielacza AFRISO KSV 125 zarbwno na samej scianie,
jak i przy pewnym odstepie od $ciany. To umozliwia poprowadzenie
przewodow za rozdzielaczem i grupami pompowymi. Nowa genera-
Cja opisywanych rozdzielaczy jest kompatybilna z grupami pompo-
wymi AFRISO.

37]
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Zawory KELLER

dostepne rowniez w zestawach!

KELLER

PRZEDSTAWIAMY ZAWORY MIESZAJACE 3- | 4-DROGOWE DN25 | DN32 KELLER. SA ONE DOSTEPNE TAKZE
W GOTOWYCH ZESTAWACH Z SIEOWNIKIEM KELLER KELO6.

1. Korpus zaworu
2. Podktadka slizgowa
3. Trzpien zaworu
4.0-ring

5.0-ring

6. Pokrywa zaworu
7.Sruba

8. Skala zaworu

9. Wkret
10. Pokretto zaworu
11. Wkret
12. Zaslepka

awory 3-i4-drogowe KELLER DN25 | DN32
Zznajda zastosowanie w instalacji wodnej

ogrzewania podtogowego. Ogrzewanie
podtogowe wymaga bowiem temperatury zasila-
nia na poziomie 30-35°C, natomiast temperatura
czynnika panujacego w instalagji to $rednio 70°C
-z tego powodu wymagane jest podmieszanie
czynnika grzewczego.

Zawory mieszaja czynnik grzewczy poprzez
dopuszczenie proporcjonalnej ilosci goracego
czynnika z kotta z chtodniejszym czynnikiem po-
wrotu. Zawory trzydrogowe moga znalez¢ takze
zastosowanie jako zawory rozdzielajace, gdy wy-

magany jest rozdziat strumienia na dwa obwody.
Mosiezne zawory KELLER DN25 stosowane sg jako
zawor mieszajacy. Posiadajg zebrowane pokretto
antyposlizgowe do regulacji recznej, ktére w tatwy
sposéb umozliwiajg otwarcie i zamkniecie zawo-
ru. Wyposazone zostaty w unikalne wkfadki posli-
zgowe PTFE, ktére zapewniajg bardzo niski mo-
ment obrotowy. Dzieki nim ograniczony zostaje
proces zakamieniania trzpienia zaworu, co prze-
ktada sie na bezawaryjna prace wraz z sitownikiem.

Dziatanie zaworéw mozna zautomatyzowac
poprzez dobdr sitownikéw z oferty KELLER sitow-
nik KELOG.
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Sposoby
na dobra wode

& CALEFH

Hydronic Solutions

ABY CHRONIC INSTALACJE GRZEWCZA PRZED WEWNETRZNYMI ZAGROZENIAMI ZWIAZANYMI Z WODA KOTEOWA,
MOZEMY WYKORZYSTAC SZEREG ROZWIAZAN. DO POMOCY MAMY SRODKI CHEMICZNE, URZADZENIA FILTRUJACE CZY
SEPARATORY ZANIECZYSZCZEN. W OFERCIE FIRMY CALEFFI HYDRONIC SOLUTIONS ZNAJDZIECIE WSZYSTKIE Z NICH.

UZDATNIANIE WODY KOTLOWEJ, WYMAGANIA DLA WODY KOTLOWEJ:
ODKAMIENIANIE, OCZYSZCZANIE, ZMIEKCZANIE | FILTROWANIE.

Wymagania odnosnie wody kottowej re-
guluje Polska Norma PN-EN 12952-12. Ko-
tly wodnorurowe i urzadzenia pomocnicze
Cze$¢ 12.Wymagania dotyczace jakosci wody
zasilajacej i wody kottowej. Czytamy w niej,
7e woda poddana prawidtowemu proceso-
wi uzdatniania zgodnie z obowigzujgcymi
przepisami w trakcie napetniania instalacji
oraz w trakcie jej uzupetniania nie powin-
na stwarzac zagrozenia dla instalacji oraz
kottow. Zagrozenia moga kry¢ sie gdzie in-
dziej tzn. w kazdym z elementéw instalacji.
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Moga to by¢:

® (z3stki zawieszone (piasek, czastki me-
talu, ciata obce) dostajace sie do insta-
lacji w trakcie jej wykonywania lub kon-
serwacji (resztki spawalnicze, konopie,
smary);

® produkty korozji tlenowej materiatow wy-
korzystanych do wykonania instalacji;

® szlamy, ktore sg efektem potaczenia tlen-
kéw, olei uzytych podczas produkgji ele-
mentéw instalacji (takich jak np. grzejni-
ki), oraz osadéw mineralnych.

SRODKI CHEMICZNE
C3 CLEANER oraz C3 FAST CLEANER
Srodek taczacy w sobie whasciwosci sekwe-
strantow oraz dyspersantéw w postaci ptyn-
nej. Dodatek ten stosowany jest do usuwania
zanieczyszczen i kamienia z nowo wykona-
nej, jak i z istniejacej instalacji centralnego
ogrzewania. Na rynku wyréznia go wyso-
ka wydajnos¢ poniewaz jedno opakowanie
(C3 CLEANER 0 pojemnosci 0,5 | lub C3 FAST

C1 INHIBITOR oraz C1 FAST INHIBITOR
Nietoksyczny, ptynny produkt przezna-
czony do ciggtego utrzymywania instalacji
w dobrym stanie. Stanowi ochrone przeciw-
ko korozji i osadzaniu sie kamienia. Podobnie
jak C3 Cleaner ma neutralne pH i delikatny
zapach, a takze dozuje sie go w takich sa-
mych proporcjach, czyli jedno opakowanie
(CT INHIBITOR o pojemnosci 0,5 I lub CT FAST

Rys.1 Srodki chemiczne przeznaczone do
instalacji grzewczych.

Aby chroni¢ instalacje przed wewnetrzny-
mi zagrozeniami mozemy wykorzystac szereg
elementoéw, tj.: srodki chemiczne, filtry czy se-
paratory zanieczyszczen. W ofercie firmy Ca-
leffi znajda Panstwo kazdy z ww. produktéw.

( R
Zachecamy do od-
wiedzenia i $ledze-

nia bloga ASK Ca-

leffi, w ktérym Dziat
Techniczny Caleffi
odpowiada i rozwia-
zuje problemy swoich Klientow. Wiecej na
www.caleffi.com

S J

CLEANER o pojemnosci 0,4 1) jest wystarcza-
jaca dawka dla instalacji o pojemnosci 150 li-
tréw, co przektada sie w przyblizeniu na insta-
lacje wyposazona w 15 grzejnikéw. Preparat
jest srodkiem bezpiecznym o neutralnym pH
i stabym zapachu. Niezwykle istotne jest to,
Ze nie jest $rodkiem agresywnym w stosun-
ku do materiatdw najczesciej wykorzystywa-
nych w instalacjach centralnego ogrzewania.

INHIBITOR o pojemnosci 0,4 1) jest wystarcza-
jaca dawka dla instalacji o pojemnosci 150 li-
trow, co przektada sie w przyblizeniu na in-
stalacje wyposazong w 15 grzejnikow. C1
Inhibitor moze by¢ stosowany w systemach
ogrzewania i chtodzenia. Jest bezpieczny
dla wszystkich materiatdéw metalowych oraz
tworzyw sztucznych wystepujacych w in-
stalacjach.



URZADZENIA FILTRUJACE
DirtmagClean® - Filtr-separator magnetycz-
ny z funkcja automatycznego czyszczenia

Urzadzenie ktére usuwa zanieczyszczenia
z systemu dzieki zastosowaniu odpowiednio roz-
mieszczonych elementéw filtracyjnych wewngatrz
korpusu urzadzenia. Specjalna siatka filtracyjna
umozliwia stopniowe usuwanie zanieczyszczen,
ktdre osadzaja sie na powierzchni filtrdw. Drobna
siatka filtrujgca stopniowo blokuje czasteczki za-
nieczyszczer o wielkosci do 2 um. Ferromagne-
tyczne zanieczyszczenia sa separowane przez ele-
menty magnetyczne i zatrzymywane.

SEPARATORY ZANIECZYSZCZEN

Separatory zanieczyszczen z serii DIRTMAG®
Caleffi oprécz spetniania swojej gtéwnej roli
czyli separacji zanieczyszczen o réznym po-
chodzeniu, réwniez czastek ferromagnetycz-
nych i usuwania ich z instalacji, pozwalajg do-
datkowo na aplikacje srodkéw chemicznych.
Zasada dziatania separatoréw zanieczyszczen
firmy Caleffi opiera sie na potaczeniu kilku zja-
wisk fizycznych:
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Gwarantuje to catkowite oczyszczenie
wody instalacyjnej, przy jednoczesnym utrzy-
maniu wartosci spadku na akceptowalnym
poziomie. Urzadzenie wyposazone zosta-
fo w uktad usuwania zanieczyszczen wraz
z mechanizmem automatycznego czyszcze-
nia, ktéry pozwala ograniczy¢ czestotliwosc¢
konserwacji.

Rys. 2 DirtmagClean® - Filtr-separator magne-
tyczny z funkcjg automatycznego czyszczenia

® zmniejszenie predkosci medium sprzy-
ja grawitacyjnemu opadaniu zanieczysz-
czeh w komorze gromadzenia;

® wewnetrzny element powoduje wytra-
cenie z przeptywajacego medium zanie-
czyszczen, ktére opadaja do komory zlo-
kalizowanej w dolnej czesci urzadzenia.
Specjalna budowa separatoréw zanie-
czyszczenia pozwala na oddzielenie

z wody instalacyjnej czasteczek o wielkosci
kilku mikrometréw. Dla pracy separatorow
niezwykle istotne jest, aby zagwarantowac
warunki pracy podane w kartach technicz-
nych odnoszace sie do maksymalnego prze-
ptywu. Separacja nastepuje w sposob ciagty,
a catkowite usuniecie zanieczyszczer wyma-
ga kilkudziesieciu cykli pracy instalacji.

Rys. 3 Separatory zanieczyszczen serii Dirtmag®

~—— NAJNOWSZYM PRODUKT W RODZINIE CALEFFI - URZADZENIE FILTRUJACE CALEFFI XS°

gnesu neodymowego,

komory o duzej pojemnosci.

FAST CLEANER lub C1 FAST INHIBITOR).

Zasada dziatania urzadzenia opiera sie na:

® mechanicznej filtracji lekkich czastek — dzieki zastosowaniu specjalne-
go wkiadu filtracyjnego (rozmiar oczka @ 0,80 mm),

® oddzieleniu czastek ferromagnetycznych — dzieki zastosowaniu ma-

® separacji ciezszych, wiekszych zanieczyszczen — dzieki zastosowaniu

Specjalna konstrukcja pozwala na sprawdzenie stopnia zabrudzenia
czesci filtracyjnej. Dzieki takiemu rozwigzaniu czyszczenie mozna prze- i
prowadzi¢ w sytuacji, kiedy jest to konieczne.

Caleffi XS® moze by¢ wyposazony w specjalny adapter, ktéry umozli-
wia tatwe i szybkie dozowanie srodkow chemicznych do instalacji (np. C3

T
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Miedz prasowana

Eay

w ofercie Systemu
KAN-therm

COPPER | COPPER GAS TO DWA NOWE ROZWIAZANIA TECHNICZNE WPROWADZONE DO OFERTY SYSTEMU
KAN-THERM. TO KOLEJNE PO STEEL | INOX, METALOWE (A KONKRETNIE MIEDZIANE) SYSTEMY KSZTALTEK
t ACZONE POPRZEZ ZAPRASOWYWANIE. W ZALEZNOSCI OD PRZEZNACZENIA DOSTEPNE SA W DWOCH ROZNYCH

ZAKRESACH SREDNIC.

Tréjnik KAN-therm Copper

grzewczych i chfodzacych, wody uzytkowej, instalacji sprezonego
powietrza czy chociazby instalacjach solarnych i oleju opatowe-
go, dostepny jest w zakresie $rednic od 12 mm do 108 mm. System
KAN-therm Copper GAS ktéry jak sama nazwa wskazuje zalecany
jest wylacznie do wykonywania wewnetrznych instalacji gazowych,
dostepny jest w zakresie srednic od 12 mm do 54 mm.
W obu przypadkach tj. Copper i Copper GAS ksztattki wykonane
53 z wysokiej jakosci miedzi (ksztattki bez gwintéw) oraz brazu lub
mosigdzu (ksztattki z gwintami). Réznica pomiedzy ksztattka Copper
a ksztattkg Copper GAS polega na fabrycznym wyposazeniu jej w inne
uszczelnienie o-ringowe.

S ystem KAN-therm Copper, powszechnie stosowany w instalacjach

DO WYMAGAJACYCH ZASTOSOWAN

Ksztattki systemu Copper fabrycznie wyposazone sg w uszczelnie-
nia wykonane z EPDM (czarne) ktére pozwalaja stosowac je w insta-
lacjach grzewczych lub chtodzacych oraz wody uzytkowej o tempe-
raturze do 110°C (krétkotrwale do 135°C). W przypadku koniecznosci
zastosowania systemu Copper w instalacji solarnej, z uwagi na moz-

42]

Trojnik KAN-therm Copper GAS

liwos¢ wystapienia wysokich temperatur przy jednoczesnym wyko-
rzystaniu mieszanin glikolowych, zaleca sie wymiane standardowego
uszczelnienia EPDM na FPM (zielone). O-ringi FPM moga pracowac
przy wyzszych wartosciach temperatur, nawet do 200°C (krétkotrwa-
le do 230°C), natomiast nie nalezy ich stosowac w przypadku samej
czystej goracej wody.

Ksztattki systemu Copper moga pracowac przy maksymalnym ci-
$nieniu do 16 bar w przypadku $rednic do 54 mm wigcznie oraz przy
cisnieniu do 10 bar w przypadku $rednic od 54 mm do 108 mm. Ksztatt-
ki systemu Copper GAS z uwagi na zastosowanie ich w wewnetrznej
instalacji gazowej, fabrycznie wyposazane sg w specjalne uszczelnienia
NBR (koloru zéttego). Tego rodzaju uszczelnienie daje mozliwos¢ pra-
cy elementoéw przy cisnieniu do 5 bar i temperatury do 70°C. Wszyst-
ko po to, aby zminimalizowa¢ ewentualne ryzyko zastosowania nie-
odpowiednich elementdw w instalacji gazowe;j.

BEZ WYCIEKOW
Uszczelnienia wystepujace w ksztattkach systemu Copper, w petnym
zakresie $rednic tj. od 12 mm do 108 mm, wyposazone sg w funkcje



LBP (Leak Before Press) — cieknace przed zaprasowaniem. Daje to do-
datkowa wygode i bezpieczenstwo pracy na budowie.

W przypadku gdy instalator zapomni wykona¢ zaprasowania po-
faczenia, juz podczas napetniania instalacji wodg lub innym medium,
potaczenie wyraznie przecieka sygnalizujac brak szczelnosci, a tym sa-
mym konieczno$¢ wykonania taczenia typu ,Press”. Funkcja LBP w ca-
tym zakresie srednic realizowana jest poprzez specjalng konstrukcje
ksztattki, a doktadnie tzw. owalizacje korpusu w ktérym osadzona jest
uszczelka. Skutkiem tego jest brak 100% styku pomiedzy rurg a ksztatt-
ka w chwili gdy instalator nie wykona zaprasowania.

SILA SYSTEMU

Dla wykonania kompletnej instalacji z ksztattkami systemu Copper
mozna wykorzystywac typowe rury miedziane zgodne z norma EN
1057. Moga to by¢ rury miedziane miekkie R220, srednio twarde R250
lub twarde R290. Wartosci R220, 250 i 290 odnosza sie do wytrzyma-
toéci na rozcigganie okreslonej w N/mm? Im warto$¢ jest wyzsza, tym
twardszy jest materiat z ktérego wykonano rure.

W przypadku ksztattek systemu Copper GAS, z uwagi na wykorzy-
stanie rozwigzania w instalacji gazowej, zaleca sie stosowanie rur mie-
dzianych zgodnych z EN 1057, $rednio twardych R250 lub twardych
R290. Taka konfiguracja ksztattek i rur gwarantuje petne bezpieczen-
stwo oraz dtugoletnia, bezawaryjna eksploatacje instalacji wykonanej
z elementoéw systemu Copper i Copper GAS.

Dla wykonania potfaczenia rury z ksztattka Copper oraz Copper
GAS nalezy uzywac specjalnych narzedzi umozliwiajacych wykonanie
procesu zaprasowania promieniowego, popularnie nazywanego po-
faczeniem typu ,Press”. Konstrukcja obu rodzajow ksztattek wymaga
zastosowania szczek prasujacych o najbardziej popularnym na rynku
instalacyjnym profilu zacisku ,M". Do taczenia elementéw System KAN-
-therm Copper oferuje cata game zaciskarek oraz szczek prasujacych
dwaoch najbardziej popularnych producentéw tj. Novopress oraz REMS.
Do zaciskania ksztattek systemu Copper GAS, z uwagi na konieczno$c
posiadania specjalnych certyfikatow, dopuszcza sie wykorzystywanie
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zaciskarek i szczek prasujgcych marki Novopress. Wszystkie narzedzia
dostepne s3 w ofercie obu rozwigzan, a w opracowaniach technicznych
firmy KAN znalez¢ mozna szczegdtowe zalecenia do ich kompletadiji.

SZYBKO | PROSTO
Potfaczenie ksztattek Copper i Copper GAS z miedzianymi rurami
jest bardzo prostym i szybkim procesem. Polega na:
® ycieciu rury na wymagang dtugosg,
® usunieciu zrury wszelkich zadzioréw mogacych uszkodzic¢ uszczel-
nienie,
® sprawdzeniu obecnosci uszczelki w ksztattce,
® wiozeniu rury w ksztattke na wymaganga gtebokose,
® zatozeniu szczeki i wykonaniu zaprasowania potaczenia z wyko-
rzystaniem elektrycznej zaciskarki.
Caty proces jest bardzo szybki i tatwy do wykonania, nawet przez
osoby nie posiadajace stosowanych uprawnien czy kwalifikacji.
Konieczno$¢ skracania procesu inwestycyjnego, w tym montazu
instalacji rurowych, wymusito na instalatorach koniecznos$¢ stosowa-
nia szybkich a zarazem pewnych i trwatych sposobéw montazu rur
i ksztattek. Takie mozliwosci oferuje System KAN-therm Copper i KAN-
-therm Copper GAS. Odsuwa on do lamusa tradycyjne techniki luto-
wania elementéw na rzecz szybkiej, wygodnej i bezpiecznej techniki
,Press”. Duzy zakres dostepnych $rednic — nawet do 108 mm, funk-
cja LBP, brak zagrozenia pozarowego podczas montazu instalacji oraz
wysoka odpornos$c na korozje a takze estetyka wykonanej instalagji
spowodowato, Ze jest to jedno z najbardziej popularnych rozwigzan
instalacyjnych na rynku.

Po wiecej informacji na temat systemoéw KAN-therm Copper
oraz KAN-therm Copper GAS zapraszamy na strone internetowa
firmy KAN.
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Wybierz KELLER Eco

rozdzielacz od Grupy SBS

ofercie marki domowej Grupy SBS znajdziecie wysokiej
\/\/jakoéci rozdzielacz KELLER Eco z przeptywomierzami

i armatura. Rozdzielacze wykonane sg z dwdch belek mo-
sieznych o profilu 1”.Goérna zasilajaca belka rozdzielaczy wyposazona
jest w przeptywomierze regulacyjne, nyple mosiezne z gwintem
zewnetrznym oraz podsrubunki Eurokonus.

Dolna, powrotna belka rozdzielaczy wyposazona jest w zawory
do sitownikéw elektrycznych, nyple mosiezne z gwintem zewnetrz-
nym i takze w potsrubunki Eurokonus.

Zawory oryginalnie wyposazone s3 w tworzywowe pokretta
umozliwiajace reczne odciecie przeptywu. Kazda z belek wyposa-
Zona jest w reczny zawor spustowo-odpowietrzajacy (prawa strona
rozdzielaczy na zdjeciu) oraz dwa zawory kulowe GW 1" (lewa stro-
na rozdzielaczy na zdjeciu). Belki spiete sg obejmami z wysokiej
jakosci stali ocynkowanej ustalajagcymi rozstaw osi 235 mm w pio-
nieiw 25 mm w poziomie.

Obejmy wyposazone sg w elastomerowe wktadki ttumiace drga-
nia. Kazda z obejm posiada dwa otwory montazowe.

Przeptywomierze,
tzw. rotametry,
produkuje dla nas

TACONOVA

~

ZASTOSOWANIE

Rozdzielacze nadajg sie do zastosowania w instalacjach napetnionych

woda oraz wodnymi roztworami glikoli (do 50%) o temperaturze ro-

boczej do 70°Ci ci$nieniu nie przekraczajacym 6 bar. Sugerowane jest

dobranie do rozdzielaczy szafek NANOPANEL. Sg one dostepne w wer-

sji natynkowej i podtynkowej.

Szafka NANOPANEL do
rozdzielaczy podtykowa.
Szafka NANOPANEL do
rozdzielaczy natykowa.
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CALKOWITA DtUGOSC ROZDZIELACZA W ZALEZNOSCI OD ILOSCI OBWODOW

Kod towaru KEL KEL KEL KEL KEL KEL KEL KEL KEL KEL KEL
580102 580103 580104 580105 580106 580107 580108 580109 580110 580111 580112

Liczba obwodéw 2 3 4 6 7 8 9 10 11 12

Dlugosc rozdzielacza [mm] 148 198 248 298 348 398 448 498 548 598 648

bez zaworow

Dlugos¢ rozdzielacza [mm] 231 281 331 381 431 481 531 581 631 681 731

z zaworami
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BELFIN

Odptywy liniowe

— minimalizm i wygoda

| MAGAZYN GRUPY SBS

CZY NIESKAZITELNY WYGLAD | KOMFORT UZYTKOWANIA MOGA ISC W PARZE? JAK NAJBARDZIEJ, SZCZEGOLNIE
W PRZYPADKU ODPLYWOW LINIOWYCH. TO MINIMALISTYCZNE ROZWIAZANIE NADAJE NIEZWYKLE NOWOCZE-
SNEGO CHARAKTERU WNETRZU ORAZ CZYNI JE BARDZIEJ FUNKCJONALNYM.

i wyposazaniu wnetrz. Charakteryzuje sie wysmakowang prostotg,

ktora przektada sie tez na stosowane produkty. Doskonale wpisuja
sie w ten trend odptywy liniowe, pozwalajace uzyskac¢ nieskazitelny
wyglad aranzowanych pomieszczen.

Odptywy liniowe przypadna do gustu tym, ktérzy chca ujedno-
lici¢ tazienkowa aranzacje poprzez ograniczenie wykorzystywanych
faktur i koloréw. Montaz odptywow umozliwia zachowanie w catym
pomieszczeniu takiej samej powierzchni podtogi pokrytej podobnym
rodzajem ptytek. Odptyw liniowy montuje sie zamiast brodzika, dzieki
czemu kabina prysznicowa moze przybierac rézne, niestandardowe
rozmiary i ksztatty. Przestrzen kapielowa z odptywem liniowym jest
fatwa do utrzymania w czystosci, a ponadto bardzo wygodna. To roz-

S tyl minimalistyczny jest nadal bardzo mocno obecny w aranzowaniu

=

wigzanie, dzieki mozliwosci zniwelowania poziomdw pomiedzy strefg
mokra i suchg, jest idealne dla dzieci, oséb starszych i poruszajacych
sie na wozku.

Odptywy liniowe DELFIN dostepne sg w réznych wykorczeniach
(z rusztem petnym, pod plytki oraz ze wzorem), a takze kilku dtugosciach
(60, 70, 80 i 100 cm). Wykonane z wysokiej jakosci stali nierdzewnej
produkty sa dodatkowo wyposazone w nézki do poziomowania i ha-
czyki utatwiajace zdejmowanie maskownicy, co utatwia czyszczenie
i pielegnacje odptywu. Wszystkie posiadaja syfony o wysokosci 65 mm
i przepustowosci az 40 litréw na minute. Gtebokos¢ osadzenia jest
regulowana w zakresie 70-105 mm. Udogodnieniem sg dodatkowe
otwory w pionowych $ciankach maskownicy, usprawniajace odpro-
wadzanie wody.

I

—
Ed
'

Odptyw liniowy
ruszt pod ptytki
60 m - DEL 088142
70 cm - DEL 088173
80 cm — DEL 088203
100 cm - DEL 088234

Odptyw liniowy
ruszt ze wzorem
60 cm — DEL 088166
70 cm - DEL 088203
80 cm — DEL 088227
100 cm - DEL 088258

Odptyw liniowy
ruszt pelny
60 cm — DEL 088159
70 cm - DEL 088180
80 cm - DEL 088210
100 cm - DEL 088241

Odptyw scienny
ruszt pod ptytki
30 cm - DEL 088265

Odptyw Scienny
ruszt petny
30 cm - DEL 088272




I MAGAZYN GRUPY SBS | ELF"\I

Grzejnik drabinkowy
DELFIN Graphite

OFERTA GRZEJNIKOW t AZIENKOWYCH DELFIN JEST BARDZO SZEROKA. ROZNORODNOSC KOLORYSTYCZNA
| WZORNICZA SPRAWA ZE KAZDY ZNAJDZIE PRODUKT KTORY PASUJE DO JEGO WNETRZA. ,DELFINY” SA
CENIONE PRZEZ INSTALATOROW | KLIENTOW ZA JAKOSC ORAZ EFEKTYWNOSC DOSTARCZANIA CIEPLA. JEDNA
Z CIEKAWSZYCH PROPOZYCJI JEST GRAFITOWY GRZEJNIK DRABINKOWY.

designie. Potagczenie optywowych, ptaskich profili, trojkatnych

kolektoréw oraz wykonczenia strukturalnego w kolorze grafito-
wym nadaje mu niepowtarzalny charakter. Ksztatty grzejnika doskonale
wspdtgraja z kazdym typem armatury tazienkowej, zaréwno kwadra-
towym, jak i owalnym. Dodatkowym atutem modelu DELFIN Graphite
jest mozliwos¢ instalacji grzatki elektrycznej. Grzejniki sa odwracalne,
podfaczone moga byc z lewej lub prawej strony. W tym celu wystarczy
przetozyc¢ korek z odpowietrzaczem.

D ELFIN Graphite to stalowy grzejnik tazienkowy o nowoczesnym

CHARAKTERYSTYKA PRODUKTU

® rurki — ptaskie ® szerokos¢: 512 mm
® rozstaw przyfaczy: 435 mm @ kolor: graphite
® wysokos¢: 1200 mm

KOD TOWARU NAZWA TOWARU MOC
544 W
Grzejnik drabinkowy — parametrow 75/65/20°C
DEL 124030 DELFIN GRAPHITE 684 W
— parametréw 90/70/20°C
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Wyrafinowana
elegancja z Ferro

INDUSTRIALNA £AZIENKA POWINNA BYC DUZA | URZADZONA W SPOSOB DODATKOWO POGHEBIAJACY WRAZENIE
PRZESTRONNOSCI. CEGLA | BETON SATUTAJ STALYM ELEMENTEM. A ARMATURA? FERRO PODPOWIADA JAK TAKA
PRZESTRZEN ZAARANZOWAC.

oda na styl industrialny narodzifa sie w USA w latach 50.
I\/\ ubiegtego wieku, ale do Polski przybyfa okoto 40 lat pdznie).

Poczatkowo, tak jak wczesniej za oceanem, wynikta niejako
z koniecznosci — w zwiazku z potrzeba zaadaptowania opustoszatych
pomieszczen fabrycznych. Zadomowita sie jednak na dobre i ma szerokie
grono zwolennikdw, ktérzy aranzuja w ten sposdb nawet niewielkie
mieszkania w bloku. Podstawowy wyznacznik tego stylu to surowy
minimalizm, przejawiajacy sie oszczednoscia form, dodatkow i kolordw.
tatwosc¢ urzadzenia wnetrza industrialnego jest jednak absolutnie ztudna,
a pozorna nonszalancja, zaréwno na etapie projektu, jak i wykorczenia,
jest starannie przemyslana.

JAK URZADZIC

Industrialna tazienka powinna by¢ duza i urzagdzona w sposéb do-
datkowo pogtebiajacy wrazenie przestronnosci. Specyficzne wymogi
pomieszczenia narzucaja znaczne ograniczenie ukochanych przez ten
styl materiatow, jak cegta i beton. Podfogi i $ciany musza by¢ odpor-
ne na zalanie woda, dlatego lepiej postawic na biato-szary marmur,
ptytki imitujgce kamien lub geometryczne kafelki w kolorze czarnym
lub stalowym. Wydzielenie strefy prysznicowej bez brodzika jedynie
przez oddzielenie jej szklang tafla od reszty pomieszczenia optycznie
jeszcze je powieksza.

Na kosmetyki nie przewidziano zadnej szafki, a jedynie wneke w $cia-
nie. Czarne, metalowe obramowanie szklanej $cianki koresponduje
z oprawa prostego lustra. Duza, prostokatna umywalka na czarnym,
stalowym stelazu wydaje sie by¢ przeniesiona sprzed kilkudziesieciu lat.
Do minimalistycznego wystroju najlepiej pasuje armatura podtynkowa,
ktorej uzyto zardwno w przypadku WG, jak i baterii natryskowej. Model
Fiesta marki FERRO widoczny jest na $cianie jedynie jako okragta chro-

mowana ptytka z dwufunkcyjnym przefgcznikiem i charakterystyczna,
cienka raczka, kojarzaca sie z uchwytami wykorzystywanymi w obiektach
przemystowych. Zastosowany zestaw natryskowy przesuwny Vigo uta-
twia korzystanie z natrysku osobom o réznym wzroscie. Trzyfunkcyjna
raczka pozwala na kapiel w strugach deszczu, odprezajacy hydromasaz
oraz potaczenie tych opcji. Tworzacy sie osad z kamienia wapiennego
usuniemy bez trudu dzieki zastosowanemu systemowi FerroEasyClean.
Komplet z baterig natryskowa Fiesta tworzy stojaca bateria umywal-
kowa. Niezawodnos¢ zapewnia jej regulator ceramiczny, a obrotowa
wylewka daje komfort uzytkowania. Jednym z wyznacznikdw stylu jest
niechowanie, a wrecz eksponowanie, kabli oraz rur doprowadzajacych
i odprowadzajacych wode, dlatego umywalka nie zostata obudowana
i widoczne sg pod nig elementy odptywu.

A CO Z DODATKAMI?

Dodatki i gadzety fazienkowe powinny by¢ ograniczone do mini-
mum i mozliwie jak najbardziej surowe. Wieszak na reczniki Torrente
to po prostu metalowy drazek, a matowe szklanki z kompletu zamon-
towano na prostym stelazu bez ozdobnikéw. Wnetrze wyposazono
w ocieplajace je elementy. Lampy, cho¢ wzorcowo dla stylu zwisaja
na dtugich kablach, maja ztotomiedziana, metalowg obudowe i emituja
ciepte $wiatto, a na czarnym, designerskim stoliku o bardzo oryginalnych
nogach ustawiono wazon z ozdobnymi gatazkami.

Przestrzegajac zasad stylu, otrzymujemy ekskluzywne wnetrze,
ktére cechuje nie przepych i wytworne dodatki, a przeciwnie — su-
rowy minimalizm. O jego luksusowym charakterze i wyrafinowanej
elegancji decyduje przede wszystkim konsekwentne trzymanie sie
regut rzadzacych stylem oraz wysoka jakos¢ zastosowanych materiatow
i elementéw wyposazenia.

(49]
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DELFIN PIANO

grzejniki tazienkowe od SBS

OFERTA GRZEJNIKOW £ AZIENKOWYCH MARKI DELFIN TO CENIONE PRZEZ INSTALATOROW ROZWIAZANIA, KTORE
ZAPEWNIAJA KOMFORT | NIEZAWODNOSC NA LATA. W OFERCIE DOSTEPNE SA M.IN. GRZEJNIKI DELFIN PIANO,
KTORE CHARAKTERYZUJE UNIWERSALNA, ASYMETRYCZNA KONSTRUKCJA.

ontaz grzejnika DELFIN PIANO z kolektorem mozliwy jest DANE TECHNICZNE
I\/\ zardbwno po lewej jak i po prawej stronie. Produkt wyrdz- @ Kolory: bialy, szary ® Rozstaw przylaczy: 50 mm
nia funkcjonalna budowa. Dopracowana konstrukcja utatwia © Wysokoéc: 67511035 mm @ Moc (przy parametrach 75/65/20°C)
wieszanie i suszenie recznikow. Instalatorzy docenia z kolei tatwiejsze ® Szeroko$¢: 500 mm dla poszczegdlnych wielkosci
przygotowanie przytaczy oraz zapewnienie w standardzie podfaczenia ©® Glebokosc: 95-105 mm wynosi odpowiednio: 322 W i460 W

dolnego o rozstawie 50 mm.
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KOD TOWARU NAZWA TOWARU MOC
DEL 124040 Grzejnik fazienkowy DELFIN PIANO, bialy 322w \,:[ﬂﬁ —m L !
DEL 124041 Grzejnik fazienkowy DELFIN PIANO, biaty 460 W* } L | } }
DEL 124042 Grzejnik tazienkowy DELFIN PIANO, szary 322W 930 rmm 1186 mm 1610 mm 1 824 o
DEL 124043 Grzejnik tazienkowy DELFIN PIANO, szary 460 W*
rozstaw przytaczy: 50 mm * przy parametrach 75/65/20°C Uktad grzejnika przy wysokosci:

(50]
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WYSOKA JAKOSC W DOBREJ CENIE
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INSTAGRAM

- chwilowy trend, czy dobre
narzedzie biznesowe?

CZY WARTO ANGAZOWAC SIE W BUDOWANIE MARKI FIRMY LUB MARKI OSOBISTEJ NA INSTAGRAMIE | FACEBOOKU,
SKORO WtASCICIELEM OBU PLATFORM JEST TEN SAM CZtOWIEK MARK ZUCKERBERG? CZYM ROZNIA SIE TE
PLATFORMY | CO DAJE OBECNOSC NA INSTAGRAMIE? WYJASNIAMY.

akup Instagrama przez firme Zucker-
Z berga byt jedna z najwiekszych trans-

akgji na rynku IT - kwota 1 mld dolaréw
musi robi¢ wrazenie. Jedli nie jestes przekonany
co do obecnosci Twojej firmy na tym portalu,
to wcale mnie to nie dziwi. Ja réwniez jeszcze
catkiem niedawno uwazatem, Ze Instagram
jest dla nastolatkow, modelek i celebrytow.
Poniewaz coraz czesdciej spotykatem sie z arty-
kutami i badaniami méwigcymi o dynamicznie
rosnacej spotecznosci tego serwisu, zaczatem
temat sledzi¢. Ostatecznie postanowitem sa-
modzielnie to narzedzie przetestowac pod
katem biznesowym.

ZALOZYLEM KONTO

Wystartowatem ze swoim profilem w po-
towie kwietnia 2019 roku. Efekt? Ponizej pre-
zentuje wyniki i wnioski:

1. Moja spotecznos¢ tworzona od poczat-
ku maja 2019 liczy obecnie (pazdziernik) po-
nad 2200 osdb i zostata zbudowana zupetnie
bezptatnie, czyli bez uzycia botéw i ptatnych
reklam. Przyrost obserwatoréw (z angielskie-
go zwanych followersami) mojego profilu
to ok. 100 oséb tygodniowo.

2.W tym czasie miatem 8 zapytar o wspot-
prace biznesowa. Cztery osoby byty zaintere-
sowane moimi ustugami w zakresie rozwoju
sprzedazy, pozostate cztery chciatby mi co$
sprzedac.

52]

3. Rozpoczatem tez kilka ciekawych kore-
spondencji z osobami, ktére wczesniej czy
pdZniej zostang moimi klientami w zakresie
platformy szkoleniowej.

4. Biorac pod uwage liczbe oséb, ktora
lubi moje wpisy/posty oraz zostawia swoje
komentarze, nastapit niewatpliwy wzrost roz-
poznawalnosci mojej marki i to wérdd oséb,
ktére wczesniej mnie w ogole nie znaty.

Mozesz powiedzie¢: w porzadku, jesli ktos
jest konsultantem, trenerem lub $wiadczy
inne tego typu ustugi, to Instagram moze
mie¢ dla niego sens. Ale jaki biznes moze
7 tego wyjs¢ dla producenta lub dystrybuto-
ra? Dlaczego miatbym angazowac w to swoja
energie?

Widziatem bardzo dobrze prowadzone
profile na Instagramie réwniez w branzy
sanitarno-grzewczej, ktére wokot siebie zbu-
dowaty duze spotecznosci i to zaréwno in-
stalatoréw, projektantéw, producentéw jak
i dystrybutoréw. Dlatego nie mam najmniej-
szej watpliwosci, ze to wczedniej badz pdzniej
przefozy sie na sukcesy biznesowe.

ZAINWESTUJ

Inwestowanie w media spofecznosciowe
to maraton, a nie sprint. Nalezy pamietac, ze
kazdy Twoj odbiorca to przede wszystkim
cztowiek, ktory przyjmuje tak jakja i Ty od cza-
su do czasu role klienta. Warto pamietac, ze

ludzie kupuja w pierwszej kolejnosci od ludzi,
a nie jako firmy od firm. Posiadanie spotecz-
nosci skupionej wokot Twojej marki, spotecz-
nosci z ktéra masz kontakt, a ktéra darzy cie
sympatig i zaufaniem, jest obecnie jednym
z najwiekszych zasobdw firmy.

Koniunktura wczedniej czy pdzniej sie
skonczy, a duzej spotecznosci fanéw marki
nie da sie zbudowac w kilka tygodni, czy na-
wet miesiecy. Tylko duza grupa odbiorcéw
generuje widoczne efekty.

Ponadto warto pamietag, ze trudno jest
budowa¢ rozpoznawalnos¢, utrzymywac
jakiekolwiek relacje z kilku-, czy kilkunasto-
tysieczna grupa klientéw lub potencjalnych
klientéw. Mozesz mie¢ kontakt z takg spo-
tecznoscig w zasadzie tylko za pomoca takich
narzedzi jak e-mail marketing, czy media spo-
tecznosdciowe.

Wedtug nieoficjalnych danych Instagram
w potowie 2019 roku skupiat w Polsce juz po-
nad 7 min oséb. Czas spedzany na nim przez
uzytkownikéw nieustannie rosnie. Wielu
Twoich klientéw i potencjalnych klientéw
jest z pewnoscig uzytkownikiem Instagrama.

BUDUJ

Jakmadrze i swiadomie budowac spotecz-
nos¢? Wiele firm traktuje media spoteczno-
$ciowe jak kolejna strone Internetowa, a wiec
ich profile wygladaja jak tablica ogtoszen.



Umieszczajg przede wszystkim informacje
o produktach, promocjach, zapominajac
o ludzkim, spotecznym celu mediéw. Musze
przyznac, iz przez pierwsze 3-4 lata korzysta-
nia z Facebooka popetniatem ten sam btad.

Media spotecznosciowe stuzg przede
wszystkim do budowania rozpoznawalnosci
marki i spotecznosci sympatykéw marki, czyli
potencjalnych klientow. Tak wiec zanim za-
cznie sie na tej spotecznosci zarabia¢, trzeba
ja przeprowadzic¢ przez 4 ponizsze etapy:

1. Poznaj nas.

2. Polub nas.

3. Obdarz nas zaufaniem.

4. Kupuj u nas.

Trzeba tez pamieta¢, iz ten proces nie trwa
tydzien, czy nawet miesiac, ale jest to dziafa-
nie dtugofalowe.

ZROZUM ROZNICE

Jaka jest gtéwna réznica pomiedzy Face-
bookiem, a Instagramem?

Facebook stuzy gtéwnie do edukacji spo-
tecznosci, ktérej celem ma byc zbudowanie
Swiadomosci marki, rozwigzan, budowanie
autorytetu poprzez dawanie wartosci.

Warto zatem publikowac tresci o tym jak
rozwigzac za pomoca konkretnego urzadze-
nia dany problem, czy pokazywac jakie ko-
rzysci ptyna dla klienta z tego, ze wdrozyliscie
nowe rozwigzanie, ze zbudowaliscie nowy
magazyn, ze otworzyliscie nowy oddziat. War-
to tez informowac spotecznos¢ o pewnych
trendach, zmianach w przepisach, ktére maja
znaczenie w waszej konkretnej branzy oraz
jaki to bedzie miato wptyw na produkowane/
sprzedawane przez Wasza firme urzadzenia.
Mozna pomyslec o publikacji testow poréw-
nawczych produktéw, zdjec referencyjnych,
wideoreferencji zadowolonych klientéw, itd.

Na Instagramie prezentuje sie gtéwnielife-
style’, czyli zycie firmy pokazane od tej mniej
formalnej i mniej oficjalnej strony. Pokazujemy
bardziej ludzi, niz produkty. Pokazujemy zdjecia
ze spotkan, imprez firmowych (ale tylko te przy-
zwoite), akcji charytatywnych, sponsoringo-
wych, hobby zainteresowania pracownikéw,
relacje z wizyt na targach, konferencjach, itd.

CZY WARTO ZAtOZYC PROFIL
NA INSTAGRAMIE?

W mojej ocenie warto. Zanim sie jed-
nak podejmie decyzje o budowaniu profilu
na Instagramie, to warto odpowiedziec¢ sobie
na proste, ale bardzo wazne pytania. Warto je
tez sobie zada¢ w kontekscie prowadzenia fan-
page na Facebooku, czy kanatu na YouTube.

Dlaczego Twoi potencjalni klienci maja
polubi¢, obserwowac profil Twojej firmy?
Jakg wartos¢ bedziesz dawac na swoim
profilu klientom lub potencjalnym klien-
tom? Jakie tresci zamierzasz tam publikowac,
ktére przeprowadzg Twoich potencjalnych
klientéw przez 4 etapy o ktérych pisatem
wczesniej?

FACEBOOKVS INSTAGRAM
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Odpowied? na te pytania pozwoli zacho-
wac spojny kierunek i spojne tresci. W prze-
ciwnym razie wszystko ,co bedziesz publiko-
wac¢, bedzie przypadkowe, a tym samym nie
przyniesie zauwazalnych firmie korzysci.

Majac powyzsze na wzgledzie zapraszam
Cie na mojego bloga, gdzie co dwa tygo-
dnie ukazuje sie nowy artykut o tematyce
biznesowej (sprzedaz, marketing, strategia,
rekrutacja), dzieki czemu bedziesz na biezaco
znajnowszymi trendami i dostepnymi na ryn-
ku narzedziami.

www.mariuszprokopczuk.com/blog

Autorem artykutu jest
2€ Mariusz Prokopczuk

Przedsiebiorca, konsultant
itrener sprzedazy. Zarzadza
spotka PROGUEST Consul-
ting Sp. o.0. - wiascicielem platformy do
zarzadzania procesem rekrutacji i badania
kompetencji pracownikéw (PROXEA).

SPOSOB KORZYSTANIA - z Instagrama zdecydowanie najwiecej ludzi
korzysta na telefonie i tablecie. Uzytkownicy Facebooka to mniej wie-
cej w potowie osoby przegladajace go na komputerach, a w potowie
na urzadzeniach mobilnych (przy czym ro$nie przewaga tych drugich).
RODZAJ PUBLIKOWANYCH TRESCI - Instagram to przede wszystkim
zdjecia z krétka tredcig lub krétkie filmy, tzw. relacje (nagrywane czesto
na zywo). Na Facebooku wystepuje wiecej réznych form publikacji po-
stow, czesto osoby pisza bardzo dtugie wpisy z opiniami, pod ktérymi
czesto tocza sie dyskusje i wymiany pogladow.

HEJT - na Instagramie nie ma w zasadzie dyskusji, sa zwykle krétkie
komentarze, moze tez z tego powodu mozna powiedzie¢, iz nikt nikogo
nie hejtuje.

SPOSOB BUDOWANIA SPOLECZNOSCI - na Instagramie jeszcze mozna
budowac spotecznoé¢ za darmo (wymaga to jednak wiedzy), na Face-
booku zbudowanie wiekszej spotecznosci wymaga dzi$ albo sporych
naktadow finansowych lub mndstwo czasu na tworzenie i publikowanie

angazujacych tredci. Najlepiej potaczy¢ obydwie formy. Dla poréwnania
- pozyskanie jednego fana za pomoca pfatnej reklamy jest 34 razy
drozsze na Facebooku niz na Instagramie.

KOSZTY REKLAMY - Instagram jest jeszcze dos¢ tanim medium rekla-
mowym, Facebook w zasadzie juz nie. Aby tanio reklamowac sie na Fa-
cebooku, trzeba mie¢ duze doswiadczenie. Aczkolwiek w poréwnaniu
z innymi mediami nadal jest to bardzo korzystne narzedzie.
BEZPOSREDNIA SPRZEDAZ PRODUKTOW/USLUG — mozesz sprzedawac
produkty lub ustugi bezpo$rednio na Facebooku, Instagram zdecydowanie
stuzy do przekazania informadji i przekierowania potencjalnego klienta
na zewnetrzna strona.

® JAKOSCTRESCI - Facebook wymaga publikadji bardziej profesjonalnych

zdjec i materiatéw, niz Instagram, gdyz srednio post na Facebooku zyje
do 7-10 dni, pézniej juz na tablicy spada tak nisko, ze jest niezauwazalny,
na Instagramie post zyje 24-48 godzin.
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5 NAWYKOW
ZWYCIEZANIA

KAZDY BY CHCIAL ZWYCIEZAC. KAZDY CHCE, ZEBY ZAWSZE SIE UDAWALO ZROBIC TO, CO ZAMIERZAMY.
CZY ISTNIEJA JEDNAK URODZENI ZWYCIEZCY? CZY SA LUDZIE WPROST STWORZENI DO WYGRYWANIA?
DLACZEGO JEDNYM SIE UDAJE, A INNYM NIE? NIEKTORZY POWIEDZA, ZE TO KWESTIATALENTU, UWARUNKOWAN,
CZY POCHODZENIA. MOIM ZDANIEM TO BARDZO MAYA CZESC WYGRYWANIA. ZWYCIEZCY MAJA PEWNE
NAWYKI, NAD KTORYMI PRACUJA. NAJCIEKAWSZE JEST TO, ZE ANI POCHODZENIE, CZY TALENT NIE MAJATUTAJ
NIC DO RZECZY. CO ZATEM WYROZNIA MISTRZOW?

(54]
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5 Waznych Zasad

¢ zwyciezca

V &

:

Jak zosta

— 1. KULTYWUJ MOC PASJI

Pasja napetnia Cie energia.
Pasja pomaga Ci utrzymac samodyscypline.
Pasja czyni prace przyjemna.

Pasja utrzymuje Cie w grze.

2. CENPROCES ZWYCIEZANIA. PRZYGOTUJ SIE.

Przygotowanie skupia uwage na procesie, a nie na wyniku.

Skupiaj sie na tym co pomoze Ci zwyciezyc.

Sprawdz co Ci przeszkadza,

Ludzie, ktérzy mowig ,chciatbym”i ci, ktérzy méwig ,robie” naleza do dwadch

roznych Swiatow.

3. SKUP SIE NA SWOICH MOCNYCH STRONACH, A NIE NA SLtABOSCIACH.

JesliTwe stabosci to kwestia wyboru, popraw to.
Jesli Twe stabosci to kwestia umiejetnosci, pracuj nad nimi.

JesliTwoja stabos¢ nie jest umiejetnoscia, znajdz kogos, kto wypetni ten brak.

4. ZANIMWYGRASZ NA ZEWNATRZ MUSISZ WYGRAC WEWNATRZ.

Twoim najwiekszym zwyciestwem jest wygrana z samym soba.

Zdobywaj zaufanie, to najwieksza zaleta lidera i kapitana.

Cwicz dyscypline: to most faczacy cele i osiggniecia.

Nastawienie: twoje nastawienie to wybor i jestes za nie odpowiedzialny.
Skupiaj sie na charakterze (to co wewnatrz) bardziej niz na reputadji (to, co

na zewnatrz).

5. BADZWYTRWALY. PORAZKI SIE PRZYDARZA.

Jedyna gwarancja przegranej jest poddanie sie.

Zwyciezcy przetrwajg w czasie.

,Ciezkie czasy mijaja, a twardzi ludzie nigdy”— Robert Schuller
Porazka pokazuje, co sie nie sprawdza.

Porazka daje mozliwos¢ wyprébowania nowego rozwigzania.
Zwyciezcy przetrwaja krytyke. Mozesz sobie z nig poradzic.
Czasami krytyka jest wazna, uczyn jg swym sprzymierzericem.
Zwyciezcy przetrwajg odrzucenie.

Odrzucenie wyzwala refleksje, a te moga cie ulepszyc.

Porazka boli chwile, rezygnacja moze bole¢ cate zycie.

Autorem artykutu
=% jestAndrzej
Maciejewski

Trener Przywdédztwa i Biznesu,
Certyfikowany Trener, Coach i Méwca
John Maxwell Team
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kredyty mieszkaniowe na sume 16 mld zt — ostatnig takg wartos¢

zanotowano ponad 10 lat temu. Statystyki wygladaja wyjatkowo
zachecajaco réwniez w przypadku nieruchomosci biurowych. W Warszawie
w ciggu 9 miesiecy tego roku rynek ten pobit wszelkie notowane dotad
rekordy. Pod wzgledem dostepnej powierzchni uzytkowej rekord padnie
tez najprawdopodobniej w Krakowie. Co wiecej, jak przekonuja eksperci
firmy CBRE, najwieksze ,zniwa" dopiero przed nami. Najwyzsze w historii
poziomy podazy prognozowane sg na lata 2020-2021. Rozwojowi branzy
sprzyjaja tez zmiany prawne. Po 31 grudnia 2020 r. kazdy z nowych doméw
bedzie musiat by¢ niemalze samowystarczalny energetycznie. Bez paneli
fotowoltaicznych, drogiej izolacji, kosztownej rekuperacji czy pompy ciepta
nie bedzie to mozliwe. A to znaczaco napedzi sprzedaz. Oznacza tez, ze
dostawcy wyposazenia sanitarno-grzewczego stojg przed duzg szansa, ale
jednoczesnie wyzwaniem. Wzrost liczby zamowien, rozszerzajaca sie sie¢
dostawcdw i kontrahentéw czy wieksze obtozenie magazyndw sprawiaja,
Ze sprawne zarzadzanie fancuchem dostaw staje sie coraz trudniejsze
i kosztowniejsze. Popetniane w tej sytuacji btedy potrafig sfono kosztowac.

N BP poinformowat wiasnie, ze w Il kw. 2019 r. Polacy zaciggnel

CENA RYZYKA

Raport Business Continuity Institute, skupiajacy sie na problemach
zwigzanych z fancuchami dostaw w przedsiebiorstwach, dowiddt, ze 7
na 10 badanych organizacji nie ma wystarczajacej przejrzystosci i dosta-
tecznie klarownego wgladu w caty proces dokonywania zamowier oraz
realizowania dostaw. Ogdtem az trzy czwarte zaproszonych do badania
firm przyznato, ze musiato mierzy¢ sie z co najmniej jednym zaktdceniem
dotyczacym taricucha dostaw. Dla niemal 15% oznaczato to strate w wy-
sokosci co najmniej miliona euro. Gtéwne konsekwencje niestabilnego
systemu zarzadzania przeptywami informacji miedzy jego ogniwami to,
poza spadkiem dochoddw, réwniez skargi i utrata zaufania klientéw czy
nagty przyrost kosztow pracy. Juz na podstawowym poziomie widac
problemy wynikajace z analogowego obiegu informadji. Z danych GUS
wynika, ze 92,6% firm w branzy budowlanej otrzymuje faktury. Jedno-
czesnie 91% przyznaje, ze otrzymuje faktury w postaci elektronicznej, nie
nadajace sie do automatycznego przetworzenia. To np. faktury wysytane
mailem w postaci pliku PDF. Generujg one niepotrzebne koszty, btedy
i wydtuzaja czas niezbedny do realizacji zamowien.

KWESTIA CZASU

Faktycznie obstuga transakcji w formie tradycyjnej polegajaca
na wymianie papierowych dokumentoéw lub elektronicznych przesy-
fanych czesto w formie skanow, jest czasochtonna. Musza one zostac
dodatkowo przetworzone, a zawarte tam informacje recznie przenie-
sione do kolejnych systemdw badz przekazane dziatom obstugujacym
zlecenia, ptatnosci czy zarzadzanie przestrzenia magazynowa. Prowadzi
todotego, iz caty cykl papierowej obstugi jednej transakcji moze wyno-
si¢ nawet kilka dni, wstrzymujac efektywnos¢ sprzedazy, podczas gdy
nic nie stoi na przeszkodzie, by skroci¢ go do mniej niz godziny. Whasnie
przy pomocy automatyzacji oraz standardu wymiany dokumentéw EDI.

Pewien duzy amerykariski koncern motoryzacyjny poprzez zauto-
matyzowanie procesu wymiany dokumentéw, co byto mozliwe dzieki
elektronicznej wymianie skrocit czas obstugi transakgji az 0 97%, z 30
dni do zaledwie 24 godzin. Przy okazji, udato sie takze wyeliminowac
wszystkie btedy, o ktére nietrudno przy recznej obstudze ogromnych
ilosci dokumentéw. Warto wspomnieg, iz w Polsce liczbe faktur wysta-
wianych kazdego roku liczy sie juz w miliardach.

JAKTO JEST W BRANZY HEPAC?
Przyktad prosto z branzy instalacyjno-grzewczej? Prosze bardzo.
Na proces automatyzacji dokumentéw wymienianych z partnerami po-
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stawita w ubiegtym roku firma Vaillant Saunier Duval Sp. z 0.0, obecny
na ponad 60 rynkach producent m.in. kottéw, pomp ciepta czy syste-
mow wentylacyjnych. Projekt wdrozeniowy jest stale rozwijany — juz
dzi$ umozliwia bezobstugowa komunikacje z kilkunastoma partnerami
w kraju i za granica. Docelowo opierac sie ona bedzie na 3 typach
komunikatéw: zamowieniach (ORDERS), odpowiedziach na zamdwie-
nia (ORDRPS) oraz fakturach (INVOIC). Juz odnotowanymi efektami sa
poprawa, przyspieszenie i usprawnienie komunikacji z partnerami,
a tym samym znaczace utatwienie obstugi setek zamowiert kazdego
miesigca. Ponadto rowniez dzieki EDI dostawca ma mozliwos¢ odnies¢
sie do pierwotnego zamowienia, np. sugerujac zmiane ilosci zamowio-
nego towaru lub dokonujac korekty sugerowanego terminu dostawy.
Oznacza to petng automatyzacje proceséw, ktére wczesniej wymagaty
duzego zaangazowania i wykonywania wielu dodatkowych telefondw.
Jak przekonuja analizy serwisu edibasics.com, obstuga zamowier
oraz finalizowanie transakdji z partnerami handlowymi przy pomocy
elektronicznej wymiany danych skracaja sie srednio o ponad 60%. Liczbe
btedéw zwigzanych z nieprawidtowym przeniesieniem danych z faktur
oraz pozostatych dokumentdw transakcyjnych oraz brakiem weryfikacji
tego, czy s3 prawidfowe mozna natomiast zredukowac nawet o 40%.

PERSPEKTYWA OSZCZEDNOSCI

Zautomatyzowanie procesowania dokumentéw handlowych
w tancuchach dostaw, poza oszczednoscig czasu wigze sie réwniez
z mozliwoscig widocznego ograniczenia kosztéw. Tutaj postuzyc
mozna sie przyktadem jednego z wiodacych producentéw elektroniki
konsumenckiej, ktory zredukowat koszt procesowania jednego zamo-
wienia z 38 dolaréw do zaledwie 1,35. Publikacja firmy Dart Consulting
przekonuje z kolei, Ze reczne przetwarzanie zamowien generuje koszty
rzedu 70 dolaréw za kazde z nich, podczas gdy przy zastosowaniu
EDI wartos¢ ta nie przekracza jednego dolara. Dzieki przejsciu na sys-
tem elektronicznej wymiany dokumentéw, mozliwe staje sie wyeli-
minowanie wszelkich kosztow zwigzanych m.in. z zakupem papieru,
drukarek, wysytkami, poswiecana na ten cel praca personelu czy fi-
zycznym magazynowaniem dokumentéw. Usredniajac, automatyzacja
ich przeptywu pozwala na zaoszczedzenie co najmniej 35% $rodkow
przeznaczanych na tradycyjne zarzadzanie obiegiem dokumentéw.
Nie inaczej jest w branzy HEPAC.

W samej tylko Grupie SBS z rozwiazan EDI korzysta juz ponad 70
dostawcow. Coraz liczniej reprezentowane s3 tez hurtownie. Wynika
to z tego, ze proces wdrozenia tej technologii jest krotki, a koszty ko-
rzystania z EDI niewielkie. Dodatkowo, automatyzacja przeptywu faktur
Czy zamoOwien oznacza, ze pracownicy nie musza juz zajmowac sie
wykonywaniem tych samych, zmudnych i powtarzalnych czynnosci.
Moga realizowa¢ w tym czasie inne zadania.

Tomasz Kuciel, Prezes Zarzadu w spétce Edison SA
- pierwszego operatora elektronicznej wymiany
danych w Polsce. W latach 2001-2012 pracowat dla
Orange/TP gdzie wprowadzat na rynek Neostrade
oraz taczyt struktury sprzedazy Orange z TP (podczas
potaczenia firm). W latach 1996-2000 pracowat dla
Internet Technologies Polska - pierwszego prywatnego dostawcy
Internetu w Polsce na pozycji Dyrektora Marketingu. Stuzbowo
i prywatnie zainteresowany rozwojem nowych technologii oraz
rozwigzaniami z pogranicza nauki i biznesu. Absolwent Ekonomii
w Slaskiej Miedzynarodowej Szkole Handlowej w Katowicach oraz
podyplomowych studiéw Foresight — zarzadzanie przysztoscia
i planowanie strategiczne w Collegium Civitas.
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