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SZWEDZKA ciepta do Twojego

DOTACJA o
Szwedzi wiedzg co dobre
dla nich i dla sSrodowiska.

—_— Dlatego szwedzka marka
NIBE cieszy sie pozycja

europejskiego lidera rynku
pomp ciepta.

do pomp ciepta NIBE do

10000,

WIEMY JAK
BYC BLIZE]
NATURY. .

® Dotacja do 5 000 zt do pompy ciepta
OGRZEWANIE
® Dotacja do 6 000 zt do pompy ciepta CHt ODZENIE
z rekuperatorem < NIBE
WENTYLACJA e
® Dotacja do 10 000 zt do pompy ciepta BEZ KOSZTOW
Z rekuperatorem i zestawem fotowoltaicznym

Uwaga!
Szwedzka Dotacje mozna taczy¢ z ulga podatkows i dotacjg w ramach programu ,Czyste Powietrze”

Promocja trwa od 02.03.2020 do 31.05.2020. Regulamin promocji oraz szczegdtowe informacje dostepne sa na stronach:
www.szwedzkadotacja.pl oraz www.nibe.pl
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DOMINIKA CIURZYNSKA
redaktor naczelna

Pracujemy!

Mito mi poinformowac, ze zaczynamy juz czwarty, wspdlny rok pracy i lektur z Magazynem
Grupy SBS! Przygotowujac to wydanie trudno nam byto pomiesci¢ wszystkie informacje, jakie
mieli do przekazania nasi Partnerzy z Hurtowni Grupy SBS, dostawcy, eksperci, przedstawiciele
Stowarzyszenia OSFIS, przedstawiciele Miedzynarodowych Targéw Poznanskich czy wreszcie —
nasz zespdt z Centrali w todzi.

Dobrze wiedzie¢, ze branza instalacyjna az kipi od pomystéw, projektéw, akcji, nowosci pro-
duktowych. Dlatego tez staralismy sie jak moglismy, by przekazac Wam jak najwiecej swiezych
informacji. To czego nie udato nam sie zmiesci¢ w tym wydaniu odnajdziecie w drugim nume-
rze Magazynu — mozecie sie go spodziewac chwile przed Targami Instalacje. Dzieki temu bedzie-
cie mogli zaplanowac¢ jak najefektywniej wizyte w Poznaniu. Juz z tego miejsca zapraszam tez
do udziatu w Akgcji Autokarowej, ktéra zostanie przeprowadzona w Hurtowniach Partnerskich
naszej Grupy (petng ich liste znajdziecie jak zawsze pod adresem www.grupa-sbs.pl/hurtownie)

To wszystko jest kwestig nieodlegtej przysztosci, a co mamy waznego do powiedzenia dzi$?
Przede wszystkim zachecam do lektury dwdch bardzo ciekawych wywiaddw: pierwszy —
w ramach przedtargowej goraczki poswiecilismy kwietniowym Targom Instalacje. Zaprositam
do rozmowy Dyrektora Targow — Pana Mateusza Szymczaka. Drugi wywiad to rozmowa z Panem
Tomaszem Kukutkg, Prezesem Caleffi Polska. O czym dyskutujemy? Firma ta dynamicznie rozwija
sie na naszym rynku, wiec nie bede zdradza¢ — zapraszam do lektury!

Zachecam réwniez do zapoznania sie z tekstami naszych ekspertéw. Mariusz Prokopczuk przed-
stawia pie¢ kluczowych zasad skutecznej sprzedazy. Krétkie kompendium Andrzeja Maciejew-

skiego to przewodnik w temacie przeprowadzania zmian. Z kolei Tomasz Kuciel pisze dla Was
0 e-zmianach w branzy HEPAC.

Zycze mifej lektury i do zobaczenia w kwietniul
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Zapraszamy

do Klubu Instalatora!

INSTALATORZY ODWIEDZAJACY REGULARNIE CO DWA LATA TARGI INSTALACJE W POZNANIU, WIEDZA, ZE
JEDNYM Z WAZNIEJSZYCH MIEJSC JEST WTEDY KLUB INSTALATORA. TO PRZESTRZEN, W KTOREJ MERYTORYCZNE
BRANZOWE SPOTKANIA | DOBRA ZABAWA ZAWSZE IDA W PARZE. CO TYM RAZEM DLA WAS PRZYGOTUJEMY?

JUZ DZISIAJ UCHYLIMY RABKA TAJEMNICY!

R

KLUB

instalatora
QET ISBS

AKCJA AUTOKAROWA | RYWALIZACJE
PILKARSKIE

Juz teraz mozecie Panstwo zgtaszac sie
do Ogdlnopolskiej Akcji Autokarowej ,In-
stalatorzy jada do Poznania” Jej celem jest
umozliwienie naszym klientom i instalatorom
przyjazdu na targi. Przypominamy, ze akcja trwac
bedzie w dniach 21-23 kwietnia. Aby wziac
w niej udziat, nalezy zgtosi¢ sie telefonicznie
lub osobiscie w najblizszej hurtowni Grupy
SBS. Pefng liste znajdziecie Paristwo pod adresem: www.grupa-sbs.pl/
hurtownie. Udziat w Akgcji Autokarowej jest bezptatny! Kazda grupa
instalatoréw, ktora wezesniej zgtosi uczestnictwo w targach, bedzie
mogta wzia¢ udziat w pitkarskiej rywalizacji, grajac w megapitkarzyki!
Na uczestnikow czekac bedg atrakcyjne nagrody. O zasadach rozgrywek
bedziemy informowa¢ na biezgco.

CZTERECH WSPANIALYCH KLUBU INSTALATORA
Podobnie jak przy poprzedniej edycji Targow w 2018 roku, Klub

Instalatora beda wspottworzyc¢ cztery marki producenckie. Zostali nimi:

® Armatura Krakdw S.A. - producent nowoczesnych rozwigzar z obszaru
armatury sanitarnej i grzewczej, ktérego historia siega roku 1922 r;

® Grundfos — Swiatowy lider w dziedzinie nowoczesnych technologii
pomp, ustanawiajacy trendy w technologii wody;

® KAN - uznany w Polsce i Europie doswiadczony producent i dostawca
nowoczesnych rozwigzan i systemow instalacyjnych KAN-therm;

® |G Electronics — czotowy producent jednych z najbardziej zaawan-
sowanych technologicznie urzadzen i systemow klimatyzacyjnych
i grzewczych na $wiecie.

SCENA PELNA NAGROD!

W Klubie Instalatora wiemy, ze oprécz swietnej zabawy i wysokiego
poziomu rozmoéw branzowych, wazne sg takze... nagrody! Dlatego juz
teraz zachecamy Panstwa do udziatu w konkursie, ktéry przeprowadzimy
na Targach. Do wygrania bedg rowery gérskie, a nagrodg gtowng — rower
elektryczny. Ponadto na specjalne zyczenie naszych gosci wystapia

Oprdcz nowosci produktowych na gosci czekac bedzie moc nagréd i atrakgji.

Cheerleaders Gdynia — tancerki, ktére zrobity niezapomniane show
na jednej z poprzednich edycji Klubu Instalatora. Do kwietnia jeszcze
sporo czasu, ale juz teraz zapraszamy Panstwa do Klubu Instala-
tora w dniach 21-23 kwietnia - znajdziecie nas w pawilonie 5A!

armatura

GRUNDFOSs ¢

@ LG

Life's Good

'S
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Grupa SBS w pierwszej pigtce rankingu
.»Perly Polskiej Gospodarki®® 2019!

Polskiej Gospodarki” w kategorii Perty Duze, zajmujac wysoka 4. lokate.

Tytut ten zostat przyznany za konsekwentnga realizacje polityki i strategii
przedsiebiorstwa oraz pozycje lidera wsrdéd najbardziej dynamicznych i najbardziej
efektywnych przedsiebiorstw w Polsce. To wyjatkowe wyrdznienie potwierdza silng
pozycje Hurtowni Grupy SBS na rynku!

Grupa SBS zgodnie z przewidywaniami zamkneta rok 2019 z duzymi wzrostami
- w tym roku odnotowalismy rekordowy obrét na poziomie niemal 700 milionow
ztotych. Ma to takze przetozenie na wysokie pozycje w najwazniejszych rankingach
prowadzonych przez najbardziej cenione redakcje w kraju. W badaniu rankingowym
brato udziat ponad 2000 firm, ktérych przychody z catoksztattu dziatalnosci gospo-
darczej w okresie roku wyniosty: dla Peret Duzych co najmniej 100 milionéw ztotych,
natomiast w kategorii Perty Wielkie powyzej 1 miliarda ztotych. Warto podkresli¢,
ze udziat w Rankingu Perty Polskiej Gospodarki nie wigze sie z zadnymi kosztami,
co potwierdza wyjatkowy i rzetelny charakter rankingu.

Tytut ,Perty Polskiej Gospodarki” jest przyznawany dla najlepszych podmiotéw
gospodarczych, na podstawie szczegdlnych kryteriéw i metodologii. Badanie ran-
kingowe kondycji polskich przedsiebiorstw jest przeprowadzane wedtug specjal-
nego algorytmu opracowanego przez naukowcéw ze Szkoty Gtownej Handlowej
w Warszawie. Przedsiebiorstwa sg szeregowane przy pomocy miedzynarodowych
wskaznikéw audytorskich.

I\/\ ito nam poinformowac, ze po raz kolejny Grupa SBS uzyskata tytut ,Perty

SKIE]

CERTYFIKAT

Redakeja Magazynu Polish Market
oraz Zaktad Wspomagania i Analizy Decyzji
Szkoly Glownej Handlowej w Warszawie
potwierdzajq, Ze firma

SBSSP.Z O.0.
wyrdiniona jest certyfikatem
w rankingu polskich przedsigbiorstw i uzyskata tytul

PERLA POLSKIET GOSPODARKIT

w kategorii PERLY DUZE

za konsekwentng realizacje polituki i strategii przedsigbiorstwa
oraz pozycje lidera wsrdd najbardziej dynamicznych
inajbardziej efektywnych przedsiebiorstw w Polsce.

Spotkanie z klientami Hurtowni

W dniach 6-7 grudnia 2019 . odbyto sie spotkanie z klientami spétki AQUA-Grupa
SBS. Rozmowy miaty miejsce w urokliwym patacu w Brunowie. Spotkanie rozpoczeto
sie uroczysta kolacja, na ktdéra przybyli wszyscy zaproszeni goscie. Po kolacji przenie-
siono sie do krainy czaréw i magii — rozrywke gosciom zapewnit finalista programu
,Mam Talent” - Maciej Kulhawik. Goscie podczas tego wieczoru wybrali sie rowniez
do Kasyna Las Vegas, w ktérym do pdZnej nocy toczyfa sie ostra rywalizacja przy
stotach hazardowych oraz rozmowy handlowe przy stolikach.

Nowy oddziat

Spotka Aqua-Grupa SBS otworzyta kolejny, 17 juz
oddziat. Nowa hurtownia dziata od 3 lutego w Watbrzy-
chu przy ul. Wroctawskiej 130. Z ustug hurtowni korzy-
sta¢ mozna od poniedziatku do piagtku od godz. 7:30
do 15:30. Na pierwszych klientow czekaty wyjatkowe
rabaty i poczestunek.
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EKOWODROL

Jak co roku, bal!

17 stycznia firma Ekowodrol
zorganizowata doroczny bal
dla klientéw w ramach Progra-
mu INTEGRIS+. W wydarzeniu
wzieto udziat okoto 120 osoéb.
W trakcie wieczoru ogtoszono
wyniki TOP5, czyli wytoniono
pieciu najlepszych klientéw
hurtowni w roku 2019. Oprécz
tego upominki otrzymali sze-
fowie Dziatow Wykonawczych
Ekowodrol. Przeprowadzono tez loterie wérdd klientow, w trakcie ktédrej rozlosowano
nagrody w ramach Programu INTEGRIS+. Wydarzenie wsparty firmy KAN, Caleffi, Bevo,
Jeremias, De Dietrich i Ferro.

Orly w Hurtowni

13 stycznia po raz 14. wreczono Koszalinskie Orty” firmom, insty-
tucjom i osobom z tego miasta, ktére wyrdznity sie swoim dziataniem
w ubiegtym roku. Statuetki przyznawane sg od 2006 r. przez prezy-
denta Koszalina podczas uroczystej noworocznej gali. To prestizowe
nagrody dla oséb i instytucji, ktore wyrdznity sie swoim dziataniem.
W tym roku przyznano je w szesciu kategoriach. Wérdd laureatéow
znalazfa sie tez firma EkoWodrol wyrdzniona w kategorii Innowacje.
Statuetke Orfa odebrat prezes EkoWodrol Lech Wojciechowski.

— Otrzymujemy wyrdznienia ogélnopolskie, np. zostalismy docenieni
w Narodowym Centrum Badan i Rozwoju w Warszawie, ale najwazniejsze
sq dla nas te nagrody, ktére przyznawane sq na miejscu. Koszaliriskie
Orty budujq marke firmy i sq formq docenienia ciezkiej pracy naszych pracownikéw. W ten
sposob tworzony jest kapitat spoteczny, ktdry jest bardzo potrzebny w miescie takiej wielkosci
jak Koszalin — powiedziat prezes na gali.

(6]

Pomoc dla schroniska

Ostatnio w firmie EkoWodrol miato miejsce wiele
akgji charytatywnych. Jedna z nich — pomocy dla
schroniska bezdomnych zwierzat — szczegdlnie
mocno zaangazowata pracownikow EkoWodrolu.
Zebrano kilka kilograméw karmy suchej, sporo pu-
szek mokrej i zabawki. Schroniska dla Bezdomnych
Zwierzat majg zapewnic¢ wszystkim zwierzakom
jak najlepsze warunki bytowania. A brakuje w nich
wszystkiego: karmy, cieptych legowisk, a takze osob,
ktore chciatyby adoptowac czworonogi. Schroniska
dla zwierzat potrzebuja pomocy. — W EkoWodrol
wiemy, ze zwierzeta to nasi ,bracia mniejsi; ktdrymi
trzeba sie opiekowac i o ktérych nalezy dbac. Jestesmy
za nie odpowiedzialni i na nas spoczywa obowiqzek
sprawowania nad nimi opieki — mdwia przedstawi-
ciele EkoWodrol.
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PAWILON HYDRAULIK

Bal na ¢wiercwiecze

W ostatni weekend stycznia grupa ponad stu oséb — dostaw-
cow, instalatoréw oraz pracownikéw firm wspétpracujacych
z hurtownig — uroczyscie Swietowata 25-lecie dziatalnosci firmy
Pawilon Hydraulik z Opoczna. Bal rozpoczat jeden z wiascicieli
spotki — tukasz Konecki. Przywitat wszystkich przybytych gosci,
przypomniat historie firmy i zaprosit do wspolnej zabawy. Na odzew
gosci nie trzeba byto ditugo czekac — po kilku chwilach parkiet
zapefit sie tariczacymi parami. W taneczny nastréj doskonale
wprawiat gosci zespdt muzyczny Spirit, przy ktérego repertuarze
nie sposob byto usiedzie¢ w miejscu.

Nie mogto réwniez zabrakng¢ urodzinowego tortu. Zaraz potem
na gosci czekata kolejna niespodzianka — wystep gwiazdy wieczoru
Renaty Dabkowskiej i zespotu Dystans. Muzycy ponad godzinnym
koncertem przypomnieli najwieksze przeboje zespotu z lat 90.

Podczas balu wreczono réwniez statuetki dla najlepszych
instalatoréw i klientow, ktérzy przez ¢wier¢ wieku wspdtpracowali
z Pawilonem Hydraulik. Mitym akcentem i niespodzianka dla
wiascicieli firmy byto wreczenie im prezentéw urodzinowych
przez przedstawicieli dostawcow i Grupy SBS.

Zabawa, taniec, spiew i muzyka wprowadzita gosci w fanta-
styczny nastrdj, a bal trwat do biatego rana.

apis”
i i i

Zmiany na lepsze

Poczatek roku 2020 w firmie APIS Sp. z 0.0 to bardzo praco-
wity okres. Przedsiebiorstwo wprowadza w zycie wiele zmian
majacych na celu miedzy innymi usprawnienie funkcjonowania
systemu logistycznego czy podniesienie kwalifikacji zawodowych
pracownikow. Liczne zmiany wprowadzane sa tez z mysla o klien-
tach — w tym te wizerunkowe. Na szczegdlng uwage zastuguje
odswiezona szata graficzna strony internetowej firmy dostepna
pod dotychczasowym adresem www.apis.biz.pl. Wyrdznia ja
nowoczesna forma graficzna, prosta i intuicyjna obstuga, szybki
dostep do najwazniejszych informacji, a takze minimalizm. Z za-
ciekawieniem czekamy na dalsze postepy prac, ktére na ten rok
wyznaczyli sobie nasi koledzy z APiSu. Tymczasem serdecznie
zapraszamy do zapoznania sie z udostepniona na stronie historig
firmy opowiedziang oczami tworcow APISu.

L certyfikatem

Mito nam poinformowa¢, ze firma AES S.A. Grupa SBS zostata wyrdzniona
przez miedzynarodowa wywiadownie gospodarcza Creditreform Certyfikatem
Wiarygodnosci za znakomitg zdolno$¢ platnicza. Certyfikat Wiarygodnosci
Creditreform jest dowodem posiadania wysokiej ptynnosci finansowej
firmy, tj. zdolnosci do terminowej realizacji zobowigzan finansowych i jest
przyznawany na podstawie analizy kilkunastu parametrow i wskaznikdw
uwzglednionych w raporcie o wiarygodnosci ptatniczej (m.in. sposéb ptatnosci,
zdolnos¢ kredytowa, wiek, forma prawna, a takze wskazniki: rentownosci,
ptynnosci, zadtuzenia, obrotowosci, i wiele innych).

Tajemnicza budowa

Jeden z naszych najnowszych Partneréw — firma Marlin — postanowit
wybudowac nowa siedzibe. Gdzie sie znajduje? Kiedy zostanie otwarta? Poki
Co pozostaje to tajemnica. Nasi reporterzy zdobyli jednak zdjecia z miejsca
z budowy. Bedziemy $ledzi¢ temat i informowac o postepach.

NOWA

SIEDZIBA
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Mamy jeszcze
lepszych handiowcow

DOBRZE PRZESZKOLONY, SWIADOMY SIEBIE HANDLOWIEC TO GWARANCJA SUKCESU KAZDEGO BIZNESU. BEZ
WZGLEDU NATO CZY KONTAKTUJE SIE ON Z KLIENTEM BEZPOSREDNIO, TWORZAC STRATEGIE SPRZEDAZOWE,
CZY ZA POMOCA NOWOCZESNYCH TECHNOLOGII. DLATEGO TEZ RUSZYLISMY Z 3. EDYCJA AKADEMII
EFEKTYWNEJ SPRZEDAZY GRUPY SBS.

kademia Efektywnej Sprzedazy
Ato program doskonalenia kompe-

tencji handlowcéw z Hurtowni Part-
nerskich Grupy SBS. Wpisat sie juz na state
do naszego SBS-owego kalendarza. Posiada
tez swoich statych uczestnikow i jestesmy
przekonani, ze zyskat nowych entuzjastéw.
W tym roku postawilismy na jeszcze bardziej
zintensyfikowany trening. Po raz pierwszy
w historii Akademii przeprowadzone zostaty
trzy rézne programy szkoleniowe.

DWA DNI PELNE WYZWAN

W tym roku spotkalismy sie z naszymi
uczestnikami w 4 lokalizacjach. Szkolenia
odbywaty sie w kazdy czwartek i pigtek przez
5 tygodni (od 30 stycznia do 5 marca 2020).
Przeszkolono 8 grup szkoleniowych, czyli
ponad 200 0sob, a kazdy z zespotdw przez
dwa dni pracowat nad swoimi kompetencjami.

Szkoleni otrzymali wiedze ze strategicz-
nego przygotowania sprzedazy. Poruszone
zostaty takie tematy jak: strategia w sprzedazy,
wykorzystanie mediéw spotecznosciowych
do budowania wizerunku handlowca i gene-
rowania sprzedazy, asertywna komunikacja
w obstudze trudnych klientéw czy negocjacje
cenowe. Zaprezentowane zostaty strategie
zarzadzania oparte na zmianie, jak réwniez
prowadzenie coachingu handlowcow w za-
kresie wytyczania celéw i planowania zadan.
Podobnie jak w poprzedniej edydji szkolenia
poprowadzili Agnieszka i Mariusz Prokopczu-
kowie z firmy Proguest Consulting. Oprocz
wysokiego poziomu merytorycznego nie
zabrakfo takze wieczornych integracji, podczas
ktorych uczestnicy mogli poznac sie miedzy
sobg i zacie$ni¢ wewnatrzgrupowe relacje.
Byta to tez okazja do spotkania z Mecenasami
Szkolen, ktérymi w tym roku zostali: Arma-
tura Krakéw, Fondital, Geberit, KAN, Kessel,
Tweetop, WobetlHydret oraz WOLF.

' .
@ Bydgoszcz

20-21.02.2020

Akademia Efektywnej Sprzedazy to swietna inicja-
tywa. Z jednej strony to szansa na wspélng nauke
iwymiane do$wiadczen. Z drugiej: czas, aby po prostu
porozmawiac w innych warunkach niz spotkania
biznesowe, na ktérych zawsze jestesmy w biegu,
bo na kazdego czekajq kolejne dziatania. Cieszy-
my sie, Ze po raz pierwszy moglismy wystqpic¢ jako
prelegenci i mielismy okazje pochwali¢ sie naszymi
nowosciami, ale tez przypomniec o tych produktach,
ktore sq juz dtugo w rynku.

- Arkadiusz Typiak, Armatura Krakéw S.A.

* % ¥

W tym roku bierzemy drugi raz udziat w wydarzeniu.
Akademia Efektywnej Sprzedazy jest jedynq takq formq
szkolenia, ktéra umozliwia dotarcie do szerokiego
grona handlowcéw. W tym czasie przekazuje im nie
tylko wiedze merytoryczng na temat produktéw Ge-
berit, ale takze informacje z zakresu technik sprzedazy
oraz wykorzystywania argumentow sprzedazowych
w catym procesie. Przygotowanie materiatu do same-
go szkolenia w porozumieniu z trenerem pozwala
na spetnienie potrzeb uczestnikow oraz ich aktywne
zaangazowanie podczas szkolenia.

- Marcin Sottysek, Geberit Sp.z 0.0.
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Wolf Technika Grzewcza debiutuje w tym roku w roku

Mecenasa Akademii Efektywnej Sprzedazy. Szczegbine
znaczenie ma dla nas rozwijanie branzy poprzez roz-
szerzanie wiedzy i budowanie srodowiska eksperckiego.
Im bardziej handlowiec w hurtowni zna i rozumie nasz
produkt, tym trafniej dobierze wtasciwe urzqdzenia
klientowi koricowemu oraz tym lepiej wesprze w wybo-
rach instalatora. Wtasnie dlatego szczegdlne podoba
nam sie formuta case study prowadzona w czasie zaje¢
Akademii. Innq istotng zaletq Akademii jest jej formuta
wyjazdowa — pozwala to skupic sie na przyswajaniu
wiedzy w czesci szkoleniowej oraz na zawieraniu zna-
Jjomosci, integragjii dobrej zabawie juz po szkoleniach.

- Dorota Adamczyk - Dalasinska, Wolf

* % %

W szkoleniach organizowanych przez SBS podobata
sie nam luzna atmosfera, szybkie przetamanie barier
pomiedzy uczestnikami, kreatywne zadania w grupach,
ktére pozwolity nie tylko lepiej sie poznac, ale pokazaty
réwniez dodatkowe kompetencje wspdtpracownikow,
o ktorych czesto nie mieli pojecia. Wykwalifikowany
trener prowadzqcy szkolenia to nie tylko skarbnica
wiedzy, ale przede wszystkim doswiadczeri. Podaje
konkretne przyktady na podstawie swoich doswiadczeri

Zzyciowych, zwraca uwage na popetniane przez innych
btedy. Poruszane na szkoleniu kwestie: rutyna, brak
motywacdji, skuteczne zarzqdzanie czasem to tematy,
ktérych dotykamy kazdego dnia.

- Kamila Belina, KAN

* ¥ ¥

To nasza pierwsza edycja Akademii Efektywnej Sprze-
dazy w roli Mecenasa. W szkoleniach podoba sie nam
przede wszystkim to, ze w jednym miejscu mozna
spotkac kilkudziesieciu handlowcéw, sprzedawcdw
z réznych Hurtowni Partnerskich. Sprzyja to nawiq-
zywaniu kontaktéw podczas prezentacji czy rozmow
przy stolikach z materiatami. Wazne sq tez wieczorne
rozmowy, gdzie mamy okazje nawiqzywania kontak-
téw podczas spotkan nieformalnych.

- Dariusz Lubicki, Fondital

* ¥ ¥

Akademia Efektywnej Sprzedazy to kompleksowy
program majqcy na celu podnoszenie kompetencji
technicznych i sprzedazowych pracownikéw odpo-
wiadajqcych za obstuge klientéw w hurtowniach.
Wiedze technicznq dostarczajq producenci, ktérzy
oprécz oficjalnej prezentacji majq okazje zaprezen-

towac swojq oferte produktowq i zbudowac relacje
z handlowcami. Prezentacje te cieszq sie duzym za-
interesowaniem uczestnikow, ktérzy na przyktadzie
konkretnych rozwiqzan technicznych szkolq swoje
kompetencje sprzedazowe. Dzieki temu program jest
bardzo praktyczny, urozmaicony i mocno angazujq-
cy uczestnikdw, a to pozwala na uzyskanie jeszcze
wyzszych efektow w pracy trenerskiej.
- dr Agnieszka Prokopczuk,
HR Proguest Consulting

* % %

Wtym roku oprécz elementow sprzedazowych takich
jak obstuga trudnych klientéw, negocjacje, czy stra-
tegia sprzedazowa konkretnych grup produktowych
wzbogacilismy program o elementy ogdlnorozwojo-
we. Zajelismy sie dobrq organizacjq czasu pracy czy
asertywnosciq. Ten ostatni temat cieszy sie szczegdlnie
duzym zainteresowaniem, gdyz wiekszos¢ handlowcow
ma problem z asertywnosciq. Czesto zachowujemy
sie biernie agresywnie lub manipulujemy moéwiqc
nieprawde zamiast wprost powiedziec, co myslimy.
- Mariusz Prokopczuk,

HR Proguest Consulting
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PROGRAM LOJALNOSCIOWY 2020

INtegris +

Rusza nowa edycja
WLACZ SIE!

RUSZA KOLEJNA EDYCJA PROGRAMU LOJALNOSCIOWEGO GRUPY SBS! GDY KAZDA ZNACZACA MARKA
PRODUCENCKA | KAZDY DYSTRYBUTOR MA SWOJ SPOSOB NA BUDOWANIE RELACJI Z KLIENTAMI, NIE JEST t ATWO
SIE WYROZNIC. NAM SIE UDALO. PODJELISMY WYZWANIE STWORZENIA ELASTYCZNEGO PROGRAMU, KTORY BEDZIE
DOPASOWANY DO POTRZEB INSTALATORA. TAK POWSTAL. PROGRAM INTEGRIS+!

sie w pracy klientom hurtowni Grupy SBS. W ofercie INTEGRIS+
nalez¢ mozna petna game narzedzi recznych, elektronarzedzi,
strojow roboczych, samochdd osobowy, bony na zakup sprzetu RTV
i AGD, minikoparke JCB, vouchery na przezycia z Katalogu Marzen czy
bony SODEXO. Kazda ze stron — zaréwno przedstawiciel hurtowni, jak
i jej klient — moze zgtosi¢ zapotrzebowanie na produkt, ktérego dotych-
czas nie byto w katalogu nagréd i otrzymac go przy najblizszej okazji.

KiZda kolejna edycja programu to nowe nagrody, ktére przydaja

SItA RELACIJI

Oproécz premiowania klientow kazda z Hurtowni Partnerskich uczest-
niczacych w programie organizuje spotkania INTEGRISowe. Ide3 takiego
wydarzenia jest umozliwienie lepszego poznania sie handlowcow
hurtowni, przedstawicieli firm producenckich i instalatoréw. Spotkania
to bardzo wazny element Programu INTEGRIS+, umozliwia on bowiem
budowanie relacji, wymiane informacji branzowych, podtrzymanie
kontaktu i — co wzbudza najwiecej emocji — przekazanie nagréd. Tego
typu lokalne dziatania ciesza sie w naszej Grupie wielkim zaintereso-
waniem i wzbudzajg sympatie uczestnikow. Warto tez podkresli¢, ze
czes¢ imprez tworzonych w ramach programu przez naszych Partneréw
wpisata sie na state w branzowy kalendarz wydarzen.

[10]

PARTNERZY PROGRAMU

W catym Programie niebagatelne znacznie maja producenci, ktérzy
s Partnerami INTEGRIS+. S3 to marki znane i cenione przez instalato-
row, majace duzy udziat w sprzedazy w Grupie SBS. Ich uczestnictwo
w Programie sprawia, ze instalatorzy chetniej wybieraja te konkretne
produkty — nie tylko ze wzgledu na gwarantowang jakos¢, ale réwniez
ze wzgledu na punkty, ktore otrzymuje sie, wybierajac wiasnie pre-
miowane produkty.

W JAKI SPOSOB DOLACZYC DO AKCJI?

Aby wzig¢ udziat w Programie, wystarczy kupowac produkty Partnerow
Programu. W zamian za wykonany obrét otrzymuje sie punkty, ktére
mozna wymieni¢ na nagrody. Wiecej informacji oraz petny regulamin
Programu znajdziecie na www.integrisplus.pl oraz w Hurtowniach
Grupy SBS biorgcych udziat w Programie.

INFORMACJE O PARTNERACH TEGOROCZNEJ

EDYCJI INTEGRIS+ ZNAJDZIECIE NA STR. 56.
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JAKWZIAC UDZIAL W PROGRAMIE?

Kupujesz w Hurtowniach Bierzesz udziat Odbierasz wczesniej
Grupy SBS produkty W evencie organizowanym wybrang nagrode
Partneréw Programu. przez Hurtownie. z nowego katalogu.

TR Lopenoloows s

Z Integris +
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Pierwsze kwartalne spotkanie
#zawodMozliwosci

7 PUNKTU WIDZENIA OGOLNOPOLSKIEGO STOWARZYSZENIA FIRM INSTALACYJNYCH | SERWISOWYCH TRUDNO
WYOBRAZIC SOBIE LEPSZE ROZPOCZECIE ROKU! PEENA MOBILIZACJA WSPOtORGANIZATOROW, DOSKONALA
ATMOSFERA | NAJWAZNIEJSZE TEMATY! ZA NAMI PIERWSZE KWARTALNE SPOTKANIE WSPOEORGANIZATOROW

PROJEKTU #ZAWODMOZLIWOSCI.

nych progach partnera projektu #zawddMozliwosci 31 stycznia

odbyto sie pierwsze kwartalne spotkanie Wspodtorganizatorow
projektu. Pierwsze spotkanie partnerdw stuzyto prezentacji mozliwosdi,
doprecyzowaniu kierunkow dziatan i wyznaczeniu najblizszych celéw.
Zgromadzonych przywitali pan Mariusz Fraczek — cztonek zarzadu oraz
pani Dorota Adamczyk-Dalasinska — specjalista ds. marketingu firmy
Wolf, ktéra nastepnie oddata gtos prowadzgcemu spotkanie prezesowi
Stowarzyszenia OSFIS — Pawtowi Kaczmarkowi.

Kolejne godziny zamienity sie w arene twoérczej pracy. Omowiona
zostata struktura budzetu projektu. W kilku stowach prowadzacy pod-
sumowat spotkanie w Ministerstwie Edukacji Narodowej. Projekty,
ktoére byly nastepnie prezentowane zostaty poddane opinii i dyskusji
uczestniczacych w spotkaniu Wspodtorganizatordw, ktérzy chetnie
dzielili sie swoimi uwagami i spostrzezeniami. Od poczatku bowiem
postawilismy sobie za cel, by pracowa¢ wspdlnie. Im bardziej projekt
jest przepracowany z partnerem, im bardziej uzgodniony na zasadzie
wspotpracy, a nie narzucania swojego punktu widzenia, tym bardziej
odpowiada realnym potrzebom i jest wieksza gwarancja, ze uda sie
wiele dziatan zrealizowac.

Panel dyskusyjny prowadzit wiceprezes OSFIS, Robert Przywitowski.

S okotow pod Warszawa — siedziba firmy Wolf - to tutaj, w goscin-
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PROJEKTY W OPRACOWANIU
Bardzo nas cieszy, ze rekomendacje zyskaty dziatania (projekty),

ktérych opracowaniem zajmiemy sie w biezgcym miesigcu. A sg to:

® Program stypendialny dla uczniéw — warto od samego poczatku
doceni¢ mtodych zdolnych instalatoréw. Naszym zadaniem bedzie
zorganizowanie ram i zasad programu, do ktérego przystepowac
beda producenci. ZatoZzenia programu przewidujg przekazanie
stypendium w formie wsparcia finansowego, a takze mozliwosci
odbycia stazy w zakfadach pracy oraz w firmach produkcyjnych
w naszej branzy.

® Doposazenie pracowni dydaktycznych — to projekt, ktérego
realizacje utatwia ulga podatkowa z tytutu darowizny o$wiatowe).
W ramach tego zadania zostang przygotowane ujednolicone ma-
teriaty dydaktyczne w formie ekspozytoréw tematycznych z wy-
korzystaniem produktow, materiatéw i urzadzen pochodzacych
od Wspdtorganizatordw projektu.

® Szkolenia branzowe dla nauczycieli - w ramach wymagan
podnoszenia kwalifikacji branzowych. Zatozenie tego projektu prze-
widuje zorganizowanie cyklu szkolen, podczas ktérych nauczyciele
zawodu bedg mogli uaktualni¢ swojg wiedze oraz umiejetnosci.
Dodatkowym atutem szkolen bedg przekazane nauczycielom pre-



zentacje i materiaty dydaktyczne, z ktérych beda mogli korzystac
W swej pracy.

® Mistrz i uczen na jednym szkoleniu - zadanie to realizowac be-
dziemy wraz z producentami poprzez organizacje nowej formuty
szkolen polegajaca na wspolnym udziale w zajeciach pracodawcy
i ucznia (mtodocianego pracownika). W ten sposéb damy uczacym
sie zawodu mozliwos¢ podnoszenia poziomu swojej wiedzy i na-
bywania dodatkowych umiejetnosci jeszcze na etapie szkoty.

® Praktyczna strefa na Targach INSTALACJE - specjalnie przygo-
towana przestrzen dla adeptow zawodu montera sieci i instalacji
sanitarnych, swego rodzaju centrum ciekawych kontaktéw, spraw-
dzenia swoich umiejetnosci, mozliwos$¢ uzyskania wartosciowej
wiedzy, przetestowania urzadzen i narzedzi. Miejsce, w ktorym
mozna spotkac mistrzow zawodu i poznac¢ wiodace marki.

W STRONE WIEKSZEGO POTENCJALU POLSKICH
FIRM INSTALACYJNYCH

Spotkanie stanowito tez dobra okazje, by wraz z partnerami omowi¢
nowy projekt dla instalatoréw, ktéry bedzie realizowany w ramach
dziatalnosci statutowej OSFIS. Rozwoj przedsiebiorstw jest efektem eks-
ploatacji dostrzezonych przed przedsiebiorce szans. Im jednak wieksza
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sie¢ wspotpracy z réznego rodzaju organizacjami, srodowiskami, w tym
naszym Stowarzyszeniem, tym wiecej szans sie pojawia.

W ramach naszej struktury chcemy zagwarantowac naszym cztonkom
wsparcie w postaci: ubezpieczenia skrojonego na miare potrzeb firmy
instalacyjnej, pakietu dokumentow firmy wykonawczej czy skorzystania
z dofinansowania opieki prawnej. Pojawi sie tez szereg innych korzysci,
o ktérych napiszemy w najblizszym czasie.

Podsumowaniem pierwszego kwartalnego spotkania Wspotorga-
nizatoréw projektu #zawddMozliwosci, niech pozostang stowa pani
Marzeny Uram z Grupy Odlewnia:,Ludzie z pasja + wspotpraca + wiedza
= #zawddMozliwosci. Po naszym pierwszym spotkaniu mozemy po-
wiedzie¢, ze projekt Hydraulik — zawdd mozliwosci na pewno sie uda”

A nastepne spotkanie juz w kolejnym kwartale, podczas ktérego
bedziemy analizowac postepy wdrazanych projektéw oraz ustalac
dalsze dziatania. Mamy tez nadzieje, ze spotkamy sie w gronie po-
wiekszonym o nowych Wspdtorganizatorow, gdyz kazdego tygodnia
mamy kolejne zapytania i dowody gotowosci do dziatania kolejnych
producentow.
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To bedzie swieto
instalatorow

TARGI INSTALACJE TO MOC ATRAKCJI, ALE TEZ SPOSOBOW NA ZDOBYCIE FACHOWEJ | RZETELNEJ WIEDZY. W TYM
ROKU ODBYWAJA SIEW DNIACH 21-23 KWIETNIA. MATEUSZ SZYMCZAK, DYREKTOR TARGOW INSTALACJE, OPOWIADA
O ATRAKCJACH, JAKIE PRZYGOTOWANO Z TEJ OKAZJI.

Mateusz Szymczak, Dyrektor Targéw Instalacje

Jest Pan Dyrektorem Projektu Instalacje 2020 i tegoroczna rozumiem zjawiska, ktore zachodza na rynku - a jak wiemy dzieje sie
edycja bedzie pierwsza, odkad objat Pan to stanowisko. Moja sporo. Projekt, ktérym obecnie zarzadzam przez wiele lat ewaluowat
dziennikarska ciekawos¢ nakazuje mi zapytac - jakie to uczucie do obecnego modelu, ktéry uwazam za bardzo dobry.
zarzadza¢ projektem z takimi tradycjami?
Co wedtug Pana i panskiego zespotu jest atutem Instalacji?
Mateusz Szymczak, Dyrektor Targow Instalacje: Z Targami

Instalacje jestem zwigzany od 2013 roku, czyli od poczatku mojej Naszym wspolnym, ogromnym osiggnieciem jest fakt, ze Targi
pracy w Grupie MTP. Najpierw odpowiadatem za pozyskanie klu- Instalacje staty sie wyczekiwanym $wietem branzy. Podczas targow
czowych klientéw i partneréw na Targi Instalacje i BUDMA. Przy or- wraz z partnerami tworzymy przestrzer do rozwoju biznesu. Jed-

ganizacji poprzedniej edycji Instalacji w 2018 roku bytem zastepca nak zaréwno dla nas, jako organizatoréw, jak i dla naszych wystaw-
dyrektora targéw. Natomiast z branzg budowlang bytem zwigzany codw rownie wazna jest wymiana wiedzy i kontaktéw. Zarzadzanie ta-
na wiele lat przed podjeciem pracy na targach. Dlatego doskonale kim projektem to ogromne wyzwanie i odpowiedzialno$¢. Musimy
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nadazac za zmieniajacym sie dynamicznie otoczeniem. Mam przy
sobie zespodt ludzi, ktérzy z entuzjazmem i profesjonalizmmem pod-
chodza do swojej pracy, co sprawia, ze organizacja Targoéw Instala-
cje daje mnéstwo satysfakcji.

Jakie cele stawiacie sobie przy tej edycji?

Kolejna edycja Targéw Instalacje zapowiada sie imponujaco. Juz
teraz bardzo mocno pracujemy nad ekspozycja. Swoja oferte za-
prezentujg wszak liderzy rynku. Bedziemy promowali innowacyjne
i ekologiczne rozwigzania i technologie. Pojawig sie firmy od wielu
lat nieobecne na targach. Nie zabraknie polskich producentéw, kté-
rzy oferte przedstawig gosciom targowym z catego $wiata. Zacie-
$niamy wspotprace z naszymi wystawcami, aby jeszcze bardziej za-
interesowac ich ofertg zwiedzajacych. Staramy sie zaprosic na targi
jeszcze wieksza grupe fachowcow z branzy. Dzi$ goscie targowi
przyjezdzaja do Poznania doskonale przygotowani. Maja zaplano-
wany czas, znaja potencjalnych partneréw, z ktérymi chca sie spo-
tka¢. Chcemy umozliwi¢ im jak najbardziej efektywne wykorzysta-
nie tego czasu.

Zazwyczaj targi trwaly cztery dni. W tym roku wprowadzona
jest innowacja - Instalacje beda trwaty trzy dni, od 21 do 23
kwietnia. Skad decyzja o takiej zmianie?

Organizacja targdéw to ogromne przedsiewziecie nie tylko dla
Grupy MTP, ale przede wszystkim dla naszych wystawcow i partne-
réw. Z ogromna uwaga wstuchujemy sie w ich opinie. W trakcie spo-
tkan, jeszcze podczas ostatniej edycji targdw, wielokrotnie podno-
szono kwestie ich dtugosci. Skrocenie wydarzenia do trzech dni jest
odpowiedzig na te sugestie. Na pewno po Targach Instalacje 2020,
ponownie wrocimy do naszych partnerdw z pytaniem czy ten czas
jest dla nich wystarczajacy i pozwala maksymalnie wykorzysta¢ po-
tencjat i site spotkan.

W informacjach prasowych na temat Instalacji wspominacie
o tym, ze oprocz klienta biznesowego - Instalatora, zapra-
szacie takze klientéw indywidualnych. llu spodziewacie sie
gosci spoza branzy?

To kolejna zmiana podyktowana przede wszystkim potrzebami
naszych wystawcow i partneréw. Rynek budowlany bardzo dyna-
micznie sie rozwija. Wptyw na to maja programy dofinansowan,
ktorymi zainteresowani sg zarowno inwestorzy i przedsiebiorcy, jak
i osoby zawodowo niezwigzane z branza. Osoby poszukujgce spo-
sobow i technologii optymalizacji kosztéw funkcjonowania domaéw
i przedsiebiorstw. Do tego zmieniajgce sie otoczenie prawne ma bez-
posredni wptyw na parametry nowo projektowanych obiektéw,
CO generuje ogromne zainteresowanie tym tematem zaréwno pro-
jektantow jak i inwestoréw. Targi Instalacje to miejsce, gdzie mozna
zdoby¢ wiedze rzetelng i fachowa. A kto lepiej opowie o zaletach
i mozliwosciach technologicznych prezentowanych rozwigzan, jak
nie producent i dystrybutor? Do tego warto wspomniec¢ o licznych
konferencjach i seminariach organizowanych przez naszych partne-
row branzowych i przedstawicieli tych, ktérzy to prawo tworza. Targi
Instalacje to doskonata alternatywa dla réznego rodzaju foréw, gdzie
bardzo czesto, jakos¢ i rzetelnos¢ tresci jest mocno watpliwa.
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lle firm na ten moment zadeklarowato udziat w Instalacjach
20207 Czy nadal mozna zosta¢ wystawca czy lista zostata juz
zamknieta?

Caty czas naptywajg nowe zgtoszenia i zapytania odnosnie udziatu
w targach, dlatego nie chce postugiwac sie konkretng liczbg wystawcow.
Swioj udziat zapowiedzieli praktycznie wszyscy liderzy rynku. Zespot tar-
géw Instalacje jest caty czas do dyspozydcji naszych potencjalnych wy-
stawcdw i bardzo chetnie odpowiada na ich pytania, ale tez odwiedza
ich bezposrednio w siedzibach. Korzystamy z tej okazji, aby lepiej poznac
zarbwno wystawcow, zakres ich dziatalnosci, ale tez potencjalne rynki,
ktére chcieliby zainteresowac swoja ofertg. Zachecam do odwiedzania
naszej strony www.instalacje.com — tam znajdziecie najswiezsze infor-
macje, zardbwno o wystawcach jak i programie wydarzen.

Jakie atrakcje czekac beda na zwiedzajacych? Dlaczego warto
by¢ w Poznaniu na Instalacjach?

Oprocz czesci ekspozycyjnej zlokalizowanej w pawilonie 5, w sek-
torze G tego pawilonu zlokalizowane beda Mistrzostwa Polski Instala-
toréw. To arena zmagan fachowcdw, na ktérej wytonimy Mistrza Polski
tego zawodu. Arcyciekawie zapowiada sie réwniez to, co znajdziemy
w pawilonie 5A, ktory w catosci poswiecony bedzie chyba najwazniej-
szej grupie odwiedzajacej targi, czyli instalatorom. To tutaj w centralnej
czesci pawilonu zlokalizowany bedzie Klub Instalatora, wspdlnie orga-
nizowany z Grupa SBS. Przewidujemy w tym miejscu codziennie wiele
atrakgji i cennych nagrod do wygrania, w tym skutery elektryczne czy
hulajnogi. Aby nie zabrakto sit na skorzystanie z tych wszystkich atrakcji
réwniez w tym pawilonie w Karczmie Instalatora zadbamy o naszych
gosci zapewniajgc im smaczny catering. Dodatkowo wraz z pozosta-
tymi cztonami ZHI organizujemy akcje autokarowa. W 2018 do Pozna-
nia instalatorzy przyjechali w az w 146 autobusach. W tym roku spo-
dziewamy sie ich wiecej! To oprécz komfortowego sposobu dotarcia
na targi jedna z form bycia eko i dbania o $rodowisko.

Jakie wydarzenia towarzyszace beda sie odbywac na terenie
MTP w dniach 21-23 kwietnia? Co warto zwiedzi¢?

Targi Instalacje to moc atrakcji, ale tez sposobéw na zdobycie fa-
chowej i rzetelnej wiedzy. Jak wspomniatem juz wczesniej podczas
trwania targéow odbywac sie bedg Mistrzostwa Polski Instalatoréw,
dziata¢ bedzie Klub Instalatora. Otwarcie Targéw poprzedzi odby-
wajacy sie dziert wczesniej Kongres Polskiego Zwigzku Pracodaw-
codw Hurtowni Branzy Grzewczej, Sanitarnej, Instalacyjnej, Klimaty-
zacji i Wentylacji. Natomiast podczas Targéw zainteresowani beda
mogli wzig¢ udziat miedzy innymi w konferencji Chtodnictwa i Kli-
matyzacji, licznych panelach dyskusyjnych. Zapraszam do $ledze-
nia naszej strony internetowej, gdzie bedziemy na biezgco publiko-
wac nadchodzace wydarzenia. Warto wspomnie¢, ze w dniach 21-23
kwietnia, odbywac sie bedzie kilka rownolegtych wydarzen jak targi
Securex, SAWO, Greenpower, Expopower czy Poznan Drone Expo.
Tworzg one wraz z Instalacjami bardzo silny blok, w ktérym zwie-
dzajacy bede miec¢ okazje na kompleksowe zapoznanie sie z najno-
woczesniejszymi technologiami, ktére pomoga im stworzy¢ ener-
gooszczedne domy przysztosci!

Dziekuje za rozmowe i do zobaczenia w Poznaniu!
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Caleffi Hydronic
Solutions w Polsce

JESTESMY WSROD LIDEROW NASZEGO RYNKU NAJMEODSZYM GRACZEM. NASZE PORTFOLIO PRODUKTOWE W POLSCE
ROZWIJA SIE Z KAZDYM TYGODNIEM — WYJASNIA TOMASZ KUKUEKA, PREZES FIRMY CALEFFI POLAND. ROZMAWIAMY
O ROZWOJU POLSKIEGO ODDZIALU | WYZWANIACH JAKIE PRODUCENTOM STAWIA RYNEK INSTALACIL.

Tomasz Kukutka, Prezes Caleffi Poland

Marka Caleffi dopiero od kwietnia 2014 roku
ma swoje bezposrednie przedstawicielstwo
w Polsce. Dlaczego tak p6zno firma zdecy-
dowata sie na obecnos¢ na naszym rynku?

Tomasz Kukutka, Prezes Caleffi Po-
land: Rzeczywiscie z dzisiejszej perspektywy
mozna powiedzie¢, ze Firma Caleffi S.PA. do-
sy¢ pozno zdecydowata sie na bezposrednia
obecnos¢ na polskim rynku techniki grzew-
czej i sanitarnej. Jednakze produkty zatozo-
nej w 1961 roku firmy, w ograniczonym we-
wnetrzng polityka importeréw zakresie, byty
dostepne wczedniej. Dziato sie to poprzez
firmy importujace, ktore z powodzeniem
sprzedawaty w Polsce rozwiazania Caleffi przez
wiele lat. Szanujemy dtugotrwate relacje bizne-
sowe, dlatego potrzebowalismy czasu na pod-
jecie strategicznej decyzji o bezposrednim
wejsciu na polski rynek. Wybralismy rozwigza-
nie, ktére brato pod uwage interesy wszystkich
naszych dwczesnych partneréw biznesowych.

Co sktonito Was do podjecia tego kroku?

Dla lidera europejskiego rynku HVAC, ja-
kim jest firma Caleffi, w pewnym momencie
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bezposrednia obecnos¢ na obstugiwanym
rynku, dostosowanie portfolio produktowego
oraz wsparcie techniczne produktu i marke-
tingu marki oraz oferowanych rozwiazan, staty
sie kluczowym elementem strategii rozwoju
Grupy na catym swiecie. Nie inaczej byto w Pol-
sce. Pozwala nam to by¢ jak najblizej naszego
klienta i odpowiednio dopasowac oferowane
rozwiazania oraz produkty do potrzeb danego
rynku. Stad tez decyzja o utworzeniu w 2014
roku czternastego oddziatu firmy Caleffi
S.PA w postaci Caleffi Poland Sp. z 0.0. z sie-
dzibg w Krakowie. Dzi$ nasza Grupa posiada
18 oddziatow reprezentujgcych nas na ponad
dziewiecdziesieciu rynkach na swiecie, mamy
dziesie¢ wiasnych zaktadow wytwoérczych —fa-
bryk zlokalizowanych we Wioszech. Jako cieka-
wostke podam, ze wszystkie produkty Caleffi
s produkowane wytacznie w naszych zakta-
dach we Whoszech. Firma zatrudnia ponad ty-
sigc trzystu pracownikdw, inwestuje w rozwoj
produktow we witasnym centrum badawczo
rozwojowym CUBOROSSO.

Jak oceniacie te niemal 6 lat na rynku?

Na to pytanie najlepiej mogliby odpowie-
dzie¢ nasi klienci i partnerzy biznesowi w Pol-
sce, ktérzy zyskali bezposredni dostep do pro-
duktow Caleffi oraz do bogatej biblioteki
wiedzy na temat rozwigzan stosowanych w re-
alizowanych projektach HVAC. Z tego co wiem
dzi§ znaczaca wiekszo$¢ naszych partne-
réw biznesowych ceni i rozwija wspotprace
z firma Caleffi w obecnej formule. Na pewno
pozytywna zmiang w formie obstugi rynku
polskiego jest fakt, ze Caleffi Poland sp. z 0.0.
od pierwszego dnia korzysta z centrum logi-
stycznego i magazynu zlokalizowanego w Pol-
sce, a doktadniej w Krakowie. To znaczgco po-
prawito dostepnos¢ produktow i usprawnito
obstuge zamdwien. Kolejnym waznym aspek-
tem ostatnich kilku lat byty nasze wysitki i za-
angazowanie, z jakim staramy sie przedstawic¢

naszym klientom jako europejski producent
najwyzszej jakosci armatury HVAC, co w po-
przednim modelu nie byto zbyt czytelne dla
polskiego rynku. Dzieki istnieniu Caleffi Po-
land przez te kilka lat juz ponad dwa tysigce
0s6b wspodtpracujacych z nami, ktére zabrali-
$my do wioskich fabryk, miato okazje na wia-
sne oczy przekonac sie, gdzie i w jaki sposob
projektowane sg i wytwarzane produkty, ktére
oferujemy w Polsce. Mamy unikatowy na skale
naszego rynku program marketingowy stu-
73cy budowaniu $wiadomosci marki oraz two-
rzacy relacje biznesowe oparte na wzajemnym
zaufaniu: do marki, produktu, ludzi wspottwo-
rzacych oddziat Caleffi w Polsce.

Jak przez ten czas zmienit si¢ rynek w Pan-
skiej ocenie?

Jesli chodzi o sam rynek, w odniesieniu do
oferowanych na nim rozwigzan i produktéw,
to oczywiscie widoczne s3 wptywy regula-
¢ji zwigzanych z ograniczeniem stosowania
paliw kopalnych do ogrzewania. Zmiany na-
stepuja w samych urzadzeniach grzewczych,
gdzie coraz czesciej klienci wybierajg zamiast
kotta gazowego na przyktad pompe ciepta.
Proces jest widoczny, ale wiemy, ze ta ewo-
lucja na rynku bedzie dtugotrwata. Dostrze-
gamy tez zmiane w podejsciu instalatoréw
i projektantéw do wyboru produktow. Dzis
juz niekoniecznie to cena jest najmocniej-
szym argumentem przy wyborze konkret-
nego rozwigzania, gdyz czesto taki wybdr
okupiony jest razaco niska jakoscig produktu
lub brakami i niejasnosciami w dokumenta-
¢ji technicznej oraz procesie certyfikacji i do-
puszczenia produktu na rynek. To w oczy-
wisty sposob przektada sie pdzniej na niskie
wiasciwosci eksploatacyjne takich produktow
i ich trwatos¢, bo o zagrozeniu bezpieczen-
stwa uzytkownika i instalacji nie trzeba nawet
wspominac. Caleffi oferujac swoje wyroby
i rozwigzania przykfada ponadstandardowa



uwage do jakosci projektu, uzytych surow-
cdw, procesu wytworzenia, czy obstugi
przed- i posprzedazowej swoich urzadzen.
Mysle, ze potwierdza to swojg opinig wspot-
pracujacy z nami od wielu lat producenci
urzadzen grzewczych i chtodniczych, insta-
latorzy, projektanci oraz firmy dystrybucyjne.

Jakis czas temu Caleffi kupito Cristine - wio-
ska firme produkujaca najwyzszej jakosci
elementy armatury sanitarnej, z dtugoletnimi
tradycjami. Jak taka inwestycja wptywa
na rozwoj przedsiebiorstwa?

Grupa Caleffi, po tym jak w pofowie lat
osiemdziesigtych osiggneta status bezwzgled-
nego lidera domowego rynku wioskiego, przy-
jefa diugofalowg strategie rozwoju poprzez
ekspansje na rynki zagraniczne. Jednak kolej-
nym waznym elementem rozwoju jest stra-
tegia zakupu przedsiebiorstw mocno zwig-
zanych z branza, w ktérej od 1961 osadzona
jest Caleffi S.PA. Zakup firmy Cristina Rubinet-
terie jest jednym z takich posunie¢. Nalezy tu-
taj wspomniec o naszych kolejnych zakupach
mocno zwigzanych z rynkiem HVAC, a mia-
nowicie o oryginalnie wtoskiej, bardzo mtodej
(powstata w 2012 roku) firmie Ekinex dziatajacej
w obszarze home&building automation, czyli

zajmujacej sie szeroko pojetym zakresem inte-
ligentnych domow. Tego typu transakcje za-
pewniajg staty rozwdoj Grupie Caleffi — zaréwno
kapitatowy, jak tez technologiczny — w odnie-
sieniu do oferowanych na rynku najnowocze-
$niejszych rozwiazan w naszej branzy. Nowy
produkt opracowany juz w ramach Grupy
Caleffi z wykorzystaniem technologii Eki-
nex bedzie mozna zobaczy¢ na targach MCE
w Mediolanie. System o nazwie Caleffi Code,
dedykowany do inteligentnych doméw, be-
dzie miat wtedy swoja Swiatowa premiere. Przy
okazji zapraszam do odwiedzenia naszego sto-
iska, ktére znajdowac sie bedzie w Hali 7 Sta-
nowisko A41 A51 C42 C52.

Caleffi ma $wietnie skatalogowane produkty,
starannie kreowany wizerunek - od niedaw-
na prowadzicie bloga Ask Caleffi, zainwe-
stowaliscie takze w filmy instruktazowe.
Na co nalezy zwréci¢ uwage tworzac tego
typu baze wiedzy dla profesjonalistow?

Dziekuje bardzo za tak pozytywna ocene.
Cieszymy sie, ze Pani zauwazyta ten aspekt,
ktéry jest dla nas niezmiernie wazny i wy-
magajacy duzo pracy oraz zaangazowania.
To wazny proces dostarczenia naszym part-
nerom dokumentacji wspierajacej produkt
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najwyzszej mozliwej jakosci. Dla nas oczy-
wistym od wielu lat jest, ze najlepszej jako-
$ci komponenty i rozwigzania HVAC, ktére
wytwarzamy, musza by¢ poparte tak samo
uzyteczng, kompletng biblioteka wiedzy do-
tyczacej samych produktéw, ale takze ich za-
stosowania i wiasciwosci. Standardem dla nas
jest, ze kazdy produkt z naszej oferty mamy
opisany w sposéb czytelny oraz komplek-
sowy, a petna biblioteka informacji technicz-
nych dostepna jest poprzez serwis www.ca-
leff.com. Odpowiadajac na Pani pytanie: dla
producenta jakim jest Caleffi, producenta
ktory ma nadzér na catym procesem dostar-
czenia produktu na rynek (od fazy koncep-
cji, poprzez dobér i odpowiednig selekcje su-
rowcow, a nastepnie petny proces wytworczy
i logistyczny) jest oczywiste, ze wszelkie ma-
teriaty, ktore publikujemy, majg swoje od-
zwierciedlenie w realnych, zbadanych w te-
stach laboratoryjnych, a takze field testach
wiasciwosciach naszych produktow. Uwa-
zamy to za nasz najwiekszy atut: dostarczamy
wiarygodna, kompletng i transparentng w za-
kresie stosowanych surowcéw dokumenta-
cje naszych produktéw i na to zwracamy
najwieksza uwage przy tworzeniu tego typu
dokumentadcji. Oczywiscie dostosowujac sie
do zmian na rynku kanatéw informacyjnych,
miedzy innymi jak wspomniany przez Pa-
nig blog Ask Caleffi, rozwijamy elektroniczne
Zrédia, z ktérych nasi partnerzy, firmy i osoby
wspotpracujace mogg czerpac wiedze. Innym
przyktadem tego jest nasz kanat w serwisie
YouTube poswiecony nie tylko samym pro-
duktom, ale takze zagadnieniom i proble-
mom zwigzanym z instalacjami HVAC.

W ubiegltym roku poinformowaliscie, ze
Wasze produkty objete sa ubezpieczeniem.
Na czym polega ta inicjatywa?

W ubiegtym roku mocniej zaakcento-
walismy te informacje, ale chciatbym pod-
kresli¢, ze produkty firmy Caleffi posiadaja
ubezpieczenie odpowiedzialnosci cywilnej
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produktu od poczatku dziatania Caleffi Poland Sp. z 0.0. Ubez-
pieczenie do 10 min euro jest jednym z elementéw uwiarygod-
nienia naszej oferty na rynku inwestycyjnym w Polsce. Oczywiscie
wszystkie produkty oraz ustugi oferowane przez Caleffi S.PA. po-
siadaja odpowiednie certyfikaty i zakres ubezpieczenia dostoso-
wane do obowigzujacych na danym rynku przepiséw lub znacz-
nie je przekraczaja. Co ciekawe w historii firmy nie byto jeszcze
przypadku, ze z takiego ubezpieczenia bylisSmy zmuszeni skorzy-
stac, co Swiadczy o najwyzszej jakosci oferowanych przez nas roz-
wigzan.

Jak ocenia Pan 2019 rok? Jaki segment produktow cieszyt
sie u Was najwiekszym zainteresowaniem?

Na poczatku naszej rozmowy wspomniatem, ze jestesmy
wsrdd liderdw naszego rynku najmtodszym graczem. Nasze
portfolio produktowe rozwija sie z kazdym tygodniem. W Polsce
najchetniej wybierany segment naszych produktow to urzadze-
nia zwiazane z regulacj cisnienia wody w instalacjach CO oraz
CWU, separacja zanieczyszczen w instalacjach z produktami ta-
kimi jak Caleffi XS® oraz cafa linia produktéw Dirtmag®. Niezwy-
kle popularne jest tez odpowietrzanie instalacji z najlepszym do-
stepnym na rynku odpowietrznikiem Caleffi Robocal, ktérego
budowa gwarantuje najwiekszg wydajnos¢, a konstrukcja w spo-
sob trwaty uniemozliwia wyciek medium z instalacji w ktorej jest
zamontowany. Nalezy tu takze wspomniec o produktach zwigza-
nych z szeroko pojeta termostatyka grzejnikowa, w ktérym to seg-
mencie Caleffi oferuje petny program od najprostszych zawordw
grzejnikowych do najnowoczedniejszych zawordw termostatycz-
nych serii Caleffi Dynamical® stosowanych do dynamicznego réw-
nowazenia cisnienia w instalacji CO.

Czego mozemy sie spodziewac w 2020 roku?

Rok 2020 lata kolejne bedg okresem transformacji rynku w kie-
runku optymalizacji zuzycia energii i automatyzacji procesow zwia-
zanych zogrzewaniem i przygotowaniem cieptej wody uzytkowej.
Jednym stowem: inteligentne domy to juz nie science-fiction, ale
realna potrzeba rynku. Firma Caleffi, miedzy innymi ze swoja linig
produktow Caleffi Code, takze przedstawi swoje propozycje be-
dace odpowiedzig na te wyzwania.

Przed nami Targi Instalacje. Czy widzimy sie zWami w Poznaniu?

Odpowiem przewrotnie: oczywiscie! Wszyscy zainteresowani
znajda komponenty Caleffi na Targach w Poznaniu. Beda one
w wielu urzadzeniach grzewczych prezentowanych przez pro-
ducentdw na ich stoiskach w produktach takich jak pompy cie-
pla, kotty CO, wezty cieplne, pompy, rozdzielacze CO i CWU, grupy
pompowe, itd. Produkty te bedzie mozna znalez¢ na stoiskach na-
szych partneréw biznesowych z segmentu OEM, ktéry dla nas jest
bardzo istotnym obszarem dziatalnosci. Caleffi jako producent nie
wystawia sie samodzielnie na imprezach targowych w Polsce. Ale
skoro juz o nich mowa — chciatbym tutaj podziekowac wszystkim
gosciom, ktorzy cyklicznie odwiedzajg nas podczas targdw ISH
we Frankfurcie oraz naszych domowych targéw MCE w Mediola-
nie, na ktére zapraszamy naszych partneréw w tym roku.

Dziekuje za rozmowe.
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instalacje pod kontrolq

Grupy pompowe
PrimoTherm 180-2 Vario DN25

Grupy pompowe PrimoTherm 180-2 Vario DN25 to gotowy zespét urza-
dzen i armatury, przeznaczony do przettaczania medium w instalacji
grzewczej oraz regulacji temperatury zasilania. Grupy pompowe wypo-
sazone sg w innowacyjny zawor mieszajacy ARV KvsVario, pozwalajacy
na reczne ustawienie wspotczynnika przeptywu Kvs w zakresie od 2,5
do 12 m¥h. Precyzyjne dopasowanie wspotczynnika Kvs zaworu mie-
szajacego do mocy i rodzaju instalacji zapewnia jej prawidtowe dziafa-
nie. Dodatkowo zawor wyposazony jest w system ProClick, dzieki czemu
montaz sitownika ARM 343 ProClick lub regulatora ACT 343 ProClick jest
prosty i nie wymaga uzycia narzedzi. W zaleznosci od preferencji klien-
ta istnieje mozliwos¢ wyboru grupy pompowej dotgczonej do grupy —
Grundfos UPM3 Hybrid lub Wilo Para.

Wiecej informacji na www.afriso.pl

UPM3 HYBRID

x4
GRuUNDFOS

Precyzyjne dopasowanie
, wspédtezynnika przeptywu

/// Kvs do mocy i rodzaju

4 instalacji bez uzycia

narzedzi

Montaz sitownika ARM
ProClick na zaworze ARV
KvsVario mozliwy dzieki
wykorzystaniu systemu
ProClick

Uniwersalne rozwigzanie
bez koniecznosci zakupu
dodatkowego zaworu

Czytelna skala nastawy
wartosci wspotczynnika
przeptywu Kvs
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Nowe pompy od Termovent
pompy G | TERMOVENT

Grupa Termovent przedstawia najnowsza propozycje pomp szwajcarskiego

producenta TACONOVA. Niezawodno$¢ oraz trwatos¢ materiatdw z ktérych

zostaty wykonane, gwarantujg bezawaryjng prace i wieloletnie zastosowanie. -l ... '-
Typoszereg pomp od DN15 do DN50. "

A S
™

\ SN - !

[t} tacono?

i Grupa Termovent jako jedyny autoryzowany dystrybutor SENTINEL na Polske
» przedstawia $rodki chemiczne do systemow centralnego ogrzewania. Zastoso-
g wanie produktéw serii X przygotowuje medium grzewcze do zminimalizowania
procesdéw powstawania korozji oraz kamienia kottowego w instalacji. Preparaty
mozna stosowac i sg bezpieczne dla wszystkich typdw systemodw grzewczych.
Produkty s do nabycia w hurtowniach Grupy SBS.
www.chemiainstalacyjna.com.pl

& taconové

Wiecej na www.termovent.pl

Must have Instalatora
Co kazdy instalator miec powinien

-

) ( N
W Kolano podwéjne do PRANI)SEIFL{ V
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przylaczy grzejnikowych

Kolano PFM61 stuzy do podfaczenia tad-
nym, btyszczacym elementem grzejni-
kéw dolnozasilanych typu V. Jest ono mo-
cowane pod tynkiem. Pozwala wykonac
prébe cisnieniowa, a nastepnie po obcie-
ciu na odpowiednia dtugos¢, przytaczy¢
sie do katowego przytacza grzejnikowego
z rozstawem kré¢cow 50mm. Produkt wykonano z rury miedzianej niklo-
wanej d.15. Potaczenie z rurg jest zaprasowywane. Mozemy uzyc az trzech
rodzajow szczek — H, TH i U. Podejscie PFM61 podnosi estetyke wykonania
instalacji oraz utatwia prace instalatorom.

)

Wiecej na www.prandelli.pl

Unibox RTL - nowy standard estetyki J
Podtynkowy regulator temperatury powrotu Unibox RTL to produkt dla s ~
tych, ktorzy estetyke cenig tak samo jak uzytecznos$¢ i niezawodnosc. ‘KE LLE R
To nowe, wyjatkowe na rynku modele z pokrywa szklang w kolorze bia-
tym lub czarnym i ze zintegrowanym pokrettem regulacji temperatury.
Dostepna jest rowniez wersja z biatg pokrywa z tworzywa. W sktad re- Nicdo gwintéw
gulatora wchodza: KELLER Locker
 zespot regulacji temperatury powrotu tj. zawdér-ogranicznik oraz ter-
mostat RTLH, LOCKER to ni¢ do uszczelniania po-
* zawor odpowietrzajaco-ptuczacy, taczen gwintowych w instalacjach
« kaseta $cienna o gtebokoéci zabudowy 60 mm, gazowych, wodnych, CO. i sprezone-
* maskownica ze zintegrowanym pokrettem i mocowaniem pozwala- go powietrza. Wytrzymuje temperature
jacym na kompensacje gtebokosci posadowienia kasety oraz ptynng do 130°C, cisnienie do 15 baréw. Innowa-
korekte ustawienia wzgledem np. ptytek $ciennych — do 12° katowych cja tego produktu jest hamulec, ktory po-
Przylacze: krocce G % GZ zwala na precyzyjng kontrole naprezenia
Modele: 1022751 — pokrywa ze szkta, czarna, nici podczas nawijania na gwint.
1022750 - pokrywa ze szkta, biata, . L. " .
1022735 — pokriwa 2 tworzywa, biata, z polyskier. Wiecej informacji na stronie www.grupa-sbs.pl
- J J

[19]
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KUINGAT WEPOMIESZCZENIACH, W KTORYCH PRZEBYWAMY, MA ZNACZACY WPEYW NA JAKOSC NASZEGO ZYCIA.
WWOLF WIENY: JAKIETO WAZINE [ PROPONZIEMYROZ\WIAZANIA, KTORE ZADBAJA O OPTYMALNA TEMPERATURE
| JAKOSC POWIETRZA, TAK BY PERFEKEYINIE DOPASOWAC JE DO POTRZEB UZYTKOWNIKOW.

ybierajac kociot kondensacyjny warto poza oczywistymi kry-
\/\/teriami jak energooszczedno$c urzadzenia, czy jego dostep-
no$¢ w programie Czyste Powietrze, kierowac sie najwyzszg
jakoscig, ktéra pozwoli na dtuga zywotnosc i niezawodnos¢ kotta. Takie
rozwiazania, wzmocnione eleganckim i nowoczesnym wygladem
urzadzen, dostarcza marka WOLF.
WOLF to szeroka gama wysokiej jakosci gazowych kottow konden-
sacyjnych: wiszacych i stojacych, jedno- i dwu-funkcyjnych (seria FGB,
CGB-2, CS7-2) oraz central kondensacyjnych CGS-2L i CGW-2L. To tech-
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nologia skutecznego i przyjaznego dla srodowiska ogrzewania domu
i przygotowania cieptej wody uzytkowej.

Gazowy kociot CGB-2 do montazu $ciennego, sztandarowe urza-
dzenie WOLF, jest dostepny w mocach 14, 20 i 25 kW. Jego unikalnos¢
polega min. na kompaktowych wymiarach zewnetrznych, ktére spraw-
dzaja sie w mieszkaniach i w domach jedno- lub wielorodzinnych. Do-
tyczy to zardwno nowych, jak i remontowanych budynkdw.

W przypadku zapotrzebowania na duze ilosci cieptej wody uzyt-
kowej warto rozwazy¢ centrale grzewcza, czyli potaczenie kotta gazo-



WINLF

wego CGB-2 i zasobnika, pofaczone w praktycznej, eleganckiej, mo-
dutowej konstrukcji. Moze to by¢ warstwowy zasobnik c.w.u. (centrala
CGS-2L) lub zasobnik z wezownicg (centrala CGS-2R). Gazowe centra-
le grzewcze marki Wolf sg wyjatkowo ciche i oszczedne w eksploatadji.

Szczegdlnie interesujaca jest centrala grzewcza CGW-2, ktéra po-
siada zasobnik c.w.u. o pojemnosci 44|, warstwowo tadowany, wyko-
nany ze stali nierdzewnej ze specjalng izolacja cieplna. Zasobnik, dzie-
ki funkgji turbo z rdwnomiernym i promieniowym rozktadem szybko
podgrzewa wode. Taka charakterystyka dziatania gwarantuje najwyz-
sza wydajnos¢ c.w.u. Jednoczesnie samo urzadzenie zajmuje niewiel-
ka powierzchnie, wiec montaz w niewielkich kottowniach lub tazien-
kach nie stwarza problemu.

TECHNOLOGIA BLUESTREAM®
Innowacyjna technologia BlueStream® wykorzystana w kottach
CGB-2 pozwala na inteligentne zarzadzanie pracg pompy dla osia-
gniecia najlepszych parametrow kondensacji. BlueStream® to takze kon-
trola spalania z automatyczng kalibracjg i dostosowaniem do rodzaju
spalanego gazu oraz szeroki zakres modulacji (od 1,8kW). W praktyce
oznacza to mniej startow palnika, dtuzsza prace kotfa i wyjgtkowo ni-
ska emisje szkodliwych substancji, a przy tym najwyzsza wydajnos¢.
Kolejng korzyscig technologii BlueStream® jest niski pobdr mocy urza-
dzen w trybie czuwania.
Zalety, ktore mdwia same za siebie:
® sprawno$¢ znormalizowana 110% (Hi) /99% (Hs)
® modulacja mocy grzewczej od 1,8 kW (CGB-2-14)
® kontrola procesu spalania z funkcjg automatycznego dopasowania
do rodzaju spalanego gazu
® bezzaworu nadmiarowo-upustowego, bez podwyzszania tempe-
ratury wody na powrocie — dla maksymalnego wykorzystania efek-
tu kondensagji
® modulowana pompa o wysokiej efektywnosci (EEI <0,23)
® dtuzszy czas pracy urzadzenia oraz mniejsza ilos¢ uruchomier ko-
tta gwarantujg wiekszg efektywnos¢ urzadzenia
® izolacja obudowy kotta dla zapewnienia cichej pracy urzadzenia
® trwata konstrukcja.

WYGODA | PROSTOTA DLA SERWISANTA
tatwy dostep do komory spalania oraz do waznych podzespotéw
kotta CGB-2 utatwia prace podczas czynnosci konserwacyjnych. Kotty

| MAGAZYN GRUPY SES

Wolf s3 wyposazone w system zabezpieczen, ktory sprawia, ze mozliwa
jest konserwacja urzadzenia pod cisnieniem wody w instalacji grzew-
czej. Dzieki temu nie ma koniecznosci spustu wody z wymiennika cie-
pfa podczas przegladu kotta. Takze czyszczenie komory spalania nie
wymaga jej catkowitego demontazu.

KOMPLEKSOWE ROZWIAZANIA

Zaletg produktéw Wolf jest mozliwos¢ centralnego zarzadzania
wszystkimi systemami marki, a wiec systemem grzewczym (kotty, pom-
py ciepta), solarnym, czy wentylacja mechaniczna. Kluczem sprawne-
go funkcjonowania jest prosty w montazu modut obstugowy BM-2.

To idealne urzadzenie do obstugi, zapewniajace fatwe i intuicyjne
sterowanie. Nawet jesli zdecydujesz sie na modernizacje systemu so-
larnego lub wentylacyjnego w pdzniejszym terminie, modut automa-
tycznie rozpozna kazde nowo dodane urzadzenie firmy Wolf. Cztery
proste i wygodne przyciski funkcyjne, jeden kontroler obrotowy i duzy
kolorowy wyswietlacz umozliwiaja szybka i fatwa obstuge. Uzytkownik
sam decyduje, czy modut jest zainstalowany bezposrednio na urzadze-
niu, czy w innym pomieszczeniu jako zewnetrzny pilot.

Kompleksowe rozwigzania to takze pakietowe oferty Wolf, dzie-
ki ktérym oszczedzasz pienigdze i czas. W pakietach skfadajgcych sie
z kottéw, zasobnikow, systemow kominowych, modutéw obstugo-
wych, kupujesz taniej, a montujesz i uruchamiasz fatwiej. Prostsze sg
takze wszelkie przeglady serwisowe, kiedy do wszystkich urzadzen po-
trzebny jest jeden serwisant.

5 LAT GWARANCJI I ZADNYCH ZMARTWIEN

Inwestycja w wysokiej jakosci instalacje domowe winna by¢ takze
potaczona z gwarancja wieloletniej, bezproblemowej pracy. Dlatego
firma Wolf udziela na swoje systemy 5 letniej gwarancji, majac pew-
no$¢ doskonatosci oferowanego rozwiazania.

W czasach kiedy inwestor budujacy swéj dom, wykanczajacy lub
remontujacy mieszkanie jest coraz bardziej swiadomy swoich potrzeb,
kiedy szuka sprawdzonych i solidnych rozwiazan na dtugie lata, roz-
wigzan, ktére pozwolg mu oszczedzac czas, zadbajg o zdrowy klimat
pomieszczen i zatroszcza sie o dobry klimat dla Ziemi, a dodatkowo
pozwola na zdalne sterowanie, warto rozwazy¢ kompleksowe rozwia-
zania Wolf. Gama produktéw Wolf zamieni mury Twojego mieszkania
w prawdziwy dom, perfekcyjnie dopasowany do Ciebie.

4 N
} (]
APLIKACJA WOLF SMARTSET i “n J = = B |
Wszystkie kotty marki Wolf z modutem interfejsu Wolf N e
otly ondensacyine
Link Pro lub Wolf Link Home poprzez aplikacje WOLF St 7@
Smartset moga by¢ wygodnie obstugiwane za pomo- o wapamaonAGS e ———— -
— Komfortowa

ca smartphone, tabletu lub PC. Dzigki tej niej mozliwy “ | - ') ’\ GRS |
jest peten dostep do odczytu, kontroli oraz diagnosty- I ; —
ki systemu grzewczego. ) R p"&w

— - e

- / .
— -
9 Komunikacja LAN lub WLAN
za pomoca modutu
S WOLF Link Home i
WOLF Link PRO
N
Zaleta produktéw Wolf jest mozliwos¢ centralnego
- zarzadzania wszystkimi systemami marki.
. J
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Zatrzymaj ciepto

WYMIENNIKI STOJACE KELLER Z PRZY+ ACZAMI DO GORY PRZEZNACZONE SA DO PODGRZEWANIA | PRZECHOWYWANIA
CIEPLEJ WODY UZYTKOWEJ NA POTRZEBY MIESZKAN, DOMOW JEDNO- | WIELORODZINNYCH ORAZ INNYCH
OBIEKTOW WYPOSAZONYCH W NISKOTEMPERATUROWE KOTtY WODNE DOWOLNEGO TYPU. WYMIENNIKI ZOSTALY
PRZYSTOSOWANE DO INSTALACJI W POMIESZCZENIACH Z DRZWIAMI O SZEROKOSCI JUZ OD 70 CM.

}/mler?mlq Wyposazone sa w we- PARAMETRY TECHNICZNE WYMIENNIKOW KELLER
zownice spiralng umozliwiajaca
. . KELLER KELLER KELLER
przytaczenie do niskotempe- Typ
100G 120G 150G
raturowego kotta wodnego c.o. W celu : —
unikniecia strat cieplnych, przewody do- Pojemnosc | 102 120 150
prowadzajqce Wode Z C.O. powinny byé Powierzchnia WeiOWniCy ml 1,2 1,4 1,4
jak najkrétsze i dobrze izolowane ciepl- Pojemnos¢ wezownicy | 5,27 6,1 6,1
nie. Zbiorniki wymiennikdw wykonane sg 80/10/45°C 810 945 945
z blachy stalowej pokrytej wewnatrz war- Stata wydajnos¢ cw.u* 70/10/45°C I/h 680 793 793
stwa specjalnej, wysokotemperaturowe;j 60/10/45°C 490 572 572
emalii ceramicznej, ktéra tworzac szklistg 80/10/45°C 35 40,8 40,8
powifoke chroni je przed korozja. Dodat- Stata moc grzewcza* 70/10/45°C kw 28 327 327
kowym zabezpieczeniem antykorozyjnym 60/10/45°C 21 24,5 24,5
zbiornikdw jest anoda magnezowa, ktorej o 80/10/45°C 240 280 280
dziatanie opiera sie na réznicy potencjatéw \(Nydamosc poczqtiowa CS\A(/)UQ 70/10/45°C | 1/10min 220 257 257
elektrochemicznych materiatu zbiornika przy temp. poczatkowe] 60/10/45°C 135 157 157
i anody. Izolacja termiczna wykonana jest Straty postojowe** W 34 37 40
z pianki poliuretanowej. Zewnetrzna obu- Zapotrzebowanie wody grzewczej m’/h 2,2 26 26
dowa wymiennikéw wykonana jest z two- - .
Opor przeptywu wody w wezownicy mbar 40 60 60
rzywa sztucznego typu HIPS.
o Maks. cisnienie i temp. robocza pr = 0,6 MPa,
Parametry pracy zbiornika = 95°C

NUMERY KATALOGOWE: m=
KELLER 100/G — KEL 212400 Parametry czynnika grzewczego Mak_s. C(';E)Tlcenle i temp. robocza pr = 0,6 MPa,
KELLER 120/G — KEL 251737 tm=1
KELLER 150/G - KEL 213230 Masa wymiennika kg 55 85 110

*80°C, 70°C, 60°C - temp. wody grzewczej na wejsciu do wezownicy
10°C - temp. wody uzytkowej na zasilaniu
60°C; 45°C — temp. c.w.U.
**zgodnie z obowiazujacym od 26 wrzesnia 2015 r. Rozporzadzeniem Komisji UE nr 812/2013
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Ogrzewacze przeptywowe
STIEBEL ELTRON

Model PER

SERIA SELECT: MODNA I WYGODNA

Seria jest idealna w przypadkach wiekszego zapotrzebowania
na cw.u. w wysokich temperaturach. W urzadzeniach zastosowano
system grzejny z odkryta grzatka, wyjatkowo odporny na osadzanie
sie kamienia i na wode z duzg zawartoscig wapnia.

Ogrzewacze sg przystosowane do bezposredniego podtaczenia
instalacji z tworzywa sztucznego. Prosty montaz dzieki uniwersalnej
ptycie montazowej (technologia ProfiRAPID). Klasa efektywnosci ener-
getycznej: A. W ofercie znajdziemy 4 modele elektroniczne: PER, PEO,
PEY, PEG oraz hydrauliczny PHB.

PER: w petni elektroniczny ogrzewacz zapewniajgcy doktadng tem-
perature wody poprzez dynamiczna regulacje przeptywu. Sterowany
mikroprocesorem zawdr gwarantuje dobor temperatur z dokfadnoscia
0,5°C az do maks. mocy 30-60°C. Posiada funkcje komfortowe, tryb
ECO, tryb WELLNESS oraz pilota. Duzy, dwukolorowy wyswietlacz
wskazuje aktualne parametry pracy urzadzenia. Wybor mocy: 18/21/24
KW w jednym urzadzeniu oraz 27 kW.

PEO: elektronicznie sterowany, z precyzyjnym wyborem tempera-
tury, odczytywanym na dwukolorowym wyswietlaczu LCD. Mozliwo$¢
ograniczenia temperatury wody na 43°C. Dobér temperatur z dokfad-
noscia 1°C az do maksymalnej mocy w zakresie 30-60°C. Wybdr mocy:
18/21/24 KW w jednym urzadzeniu oraz 27 kW.

PEY: elektronicznie sterowany, z bezstopniowa regulacja temperatury
w zakresie 30-60°C. Przy wahaniach ci$nienia i temperatury na wejsciu,
na wylocie temperatura pozostaje stata. Stabilizacja temperatur +/-1°C
az do maks. mocy. Wybor mocy: 18/21/24 KW w jednym urzadzeniu.

PEG: elektronicznie sterowany, z wyborem dwaoch statych temperatur
42°C i 55°C. Elektroniczny ukfad sterowania zapewnia dobra stabilnos¢
temperatury. Konstrukcja pozwala na dwa sposoby podtaczenia, z dotu
i zgory. Urzadzenie jest dostepne w mocach: 13, 18, 21 i 24 kW.

PHB: hydrauliczny ogrzewacz, zapewnia state temperatury wylotowe.
Dwa poziomy mocy do recznego wyboru pozwalajg na indywidualne
ustawienie pracy latem lub zima. Dwa inne hydrauliczne poziomy mocy
sq przetaczane automatycznie w zaleznosci od ilosci przeptywajacej
wody. Dostepne moce: 13, 18, 21, 24 kW

SERIA EIL: IDEALNA DLA POJEDYNCZEJ UMYWALKI

Linia mini ogrzewaczy przeptywowych obejmuje model elektronicz-
ny Premium oraz dwa modele hydrauliczne: Plus i Trend w zestawach
z armaturami.

EIL Premium: elektronicznie sterowany, z czujnikiem temperatury
wyptywu, osiaga temperature z dokfadnosciag co do stopnia. Specjalny
perlator ze zintegrowanym ogranicznikiem przeptywu do stoso-
wania w standardowych armaturach (gwint M22/24). Wewnetrzne
ograniczenie temperatury w zakresie 30-50°C. Montaz nad lub pod
umywalka. 3 wielkosci mocy do wyboru (3, 4, 6kW) + super silna
2-fazowa wersja 7kW.

EIL Plus: hydraulicznie sterowany, wspdtpracuje ze standardowymi
armaturami cisnieniowymi lub bezcisnieniowymi. Moc grzejna zataczana
hydraulicznie, jednostopniowo, w zaleznosci od wielkosci przeptywu.
Montaz pod umywalka. Specjalny perlator w zestawie. 3 wielko$ci mocy
do wyboru (3, 4, 6kW) + super silna 2-fazowa wersja 7kW.

EIL Trend: hydraulicznie sterowany, wspétpracuje wytacznie z ar-
maturami bezcisnieniowymi. Moc grzejna zatgczana hydraulicznie,
jednostopniowo, w zaleznosci od wielkosci przeptywu. Montaz pod
lub nad umywalka. Specjalny perlator w zestawie. Dostepne moce: 3,4
i 6kW. Modele EIL 34 Trend dostepne takze w zestawach z armaturami:
dwuzaworowymi OT lub UT oraz jednouchwytowg UTE.

N na

Modele EIL 3/4 Trend z bateriami

Model EIL 3 Trend z baterig UT
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KELLER

Nowa o(d)stona
sprzegiet hydraulicznych

OFERTA MARKI KELLER W SEGMENCIE PRODUKTOW WYPOSAZENIA KOTEOWNI
POSZERZYLA SIE O NOWE 4 SPRZEGtA. PONADTO SPRZEGtA, KTORE DOTYCHCZAS
POSIADALISMY W OFERCIE, ULEGLY MODYFIKACII.

® Patent: P421808 @ Kompatybilne z kolektorami rozdzielajgcymi Elterm,

® Nowe wersje: 55,90, 135, 210 kW. dajgce mozliwos¢ stworzenia bardziej rozbudowa-
® Wbudowane dwie kierownice przeptywu, zastoso- nych instalacji.
wanie ktérych znacznie ogranicza podmieszanie @ Wbudowany neodymowy separator magnetyczny
wody. SMART oraz rurka pomiarowa na czujnik tempe-
® Konstrukcja obnizajgca temperature powrotu o kilka ratury.

stopni w poréwnaniu ze standardowym sprze-
gtem hydraulicznym, podnoszaca efektywnos¢
niskotemperaturowego zrédta ciepta.

® W komplecie: zawér spustowy, odpowietrznik

automatyczny, grzebien odmulajacy oraz ocie-
plenie.

Separator SMART sktada sie z magnesu neodymowego oraz metalowego koszyczka utrzymujacego
ten magnes. Zanieczyszczenia ferromagnetyczne stanowig wedtug badar od 50% do 80% wszystkich zanie-
czyszczen groznych dla instalacji wodnych c.o., szczegdlnie ukfadéw wyposazonych w pompy elektroniczne
oraz zawory w uktadach pompowych, kottach c.o. itp. Smart umieszczony moze by¢ w dowolnym elemencie
instalacji grzewczej zamiast istniejacego juz zaworu spustowego. Stan zabrudzenia fatwo sprawdzi¢ otwiera-
jac zawor — w przypadku braku lub matego przeptywu wymagane jest czyszczenie. Separator jest integralng
czescig nowych sprzegiet.

4 N
Izolacja dotychczas sprzedawanych przez nas sprzegiet
hydraulicznych KELLER (KELLER GW 1% GW 5/4", GZ 6/4",
KELLER GZ 2") ulegta zmianie z ocieplenia PUR z estetycznym
ptaszczem SKAY na ocieplenie typu EPP.

WAZNE:
nowe sprzegta KELLER Zeskanuj kod po
dedykowane sa do wiegcej informacji
niskotemperaturowych !
Zrédet cieptal L )
Ocieplenie EPP
KELLER do 55 kW KELLER do 90 kW KELLER do 135 kW KELLER DO 210 kW
KEL 719674 KEL 719681 KEL 719698 KEL 719704

Przylacze (DN) 25-1"Gw 32 -1%"Gw 40 -1%"Gz 50-2"Gz
Maks. przeptyw 23m*h 40m3/h 5,7 m*h 9,0 m*h
Maks. temperatura 110°C 110°C 110°C 110°C
Cisnienie nominalne 6 bar 6 bar 6 bar 6 bar
Pojemnos¢V 141 241 3,71 6,71
P xV (barxl) 84 14,4 22,2 40,2
Hi (rozstaw strona kottowa) 290 mm 340 mm 340 mm 400 mm
Hz (rozstaw strona instalacyjna) 250 mm 300 mm 300 mm 350 mm
Hc (wysokos¢ catkowita produktu) ~600 mm ~670mm ~670mm ~745 mm

24]
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Grupy Pompowe
Z gwarancjg jakosci

WYSOKA JAKOSC GRUP POMPOWYCH KELLER Z MIESZACZEM TO EFEKT PROCESU PRODUKCYJNEGO, KTORY JEST
KONTROLOWANY NA DOStOWNIE KAZDYM ETAPIE. JAK WYGLADA ICH PRODUKCJA? TEGO DOWIECIE SIE Z NASZEJ

KROTKIEJ FOTORELACII.

rupy pompowe firmy KELLER s3 pro-
G duktami zoptymalizowanymi pod
wzgledem procesu projektowego,
produkcyjnego, logistycznego i ekologicz-
nego. Poprzez dobér zastosowanych kom-
ponentow, w tym izolacji modutowej EPP
najwyzszej jakosci, zwiekszona jest wydaj-
nos¢ catego systemu grzewczego. Wptywa
to na ochrone srodowiska i zuzycie energi.
Przy projektowaniu rodziny grup pom-
powych DN25 szczegding uwage zwrdcono
na zwartg konstrukcje i dtugg zywotnos¢ uzy-
tych materiatow. Jedna z wielkich zalet pro-
duktu jest mozliwos¢ wykorzystania grupy

pompowej jako modutu lewego lub prawego
w projektowanym i montowanym systemie
grzewczym. Skutkuje to minimalizacjg kosz-
téw logistycznych i magazynowych.
Produkcja grupy pompowej obejmuje
ustandaryzowany proces montazu poszcze-
golnych elementéw sktadowych takich jak
termometr, zawor kulowy, zawor zwrotny, za-
wOr mieszajgcy, orurowanie i izolacja EPP, itp.
Odbywa sie on na specjalnie zaprojektowa-
nym stanowisku montazowym, gdzie kazdy
komponent grupy przechodzi kontrole jako-
4ci zanim zostanie zamontowany. W ostatniej
fazie montazu cato$¢ zostaje poddana osta-

tecznej kontroli i prébie cisnieniowej na sta-
nowisku badawczym. Zapewnia to 100% kon-
trole kazdego zespotu i zapobiega dostawie
wadliwych, nieszczelnych czesci. Testowa-
ne produkty sg opatrzone pieczecig jakosdi,
ktéra umozliwia przypisanie poszczegdlnych
produktéow do personelu produkcyjnego,
a przede wszystkim do klienta koncowego.

1. Montaz 3-drogowego zaworu mieszajacego w obiegu mieszajagcym

grupy pompowej DN25.

3. Nanoszenie pieczeci jakosci po udanym tescie cisnienia.

2. Badanie jakosci elementow pod katem wyciekéw za pomoca préby

ci$nieniowej na stanowisku montazowym.
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Ogrzewanie takie jakiego
potrzebujesz

GRZEJNIKI ROZNIA SIE MIEDZY SOBA POWIERZCHNIA CZYNNA ORAZ MASA. WIELKOSC POWIERZCHNI WYMIANY
URZADZENIA WARUNKUJE TEMPERATURE PRACY NIEZBEDNA DLA JEGO EFEKTYWNOSCI, NATOMIAST MASA
ISTOTNIE WPLYWA NA CZAS DOSTEPU DO POZADANEJ ILOSCI CIEPLA.

M_ maln

afa masa catkowita grzejnika umoz-
liwia tatwe sterowanie procesem
grzania (w tym réwniez zaprzestanie

grzania). Jak poréwnac efektywnos¢ grzewczg
grzejnikdw sciennych i podtogowych? Otéz
1 m” powierzchni kazdego grzejnika przy dT
wynoszacej 1°C ma moc grzewczg okoto T0W.
Oznacza to, ze podobng moc grzewcza bedzie
posiadato np. 10 m? ogrzewania podfogowe-
go majacego w stosunku do temperatury
powietrza dT 1°C (21:20) jak 1 m? grzejnika
wodnego majgcego dT 10°C (30:20).
Szczegdlnie mata masa catkowita przy
duzej powierzchni wymiany cechujg sie
grzejniki marki REGULUS®-system, ktorych
ukfad wodny zbudowany jest z rur miedzia-
nych, a uktad oddawania ciepta z pionowo
osadzonych na nich lamelek aluminiowych.
Grzejniki te przez niektorych mylnie nazywane
sg konwektorami, chociaz grzejg w sposob

S5 b

Grzejniki Scienne REGULLUS

mieszany — w drodze konwekgji oraz pro-
mieniowania. Czyli identycznie jak grzejniki
panelowe, przy czym ,regulusy” sa od nich
znacznie dynamiczniejsze, a przez to lepiej
sterowalne. Mata masa catkowita oznacza mata
bezwtadnos¢ cieplng, a duza powierzchnia
wymiany stwarza mozliwos¢ efektywnego
grzania, takze przy niskich temperaturach
czynnika grzewczego.

W cieptym, dobrze akumulujagcym ciepto
wspotczesnym domu, réznica temperatur po-
miedzy posadzka a sufitem jest minimalna
i wynosi utamki stopnia Celsjusza. W domu
zbudowanym z materiatéw dobrze akumuluja-
cych ciepto temperatura wnetrz ulega jedynie
niewielkim wahaniom, gdyz jest stabilizowana
przez energie zakumulowana we wszystkich
przegrodach. Taki dom grzejniki dogrzewaja
jedynie w krétszych badz dtuzszych cyklach
lub ptynnie i niskotemperaturowo z petng

Ogrzewanie kanatowe CANAL

mozliwosciag szybkiego, catkowitego zasto-
powania grzania.

Mata bezwtadnos¢ cieplna ma podstawowe
znaczenie dla dynamiki grzania i dla precyzyj-
nej, gwarantujacej optymalny komfort cieplny
dystrybucji wytworzonego ciepta. Wptywa
tez na mozliwosci realizacji réznych strategii
grzania, czyli indywidualnego wyboru czasu
i dfugosci grzania oraz ustalania dtugosci i czasu
przerw w ogrzewaniu. Dzieki temu osiggnie-
my cel kazdego z nas jakim jest ogrzewanie
efektywne, tanie, gwarantujace optymalne
poszanowanie wytworzonej energii i takie,
ktore zapewnia komfort cieplny.

REGULUS®-system

ul. Grazyniskiego 51, 43-300 Bielsko-Biata
www.regulus.com.pl
regulus@regulus.com.pl

tel. 338 123 669, 338 151 025
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AFRISO

instalacje pod kontrolg

AFRISO PRIMOBOX ACB 910
80% kottowni w jednej szafce!

NOWOSC W OFERCIE AFRISO: SPOSOB NA POEACZENIE INSTALACJI GRZEIJNIKOWEJ Z INSTALACJA OGRZEWANIA
PODLOGOWEGO PRZY ZASTOSOWANIU KOTEA KONDENSACYJNEGO.

rupy pompowe razem z przystosowa-
G nymi do nich rozdzielaczami ciesza sie

uznaniem sporej czesci instalatorow.
Jaki jest powdd popularnosci tego rozwig-
zania? Przede wszystkim instalatorzy cenig
swoj czas, a inwestorzy gotowi sg zaptacic
wiecej, zeby zyskac sprawdzone i estetyczne
rozwiazania wysokiej jakosci. Podstawowy-
mi korzysciami ptyngcymi z uzywania grup
pompowych z rozdzielaczami sa: fatwos$c oraz
szybko$¢ montazu, prosta obstuga i nieza-
wodnos¢.

Instalatorzy czesto spotykaja sie z instala-
Cja grzewczg ze zrodtem ciepta w formie ga-
zowego kotta kondensacyjnego. Instalacja
ztozona jest z dwdch obiegéw grzewczych:
dominujgcego obiegu ogrzewania podtogo-
wego oraz prostego obiegu instalacji grzej-
nikowej. Za przygotowanie c.w.u. odpowia-
da kociot kondensacyjny. Biorgc pod uwage
kompaktowosc i estetyke, jakie produkty byty-
by najbardziej optymalne dla takiej instalacji?

GRUPY POMPOWE ZWIEKSZAJA
WYGODE CODZIENNEJ EKSPLOATACJI
Rozwigzaniem sg grupy pompowe, wypo-
sazone w armature, ktéra zwieksza wygode
codziennej eksploatacji. Montaz takich grup
nie jest trudny i zajmuje niewiele czasu. Wie-
lu inwestoréw oraz instalatorow zaznacza, ze
tego typu rozwiazania charakteryzuja sie este-
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tycznym wygladem. Jak skonstruowana byta-
by instalacja na omawianym przykfadzie? Na-
lezatoby wykorzystac dwie grupy pompowe.
Pierwsza grupa miataby zainstalowany zawor
mieszajacy na potrzeby instalacji ogrzewania
podtogowego, druga grupa bytaby bez mie-
szania, czyli tak zwana przewatowa. Koniecz-
ny bytby tez rozdzielacz — w tym przypadku
rekomendujemy instalacje sprzegtfa hydrau-
licznego.

Czy powyzej opisywana instalacja moze
by¢ wykonana w bardziej kompaktowej i es-
tetycznej formie? Czy jest mozliwe wykonanie
takiej instalacji w krétszym czasie, przy zasto-
sowaniu metod, ktére s do zaakceptowania
cenowo przez inwestordw i rownoczesnie
wspieraja kociot w kondensacji, co skutkuje
dodatkowymi oszczednosciami dla klienta?

NOWOSC W OFERCIE AFRISO:
PRIMOBOX ACB 910

Twierdzaco na powyzsze pytania odpo-
wiada nowy produkt w ofercie AFRISO - ze-
stawy mieszajace do kottow kondensacyjnych
PrimoBox ACB 910. Zestawy zamkniete sg
w estetycznie wygladajacej szafce o wy-
miarach 45 x40 cm. To zestaw hydraulicz-
ny, ktéry stuzy do zarzadzania dwoma stre-
fami ogrzewania o réznych temperaturach
zasilania, w ktérej jeden z obiegdw jest bez-
posredni, natomiast na drugim temperatura

Schemat dziatania zestawu mieszajgcego AFRISO PrimoBox ACB 910

obnizana jest na zaworze mieszajacym. Wy-
korzystujac specjalny zawor mieszajacy,
mozna uzyskac korzy$¢ w postaci zwiek-
szenia réznicy temperatur miedzy zasila-
niem i powrotem do kotta gazowego. Przy
identycznej temperaturze zasilania uzyskuje
sie nizsza temperature powrotu do kotta. Do-
datkowo wspomagane jest zjawisko konden-
sacji spalin — skutkuje to pomoca w odzysku
,darmowego’ ciepta.

Wprowadzenie na rynek zestawdw mie-
szajacych PrimoBox ACB 910 mozna ocenic
jako znaczacy krok w kierunku wykonywania
estetycznych mini-kottowni zbudowanych
w oparciu o gotowe elementy. Korzystajac
zzestawu PrimoBox ACB 910 zapewnia sie
miniaturyzacje instalacji, razem z jedno-
czesnym zmaksymalizowaniem potencjatu
kotta do odzysku ciepta z kondensacji pary
wodnej obecnej w spalinach. Dzieki temu
zwieksza sie sSrednig sezonowa sprawnos¢,
z jaka pracuje kociok. Wskutek swoich kom-
paktowych wymiaréw, szafka PrimoBox ACB
910 zmiesci sie bez trudu pod kottem gazo-
wym, gdziekolwiek planowana jest jego lo-
kalizacja.

Wiecej informacji oraz animacje pokazu-
jacq dziatanie zestawu PrimoBox ACB 910
znajdziesz na www.primobox.afriso.pl
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Zestaw mleszajacy do kotta kondensacyjnego

PrlmoBox ACB 910

AFRISO Sp. z 0.0., Szatsza, ul. Koscielna 7,

\ . .
42-677 Czekanéw, tel. 32 330 33 55 www.primobox.afriso.pl

e-mail: 'zok@afriso.pl, www.afriso.pl
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KELLER

zapewnia
dobre |
powietrze /

CENTRALE REKUPERACYJNE PREMAIR ORAZ y

REKUPERATOR POKOJOWY HRU-WALLTO 4
WAZNE ELEMENTY OFERTY KELLER, KTORE
STANOWIA PODSTAWE DO STWORZENIA
KOMPLETNEGO SYSTEMU.
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KELLER

CENTRALE REKUPERACYJNE PREMAIR

Centrale rekuperacyjne HRU-PremAIR to nowoczesne jednostki. W swojej
ofercie posiadamy trzy warianty jednostkek o wydajnosci: 350, 450 oraz 500 m*/h
przy sprezu 100 Pa. Do konstrukeji uzyte zostaty najnowoczesniejsze tworzywa
sztuczne, wymiennik przeciwpradowy z PET lub aluminiowy oraz obudowa
samonos$na z EPP.

NAJWAZNIEJSZE CECHY:

e Certyfikowany wymiennik przeciwpradowy z materiatu PET o wysokiej sku-
tecznosc.

® Nowoczesna obudowa z polipropylenu spienionego (EPP).

® Wysoka izolacyjnos¢ termiczna i akustyczna Energooszczedne wentylatory
EC o wysokim sprezu 1000Pa Modulowany By-Pass.

® Funkcja Free-cooling i Free-heating.

® Przebadany zgodnie z norma EN 13141-7, spetnia wymagania ErP2018

® Stelaz montazowy oraz nogi w komplecie.

® Wymienne krécce przyfaczeniowe.

® Bezprzewodowe sterowanie przez aplikacje mobilng (systemy Android i iOS).

® Sterowanie przez dowolne czujniki CO2 i RH lub kontroler.

® Wysoka odporno$¢ mechaniczna.

® [ekka konstrukcja — tylko 32 kg.

REKUPERATOR POKOJOWY HRU-WALL

HRU-WALL jest rekuperatorem pokojowym wyposazonym w wymiennik
ceramiczny, dzieki czemu mozliwy jest odzysk ciepta do 82%. Dzieki niskiemu
zuzyciu energii oraz bardzo cichej pracy wskazane jest dziatanie rekuperatora
non stop.

Jednostka moze dziata¢ w 3 predkosciach, w zaleznosci od potrzeb i wiel-
kosci pomieszczenia. Dzieki zastosowaniu energooszczednego silnika napedo-
wego oraz wentylatora o specjalnej konstrukcji osadzonego w jednorurowej
obudowie, zuzycie energii elektrycznej jest niezwykle niskie — sredni koszt
uzytkowania dwoch urzadzen to niespetna 30 zt w skali roku. Energooszczedny
wentylator dziata na przemian co 70 sekund nawiewajac i wyciagajac powie-
trze z pomieszczenia.

NAJWAZNIEJSZE KORZYSCI:

Odzysk ciepta na poziomie 82%.

Energooszczedny wentylator (Srednik koszt 2 sztuk to 30 zt rocznie).

Cicha praca (dopuszczalny poziom dZwieku w nocy to 30 dB, w dzier 40 dB).
Mozliwo$¢ dostosowania do grubosci sciany (od 270-560 mm).

Mozliwos¢ synchronizacji urzadzen dla przemiennej pracy.

Zwrot z inwestycji po okoto 3-5 latach.

Akcesoria dodatkowe: filtr F7-ULTRAPAC, filtr plisowany G4, brama ethernet,
czujnik bezprzewodowy CO», Czujnik bezprzewodowy RH VMS-02HBO4.

REGULATOR HRU-WALL-CONTR-I

Za pomoca regulatora HRU-WALL-CONTR-I mozemy sterowac zarébwno
wydajnoscig, predkoscia wymiany powietrza jak i przeptywem oraz kierunkiem
powietrza (nawiew/wywiew). Sterownik umozliwia potaczenie ze sobg kilku reku-
peratorow HRU-WALL (do 10 szt.). Pozwala to na naprzemienng prace - podczas
gdy jeden z rekuperatoréw pracuje w trybie wywiewu, w drugim powietrze jest
nawiewane do wnetrza budynku zapewniajac lepsza
cyrkulacje powietrza.

Rekuperatory HRU-WALL-RC zamiast regulatora do
sterowania posiadaja pilot.

Wiecej o naszej ofercie:

HRU-WALL-100-25
Rekuperator decentralny o wydajnosci 25 m*h

HRU-WALL-150-60
Rekuperator decentralny o wydajnosci 60 m*h

HRU-WALL-CONTR-I
Regulator obrotéw do sterowania
rekuperatorem HRU-WALL

| MAGAZYN GRUPY SES
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Pompa powietrze-woda
— czy takie ogrzewanie sie optaca’

EcoHeatComplex

WIELU INWESTOROW PODCZAS BUDOWY DOMU
STAJE PRZED DYLEMATEM JAKI WYBRAC SPOSOB

OGRZEWANIA, ZRODtA ENERGII  WEWNETRZNA INSTALACJE GRZEWCZA. WYZWANIA ZWIAZANE ZE ZMIANA
KLIMATU DAJA NAM WYRAZNY SYGNAL, ZE JEST KONIECZNA MODYFIKACJA SPOSOBU POZYSKIWANIA ENERGII.
DZIS, DZIEKI POSTEPOWI TECHNOLOGICZNEMU, BEZINWAZYINIE MOZEMY KORZYSTAC Z ENERGII ODNAWIALNEJ.
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tosujac pompy ciepta Eco Heat Complex firmy Tweetop chronimy

srodowisko naturalne. Korzystamy bowiem z bezptatnej energii

odnawialnej, zapewniamy komfort i redukujemy koszty zwigzane
7 korzystaniem z ogrzewania bazujacego na paliwach kopalnych.

EFEKTYWNOSC DZIALANIA
Koszty eksploatacyjne instalacji z pompg ciepta, w tym nasz ra-

chunek za prad elektryczny do napedu pompy ciepta, zaleza w gtow-

nej mierze od:

® jakosci wykonania instalacji grzewczej i wody uzytkowe),

® poziomu dopracowania koncepdji i projektu instalacji grzewczej
budynku,

® parametréw budynku — jakosci robot oraz zastosowanych tech-
nologii i materiatow,

® sposobu eksploatacji budynku i pompy ciepfa.

CO WPLYWA NA KOSZTY OGRZEWANIA?

Uzytkownik pompy ciepta ma wptyw na koszty zwigzane z jej
praca. Moze znaczaco oddziatywac na wartos¢ wspoétczynnika COP¥,
a przez to aktywnie oszczedzac. Podwyzszenie jego wartosci ma klu-
czowe znaczenie dla efektywnosci energetycznej dziatania pompy
ciepfa, co przektada sie bezposrednio na koszty eksploatacyjne. Ja-
kie czynniki wptywaja na wielkos¢ COP?

Po pierwsze: wymagana temperatura zasilania instalacji grzewczej,
ktora zalezy od tego czy (i jakie) wybierzemy ogrzewanie podtogo-
we, czy grzejnikowe. Dobrze zaprojektowane i wykonane ogrzewa-
nie podtogowe pozwala na obnizenie temperatury zasilania wody
c.0.do nawet do +32°C w okresie zimowym, a w jesiennym lub wcze-
snowiosennym — do zaledwie +27°C. W tym samym budynku z in-
stalacja grzejnikowa potrzebujemy (analogicznie) +55°C i minimum
+45°C. To witasnie temperatura ma najwiekszy wptyw na wspotczyn-
nik COP pompy ciepfa. Im wyzsza jest wymagana temperatura zasi-
lania instalacji grzewczej, tym wieksze zuzycie energii elektrycznej
przez sprezarke.

Po drugie: tylko wybdr ogrzewania niskotemperaturowego pozwoli
na osiggniecie zadawalajacych kosztow. Ogrzewanie niskotemperatu-
rowe to takie, w ktérym obliczeniowa temperatura zasilania w okre-
sie grzewczym nie przekracza wartosci +35°C. Ten warunek spetnia
tylko dobrze zaprojektowane i wykonane ogrzewanie podtogowe,
ogrzewanie sufitowe czy potaczenie obu. Praktyka projektowa i wy-
konawcza wskazuje jednoznacznie, ze najskuteczniejszym sposobem
obnizenia kosztéw eksploatacji pompy ciepta jest zastosowanie do-
brze zaprojektowanego i wykonanego ogrzewania podtogowego.

Po trzecie: zwracamy uwage na jako$¢ wykonania oraz sposob
eksploatacji budynku. Jezeli chcemy tanio ogrzewac swdéj dom, nie
oszczedzajmy na materiatach uzytych do izolowania fundamentéw,
$cian, dachu, czy jakosci okien i drzwi. Wazna jest tez wentylacja z od-
zyskiem ciepta. Zmniejszenie poziomu doptywu $wiezego powietrza
skutkuje alergiami, grzybami i plesniami na scianach oraz wodg spty-
wajacg po szybach wewnetrznych.

Pamietajmy, ze po wybudowaniu budynku, nadal mamy ogromny
wptyw na zuzywane przez nie ciepto. Projektujac budynek zaktada-
my, ze w $rodku panowac bedzie temp. +20°C (jest to zgodne z Pol-
ska Norma), ale podczas uzytkowania utrzymujemy zwykle +24°C.
Podniesienie temperatury wewnatrz budynku tylko o 1°C powoduje,
Ze traci on nawet 8% wiecej ciepta, niz gdyby wewnatrz byto +20°C!

* Coefficient of Performance — wspdtczynnik wydajnosci, wyrazajacy stosunek ilosci
dostarczonego ciepta do ilosci energii elektrycznej zuzytej przez pompe. Im COP jest wigk-
szy, tym uzyskanie tej samej ilosci ciepta wymaga mniejszego nakfadu w postaci energii
elektrycznej, za ktorg ptacimy.

| MAGAZYN GRUPY sBS |

Przy temperaturze +24°C nasz budynek bedzie tracit ok. 30% wiecej
ciepta. Nalezy juz na etapie projektowania przysztego domu wyeli-
minowac ten problem, informujgc projektanta obiektu o wymaga-
nej przez nas temperaturze wewnatrz.

KOSZTY EKSPLOATACYJNE

Pompe ciepta dobieramy w oparciu o typ jej pracy i charaktery-
styke cieplng budynku. Wykresy obu tych charakterystyk wyznacza-
ja tzw. punkt biwalentny, czyli temperature zewnetrzng, przy ktorej
do pracujacej pompy ciepta musi dotaczy¢ dodatkowe (szczytowe)
zrodto ciepta.
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Charakterystyka pracy pompy ciepta EcoHeat Complex 13510 przy tem-
peraturze zasilania +35°C, punkt biwalentny dla budynkéw 100-160 m?.

Czy w ogole konieczne jest korzystanie ze szczytowego zrodta cie-
pta? Oczywiscie, ze nie. Jezeli odpowiednio dobierzemy powietrzna
pompe ciepfa, tak aby samodzielnie ogrzata nasz dom, nawet przy
temperaturze -20°C na zewnatrz, to dodatkowa grzatka jest niepo-
trzebna. Jednak z ekonomicznego punktu widzenia, dobieranie po-
wietrznej pompy ciepta, tak aby sama zaopatrywata w ciepto bu-
dynek, nawet przy minimalnych temperaturach na zewnatrz, jest
nieuzasadnione ekonomicznie.

Praktyka pokazuje, ze dni z niskg temperaturg (np. na poziomie
-18°C), jest w Polsce niewiele — nie wiecej, niz 10-20 dni w zalezno-
éci od regionu Polski. Zatem zaktadajmy, ze pompa samodzielnie
bedzie ogrzewac budynek przez wiekszos¢ dni sezonu grzewcze-
go, a dodatkowe Zrodto ciepta wtaczy sie tylko przy ekstremalnie
niskich temperaturach na zewnatrz. W naszej symulacji pokazane
jest to poprzez wyznaczenie czasu pracy pompy ciepta i czasu pra-
cy grzatki elektrycznej. Punkt biwalentny powinien zostac okreslony
przez przysztego uzytkownika pompy ciepta. To on okresla do jakiej
temperatury zewnetrznej, budynek ma ogrzewac tylko pompa cie-
pta, a po przekroczeniu jakiej wartosci temperatury moze urucho-
mic sie dodatkowe Zrédta ciepta — grzatka.

Zaleznos¢ te pokazano na wykresie, gdzie na charakterystyke ciepl-
na budynkéw o powierzchni 100-160 m?” natozono charakterystyke
wydajnosci cieplnej pompy ciepta EcoHeat Complex 13510 w tem-
peraturze zasilania +35°C. Punkt przeciecia tych charakterystyk sta-
nowi punkt biwalentny. Wyraznie widac, ze pompa ciepta EcoHeat-
Complex 13510 jest w stanie samodzielnie ogrza¢ bez dodatkowego
Zrodta energii:
® budynek o powierzchni 160 m? do temperatury -9,5°C,
® budynek o powierzchni 140 m” do temperatury -12°C,
® budynek o powierzchni 100 m? do temperatury -19,5°C.
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Na takiej podstawie przyszty uzytkownik pompy ciepta moze do-
konac wyboru rozwigzania i sposobu eksploatacji budynku. Symu-
lacje takie powinny by¢ poparte obliczeniami z uwzglednieniem re-

gionu Polski.

KOSZTY OGRZEWANIA

By przeprowadzi¢ analize kosztéw ogrzewania pompa ciepta
EcoHeatComplex, zaktadamy, ze budynek zostat wybudowany zgod-
nie z najnowszymi zaleceniami dotyczacymi ochrony cieplnej bu-
dynkéw i wykazuje wtasnosci budynku wysoko energooszczedne-

go, ale nie pasywnego.

Zaktadamy, ze system ogrzewania to dobrze zaprojektowane i wy-
konane ogrzewanie podtogowe z maksymalng temperatura zasilania
wynoszaca +35°C. Temperatura utrzymywana wewnatrz budynku
wynosi +20°C. Dla tych parametréw zatozono wskaznik zapotrzebo-
wania na moc cieplna na poziomie 55 W/m?. Domy pasywne charak-
teryzujg sie warto$cia na poziomie 25 W/m?, a budynki nieprawidto-
wo zbudowane i eksploatowane na poziomie 65 W/m? Dane cieplne
budynkéw, pokazane na wykresie, charakteryzuja umiarkowanie do-
brze zbudowane i eksploatowane budynki. Jezeli Paristwa dom, be-

Parametr charakteryzujacy budynek, zapotrzebowanie na ener-
gie cieplna do ogrzewania i podgrzewania wody uzytkowej, wynosi
tu 20 670 kWh, co stanowi ok. 74 GJ. Informuje on uzytkownika o zu-
zyciu energii cieplnej przez budynek w ciggu roku oraz o progno-
zowanym rachunku.
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Rozktad zapotrzebowania na energie cieplna do ogrzewania i podgrzewania
wody uzytkowej w okresie roku, z podzialem na poszczegélne miesiace.

dzie zbudowany lepiej, to punkt biwalentny przesunie sie w kierun- e N
ku temperatur ujemnych — czyli zrodto szczytowe wiaczy sie pozniej. 800
703 Pompa ciepta Grzatka elektryczna
Dodatkowo zatozono, ze ciepta woda uzytkowa bedzie podgrzewa-
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na przez caty rok dla czteroosobowej rodziny.
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Pompa ciepta EcoHeat Complex 13510 1 sztuka . na - 2 A e
Poréwnawcza stacja meteorologiczna Warszawa : o o o o 0 o o o 5 )
Powierzchnia ogrzewana obiektu 140 m? O aeh T My momec " owieden T ma T coerwiec " lpiec " sierpien " wizesien pazdzeri’ listopad " grudzie
Wskaznik zapotrzebowania na ciepto budynku 55 W/m? g Y,
Obliczone zapotrzebowanie obiektu na moc cieplng 7.7 kw
Szacunkowe zapotrzebowanie budynku na energie cieplna do ogrzewania i . . z . ee .
) 20670 KWh Zestawienie kosztéw wyprodukowania energii cieplnej przez pompe
Obliczeniowa temperatura wewnatrz budynku 20 °c ciepta na przestrzeni roku. Jest to odzwierciedlenie finansowe z6itych
Obliczeniowa temperatura zasilania podtogowej instalacji grzewczej 35 °C i czerwonych CZQéCi z wykresu poprzedniego.
llo$¢ os6b, dla ktérych podgrzewana bedzie c.w.u. 4 osoby
Obliczenia. Prognoza kosztéw ogrzewania budynku: N d . b ia budynk
a podstawie wyznaczonego zapotrzeoowania uaynku
Charakterystyka cieplna: wartos¢ jednostka na energie cieplng do ogrzewania i podgrzewania wody uzytko-
Poréwnawcza stacja meteorologiczna Warszawa . . . . . . ;.
Srednia minimalna zewnetrzna temperatura obliczeniowa -17,4 °C We,] 20 670 kWh prZGdStanamy porownanle kOSZtOW w Za|eZﬂOSCI
Srednia temperatura sezonu grzewczego +8,0 °C d / k ..
Temperatura zasilania instalacji grzewczej +35,0 °C 0d nosnika energ I
Obliczeniowa temperatura wewnatrz budynku +20,0 °C
Powierzchnia ogrzewana budynku 140 m?
Zapotrzebowanie budynku na moc cieplna c.o. 77 kw ( M
Zapotrzebowanie budynku na energig cieplna c.o. 20670 kwh
W tym zapotrzebowanie na energie cieplng do produkcji c.w.u. 4500 kWh 13
150
Zrédta produkgji energii cieplnej:
Znamionowa wydajnos¢ cieplna (moc grzewcza) pompy ciepta przy parame- 126 kw z 124
trach A+7/W+35 5 125
llo$¢ energii cieplnej pozyskanej z pompy ciepta 20420 kwh )
Wymagana moc dodatkowego zrédta ciepta (grzatka elektryczna) 7.7 kw g 100
llos¢ energii cieplnej pozyskanej z dodatkowego zrédta ciepta 240 kWh =
8
Pokrycie zapotrzebowania na ciepto przez pompe ciepta 929 % % 75 LN
= 64
Zuzycie energii elektrycznej: g, = 2l
Czas pracy pompy ciepta 2010 h/rok 3 50 48
Napedowa energia elektryczna zuzyta przez pompe ciepta: 6628 kwh :;
Napedowa energia elektryczna zuzyta przez dodatkowe zrédia ciepta: 240 kwWh é 2
Energia cieplna pozyskana z powietrza zewnetrznego: 13530 kWh/rok
Szacunkowy koszt ek%plogtacji p?mpy ciepta W skali roku: N Pompa ciepla Wegiel Pellets Gaz ziemny Gaz plynny Olejopalowy  Energia elektryczna
Szacunkowy koszt zuzytej energii elektrycznej przez pompe ciepta: 3712 zt L )
Szacunkowy koszt zuzytej energii elektrycznej przez zrodto szczytowe: 134 zt
(obliczono wedtug stawki za 1 kWh = 0,56 zi/kWh, dla taryfy G12)

Dane zamieszczone w niniejszej symulacji, maja charakter szacun-
kowy i wyznaczone zostaty na podstawie $rednich temperatur noto-
wanych w danej stacji meteorologicznej w okresie kliku lat wstecz.
Realne wartosci parametréw mogg sie zmieniac i zalezg od rzeczywi-
stej charakterystyki cieplnej budynku oraz od parametréw klimatycz-
nych w danym regionie Polski. Nasz przyktad to wyliczenie kosztow

ogrzewania budynku o powierzchni 140 m? w Warszawie.
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Poréwnanie kosztéw ogrzewania budynku w zaleznosci od nosnika energii.

Jak wynika z powyzszych obliczer powietrzna pompa ciepta
EcoHeat Complex to najtanszy sposdb ogrzewania rozwazanego
budynku o powierzchni 140 m? zlokalizowanego w Warszawie. Przy
tym poréwnaniu nalezy rowniez zaznaczy¢, ze ogrzewanie pompa
ciepta jest zupetnie bezobstugowe, nie emituje tez zanieczyszczen
do $rodowiska. Nalezy natomiast uwzgledni¢ koszty przegladdéw
okresowych, ktore s3 niezbedne do prawidtowej pracy urzadzenia.
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ALPHA1 - nowos¢ w domowych
pompach obiegowych

GRUNDFOS OD LAT KREUJE TRENDY W TECHNICE POMPOWEJ | WPROWADZA NOWOCZESNE URZADZENIA.
INNOWACYJINE ROZWIAZANIA OBNIZAJA ZUZYCIE ENERGII | JEDNOCZESNIE ZAPEWNIAJA KOMFORT UZYTKOW-

NIKOWI KONCOWEMU.

roska marki Grundfos o komfort uzyt-
—|_kovvnika szczegolnie jest widoczna

w segmencie budownictwa jednoro-
dzinnego - w systemach grzewczych, ktérych
optymalizacja ma bardzo duzy wptyw na $ro-
dowisko i jako$¢ powietrza. Oferta Grundfos
dla budownictwa jednorodzinnego opiera sie
o typoszereg nowoczesnych elektronicznych
pomp obiegowych ALPHA.

ALPHA1

To nowy produkt
wprowadzany na rynek
od poczatku lutego 2020.
Szczegdlnie istotny dla
instalatora jest szero-
ki typoszereg pomp
ALPHAT N (do cyrkulacji
cieplej wody) o dtugosci
montazowej 130, 150 i 180 mm, rozmiarach
przytacza 20, 25 i 32 oraz wysokosci podno-
szenia do 8 m. To idealne rozwigzanie do sto-
sowania przy wymianie nieefektywnych lub
uszkodzonych pomp UPS. ALPHAT to pompa
energooszczedna o niskim wskazniku efektyw-
nosci energetycznej (EEI<0,20). Szczegdlnie
w instalacjach cieplej wody, gdzie pompy
pracuja kilka tysiecy godzin w roku, generuje
to znaczne oszczednosci za energie elektryczna.
Przejrzysty, czytelny panel sterujgcy pozwala
wybrac¢ odpowiedni tryb pracy a wyswietlacz
pokazuje aktualny pobér mocy.

ALPHA1L

Ta pompa moze by¢
instalowana we wszyst-
kich rodzajach instalacji
grzewczych ze zmiennym
lub statym natezeniem
przeptywu. Wysokosprawne
pompy z elektronicznie
komutowanym silnikiem
(ECM) sg samosterujace
i automatycznie dostosowujg parametry pracy
do wymagan instalacji. Predkos¢ moze byc
regulowana przez niskonapieciowy sygnat

PWM typ A o modulowanej szerokosci impulsu.
Tryb regulacji rekomendowany do ogrzewa-
nia grzejnikowego i podtogowego jest tak
zaprojektowany, ze pasuje do ponad 80% do-
mowych systemow grzewczych. Zapewnia
jednoczesnie niskie zuzycie energii i komfort
w pomieszczeniach.

Jednak najwiekszg korzyscig dla instalatoréw
jest dedykowana do pompy ALPHAT L aplikacja
GO Replace, ktérg mozna bezptatnie pobrac
na smartfon. Za jej pomoca mozna wymienic¢
ponad dziesie¢ tysiecy modeli starych uszkodzo-
nych lub nieefektywnych pomp obiegowych
Grundfos wyprodukowanych od 1990 do 2010
roku. Szczegdlnie jest to istotne przy wymianie
uszkodzonych pomp Grundfos zamontowanych
np. w kottach gazowych w ktorych pompy sa
opisane kodami producentéw kottéw. Wy-
starczy zrobi¢ zdjecie tabliczki znamionowej
i aplikacja dobierze zamienng pompe ALPHAT L.
Poinformuje tez czy mozna wymieni¢ tylko
gtowice pompy (to bardzo wazne ze wzgledu
na rézne korpusy i trudnosci z wymiana pompy
po kilkunastu latach eksploatadji).

ALPHA2

Jest—wqg testu VDE
- najbardziej energo-
o0szczedng pompa obie-
gowa narynku w swojej
klasie. Dodatkowo zostata
wyposazona w mozli-
wos¢ jednokierunkowej
komunikacji. Oznacza
to, ze wraz z modutem komunikacyjnym ALPHA
Reader i aplikacjag GO Balance mozna szybko
i precyzyjnie wyréwnowazy¢ kazdg domowa
instalacje grzewcza. Po wykonaniu réwnowa-
zenia mamy mozliwo$¢ generowania raportu
i przestania go bezposrednio do uzytkownika.
Nalezy podkresli¢ takze unikatowe funkcje
takie jak tryb letni pracy, zabezpieczenie przed
suchobiegiem, niezawodny rozruch, funkcje
autoadapt. W trybie letnim pompa pracuje
tylko ok. 2 minut dziennie skutecznie usu-
wajac osady z krytycznych miejsc w pompie

i instalacji. Po okresie letnim pompa pracuje
wg ustalonego trybu pracy. Zabezpieczenie
przed suchobiegiem skutecznie chroni pompe
i instalacje w podczas awarii. W przypadku
pojawienia sie wody w urzadzeniu pompa
automatycznie zaczyna pracowac w ustalonym
trybie regulacji. Jesli dojdzie do zablokowania
watu pompa zaczyna wibrowac z czestotliwo-
$cig 3 Hz skutecznie rozdrabniajac i usuwajac
osady blokujace wat pompy.

ALPHA3
Zbudowana jest
na sprawdzonej,
trwatej platformie
ALPHA?2. Posiada
takie same funkgcje,
ale jest dodatkowo
Wyp0osazona w naj-
nowsze rozwiaza-
nia technologiczne
miedzy innymi w dwukierunkowa komuni-
kacje radiowa. Mozliwos¢ bezposredniego
potaczenia zdalnego ze smartfonem pozwa-
la na wspotprace z aplikacjami mobilnymi
GO Remote i GO Balance. Dzieki aplikacji
GO Remote mozna tatwo ustawi¢ zadane
parametry pracy i odczyta¢ dane dotyczace
ustawier pompy, a takze stanow alarmowych.
Aplikacja Grundfos GO Remote pozwala in-
stalatorowi na kontrolowanie zdalnie pracy
nawet kilku pomp zamontowanych w systemie
grzewczym. Tryb letni pracy mozna ustawic
zdalnie okreslajac dokfadnie okres, w ktorym
pompa pracuje tylko 2 minuty dziennie. Mozna
takze zaprogramowac prace pompy w okresie
tygodniowym. Wszystkie te dane w formie
raportu jestesmy w stanie przestac za posrednic-
twem e-maila do klienta. Réwniez za pomocg
aplikacji GO Balance jestesmy w stanie wyrow-
nowazy¢ hydraulicznie instalacje grzewczg bez
koniecznosci montowania na pompie modutu
komunikacyjnego ALPHA Reader.



B MAGAZYN GRUPY SBS |

Innowacyjne ksztattk
KAN-therm UltralLine

W CELU WYELIMINOWANIA POTENCJALNEGO RYZYKA NIESZCZELNOSCI | AWARII SYSTEMU INSTALACYJNEGO
FIRMA KAN WPROWADZIEA NA RYNEK KSZTALTKI ULTRALINE, KTORE DZIEKI ODPOWIEDNIO WYPROFILOWANYM

KROCCOM SZCZELNIE I TRWALE £ACZA SIE Z RURA.

ednym z newralgicznych miejsc w instalacjach wodnych i grzew-

czych sa ksztattki odpowiadajace za prawidtowe — a zatem trwate,

bezpieczne i odporne na uszkodzenia — zespolenie rur. Niewfa-
sciwy dobdr tego elementu wigze sie z ryzykiem wystapienia bteddw
montazowych, co w przysztosci moze skutkowac niebezpieczna awarig
catego systemu. Doj$¢ moze do tego zwiaszcza w konstrukgji, w ktorej
wykorzystujemy kilka rodzajow rur. Rozwigzaniem tego problemu sa
ksztaftki UltraLine od firmy KAN.

— Niemal trzy dekady doswiadczer w pracach nad konstrukcjq i pro-
dukcjq elementdw sktadowych systemdw wykorzystywanych do instalagji
wodnych i grzewczych, pozwolity nam opracowac innowacyjny produkt.
Jego zalety wynikajq z niespotykanej dotqd mozliwosci trwatych potqczeri
réznych materiatéw w ramach jednej konstrukcji — wyjasnia doradca tech-
niczny z firmy KAN. — Najwazniejszym elementem nowego systemu sq
ksztattki UltralLine. Po zatozeniu rury na kréciec ksztattki i dosunieciu tulei
nasuwanej do jej kotnierza nastepuje ,wprasowanie” rury pomiedzy spe-
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cjalnie zaprojektowane garby. Dzieki temu uzyskiwana jest 100% szczel-
nos¢ potqczenia bez koniecznosci stosowania dodatkowych elementéw
uszczelniajgcych — dodaje.

Poza pewnga szczelnoscig instalator zyskuje réwniez gwarancje, ze
wykonane pofaczenie bedzie wyrdzniata wysoka odpornos¢ mecha-
niczna. To wszystko dzieki specjalnym wypustkom na koricu kroééca
pomiedzy ktorymi wprasowano cienka warstwe polietylenu. Rozwia-
zanie to zabezpiecza pofgczenie przed skutkami pracy termicznej catej
instalacji i eliminuje ryzyko mechanicznego zsuniecia rury z ksztattki.

MATERIALY, KTORE SIE NIE LtACZA

Do istotnych cech nowych ksztattek warto dodac jeszcze jedng,
wynikajaca z przeznaczenia catego Systemu KAN-therm UltraLine.

— Z zatozenia system ma umoZliwiac tqczenie réznych materiatow.
Dzieki specjalnym stoperom znajdujgcym sie na koricu ksztaftki, zyskuje-
my pewnosc, ze zaréwno mosiezna powierzchnia ksztattki, jak i warstwa



aluminium, wykorzystana w konstrukgji rury wielowarstwowej, nie bedq
miaty ze sobq stycznosci — wyjasnia ekspert firmy KAN. - Eliminujemy
w ten sposob potencjalne ryzyko wystgpienia korozji kontaktowej na sty-
ku mosiqdzu i warstwy aluminium.

SYMETRIA ULATWIAJACA MONTAZ

Waznym elementem nowego Systemu KAN-therm UltraLine jest sy-
metryczna tuleja nasuwana, ktdra podnosi komfort i bezpieczenstwo
montazu. To ukton w strone intuicyjnego, wygodnego oraz szybkiego
wykonywania potaczen, a docelowo zwrdcenie uwagi na optymaliza-
cje, bezpieczenstwo i wiekszg efektywnos¢ pracy.

— Dzieki takiemu rozwiqgzaniu instalator nie musi pilnowac sposobu
ustawienia tulei przy wykonywaniu potqczeri — wyjasnia ekspert z firmy
KAN. - Cecha ta eliminuje wystepowanie pomytek i podnosi komfort pra-
¢y z produktem szczegoinie w trudnych warunkach budowlanych, kiedy
ryzyko powstania bfedu jest szczegdlnie duze.

Zwréémy tez uwage na montaz ksztattek, ktorych specjalnie skon-
struowany korpus umozliwia komfort pracy nawet w trudno dostepnych
miejscach. Bardzo szeroki kat podejscia widetkami narzedzia do ksztatt-
ki (unikalna na rynku cecha Systemu KAN-therm UltralLine) umozliwia
montaz pod katem nawet 270°!

| MAGAZYN GRUPY sis |

NA TO WARTO ZWROCIC UWAGE
Aby System KAN-therm UltraLine sprawdzat sie nawet w najbar-
dziej skomplikowanych instalacjach, konstruktorzy oraz specjalisci dzia-
tu technicznego firmy KAN zadbali o jego podstawowe elementy:
® osfone antydyfuzyjng EVOH w rurach jednorodnych z polietylenu
sieciowanego PE-X oraz polietylenu odpornego na wysokie tem-
peratury PE-RT,
® warstwe ze specjalnie dobranego, elastycznego aluminium, be-
daca jednym z najwazniejszych elementow konstrukgji rur wielo-
warstwowych PE-RT/AL/PE-RT,
® ksztattki KAN-therm UltraLine z PPSU lub mosigdzu, pozwalajace
na fgczeniu obu rodzajéw rur. Za solidno$¢ potaczen odpowiada
specjalna tuleja nasuwana KAN-therm Ultraline z tworzywa PVDF.
Dzieki takiej réznorodnosci elementéw w ramach jednego syste-
mu, mozemy uzyska¢ dwa rézne kompletne rozwigzania techniczne
okreslane jako System KAN-therm UltraLine PE lub System KAN-therm
UltraLine AL. Instalator ma mozliwo$¢ wyboru dowolnej konfiguradji,
a prosta bezoringowa konstrukgja ksztattek minimalizuje ryzyko popet-
nienia btedéw montazowych. Specjalisci z dziatu technicznego KAN
postawili na niezawodnos¢, stabilnosc i bezawaryjnos¢ nie tylko po-
szczegolnych elementow, ale i catego Systemu KAN-therm Ultraline.
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Nowy kontroler HMI

VTS WPROWADZA DO OFERTY NOWE STEROWNIKI HMI'VOLCANO EC I HMI'WING EC DO KURTYN POWIETRZ-
NYCH | NAGRZEWNIC WODNYCH. KURTYNA POWIETRZNA WING ORAZ NAGRZEWNICA WODNA VOLCANO
WYPOSAZONE W SILNIKI ENERGOOSZCZEDNE EC OBStUGIWANE BEDA TERAZ PRZEZ NOWY STEROWNIK,
KTORY ZASTAPI KONTROLERY POPRZEDNIEJ GENERACII.

wietrznych WING oraz nagrzewnic wodnych VOLCANO. Premie-

N owe sterowniki dedykowane do wszystkich typow kurtyn po-
rowe rozwigzania s3 mniejsze i wygladaja lepiej, niz poprzednio

stosowane produkty. Sterownik jest tatwy obstudze i potrafi wiecej, niz @

zastepowany przez niego sterownik VOLCANO i WING EC. Wyposazony roo, g °r

jest w przejrzysty ekran o wysokim kontrascie i duzej jasnosci. | ‘ J
Decyzja o wprowadzeniu nowego sterownika jest czescia filozofii @ " ‘J

wdrazania do oferty urzadzen tatwych w obstudze, odznaczajacych TEEr -

sie estetycznym wygladem. Sterownik dobrze wpisuje sie w minimali- '11 EIE v

styczna i futurystyczng estetyke jaka reprezentuje kurtyna powietrzna
WING oraz nagrzewnica wodna VOLCANO.

CO WYROZNIA STEROWNIK? ‘ k. A X/
® nowoczesny i kompaktowy wyglad, SE % 0
I N\ © =
® czytelny i wyrazny wyswietlacz, - = /
® zaawansowany kalendarz okresow grzewczych na kazdy dzien i e By
tygodnia,

® kampatybilnos¢ z systemem BMS,
® predefiniowalne 3 predkosci obrotowe (WING), .

. - o JAKZAPROGRAMOWAC NOWY
® plynne sterowanie predkoscia obrotowa silnika (VOLCANO),

STEROWNIK?

® wbudowany termostat,
® wspotpraca z zewnetrznym czujnikiem temperatury (VOLCANO), Obejrzyj ponizsze filmy instruktazowe i naucz
® zapobiega zamarzaniu w trybie ANTIFROST (VOLCANO), sie jak programowac podstawowe i zaawan-
® 3 poziomy mocy grzewczej (WING E), sowane funkcje kurtyny powietrznej WING
® wspotpraca z czujnikiem drzwiowym (WING), oraz nagrzewnicy wodnej VOLCANO.
® obstuga zaworu z sitownikiem (VOLCANO), ’
® nawet 8 urzadzen obstugiwanych przez jeden sterownik. N J

INSTAL
PARTNER

Montujesz nagrzewnice VOLCANO?

Pozwdl sobie na wiecej

www.instalpartner.vtsgroup.com




B MAGAZYN GRUPY SBS |

& CALEFFI

Hydronic Solutions

Wybieramy zawory

W CIAGU OSTATNICH LAT PODSTAWOWYM ELEMENTEM WYPOSAZENIA INSTALACJI CENTRALNEGO OGRZEWANIA,
JAKIM JEST ZAWOR TERMOSTATYCZNY, ZMIENIAL SIE ZNACZACO. JAKI BEDZIE NAJBARDZIEJ ODPOWIEDNI DLA DANEJ

INSTALACJI? PODPOWIADAMY.

Na poczatek trzeba powiedzie¢ sobie jakie s zalety wynikajace z zastosowania
zawordw termostatycznych w instalacjach centralnego ogrzewania, czyli:
® utrzymanie w kazdym pomieszczeniu ustawionej temperatury, co jest korzystne Przemystaw Dutka,
z ekonomicznego punktu widzenia oraz zapewnia komfort uzytkownikowi, Doradca techniczny w firmie
® wykorzystanie energii cieplnej uzyskanej przez promieniowanie stoneczne i we- Caleffi Hydronic Solutions
wnetrzne zyski ciepta, S
® obnizenie kosztow zwigzanych z praca pomp dzigki doprowadzeniu tylko wy- Z pewnym przyblizeniem mozemy przyja¢ naste-
maganego natezenia przeptywu, pujace zastosowanie poszczegdlnych typow za-
® obnizenie temperatury powrotu, co ma wpltyw na sprawnos¢ dziatania kottow woréw:
kondensacyjnych. ® Mate instalacje (np. domy jednorodzinne):
Z catej gamy zaworow termostatycznych mozemy wyréznic¢ 3 podstawowe typy: - dynamiczne zawory termostatyczne - rozwigzanie
® termostatyczne zawory bez nastawy wstepnej, optymalne,
® termostatyczne zawory z nastawg wstepna, ~ Zawory z nastawa wstepna ~ rozwiazanie pod-
® dynamiczne zawory termostatyczne. stawowe, . . .
. ' ) : ) — zawory bez nastawy wstepnej — rozwigzanie
Ponizej przedstawiono w sposéb graficzny ewolucje zawordw termostatycznych. inimum
® Srednie/duze instalacje (np. budynki wielorodzinne,
budynki uzytecznosci publicznej):
Ewolucjalzaworowjtermestaiyeznych - dynamiczne zawory termostatyczne - rozwiazanie
Zawdr Zawor Zawor optymalne,
beznastawy wstepnej Znastawq wstepnq dynamiczny — Zawory z nastawg wstepng — rozwigzanie mini-
mum,
@ —zawory bez nastawy wstepnej — rozwigzanie
@ @ niedostateczne.
Niezaleznie od wielkosci instalacji kwestie dobo-
ru konkretnego modelu nalezy powierzy¢ projek-
% tantowi instalacji sanitarnych. Sporzadzenie doku-
mentacji projektowej daje pewnos¢ poprawnosci
zastosowania poszczegolnych elementéw oraz pra-
7 ORI :; ,(fmp,em,t”m Vi lemperdtina widtowego zréwnowazenia instalacji, co bezposred-
atezenie przeplywu v Natezenie przeplywu
v AP nio ma przetozenie na koszty zwigzane z jej praca.

TERMOSTATYCZNE ZAWORY BEZ NASTAWY WSTEPNEJ

Sa elementami pozwalajacymi na kontrole tempera-
”| tury w pomieszczeniu. Natomiast elementy tego typu
nie pozwalajg na rownowazenie natezenia przeptywu
czynnika doprowadzanego do grzejnika jak réwniez
regulacje cisnienia réznicowego.

Spadek cisnienia generowany przez zawor moze
zostac okreslony na podstawie wspdtczynnik Kv lub
wyznaczony na podstawie wykresu.

Elementy tego typu s najprostszym rozwigzaniem
zapewniajacym komfort termiczny w pomieszczeniach.
Ze wzgledu na brak mozliwosci réwnowazenia przepty-
wu ich zastosowanie ogranicza sie do matych instala-
cji. Przy zastosowaniu tego rozwigzania nalezy zwrocic¢
uwage, aby AP zaworu nie przekraczato jego wartosci
bezszumnej pracy.

Caleffi Hydronic Solutions,
seria 402

Caleffi Hydronic Solutions,
seria 221
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TERMOSTATYCZNE ZAWORY Z NASTAWA WSTEPNA

‘ ”1 Zapewniaja mozliwo$¢ kontroli temperatury
oraz zrownowazenia natezenia przeptywu, nato-
miast nie pozwalaja na regulacje cisnienia rozni-
cowego.

W istocie zawér sktada sie zdwadch elementow Caleffi Hydronic Solutions, Caleffi Hydronic Solutions,
tj. prostego zaworu termostatycznego oraz zawo- seria 421 seria 422
ru rbwnowazacego.

Swobodny przekréj przeptywu tych zaworow
moze by¢ zmieniany za pomoca elementu nastaw-
czego, co powoduje zmiane wspodtczynnika Kv za-
woru. Mozliwe jest ustawienie natezenia przeptywu
czynnika doprowadzanego do grzejnika w zalez-
nosci od AP.

Caleffi Hydronic Solutions, seria 422 Zawory tego typu moga by¢ stosowane w roz-

nej wielkosci instalacjach. W przypadku systemow
Srednich i duzych wymagane jest dodatkowo zastosowanie regulatoréw réznicy
cisnienia, ktére zamontowane w instalacji zapobiegaja przekroczeniu wartosci AP
bezszumnej pracy zaworu oraz zapewniaja stabilng prace. Poprawne zréwnowaze- Przeptyw{l/h]
nie instalacji wymaga projektu zawierajagcego obliczenia hydrauliczne.

(o}
Q
&

DYNAMICZNE ZAWORY TERMOSTATYCZNE

120
( | Zapewniaja mozliwo$¢ kontroli temperatury g 100 :
oraz zrbwnowazenia natezenia przeptywu jedno- : 0L Z’
czesnie regulujac cisnienia réznicowe. % 38 1/ 4
W istocie zawdr sktada sie z regulatora AP, za- 5 . I////I ,
WOru rownowazacego oraz zaworu termostatycz- ] ”// |
nego. Schemat ideowy zaworu pokazano ponizej. : v |{////'§ ?
Regulator AP utrzymuje stata réznice cisnienia ¢ / : 1
z jakim dziafa zaréwno zawor rownowazacy jak tez
zawdr termostatyczny. Takie rozwigzanie pozwa- 0 10 1520 40 60 80 100 120 140 150
la na precyzyjne ustawienie natezenia przeptywu A fkeel
czynnika doprowadzanego do grzejnika niezalez- —
nie od ci$nienia w instalacji (z zachowaniem zakre- g '% Val °
su cisnienia wymaganego do poprawnej pracy). H 100 / 5
Caleffi Hydronic Solutions, seria 231 Zawory tego typu moga by¢ stosowane w roz- : ////
nej wielkosci instalacjach. Niezaleznie od wielkosci g A N
instalacji do prawidlowego zréwnowazenia instalacji nie s3 wymagane dodatkowe o 3
elementy. Wykonanie prawidtowych nastaw przeptywdw nie wymaga projektu za- N //
wierajacego obliczenia hydrauliczne, jedynie zapewnienia cisnienia dyspozycyjne- o 2
go odpowiadajacego zakresowi pracy zaworu. ® / . :
Kazdy z wyzej wymienionych zaworéw termostatycznych wspoétpracujac z odpo- o :
wiednia gtowica termostatyczna pozwoli na znaczne obnizenie kosztéw zwigzanych 0 0 1520 40 60 80 100 120 120 150
7 pracy instalacji grzewczej oraz zapewni komfort termiczny w pomieszczeniach. Ap [kPe]
p1 = cisnienie przed zaworem r—» A <4 -r—» B <4 -r—» C < - Nastawa wstepna

p2 = ci$nienie posrednie

p3 = cisnienie za zaworem

(p1 - p3) = Ap catkowite zaworu
(p2 - p3) = state Ap

P

Il Il | 1 2 3 4 5 6
TR 486 oan
Il Il |

i DQ i Gpax /M) | 20 40 60 80 100 | 120

Pl I P Gy () | 20 | 40 | 55 | 70 | 80 | 90
Il Il |
Il Ap stale Il |

Il I [ Artykut powstat w oparciu o informacje zawarte

t->A<C-"+-pPBeE---->pCe-" w magazynie ldraulica” nr 52/06/2017 wydawanym
y

przez Caleffi Hydronic Solutions.
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Obserwuj nas na Facebooku!
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CZY NIESKAZITELNY WYGLAD | KOMFORT UZYTKOWANIA MOGA ISC W PARZE? JAK NAJBARDZIEJ, SZCZEGOLNIE
W PRZYPADKU ODPEYWOW LINIOWYCH. TO MINIMALISTYCZNE ROZWIAZANIE NADAJE NIEZWYKLENGWOCZE-
SNEGO CHARAKTERU WNETRZU ORAZ CZYNI JE BARDZIEJ FUNKCJONALNYM. ; 3




tyl minimalistyczny jest nadal bardzo mocno obecny w aranzowaniu

i wyposazaniu wnetrz. Charakteryzuje sie wysmakowang prostota,

ktora przektada sie tez na stosowane produkty. Doskonale wpisujg
sie w ten trend odptywy liniowe, pozwalajace uzyskac nieskazitelny
wyglad aranzowanych pomieszczen.

Odptywy liniowe przypadng do gustu tym, ktérzy chca ujedno-
lici¢ tazienkowa aranzacje poprzez ograniczenie wykorzystywanych
faktur i kolorow. Montaz odptywdw umozliwia zachowanie w catym
pomieszczeniu takiej samej powierzchni podtogi pokrytej podobnym
rodzajem ptytek. Odptyw liniowy montuje sie zamiast brodzika, dzieki
czemu kabina prysznicowa moze przybiera¢ rézne, niestandardowe
rozmiary i ksztatty. Przestrzen kapielowa z odptywem liniowym jest
fatwa do utrzymania w czystosci, a ponadto bardzo wygodna. To roz-
wigzanie, dzieki mozliwosci zniwelowania poziomdw pomiedzy strefg
mokra i suchg, jest idealne dla dzieci, 0séb starszych i poruszajacych
sie na wozku.

Odptywy liniowe DELFIN dostepne sa w réznych wykonczeniach
(z rusztem petnym, pod ptytki oraz ze wzorem), a takze kilku dtugosciach
(60, 70, 80 i 100 cm). Wykonane z wysokiej jakosci stali nierdzewnej
produkty sa dodatkowo wyposazone w nézki do poziomowania i ha-
czyki utatwiajace zdejmowanie maskownicy, co ufatwia czyszczenie
i pielegnacje odptywu. Wszystkie posiadaja syfony o wysokosci 65 mm
i przepustowosci az 40 litréw na minute. Gteboko$¢ osadzenia jest
regulowana w zakresie 70-105 mm. Udogodnieniem sg dodatkowe
otwory w pionowych sciankach maskownicy, usprawniajace odpro-
wadzanie wody.

| MAGAZYN GRUPY SBS

( M
Odptyw liniowy Odptyw liniowy Odptyw liniowy
ruszt pod ptytki ruszt ze wzorem ruszt petny
60 m - DEL 088142 60 cm - DEL 088166 60 cm - DEL 088159
70 cm - DEL 088173 70 cm - DEL 088203 70 cm - DEL 088180
80 cm - DEL 088203 80 cm - DEL 088227 80 cm - DEL 088210
100 cm - DEL 088234 100 cm - DEL 088258 100 cm - DEL 088241
Odptyw scienny Odptyw scienny I%
ruszt pod ptytki ruszt pelny
30 cm - DEL 088265 30 cm - DEL 088272
& )
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BELFIN

DELFIN PIANO

grzejniki tazienkowe od SBS

OFERTA GRZEJNIKOW t AZIENKOWYCH MARKI DELFIN TO CENIONE PRZEZ INSTALATOROW ROZWIAZANIA, KTORE
ZAPEWNIAJA KOMFORT | NIEZAWODNOSC NA LATA. W OFERCIE DOSTEPNE SA M.IN. GRZEJNIKI DELFIN PIANO,
KTORE CHARAKTERYZUJE UNIWERSALNA, ASYMETRYCZNA KONSTRUKCJA.

ontaz grzejnika DELFIN PIANO z kolektorem mozliwy jest
I\/\ zaréwno po lewej jak i po prawej stronie. Produkt wyrdz-
nia funkcjonalna budowa. Dopracowana konstrukcja utatwia
wieszanie i suszenie recznikdw. Instalatorzy docenig z kolei tatwiejsze

przygotowanie przytaczy oraz zapewnienie w standardzie podtaczenia
dolnego o rozstawie 50 mm.

DOSTEPNE MODELE
KOD TOWARU NAZWA TOWARU MOC
DEL 124040 Grzejnik tazienkowy DELFIN PIANO, biaty 322 W*
DEL 124041 Grzejnik tazienkowy DELFIN PIANO, biaty 460 W*
DEL 124042 Grzejnik tazienkowy DELFIN PIANO, szary 322 W*
DEL 124043 Grzejnik tazienkowy DELFIN PIANO, szary 460 W*
rozstaw przytaczy: 50 mm * przy parametrach 75/65/20°C

46

DANE TECHNICZNE

® Kolory: biaty, szary ® Rozstaw przytaczy: 50 mm

® \Wysoko$¢: 67511035 mm @ Moc (przy parametrach 75/65/20°C)
® Szeroko$¢: 500 mm dla poszczegdlnych wielkosci
® Gtebokos¢: 95-105 mm wynosi odpowiednio: 322 W i 460 W
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Uktad grzejnika przy wysokosci:
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Nowe zlewozmywaki

granitowe Ferro

ZLEWOZMYWAKI GRANITOWE TO OBECNIE NIEZWYKLE POPULARNY WYBOR, JESLI CHODZI O WYPOSAZENIE
KUCHNI. SA WYJATKOWO WYTRZYMALE, FUNKCJONALNE | ESTETYCZNE. ODPORNE NA ROZNEGO RODZAJU
USZKODZENIA MECHANICZNE, ODBARWIENIA, CZY WYSOKA TEMPERATURE, A PRZY TYM tATWE W UTRZYMANIU

CZYSTOSCI STALY SIE IDEALNYM UZUPEtNIENIEM KUCHENNEJ ARANZACI.

ybor tego typu zlewozmywaka to takze
gwarancja eleganckiej i modnej kuchni.
Imitacja kamienia Swietnie wpisuje

sie bowiem zaréwno w kuchenne wnetrza
o stylistyce nowoczesnej, jak i klasycznej, czy
nawet w te aranzowane na wiejskie.

SZEROKIWYBOR

Aktualnie w ofercie Ferro znalez¢ mozna zu-
petnie nowe zlewozmywaki granitowe Mezzo Il.
Kolekcja Mezzo Il to bogata rodzina produktéw,
na ktora sktadaja sie az 24 modele rdznigce sie
ksztattem, wymiarami i kolorystyka. Znalez¢
tu mozemy zlewozmywaki jednokomorowe
jak i dwukomorowe (zaréwno bez ociekacza,
jak i z ociekaczem) oraz okragte. Dostepne sg
w rozmiarach od 58x48 cm do 79x48 cm,
za$ zlewozmywak okragty ma srednice 51 cm.
Kazdy model dostepny jest w czterech kolo-
rach: piasek, grafit, grafit shine (powierzchnia
btyszczy sie przy swietle) oraz szary. Wszystkie

48]

modele wyposazono w automatyczny korek
sterowanym za pomoca pokretfa oraz syfon
zmozliwoscia podiaczenia odptywu zmywarki
lub pralki. Zlewozmywaki z serii Mezzo Il to mo-
dele wpuszczane w blat oraz wyposazone
w przelew.

Nowe wzory zlewozmywakodw z oferty
Ferro wykonane zostaty ze specjalnej mie-
szanki zywiczno-kwarcowej, w sktad ktorej
weszty m.in.: zywica poliestrowa, kruszywo
kwarcowe oraz maczka kwarcowa. Kwarc
w sktadzie odpowiada za ich wyjatkowy,
kamienny design, a zywica sprawia, ze sg
wyjatkowo trwate. Wszystkie produkty po-
siadaja atest PZH i objete zostaty 15-letniag
gwarancja.

ZGRANY DUET

Doskonatym uzupetnieniem nowych modeli
zlewozmywakow z linii Mezzo Il beda baterie
Freyai Zumba z oferty Ferro. Wykoriczenie baterii

Freya przypomina fakture granitu i dostepne
jest w dwach kolorach: piasek i grafit. W serii
znajdziemy cztery rézne modele baterii jed-
nouchwytowych z obrotowg wylewka, w tym
jeden z wysuwang wylewka dwufunkcyjng
z przefacznikiem rodzaju strumienia. Bateria Freya
i zZlewozmywak Mezzo Il pozwola na stworzenie
niezwykle spdjnej pod wzgledem estetycznym
strefy zmywania.

Zumba wyrdznia sie minimalistycznym
designem, ktéry bedzie pasowat do kuchni
w stylu industrialnym, skandynawskim, ale z po-
wodzeniem poradzi sobie takze w aranzacjach
klasycznych. Konstrukcja tej jednouchwytowej
baterii dzieki zastosowaniu elastycznej wylew-
ki pozwala na dowolne utozenie jej ksztattu.
Zmienny zasieg wylewki oraz jej wysoko$¢
pozwalajg natomiast na swobodne manew-
rowanie podczas pracy. Wymienna wylewka
dostepna jest m.in. w kolorze biatym, czarnym,
z6ttym, zielonym i czerwonym.
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PORADY

5 zasad skutecznej
sprzedazy

PRZEZ 10 LAT PROWADZENIA FIRMY PODNIOSEEM O 400% CENY USEUG | O 200% CENY OFEROWANYCH PRODUKTOW.
WTYM ARTYKULE PODZIELE SIE SWOIM DOSWIADCZENIEM | WIEDZA NA TEMAT TEGO, W JAKI SPOSOB PODNOSIC
RENTOWNOSC SPRZEDAZY PRODUKTOW | UStUG ROWNOCZESNIE ZWIEKSZAJAC SATYSFAKCJE KLIENTOW.

daja szybkie efekty. Dzisiaj wiem, Ze ta-

kie nie istnieja. Prostymi drogami, ktére
na dodatek dajg szybkie efekty, kazdy chetnie
bedzie podazat. Ale jesli cos wymaga wysit-
ku, systematycznego dziatania, konsekwencji
i cierpliwosci, to wiekszos¢ z nas traci zapat.
Dlatego nie prezentuje anitatwej, ani szybkiej
drogi. Za to daje Ci 100% gwarancje, ze jest
ona skuteczna.

P rzez wiele lat szukatem sposobow, ktore

OSOBISTA LEKCJA

Ponizej opowiem Ci 0 5 elementach sku-
tecznej strategii, ktéra pomoze zbudowac
Twojej firmie trwafg przewage konkurencyjna.
Pomoze dojs¢ do miejsca, od ktérego sukce-
sywnie zaczniecie podnosic¢ ceny i zwiekszac
rentownos¢.
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1. MUSISZ WIEDZIEC DOKAD
ZMIERZASZ, CO CHCESZ OSIAGNAC?
Niestety wiele srednich i matych bizne-
sow dziata z dnia na dzien. Jesli wiasciciel
firmy, prezes, czy dyrektor zarzadzajacy nie
nakresli kierunku, w ktérym swiadomie chce
poprowadzi¢ firme, to w diugofalowej per-
spektywie zawsze przegra z konkurencja.
Bo ta dziafa bardziej celowo i bardziej Swiado-
mie. Budowanie strategii w perspektywie dtu-
gofalowej jest obecnie znacznie wazniejsze,
niz wczesniej. Dzisiaj nie buduje sie sukcesu
firmy i nie zarabia pieniedzy tak szybko, jak
w latach 90. XX wieku. Skoro do sukcesu pro-
wadzg systematycznie stawiane mate kroki,
to musisz by¢ pewien, Ze stawiasz je we wia-
$ciwym kierunku. Warto zatem zadawac sobie

pytania typu:

Gdzie ja/moja firma chce by¢ za rok, za 5,

za 10 lat?

Jakie obroty chce generowac w kolejnych

latach?

Jakich klientéw chce obstugiwac (jaki jest

profil mojego idealnego klienta) i z jakimi

nie chcemy wspotpracowac?

Czy chce rozwija¢ firme w oparciu o zwiek-

szanie zatrudnienia, czy chce automatyzo-

wac procesy dzieki technologii?

Co chce robic i czego nie chce robic?

Na jakich produktach/ustugach chce sie

koncentrowac?

Dzieki precyzyjnemu okresleniu celéw
zaczniesz sie zastanawiac jak je zrealizowac
i pouktadac. Bedziesz szukac okazji i nowych
mozliwosci, a one wczesniej lub pdzniej sie
pojawia.




2. ROZBUDZAJ W SOBIE I WINNYCH
AMBICIJE

Trudno sobie wyobrazi¢, ze liderem
w branzy staje sie firma, na czele ktorej stoi
szef bez ambigji. Tak samo trudno sobie wy-
obrazi¢ handlowca z niskim poziomem ocze-
kiwan, ktéry osiaga ponadprzecietne wyniki
sprzedazowe. To ambicja decyduje o checi
nieustannego rozwoju, checi stawania sie
coraz lepszym cztowiekiem, przedsiebiorca,
managerem. Tylko stawiajacy sobie wysoko
poprzeczke handlowiec bedzie szukat moz-
liwosci zwiekszania sprzedazy, generowania
wyzszej marzy, pozyskiwania bardziej presti-
zowych klientéw. Handlowiec z niskim po-
ziomem ambicji bedzie sprzedawat bazujac
na cenie, bo jest to prosta droga.

Jesli chcesz, aby Twoja firma sie rozwija-
ta bardziej niz inne, jesli chcesz sprzedawac
wiecej niz inni, to ambicja nie jest wyborem.
To warunek i koniecznos¢. Ambitne organi-
zacje przyciggajg ambitnych pracownikow,
a ambitni pracownicy tworzga sukces firmy.
Jesli srodowisko pracy nie jest tworcze, a fir-
ma sie nie rozwija, to aspirujacy pracownicy
wczesniej, czy pdzniej opuszcza Twaj poktad.

3.CZYM WYROZNIACIE SIE
NA RYNKU?

Jesli Twoja firma (niezaleznie od rodzaju
dziatalnosci) niczym nie wyrdznia sie na ryn-
ku, to niby dlaczego chcesz drozej sprzeda-
wac? Dlaczego chcesz zarabiac¢ wiecej niz
inni? 10 lat temu po raz pierwszy zadatem
sobie to pytanie i od tego czasu powtarzam
je sobie regularnie. Dzisiaj moge bez waha-
nia wskazac to, co odréznia mnie i moja firme
od konkurencji.

Jako marka PROGUEST, ktéra wspdlnie
z zong stworzylismy, jeste$my postrzegani
jako eksperci od rozwoju sprzedazy i trud-
nych rekrutacji w branzach technicznych.
Wyrdznia nas doskonata znajomos¢ branzy,
w ktérych dziatajg nasi klienci, duze doswiad-
czenie i dobra rozpoznawalnos¢ marki w na-
szej grupie docelowe;j.

Konieczno$¢ wyrdznienia sie ma tez bez-
posrednie przetozenie na tworzone przez nas
produkty i ustugi. Caty czas staram sie, aby
odrdznic to, co oferujemy, od tego co jest do-
stepne na rynku. Te réznice komunikujemy
poprzez dziatania marketingowe.

Musisz wiedzie¢ dlaczego klient ma wybrac
Ciebie i Twoja firme, a nie konkurencje, do reali-
zadji projektu. Dlaczego klient ma kupi¢ produkt
w Twoim sklepie czy hurtowni pomimo tego,
7e jestescie drozsi? Jesli caty czas bedziesz szu-
kac¢ odpowiedzi na to pytanie, to ja znajdziesz.
ATwoja firma i Ty bedziecie zarabiac coraz wie-
cej, bo bedziecie bardziej skuteczni.

| MAGAZYN GRUPY SBS [

WYROZNIENIE SIE NIE JEST CELEM SAMYM W SOBIE.
CHODZI O TO, ZE MUSIMY DAWAC KLIENTOM WARTOSC
WIEKSZA NIZ INNI. TAKA, KTORA MA DLA KLIENTA
ZNACZNIE, ZA KTORA BEDZIE ON CHCIAL ZAPLACIC.

4.BUDUJ WIZERUNEK SWOJEJ MARKI
1ROB TO SWIADOMIE

Zastanow sie przez chwile i odpowiedz
na pytanie: dlaczego jako klient wybierasz
drozszy produkt? Bo jest bardziej znany?
Bo uwazasz, ze jest lepszy?

Jest mnéstwo produktéw na rynku po-
rownywalnej jakosci, a jednak niektére z nich
sg znacznie drozsze i ludzie je chetniej naby-
waja. Wierza, ze kupuja produkt lepszy lub
wrecz najlepszy na rynku. Dlaczego niektore
marki s okreslane markami premium? Bo zo-
staty tak spozycjonowane i tak wykreowane
w swiadomosci potencjalnych klientéw. Dzis
w coraz mniejszym stopniu o cenie i sukcesie
produktu/ustugi decyduje jako$¢ i zaawan-
sowanie technologiczne, a coraz bardziej
postrzeganie marki, czyli marketing.

Budowanie marki dzieki internetowi,
aw szczegdlnosci mediom spotecznosciowym,
nigdy nie byto tak tatwo dostepne dla kazdej
firmy, jak jest dzis. Z drugiej strony szum infor-
macyjny i nasilajaca sie konkurencja w kanatach
internetowych sprawiaja, ze kreowanie wize-
runku wymaga coraz bardziej zaawansowanej
i spedjalistycznej wiedzy, by robic to szybko
i skutecznie. Pamietaj, ze przy budowaniu marki
nie wystarczy, zeby Twoj produkt, Twoja hur-
townia, Twdj salon byty znane. Chodzi tez o to,
aby byly odpowiednio postrzegane i kojarzone.
Ta aktywno$¢ musi wiec w 100% by¢ zgodna
7 zatozeniami strategicznymi o ktérych pisatem
w punkcie pierwszym.

5.ROZWIAZUJ PROBLEMY KLIENTOW
ZAMIAST IM SPRZEDAWAC

Na bazie mojego 23-letniego do$wiadcze-
nia w sprzedazy uwazam, ze najwazniejsze sg
dwie rzeczy:
® umiejetnos¢ budowania relacji, ktéra prze-

prowadza klienta od sceptycyzmu i dy-

stansu do petnego zaufania,

® umiejetnos¢ zdiagnozowania, uswiado-
mienia i rozwigzania problemu/zaspoko-
jeniu potrzeby klienta.

Kluczem do sukcesu jest staty rozwdj i cia-
gfe inwestowanie we wzrost zaangazowania
pracownikéw w obstuge klientow. Istotne jest
tez ciggte poszukiwanie nowych rozwigzan
stuzacych generowaniu wartosci w procesie
obstugi klienta.

Zarabiane pienigdze s3 ekwiwalentem
umiejetnosci zaspokajania potrzeb klientow,

umiejetnosci rozwigzywania okreslonych,
czesto codziennych probleméw klienta. Im
lepiej to robimy jako przedsiebiorcy, han-
dlowcy, tym klienci chetniej i wiecej nam
pfaca.

Takie podejécie ma réwniez przetozenie
na budowanie lojalnosci klientow. W praktyce
chodzi o to, aby raz pozyskany klient powra-
cat i ponownie kupowat oraz polecat Twoja
firme innym. Dzi$ coraz mniej handlowcéw
i przedsiebiorcéw wierzy w lojalnosc¢ klientow.
Maowia, Ze ta juz nie istnieje. By¢ moze tak jest,
ale nalezy pamietac, ze cztowiek jest z natury
leniwy. Nie lubi zmian, wiec bez powodu nie
zmienia dostawcow. Jesli konkurencja czyms
go skusi lub Twoja firma poprzez jakie$ za-
niedbanie dostarczy mu powdd do zmiany,
to w tym momencie tracimy sprzedaz.

Zastanow sie: jesli klient bedzie miat po-
czucie, ze wspodtpracuje z najlepszymi spe-
cjalistami na rynku, zacznie Ci w petni ufac,
a Ty nie dostarczysz mu powodu, aby zaczat
mysle¢ inaczej, to czy na pewno bedzie szu-
kat najnizszej ceny? Sa tacy, ktérzy aby zaosz-
czedzi¢ kilka ztotych pojada na drugi koniec
miasta. Przewaznie jednak raz pozyskany
i zadowolony ze wspétpracy klient, zostanie
z Toba na wiele lat.

Na obecnym rynku nie tyle mamy pro-
blem z presja niskiej ceny, co z tym w jaki spo-
sob wytworzy¢ dodatkowa wartos¢ dla klien-
ta. Musimy sprawic, by kupujac drozej nie miat
poczucia, ze dat sie naciagnac i przeptaca, ale
zeby byt przekonany, ze ta transakcja mu sie
PO prostu opfaca — ze wzgledu na to jaki pro-
dukt kupuje i/lub u kogo go kupuje.

Dziafaj zatem strategicznie, mysl dtugo-
falowo i réb to, czego innym sie nie chce. Bo
to jeden ze skutecznych sposoboéw na zbu-
dowanie trwatej przewagi konkurencyjnej.

®%, Mariusz
P .4Vl Prokopczuk

- Przedsiebiorca, konsul-
tant i trener sprzedazy. Zarzadza firma
PROGUEST Consulting Sp. o.0. oferujaca
szkolenia sprzedazowe, platforme wideo
do szkolen oraz kompleksowa realizacje
filméw produktowych.
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WYZWANIE: ZMIANA

MYSLI POCZATKOWE:
® (Gdy zmiana okazuje sie sukcesem, to
z perspektywy nazywamy ja ROZWOJOWA.
® (Gdy zmiana nie okazuje sie sukcesem, to z perspektywy
nazywamy jg ROZPACZLIWA.
® /miana nie jest ani dobra ani zta, jest neutralna.
® 7o, CO jest wazne, to jak reagujemy na

zmiany.

Andrzej
Maciejewski

Dyrektor Wykonawczy
The John Maxwell Team, Trener,
Coach, Mentor.
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7 KOMENTARZY DOTYCZACYCH ZMIAN

NIEWIELE OSOB LUBI ZMIANY.
® Bez wzgledu na status, czy petnione stanowisko w grupie - podejmowanie decyzji o zmianach nie jest tatwe.
® Jedlijestes liderem w grupie, prawdopodobnie fatwiej bedzie przychodzito ci wdrazanie swoich zmian w zycie, niz pro-
pozydjiinnych cztonkéw zespotu. Pamietaj jednak zeby stuchac swoich wspdtpracownikéw i korzystac zich wskazéwek.
® Jedli chcemy dokonac zmian — pamietajmy zeby to robi¢ w sposéb umiejetny. Zniechecony zespdt podswiadomie
storpeduje wszystkie twoje (nawet najgenialniejsze) pomysty.

o

ZMIANY NASTEPUJA NIEZALEZNIE OD TEGO, CZY ICH CHCESZ CZY NIE.

—— ® Zmiana wymaga energii (zarbwno pozytywne jak i negatywne emocje przyczyniaja sie do podjecia decyzji o zmianach).
Skup cata energie na budowaniu nowego, a nie na zwalczaniu starego.

Skup sie na tym, co mozesz kontrolowac.

Pozostan elastyczny.

Nie pozwdl, by zmiana cie zmrozita i by$ sie emocjonalnie zablokowat.

LUDZIE PODEJMUJA SIE ZMIAN (ALE TYLKO W TRZECH PRZYPADKACH).

—— ® Gdy cierpig tak bardzo, ze musz3 (to jest najgorszy rodzaj zmiany).

—— ® Gdy tego naprawde bardzo chca i bardzo im zalezy.

—— ® Gdy warunki zewnetrzne (ekonomiczne, towarzyskie, etc.) sg na tyle korzystne, zeby podjac ryzyko.

—— @ Jesliwprowadzasz w zycie zmiany, ktére dotycza Twojego zespotu, pamietaj aby doktadnie wyttumaczy¢ swoje motywacje.

MUSISZ ZMIERZYC SIE Z RZECZYWISTOSCIA.

—— ® Nie mozesz podejmowac zmian w oderwaniu od warunkéw i mozliwosci. Jedli Ci sie uda osiagnac sukces — oczywiscie
zostaniesz uznany za wizjonera, ale staraj sie podejmowac decyzje w sposéb racjonalny.

—— ® Zanim przystapisz zespotowo lub samodzielnie do zmian — przeanalizuj doktadnie obecne okolicznosci.

—— @ Konsultuj swoje pomysty z innymi. Czasami wiemy cos, ale musimy to ustysze¢ od kogo$ innego, aby to zrozumiec.

6o o o o

CWICZ POZYTYWNA POSTAWE iYCIOWI\.

— ® Podczas trudnych chwil to nastawienie robi réznice.

—— ® Twoja postawa zyciowa to sposob, w jaki patrzysz na $wiat poprzez swoje nastawienie, zatozenia i oczekiwania.
—— ® 5 podstaw tworzenia pozytywnej postawy zyciowe;j:

——— e Zycie jest petne dobrych i ztych rzeczy.

Nie jest mozliwe, aby w petni kontrolowac wszystko, co sie dzieje. .. Takie jest zycie.

Niektore dobre i zte rzeczy spotkajg takze mnie.

Jesli przyjme pozytywna postawe zyciowa, niespodziewane zdarzenia beda dla mnie nauka.

Jedli przyjme negatywng postawe zyciowa, dobre rzeczy nie bedg mnie cieszy¢, a zte beda pograzac.

— ® Wyciagaj wnioski z kazdej zmiany jaka przeprowadzasz.
® Kluczowe pytanie brzmi:,Jak porazka wptynefa na twoje zycie?"
—— ® Jesli wiesz, ze sobie nie radzisz w nowych okolicznoéciach — pro$ o pomoc.
® Nie zycze citego ALE... Porazki, niepowodzenia i rozczarowania ucza najwiece).

é.

NAUCZ SIE BYC SWOIM NAJLEPSZYM PRZYJACIELEM.
—— ® Nie torpeduj sam wiasnych pomystéw i nie karz siebie za porazki.
® Nie okreéla Cie ani sukces, ani porazka.
— ® Wyprébuj 24-godzinng zasade swietowania lub ptaczu — potem idzZ dalej.
® Obserwuj siebie i naucz sie w jaki sposéb najlepiej motywujesz sie do nowych wyzwan.

MIEJSCE NA TWOJA LISTE ZMIAN W 2020 ROKU
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ktérej zastosowanie w realizacji zamdwien oraz logistyce ma szanse

przenies¢ handel nowego dziesieciolecia w zupetnie nowy wymiar.
Rozproszone rejestry czy tezfaricuchy blokdw to rozwigzanie, ktdre pozwala
wszystkim stronom uczestniczacym w transporcie na biezaco sledzi¢ droge
towaru, ktory sam informuje o swojej pozydji, cyfrowo podpisywac jego
wydanie i odbiér odciskiem palca czy nanosi¢ ewentualne zmiany w czasie
rzeczywistym przy zachowaniu petnej poufnosci korespondencji. Plat-
nos¢ takze odbywa sie automatycznie i to dopiero w chwili, gdy produkt
opuszcza fabryke. Perspektywy zwigzane z zastosowaniem tej technologii
53 wyjatkowo interesujace, jednak na jej popularyzacje przyjdzie nam
jeszcze troche poczekac. W przeciwienstwie do automatyzacji wymiany
dokumentow i e-fakturowania, ktdre majg szanse odmienic oblicze kon-
taktow handlowych w branzy instalacyjno-grzewczej nie tylko ze wzgledu
na korzysci, ale takze zmiany podatkowe i regulacyjne.

N ajwiecej rozgtosu zyskuje w ostatnim czasie technologia blockchain,

W DRODZE DO NOWEJ DEKADY
Polska, zwykle klasyfikowana dos¢ nisko w rankingach cyfryzacji

w poréwnaniu do paristw Europy Zachodniej, moze jednak pochwali¢

sie znaczacymi osiggnieciami w zakresie elektronicznego raportowania

podatkowego. Zblizajace sie nowe dziesieciolecie przywitamy wiec nie
tylko z listg plandw, ale konkretnych realizacji, ktére zmienia sposéb
rozliczania podatku VAT od dokonanych transakcji. W ostatnim raporcie

Future of Tax and Accounting 2019 organizacji Raconteur, ktérej analizy

publikowane sg w The Times, Polska znalazta sie w pierwszej pigtce

panstw pionierskich w obszarze unowoczesniania raportowania po-
datkowego. W ujeciu $wiatowym. Poza nami wyrdznione zostaty takze

Wiochy, Hiszpania, Wegry oraz Indie.

Tak wysoka pozycja Polski w rankingu jest w duzej mierze wypad-
kowa skutecznosci ograniczania luki w podatku VAT oraz wdrozenia
mechanizméw uszczelniajagcych system podatkowy. Byto to mozliwe
dzieki zastosowaniu technologii we wszystkich obszarach administracji
rzadowe). Kierunek ten bez watpienia niesie za sobg szereg korzysci:
od zmniejszenia kosztow i obcigzen administracyjnych do efektyw-
niejszego audytu. Ponadto, wykorzystanie cyfrowych narzedzi IT w ad-
ministracji podatkowej oraz elektronicznego fakturowania pozwala
na szerszy wglad do finanséw podatnikdéw.

Przenoszac to wszystko na grunt polskiego prawa podatkowego
zauwazymy, ze w ostatnich latach nastapita istotna zmiana przepisow
dotyczgcych obstugi faktur elektronicznych.

1. Zniesiono obowigzek podpisywania faktur elektronicznych kwalifi-
kowanym podpisem elektronicznym.

2. E-faktura moze by¢ przesytana w dowolnym formacie elektronicz-
nym. Wybor formatu, w ktérym wysytana moze by¢ e-faktura, zale-
7y od wystawcy dokumentu. Moze to by¢ tekst, zdjecie lub format
tekstowo-graficzny, wystany pocztg e-mail jako zatacznik: PDF, DOC,
JPEG, PNG, TXT, HTML itd. Ta réznorodnos¢ moze stanowic bariere dla
odbiorcow e-faktur podczas wykorzystywania tych dokumentéw.

3. Zniesiono obowigzek uzyskania na otrzymywanie e-faktur uprzed-
niej zgody odbiorcy. Akceptacja klienta co do zgody na przesytanie
e-faktury wciaz jest wymagana, ale juz nie na pismie. Przedsiebiorcy
moga porozumiec sie stownie z klientem i umowic sie na wystanie
faktury online. Mozna réwniez bez wczesniejszego porozumienia
przesta¢ nabywcy fakture droga elektroniczng i jesli ten optaci ja,
uznaje sie, ze wyraza zgode.

4. Zniesiono ograniczenia w odliczaniu VAT-u z faktur elektronicznych,
ktére wydrukowano dla potrzeb akceptadji i dekretacji ksiegowe;j.

5. Zniesiono obowigzek przechowywania faktur wytgcznie w formie
papierowej, archiwizacja faktur w postaci elektronicznej jest nie
tylko dopuszczalna przez organy podatkowe, ale rowniez pozadana.
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6. Zniesiono obowiazek wystawienia dokumentu korygujacego, w tym
samym formacie, w ktérym wystawiono dokument pierwotny.

7. Wprowadzono obowiazek zapewnienia autentycznosci i integralno-
$ci faktur na drodze wprowadzenia kontroli biznesowych. Obowig-
zek zapewnienia kontroli biznesowych dotyczy w réwnym stopniu
faktur elektronicznych, co i papierowych.

W 2019 roku, pierwszy duzy krok zostat tez wykonany w strone ob-
ligatoryjnej cyfryzacji kazdej wymiany dokumentéw, ktéra jest w stanie
zmaksymalizowac wykrywalnos¢ wszystkich oszustw i naduzy¢ przez auto-
matyczng analize danych zawartych w fakturach. Byto to mozliwe poprzez
wprowadzenie obowiagzkowego odbierania e-faktur przez administracje
publiczng w oparciu o Platforme Elektronicznego Fakturowania. To takze
pierwszy, istotny krok przecierajacy szlaki do automatyzacji wymiany do-
kumentéw w sektorze prywatnym. Nie tylko ze wzgledu na potrzebe na-
dazenia za zmianami w otoczeniu regulacyjnym, ale osiggalne benefity.

NIETYLKO O REGULACJACH

Juz dzi$ nie brakuje przyktadéw odchodzenia od tradycyjnych form
wymiany dokumentéw handlowych na rzecz fakturowania — takze
posrod reprezentantdw branzy HEPAC. Jednym z nich jest jeden z sani-
tarnych potentatow, firma Geberit. Szwajcarski producent, generujgcy
kazdego roku ponad 2 miliardy frankéw dochodu i zatrudniajacy 5,6
tysigca pracownikéw zdecydowat sie przejsc na elektroniczne fakturo-
wanie aby przyspieszy¢ oraz usprawni¢ wymiane handlowa z partne-
rami. Zaimplementowany system, poprzez 82 serwisy udostepniane
miedzynarodowym kontrahentom, przetwarza w petni automatycznie
od jednego do dwodch miliona faktur rocznie. Narzedzie umozliwia
autoryzacje faktur, kontrole zgodnosci podatku VAT czy audyt ksiegowy.
Geberit podkresla tez, ze pozwolit on uzyskac znaczne oszczednosci
poprzez wytaczenie papierowego obiegu dokumentéw.

ZAUTOMATYZOWANA PRZYSZLOSC

W Europie wystawia sie ponad 36 miliarddw faktur rocznie. Mniej
wiecej pofowa z nich trafia do konsumentéw. Reszta to faktury wy-
stawiane w sektorach B2B i publicznym. W wiekszosci europejskich
panstw tradycyjne fakturowanie konsekwentnie odchodzi do lamusa.
Ponad 75 procent firm zatrudniajacych powyzej 250 0séb korzysta
z tej formy komunikacji handlowej z partnerami. Szacuje sie, ze firmy
stosujgce rozliczenia za pomoca faktur elektronicznych wypracowuja
roczne oszczednosci rzedu ponad 240 miliardow euro. Z duza doza
prawdopodobienstwa mozna zatozy¢, ze warto$¢ ta bedzie rosnac —
zwiaszcza w obliczu systemodw podatkowych starajacych sie nadazac
za cyfrowg transformacja przedsiebiorstw.

Tomasz Kuciel

0Od 2012 roku petni funkcje Prezesa Zarzadu
w spotce Edison SA - pierwszego operatora
elektronicznej wymiany danych w Polsce. W latach
2001-2012 pracowat dla Orange/TP gdzie wprowadzat na rynek
Neostrade oraz taczyt struktury sprzedazy Orange z TP (podczas
potaczenia firm). W latach 1996-2000 pracowat dla Internet
Technologies Polska - pierwszego prywatnego dostawcy
Internetu w Polsce na pozycji Dyrektora Marketingu. Stuzbowo
i prywatnie zainteresowany rozwojem nowych technologii oraz
rozwigzaniami z pogranicza nauki i biznesu. Absolwent Ekonomii
w Slaskiej Miedzynarodowej Szkole Handlowej w Katowicach oraz
podyplomowych studiow Foresight - zarzadzanie przysztoscia
i planowanie strategiczne w Collegium Civitas.




Partnerzy Programu

INteyris + 2020

KELLER

KELLER to marka produktéw PREMIUM przeznaczona do tworzenia kom-
pletnych systemdw grzewczych i sanitarnych. Szeroki zakres produktéw
nig sygnowanych pozwala na bezproblemowe stworzenie profesjonalnych
instalacji, ktore bedg stuzyly przez dtugie lata.

NANOPANEL

NANOPANEL jest marka produktow MEDIUM dedykowang do tworzenia
kompletnych systemoéw grzewczych i sanitarnych. Niezawodnos¢, zwiek-
szona trwatos¢ i dobre ceny to gtdwne cechy wyrdzniajace artykuty spod
znaku NANOPANEL.

DELFIN

DELFIN to marka produktéow RETAIL do wyposazenia kuchni i tazienki.
Bezkompromisowa jako$¢, rozsadne ceny i ponadczasowa stylistyka znaj-
duja swoje odzwierciedlenie w stale rosnacej popularnosci produktédw
nig sygnowanych.

ARISTON

Ariston to $wiatowy ekspert w dziedzinie produktow do ogrzewania i pod-
grzewaczy cieptej wody. Dostarcza komfort cieplny dla kazdego w dowol-
nym miejscu na ziemi. Oferuje kotty kondensacyjne, elektryczne i gazowe
podgrzewacze wody oraz pompy ciepta do c.o.i c.w.u.

ARMATURA KRAKOW

Armatura Krakdw to obecna na rynku od 95 lat polska firma oferujaca szeroka
game baterii tazienkowych i kuchennych oraz aluminiowych grzejnikow
centralnego ogrzewania. Jej asortyment obejmuje takze zawory oraz ce-
ramike sanitarng i meble fazienkowe.

AURATON

AURATON to polska marka, ktéra od ponad 35 lat dostarcza systemy ste-
rowania ogrzewaniem. W portfolio firmy znajduja sie zaréwno tradycyjne
urzadzenia przewodowe jaki i najnowoczesniejsze rozwiazania bezprzewo-
dowe. Oprécz regulatoréw i sterownikdw, w ofercie znajduija sie akcesoria
stanowiace doskonate uzupetnienie dla oferowanych systemdw.

BERETTA

Marka Beretta specjalizuje sie w produkgcji urzadzer grzewczych. Dostarcza
kompleksowe rozwiazania w zakresie kottéw kondensacyjnych — techni-
ka domowa do mocy 45 kW oraz technika komercyjna do mocy 6,9 kW.
Ponadto wyrdznia sie sterowaniem kottami dzieki swojemu flagowemu
produktowi — BeSmart — inteligentnemu programatorowi.

BMETERS

W naszej ofercie znajdziecie Paristwo wodomierze mieszkaniowe oraz
przemystowe, cieptomierze, a takze podzielniki kosztéw ogrzewania.
Stworzylismy rowniez najwyzszej klasy zintegrowany system zdalnego
odczytu.

BOSCH

Dziat Bosch Elektronarzedzia jest wiodgcym na $wiecie producentem
elektronarzedzi i osprzetu. Kazdego roku Bosch wprowadza na rynek
dziesiagtki nowych, innowacyjnych produktéw z segmentéw: elektrona-
rzedzia stacjonarne, osprzet, technika pomiarowa oraz elektronarzedzia
ogrodowe.

CAPRICORN

Jestesmy polskim producentem komponentéw do nowoczesnych syste-
moéw instalacyjnych ogrzewania podtogowego, techniki sanitarnej oraz
wody cieptej i zimnej. Doswiadczenie i ciggly rozwdj pozwalajg zapewnic
perfekcyjne dziatanie instalacji oraz prostote i szybkos¢ montazu.

DANFOSS

Danfoss w ofercie posiada rozwigzania do réznych typdw budynkdw poczy-
najac od Zrédta ciepta (wezty i pompy ciepta), poprzez dystrybucje (zawory
rownowazace i regulacyjne) a koriczac na komforcie cieplnym (sterowanie
ogrzewaniem). Wszystko od jednego dostawcy.

DETAL-MET

Firma Detal-Met Sp. z 0.0. jest wiodacym producentem instalacji wodnych
z polipropylenu PP-R typu 3. Naszym celem jest wysoka jakos¢ oferowanych
produktéw potwierdzona badaniami, atestami oraz aprobatami technicznymi.

EFAR

Firma EFAR to wytaczny dystrybutor polskich producentéw armatury prze-
mystowej do sieci gazowych, wodnych, cieptowniczych i parowych oraz
bezposredni importer wioskiej i hiszpariskiej armatury instalacyjnej.

ELEKTROMET

ELEKTROMET to polski producent urzadzen do cieptej wody uzytkowej
oraz kottéw c.0. na paliwa state (5 klasa EcoDesign). Oferta produktowa:
zasobniki, wymienniki, ogrzewacze wody, bufory, pompy ciepta oraz kotly
na paliwa state (eko-groszek i pellet).

FERRO

FERRO to preznie dziafajaca w branzy: armatura sanitarna, instalacyjno-
-grzewcza grupa o migdzynarodowym zasiegu, lider sprzedazy w Europie
Srodkowo-Wschodniej, producent, ktérego baterie, natryskii zawory, obecne
sg w ponad 30 krajach na 2 kontynentach.

FOLIMPEX

Jestesmy polska firma dziatajaca na rynku izolacji od 1992 roku. Specjalizujemy
sie w produkgji systemdw termoizolacyjnych ze spienionego polietylenu,
wetny mineralnej i kauczuku. Nasze produkty charakteryzuja sie wysoka
jakoscia potwierdzong certyfikatem ISO 9001:2015.

GAZEX

GAZEX jest wysoko wyspecjalizowanym przedsiebiorstwem zajmujacym sie
produkgcjg, sprzedaza, montazem i serwisem detektoréw, miernikdw oraz
systemow detekgji i pomiaru stezer gazéw toksycznych, wybuchowych i tlenu.

GEBO

Firma Gebo to specjalista w dziedzinie napraw i taczen. Produkty marki Gebo
cechuje najwyzsza jakos¢. Sztandarowy produkt Gebo — ztaczki i obejmy
naprawcze to synonim oszczednosci czasu i kosztéw w instalacjach. W trud-
nych sytuacjach - szukaj Gebo.

GRUNDFOS

Grundfos jest jednym z wiodgcych producentéw pomp na swiecie, ktéry
wyznacza nowe standardy dotyczace niezawodnosci, wysokiej efektywnosci
energetycznej oraz inteligentnych funkcji pomp zapewniajacych komfort
dla uzytkownika przy minimalnym zuzyciu energii.



HUCH ENTEC

Huch EnTEC to niezawodny specjalista w technice energetycznej. Oferuje-
my innowacyjne i kompleksowe systemy grzewcze dla wszystkich typdw
budownictwa. Jako niezawodny partner z wieloletnim, technicznym
know-how, posiadamy ogromng palete wartosciowych produktéw naj-
wyzszej klasy, dotyczaca techniki energetycznej, solarnej oraz grzewczej
,made in Germany".

INSTAL-PROJEKT

Jestesmy polskim producentem. Produkujemy z pasja grzejniki centralnego
ogrzewania, suszarki i grzatki elektryczne, a takze akcesoria uzupetniajace.
Nasze produkty to funkcjonalno$¢ i wzornictwo oraz przede wszystkim
jako$c i bezpieczenstwo.

INTER-SANO

Firma Inter-Sano Sp. z 0.0. od 1990 roku projektuje, produkuje i prowadzi
dystrybucje artykutéw instalacyjno-sanitarnych. W ofercie dostepne sa:
sptuczki, deski sedesowe, zawory napetniajace i spustowe, syfony oraz
elementy kanalizacyjne.

KAN

System KAN-therm to kompletny multisystem instalacyjny stuzacy do budowy
wewnetrznych instalacji wodociggowych, grzewczych oraz technologicz-
nych. Sktada sie z nowoczesnych rozwigzan technicznych, réznigcych sie
materiatem rur i ztaczek oraz technikg wykonywania potaczen.

KLARWOD

Filtracja wody jest naszg specjalnoscig od 1990 roku, kiedy to jako jedni
z pierwszych w Polsce projektowalismy filtry do wody dla domu i prze-
mystu. Nasze doswiadczenie, wiedza i umiejetnosci pozwalajag nam
na kompleksowe rozwigzywanie wszelkich probleméw zwigzanych
z zanieczyszczeniem wody.

KOTAR

Firma Kotar jest producentem materiatéw izolacyjnych do wodnego ogrzewania
podiogowego. Oferta obejmuje: ptyty izolacyjne Izorol, ptyty systemowe KR,
tasmy brzegowe, klipsy i haki mocujace oraz folie izolacyjne. Firma posiada
ponad 25-letnie doswiadczenie.

KRZYS-POL

Firma Krzys-Pol jest wiodacym producentem z branzy kominowej i wen-
tylacyjnej. Oferuje szeroka game produktéw dla Klientéw o réznych wy-
maganiach. Gtéwny obszarem dziatalnosci firmy Krzys-Pol jest produkcja
systemow kominowych ze stali kwasoodporne).

NIBE-BIAWAR

Specjalnoscig koncernu NIBE ze Szwedji jest ogrzewanie oraz produkcja
pomp ciepta. Atutem firmy jest najwyzsza jako$¢ produktow oraz bogata
oferta oferowanych urzadzen. Nasza wizja zaktada tworzenie swiatowej
klasy rozwiazan w dziedzinie zrbwnowazonej energii.

NMC

NMC Polska Sp. z 0.0. z siedzibg w Zabrzu, to producent izolacji technicz-
nych polietylenowych Climaflex, izolacji na bazie kauczuku syntetycznego
Insul-Tube, izolacje poliuretanowe IsoTube oraz Wetna mineralna Nomawool
w ostonie Alu i PVC.

PERFEXIM

Firma Perfexim w swojej ofercie posiada szerokie spektrum produktéw
armatury instalacyjnej, grzewczej oraz tazienkowej, ktore charakteryzuija sie
doskonata jakoscig z marka dedykowana dla instalatorow Perfekt System.

PREVEX

PREVEX FLEXLOC oraz PRELOC - elastyczne i oszczedzajace miejsce odptywy
zlewozmywakowe i umywalkowe. Sa fabrycznie ztozone, co skraca czas
instalacji. PREVEX EASY CLEAN — odptyw umywalkowy z opcjg czyszczenia
od gory bez ktopotliwego demontazu syfonu.

PROFITOR

PROFITOR to prekursor metalowych elastycznych przewoddw na rynku
polskim. Ponad 119 odmian przewoddw gazowych, kilkadziesigt odmian
przewoddw do wody. Ponad 1,6 min sprzedanych przewoddw do gazu!
Zaufaj naszemu doswiadczeniu!

SECESPOL

Firma SECESPOL jest polskim producentem wymiennikéw ciepta. Oprécz
wymiennikdw ptaszczowo-rurowych, ptytowych lutowanych i ptytowych
skrecanych SECESPOL realizuje réwniez specjalistyczne rozwiazania z zakresu
wymiany ciepta dla przemystu.

STIEBEL ELTRON

STIEBEL ELTRON to producent wyspecjalizowanych technologicznie urzadzen:
przeptywowych i pojemnosciowych ogrzewaczy wody, piecéw akumula-
cyjnych, konwektoréw, mat i ptyt grzewczych oraz pomp ciepta i urzadzen
z grupy wentylacji i rekuperaciji.

THERMAFLEX

Thermaflex Izolacji Sp. z . 0, jest producentem izolacji technicznych ze spie-
nionych poliolefin oraz systemoéw preizolowanych Flexalen. Rozwigzania
Thermaflex skutecznie redukuja straty energii oraz chronig instalacje przed
czynnikami zewnetrznymi.

TOPVAC

Nasza oferta obejmuije szeroka game jednostek centralnych Saniflo, GREENIine
oraz wybrane modele Husky. Oferujemy wysokiej jakosci akcesoria do sprza-
tania, gniazda, szufelki automatyczne, system HAH i materiaty instalacyjne.

UNIPAK

Jestesmy duriskim producentem artykutéw chemiczno-technicznych. Nasza
oferta to m.in. pasty uszczelniajgce UNIPAK i MULTIPAK, tasmy teflonowe,
pakuty, silikonowe pasty poslizgowe, materiaty do lutowania, wykrywacze
nieszczelnosci, tasmy klejgce do otulin i kleje anaerobowe.

VAILLANT

Jako lider na rynku w dziedzinie techniki grzewczej i wentylacyjnej, oferuje-
my solarne instalacje grzewcze, pompy ciepfa, instalacje wentylacyjne dla
budynkéw niskoenergetycznych, wysoko wydajne urzadzenia grzewcze
na paliwa kopalne oraz inteligentne ukfady sterowania.

VALVEX

Valvex to polski producent armatury sanitarnej, armatury do instalacji
wodnych, gazowych i c.o. Niemal 100-letnie doswiadczenie, wiasny dziat
konstrukcyjny i technologiczny oraz nowoczesny park maszynowy stawiaja
firme wsrdd liderow branzy.

WILO

Oferta Wilo obejmuje pompy i systemy pompowe do ogrzewnictwa,
klimatyzacji, wentylacji, zaopatrzenia w wode i odprowadzania sciekdw
z mozliwoscig stosowania ich we wszystkich dziedzinach Zycia publicznego
a takze w prywatnych gospodarstwach domowych.

WOLF

Wolf to jeden z wiodacych dostawcdw urzadzen grzewczych, wentylacyjnych
i klimatyzacyjnych w Europie. Nasza oferta to pompy ciepfa, urzadzenia
wentylacji mechanicznej, szeroka oferta gazowych kottéw kondensacyjnych,
a takze systemy solarne.

Chcesz wiedziec¢ wiecej?

Odwiedz nasza strone!
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